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El sefioPRESIDENTE: Se reanuda la sesién de co
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lgpara SS.SS. tendran mas incidencia y les permitira inter-
pretar el funcionamiento de nuestra empresa. Primero, no
es verdad que el rendimiento de nuestra maquinaria se
pueda fijar para toda la campafia, ya que se pueden realizar
modificaciones tanto en el grupo de rotacion, oscilante,
anterior y posterior, como del sacudidor de alimentacion,
prensado y del sistema de abridor mecanico. La primera
vez que se realizo la prueba para la homologacién por parte
de los funcionarios de la Consejeria de Agricultura y Medio
Ambiente fue el 8 de octubre de 1997, segun anexos 2.1,
2.2 y 2.3, fijando unos rendimientos minimos de alimenta-
cién. Una vez finalizada la campafa 1997-1998, momento
en el cual yo no era todavia administrador, pero con la
experiencia de dicha campafia, avalada por nuestros traba-

miadores y técnicos, se creyd conveniente realizar mejoras

parecencias con la presencia ante esta Comision del repspecificas, las cuales han elevado en casi un 50 por ciento

sentante legal de la empresa Colino S.L., don Enrique
Paz, que va a hacer una breve exposicion del motivo
comparecencia.

El sefioREPRESENTANTE LEGAL DE COLINO
S.L. (Ruiz Paz): Soy Enrique Ruiz Paz y comparezco

Relzendimiento de nuestra industria. Tal es asi, que el 31 de
igudio de 1998, es decir, un afio después, se remitié a la Con-
sejeria de Agricultura y Medio Ambiente el anexo 1, que es
el anexo de solicitud de autorizacion como primer transfor-

mador, necesario para otra homologacion. En el transcurso
ne esta campafia se han vuelto a producir nuevas inversio-

esta Comisién encargada de estudiar la politica desarfofias que han mejorado ain mas nuestro rendimiento, lle-
da mediante ayudas al cultivo del lino textil en el marco dmndo incluso en ocasiones a conseguir 3 toneladas por
la politica agraria comunitaria en mi condicion de admipisora. Creo que con estos datos mi primer punto queda fun-
trador solidario de la empresa transformadora Compagitiamentado.
Linera del Centro. Segundo, respecto a mi familia. Debe haber alguin inte-
Hasta el pasado sdbado, dia 24, me encontraba gorélpor parte de alguien cuando para publicar en la prensa
ilusién de comparecer ante esta Comision de investigaclérque hemos ingresado en ayuda del lino se suman todas
pues pensaba, iluso de mi, que podria venir a expongldakedel grupo familiar, y cuando hay que trabajar sélo lo
manera tranquila y sosegada las actividades, modo de lraeen los trabajadores dados de alta en Colino. Les expli-
bajo y organizacién de la empresa que administro. Temié a SS.SS. que soy accionista de Colino desde su consti-
ese convencimiento, sefiorias. Pero una vez escuchattiesn, en el afio 1995, y nuestra decision de instalarnos en
ciertos rumores que se hacian eco de no sé qué irrequidhinoguera obedecié al simple hecho de aprovechar las
dades, pude deducir que el concepto que aqui se buszadiciones del lugar. El grupo familiar ya tenia, desde
puede ser otro. Esto es, inculpar a nuestra empres$alé89, instalado un negocio en esa poblacion, negocio abso-
dichas irregularidades exclusivamente porque de ella fortnéamente estacional, el secado de maiz durante las campa-
parte, en calidad de accionista, don Gonzalo Ruiz Paz| digs, que no van mas alla de 60 dias, llegandose a deshidra-
a su vez fue director financiero de una empresa publi¢ar en dicho periodo hasta 24.000 toneladas de maiz. El
Por ello, hay veces que se tiene la sensacién de que alguijativo por el cual se establecié la agramadora en Almo-
de SS.SS. se empefian en someter a constantes juigiogudea era el de conseguir la estabilidad en el empleo de la
Dios la conciencia de los transformadores, en este casgdmte y aprovechar las sinergias habidas. Sé6lo daré unos
de la Compafiia Linera del Centro, la cual represento. | datos para no cansar a SS.SS. En el complejo y los nego-
Me gustaria centrar mi explicacion en tres hechos|quies anejos estan trabajando durante la campafia 1998-1999
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no menos de 12 personas, aunque bien es verdad, ¢

do a la Seguridad Social con cargo a otras sociedades,

ello sin contarnos los socios, que somos tres, que no
mos cotizar en el régimen general de la Seguridad S
puesto que lo hacemos en el régimen de auténomo
concreto, les puedo facilitar que a dia de hoy el grupo f
liar tiene 28 técnicos de grado superior y medio y 58
nes, asi como otros obreros no especializados, trabaj
Su servicio.

Tercero, deberiamos hablar de calidades antes g
rendimientos. El sistema de agramado consiste en s
la madera de la fibra, por lo que cualquier variacion
sistema hace que esto se incline hacia un lado o

tiRor-eso me he traido al director técnico de nuestra empresa,
Tpd@ que me ayude en datos que no tenga preparados.
ode-

cial,El sefiorAMARILLO DOBLADO: Que le ayude,
.gana eso esta.

mi-

€0- E| sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NAER S L. (Ruiz Paz): Creo recordar que nosotros encarga-
mos el proyecto en el afio 1996, instalando la maquinaria
eefctubre de ese mismo afio.

parar

N el E| sefiorAMARILLO DOBLADO: ¢En el proyecto
a\‘/‘é‘;f’)ﬂ'an especificados los rendimientos de la maquinaria?

otro, pero siempre buscando unas calidades de fibra, est
es, mayor resistencia, elasticidad, color, etcétera, cada Vezg| ¢#orREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-

mas requeridas por nuestros compradores. Por todo

y por los controles exhaustivos que se realizan a
interno, hemos llegado a la conclusion de que deb

eﬁUI , S.L. (Ruiz Paz): Desconozco eso. En lo Unico que
sotros nos fijamos un poco es en lo que nos dice la Admi-
"}ﬁétracién cuando nos homologa la maquina.

invertir cada dia mas en el proceso. Se han incorporado

abridores de bala, se han modificado los sacudidor
alimentacion, etcétera. En cuanto al método seguido
obtener los rendimientos medios, se esta aplicando
terio fijo, es decir, primera partida recibida primera p
da agramada.

Respecto a la campafia actual, no podemos tener
reales, ya que no ha finalizado todavia, a pesar de q

estén solicitando los anexos 8 antes del 31 de julio de 1
pues de acuerdo con la Orden numero 40, del docum
oficial de Castilla-La Mancha, de fecha 17 de agost(
1998, en su articulo 7, se regula que en cualquier ca
transformacion debera efectuarse con anterioridad al 3

julio del afio 2000, pudiéndose presentar pruebas de g
ha efectuado la misma con anterioridad al 31 de ener

afio 2001, siempre en relacion a las cantidades totales {§fo

cedentes de las superficies objeto de transformacion.

Como el dia es muy largo para ustedes, quedo a su
ra disposicién para cualquier tipo de preguntas que qu
hacerme.

El sefiorPRESIDENTE: En primer lugar, tiene |3
palabra el portavoz del Grupo Parlamentario Socialistal
Francisco Amarillo.

El sefiorAMARILLO DOBLADO: En primer lugar,
quiero agradecer al compareciente su presencia aqu
segundo lugar, tengo que confesar que estoy ciertan
admirado de lo bien que ha preparado su comparec
aqui, lo cual es muy légico, dada la responsabilidad
tiene el intervenir ante esta Camara. El letrado le h
informado de los derechos y deberes y de las respons
dades que se derivan de su comparecencia aqui. Cre
usted ha preparado su comparecencia a fondo, y, por
algunas de las dudas que surgen nos las podra soluc
facilmente.

En primer lugar, me interesan mucho los temas del
yecto técnico y de la maquinaria. ¢, En qué fecha hacen
des el proyecto técnico y lo encargan?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): Aqui tengo que hacer una acotac

s Or'zEl sefioAMARILLO DOBLADO: ¢ Me esta dicien-

) que ustedes desconocen el rendimiento de la maquinaria

e figuraba en el proyecto de la fbrica y de la empresa de
a cual es usted administrador general?
datos 5
e s&| SeNOrREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
§. S.L. (Ruiz Paz): Basicamente, yo soy administrador

et heral desde noviembre de 1998. En aquella época no sé
) §kla gente que estaba conocia o no los rendimientos de la

sénaaquina.
1de
ue s&l sefiotAMARILLO DOBLADO: Le voy a hacer la

b Aeggunta de otra manera, porque no deja de ser sorprenden-

Usted es un empresario, administrador general de una
empresa; su empresa se funda en un negocio basado en la

eHttizacion de unas maquinas y en su rendimiento, y eso ha

efddo fijado en el proyecto previo que se necesita para
comenzar a hacerlas funcionar. La clave, el nudo de su
negocio, estriba en el rendimiento de esas maquinas. Le

, Vuelvo a preguntar otra vez: ¢, Cudl era el rendimiento de las

dergquinas que figuraban en proyecto? A ver si de esta
manera que se lo he dicho lo recuerda.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
i N, S.L. (Ruiz Paz): Me comenta mi asesor que si que
1ev@sia, pudiéndose conseguir hasta 3 toneladas hora, depen-
srifigndo del tipo de varilla. Pero, si me disculpa, le vuelvo a
qdecir que el primer dato fehaciente que yo tengo es la
abfreemoria que presentamos a la Junta de Comunidades,
abiliando vienen ellos a vernos y a decirnos: Si, es verdad
oGjieesta maquina hace esto. Este es el primer dato que con-
aRtdero real para lo que pueden llegar a ser luego mis nime-
CidAar

pro- El sefiorAMARILLO DOBLADO: Como esta Comi-

ustén va a pedir el proyecto (sefior presidente, hago en estos
momentos la peticidn oficial de dicho proyecto técnico), en
los anejos correspondientes podremos comprobar —me
imagino que vendra en el anejo correspondiente a maqui-

Onaria— que el rendimiento de la maquina es de 3 tonela-

porque yo soy administrador desde noviembre de 1

O@s/hora, tal como usted nos acaba de decir.
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El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): Ya le he dicho que el primer con
miento sobre rendimiento que tengo es el que me
Junta de Comunidades, que es por el que me teng
guiar, al fin y al cabo. Un vendedor te puede decir que
maquina hace lo que tu quieras, porque quiere vend
maquina, pero yo me tengo que guiar por lo que me
mi gente, y mi gente es la Junta de Comunidades de (
lla-La Mancha.

El sefior AMARILLO DOBLADO: Pero, como
empresario que es y coduefio de la empresa, seria |
pensar que usted conocia el proyecto basico en el cual
descritas todas las instalaciones y toda la maquinaria.
ce ser que no. En ese sentido, paso a preguntarle otra
tién. Usted nos ha dicho algo que es importante para Ig
gueremos investigar, y es que los rendimientos de la m;
naria se pueden cambiar con mucha facilidad.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L.(Ruiz Paz): No.

El sefiorAMARILLO DOBLADO: Perdéneme, e$

gue le entendido mal. Diganos, entonces, si los rendin
tos de la maquinaria se pueden cambiar. Yo le habia e
dido que se pueden cambiar.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. Ruiz Paz): Aqui hay un tema que no se tiend
cuenta y es la calidad de la materia que entra en la p
maquinaria. Estamos hablando de unos rendimier
dependiendo de qué tipo de varilla entra en la maqu
Hay partidas con un rendimiento en fibra, que no le vq
decir muy inferiores, pero casi nulos; sin embargo,
otros con unos rendimientos mayores. Varia muchisimg
el rendimiento, porque nosotros calculamos rendimie
medios, dependiendo de la calidad del producto que ¢
en la maquina.

El sefiorAMARILLO DOBLADO: Podriamos decif
gue la calidad est4 unida al rendimiento, que cuand
quiere mucha calidad, el rendimiento es muy bajo, y ¢
do la calidad es mas inferior, el rendimiento es muy &
¢ Seria correcto este razonamiento?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): No lo sé. Lo Unico que sé es queg
soy el que decide, por el momento, la calidad del prod
gue me traen mis agricultores a agramar. Hay varillas
tienen bastante calidad, entendiendo por calidad can
de fibra y tipo de fibra, sin embargo hay otra que n
tiene.

El sefiorAMARILLO DOBLADO: En el rendimien-
to de la maquinaria, ¢.el que la utilice de una u otra ma
influye en la calidad?

El seAorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): Es que yo sélo la puedo utilizar
una forma. Puedo poner a la maquinaria algo que meja

fibra por otra. Eso no lo puedo manipular.
El sefiorAMARILLO DOBLADO: Es decir, como es

Ci-
iaalgo s6lo lo que se puede hacer, nos viene a confirmar algo

b que, por otro lado, parece muy razonable: que los rendi-
umaentos de la maquinaria son fijos en un porcentaje mas
enianos, pero dentro de un entorno de variacion los rendi-
dicgentos de esta maquinaria son fijos.
Casti-
El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): El problema que nosotros tenemos, y
es como nosotros calculamos los rendimientos medios al
bgiabo del mes de todo el producto que nosotros introduci-
estas en la maquinaria, es que puede haber una variacién
Pa@stante grande. Luego hallamos un rendimiento medio.
cBeede oscilar mas/menos dependiendo basicamente de la
aqadidad. Cuando la Administracion te va a ver, la operacion
aquie hace es decir: vamos a estar tanto tiempo, mete esos
kilos de varilla para ver cuanto sacas y cuanto tardas en
sacarlo. La partida que hay el dia de la prueba, a lo mejor
no tiene nada que ver con varias partidas que entran otro
dia. No son rendimientos fijos. Es dificilisimo calcular un
rendimiento fijo, pero entiendo que la Administracién
5 necesita un dato para saber de donde partimos, qué capaci-
nielad le damos a esta maquina. Ellos no plantean un rendi-
nteento fijo, sino un rendimiento minimo de tantas tonela-
das/hora.

El sefiorAMARILLO DOBLADOQO: Usted ha dicho
@ue se constituye en 1995 y empieza a funcionar la trans-
rofpianadora en el mismo afio en la campafia 1995-1996.
tos,
ina. El seAorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
YO, S.L. (Ruiz Paz): Empezamos en la campafa 1996-
hapo7.
D, NO
ntos El sefiorAMARILLO DOBLADO: ¢En la campafa
2rt@06-1997, qué rendimiento oficial dio usted a su maqui-
naria?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
oN®, S.L. (Ruiz Paz): Entre un 15y un 20 por ciento.
lan-

Ito. El seAorAMARILLO DOBLADO: En kilos/hora, ¢,a
cuanto equivaldria eso?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
mdO, S.L. (Ruiz Paz): Es que en ese afio nosotros no tene-
uctms homologacion. No he hecho célculos.

que

idadEl sefiorAMARILLO DOBLADO: Le hago la pre-

b unta de otra manera. La maquinaria que usted tiene
empieza a funcionar, entra una determinada cantidad de
lino y lo transforma. Por lo tanto, los kilos que se han trans-
formado, dividido entre el nimero de horas que ha funcio-

nesdo la maquina, nos dara los kilos/hora de transforma-
cién. Le pregunto ese dato.

El seiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLINO,
d&.L. (Ruiz Paz): El problema es que de 1996 no dispongo de
relédo en este momento. Se los puedo hacer llegar, si quiere.

limpieza, pero solo puedo meter la bala por un sitioy s

acar
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El sefiotAMARILLO DOBLADO: Si, queremos qug
nos los haga llegar, porque entendemos que es un dat
primario y fundamental para recordar.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): Lo que no sé es hasta qué punto
es fiable, por una razén, porque en la camparia 1996-
el cultivo es nuevo. No sé hasta qué punto es un dato a
en cuenta en cuanto a la formacion de los agricultor
en cuanto a la formacion nuestra de la creacion de un
ducto.

El sefiorAMARILLO DOBLADO: Permitanos que
seamos nosotros los que elijamos los datos.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): Perdone don Francisco que no
quiero meter en su trabajo.

El sefiorAMARILLO DOBLADO: Los datos de Ig
campafa 1996-1997 no los tienen, no los recuerdan
alguna manera, nos los pueden mandar. ¢ Y los de la
pafia 1997-1998?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): De la camparfia 1997-1998 tener
datos. Se lo digo porque yo soy administrador en 1
Aproximadamente un 20 por ciento.

El senorAMARILLO DOBLADO:
transformados.

En kilos/hora

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): En la campafia 1997-1998 es lo
me aprueba la Administracién en mi memoria técnica \
mi homologacion.

El sefiorAMARILLO DOBLADO:
usted a la Administracion?

¢ Cuanto dijo
El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): La Administracion los aprueba.

El sefiorAMARILLO DOBLADO:
ustedes en homologacion?

¢,Cuanto pidieron

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): Nosotros hacemos una memoria
nica y es la Administracioén la que da, no da, mide g
mide.

El sefiotAMARILLO DOBLADOQO: ¢ Cuénto pusieror
ustedes en la memoria técnica? Es la misma preg
dicha de otra forma.

El seAorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): Nosotros no lo ponemos. Lo por
ellos.

El sefiorAMARILLO DOBLADO: Ya han pasadg
por aqui varias empresas transformadoras similar a

b con ninguna. Es una de las cosas que quiero que conste.
D Inogy datos eran muy claros. Cuando preguntabamos: en la
campafia tal cuantos toneladas/hora han transformado su
maaquinaria, era una cantidad. Después le haciamos otra
geregunta que va a ser dificil que la conteste, porque esta
1@@nectada con esta. Parece ser que su empresa es totalmen-
té@@tipica y que estos datos no los tiene. Son datos muy ele-
esngntales. Por un lado, la cantidad de lino que entra, el
promero de horas que trabajan las maquinas, es un cociente
muy sencillo. Es una ratio elemental.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): Lo que si traigo aqui y me gustaria
entregarlo, es la solicitud de primer transformador y la
resolucion de la Consejeria que nos autoriza la instalacion
nfte transformacion de lino textil. Eso por un lado. Y, por
otro, la peticién a la Consejeria de que nos homologuen.

h

El sefliorAMARILLO DOBLADO: Perdéneme, yo
o Ngle estoy pidiendo ninglin documento oficial.

“AME| sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): Pero yo si quiero entregarlos.

oS El sefiorAMARILLO DOBLADO: Usted puede

9gafportar_tt_)dos los documentos que quiera, pero yo no le
estoy pidiendo eso. Mi pregunta no es sobre documenta-
cion oficial, sino sobre su contabilidad empresarial interna,
sobre datos de una contabilidad elemental. Queremos saber
en esta Comision en la campafia 1996-1997, qué lino entro,
gué cantidad transformaron y cuanto tiempo trabajaron sus
maquinas, es decir, qué rendimiento industrial tuvieron sus
maquinas. Después queremos saber eso mismo para la

q‘é%mpaﬁa 1997-1998.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): Referente a la primera, yo aportaré
los datos porque, repito, me pilla un poco mas lejos porque
yo soy administrador desde noviembre de 1998, y esa cam-
pafia no la tengo aqui. En cuanto a lo otro, me pregunta
¢cuanto piden ustedes? La idea es que yo puedo pedir o no,
pero es la Administracién la que tiene que conceder.

El sefiorAMARILLO DOBLADO: Pero sino es lo
que pide. Estamos hablando de hechos. Usted tiene que
evaluar hechos. El hecho es que usted es una empresa trans-
[formadora. El segundo hecho es que, como tal empresa
[e¢ansformadora, algun lino ha transformado, y eso lo ha
Rfansformado con unas maquinas que son propiedad de su
empresa. Lo que intentamos es relacionar el lino que ha
entrado en las maquinas para transformarlo. Por lo tanto,
' no tiene nada que ver en estos momentos la Administra-
UIdidn, ni autorizacion, ni peticion, sino el hecho de que esté
ahi y de que figurara en sus libros, en algln sitio tendra que
figurar, como ya veremos después.

en El seAorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): Disculpe, don Francisco, la pregunta
gue le habia entendido es ¢ cuantas toneladas pidieron uste-
des a la Administracion para la campafia 1997-1998? A mi
arde dicen: después de la prueba que hemos hecho con esa

usted, el problema que nos plantean no lo hemos tg

nidéquina puede transformar 2.000 toneladas/hora. Le habia
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tomado la pregunta por el otro lado.
No obstante, de la camparfia 1997 si le puedo dar g

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Diganoslos. Yo
pedia los de 1996-1997 y 1997-1998.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): En la campafia 1997-1998, la var
de lino transformada son 3.183.000 kilos y la fibra obt
da son 692 toneladas, aproximadamente.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : ;Y de la anterior.
1996-19977?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): Se la remito.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Es dificil, enton-
ces, hacer las comparaciones de una campafia con ot
¢ Se relacionaba con la fabrica antes?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-

NO, S.L. (Ruiz Paz): Algo de relacién tenia, pero no es$

En 1995 dejo mi antigua actividad, que era la de balon
tista profesional, y no es que me introduzca en el ca
porque ya lo estaba, pero a partir de entonces me ded
trabajar en el campo y empiezas a ver un poco lo que
Ahora bien, no es una relacién que pueda llevar a deci
conocia perfectamente la empresa.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Légicamente,
usted no sabe si transformdé mas o menos lino en 1
1997 y en el 1997-1998, menos 0 mas.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): Prefiero no decirlo porque a lo me
no es verdad y es mejor no llevarles a la confusién,
estoy dispuesto a traer esos datos.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Obviamente, los
pedimos.
Por tanto, si me refiero a los rendimientos/hectéared
la comparacién, me imagino que tampoco lo conoce
decir, ¢ sabe el rendimiento del lino en kilos/hectérea qt
transformo en su empresa durante la campafia 1996/1

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): La verdad es que no, sefioria.

El sefiorAMARILLO DOBLADO
19987

1Y en 1997-

El seflorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): Me imagino que serian variabl
pero no sé los rendimientos de los agricultores.

El seAorAMARILLO DOBLADO : Para acomodar mi

pregunta a la documentacién que puedan tener sobre
tema empresarial que siguen para dirigir su empres
gue es un poco atipico. ¢Qué clase de estudios técn
de trabajos hacen en su empresa para controlar su
empresarial?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
atd®, S.L. (Ruiz Paz): ¢ Podria repetirme la preguntas?

El sefAorAMARILLO DOBLADO : La mayoria de las
empresas tienen los datos por los que le pregunto, porque
los necesitan, pero parece ser que ustedes no los necesitan
illg no los tienen. Me imagino que tendran otros y que el sis-
eriema que siguen es distinto y lo que quiero es acomodarme
al sistema que siguen ustedes para ver como les puedo
hacer las preguntas.

El sefioiREPRESENTANTE LEGAL DE COLINO,
S.L. (Ruiz Paz): Todos nuestros datos —no es que sea algo
oculto— figuran en los anexos. Creo recordar que los
nameros 5, 6, 7, 8 y 9 los tiene la Consejeria de Agricultura.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Recuérdelos por-
ague si los han entregado y estudiado, debe decirlos.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-

NO, S.L. (Ruiz Paz): Si los supiese, se lo diria.
to.
ces-El sefiorAMARILLO DOBLADO : ¢,Cuél es su fun-
mpidn como administrador general de la empresa? ¢ Cémo
gaéliministra usted la empresa? ¢ Qué datos tiene para tomar
Hag.decisiones y en qué se basa?
r que

D

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): Desde que cogi la administracion de
la empresa mi esfuerzo va encaminado a la transformacion
99Gbtencion de un producto cada vez mejor en el lino, apar-
te de otros temas.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Hasta ahi llega-
jomos, seria un administrador atipico que tuviera por objeto
pagoe la calidad del producto fuese cada vez peor, pero inde-
pendientemente de ese doble objetivo ¢ con qué medios
intenta alcanzar esos objetivos? ¢,De qué datos se vale?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
WD, S.L. (Ruiz Paz): De dos formas. Una, trabajando y
. B®jorando el producto en el campo y, otra, mejorar las ins-
e gkaciones, ya que son los dos campos por los que puedo
| 98&forar ese producto.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : ¢ En qué conoci-
mientos se basa para mejorar el trabajo y el rendimiento en
el campo?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): En la experiencia de la gente que esta
trabajando en la empresa desde hace muchos afios. Son téc-
bgjicos agricolas especializados y hay que aprovechar su
experiencia.

i El sefiorAMARILLO DOBLADO : Su concrecion no

b|diiga de maravillarme.

A, yaVamos a entrar en otro tema, muy concreto también que

caesmo administrador general lo sabra. ¢ Cuél es el sistema

ladmrcontratacion del lino que se transforma? ¢ Lo compran
en el campo?
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El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): No. Somos una empresa que
dedicamos a la transformacién del lino y no lo compral
en el campo. Los productores nos llevan su producto
transformadora y lo transformamos alli.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Hacen contratog
de maquila.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): Nosotros transformamos el produ
y hay agricultores que luego se llevan el producto. A
parte del lino somos nosotros los que le damos salid
decir, maquilamos y vendemos, pero va en relacion
mercado que podamos abrir y de las necesidades d
agricultores.

El sefioAMARILLO DOBLADO : Unas veces hace
contratos de maquila y otras de compra.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L.(Ruiz Paz): Si, trabajamos de las dos formas.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : ¢(,Qué porcentaje
de lino maquilan y qué porcentaje compran? Se lo pre
to por campafias.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): Es variable. La campafia 1997-1
esta cerrada y estos datos son definitivos, pero la de ]
1999 no esté cerrada y los datos no son definitivos.

El sefiorAMARILLO DOBLADO
1996-1997?

: ¢ Tiene la de

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): Respecto a la 1997-1998, el porg
taje es de un 87 por ciento de venta y 12 por cient
magquila.

El sefioAMARILLO DOBLADO :¢Y en 1998-1999
aunque sean aproximados porque los datos no estan
dos?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): Van semejantes.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Para entenderno
serd mas del 85 por ciento.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): Son semejantes, pero no diria
porque la campafia no esta cerrada.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Daigual. Lo que
le quiero decir es que ustedes compran lino, ya que m

lan en unos porcentajes muy inferiores a lo que comy

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): No, no es eso.

menos en temas semanticos elementales nos tenemos que

neener de acuerdo, si No necesitariamos hasta traductor, lo

mosal seria muy pintoresco.

a laMe acaba de decir que el 87 por ciento en 1997-1998 lo
han destinado a venta. La camparfia de 1998-1999 no la han
cerrado, pero me dice que la cantidad es similar, mas o
menos. Han trabajado a maquila el 12 por ciento en el pri-
mer caso y en el segundo, que no esta cerrada la campania,
ser& la misma cantidad mas o menos.

cto Estamos tratando de poner énfasis en la cualificacion de

otsal actividad empresarial; se trata de ver si ponen mas el

a.&€ento en maquilar que en vender o al revés. De los datos
dmle me ha dado, se desprende que ustedes fundamental-
en@nte venden y no maquilan, esa es la conclusion.

El seforREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-

n NO, S.L. (Ruiz Paz): Me gustaria hacer una acotacion. El
producto que entra por mi maquina y sale en forma de
fibra es del agricultor, como cuando dejo mi maiz en un
sitio sé que lo tengo ahi. Luego hay gente que se quiere
llevar su producto y, otras veces, nosotros podemos hacer
gestiones comerciales —de eso me gustaria hablar
> luego— y somos capaces de vender producto, en cuyo
guaso se lo tengo que comprar al agricultor para venderlo
porque es del agricultor.

El sefior AMARILLO DOBLADO: Mire usted,
D381ando el producto entra siendo del agricultor y, una vez

| 998nsformado, sigue siendo del agricultor y lo Gnico que
hacen ustedes es cobrar un canon por la transformacion,
eso se llama magquilar. Por tanto, lo que hacen ustedes es
maquilar.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-

NO, S.L. (Ruiz Paz): Semanticamente se podria considerar
easi, pero el agricultor me lo deja porque piensa que lo
b pleedo comercializar mejor; es la comparacion que he
hecho con el maiz o las pipas.

El sefiorAMARILLO DOBLADO: Esto quiere decir
cepua; aparte de la relacién contractual que parece ser clara-
mente de maquila, una parte del producto se retira y otra
parte no se retira. En 1997-1998, por citar un ejemplo, y
después veremos 1998-1999, un 12 por cien de los agricul-
tores que habian entregado el lino lo retiraron y un 87 por
cien aproximadamente no lo retird. ¢Es correcto lo que
s digo?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L.(Ruiz Paz): Si, es correcto, pero no nos cifiamos a
e®sas cifras. La campafia dura meses y las transacciones se
van haciendo a lo largo de ellos.

El sefiorAMARILLO DOBLADO: De momento,
aqetiran el 12 por ciento.
ran.Ustedes tendran un libro de entrada y un libro de salida.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): Nos exigen cuatro libros. Eso esta
mandado a la Junta.

El seforAMARILLO DOBLADO : Perdone, por lo
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El sefiorAMARILLO DOBLADO: En ese libro s¢
apunta el lino que ha entrado y el agricultor que lo ha
rado. Logicamente, el del que no lo ha retirado se ha
dado alli. Ese lino almacenado, que supone el 87 por ¢
del total, y que procede de la campafia 1997-1998 -
hemos hablado todavia de la de 1998-1999—, ¢ lo han
dido?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): Tratamos de comercializarlo sie
pre. Nosotros tenemos mas facilidad de comercializar
el agricultor y podemos echar una mano.

El sefiorAMARILLO DOBLADO: Este es un voluj
men de lino importante, dada la cantidad que se tran
ma. ¢ Esta fisicamente en un sitio?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-

NO, S.L. (Ruiz Paz): Se tomd esa decision por el peligro
rejue tenia almacenar toda esa cantidad, que unos meses es
gulemasiada y otros demasiado poca.
ento
—no El sefiorAMARILLO DOBLADO: ¢ Qué porcentaje
vdal lino almacenado de la campafia 1997-1998 vendieron?

Cuando digo vendieron, me refiero al 87 por cien.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
mMNO, S.L. (Ruiz Paz): En esa campafia se vendi6 todo el
dire almacenado.

El sefiorAMARILLO DOBLADO:
vendieron?
sfor-
El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): Eso seria desvelar la estrategia
comercial. Tratamos con empresas cotonizadoras y con

¢A quién se lo

NO, S.L. (Ruiz Paz): Le vuelvo a repetir que en nuestrastras. Todas nuestras facturas de venta de la fibra estan pre-

instalaciones almacenamos parte de la transforma
Parte de la fibra se queda almacenada, pero tenemo
das, eso si, reflejadas siempre en los libros oficiales,
que ser muy celoso con los movimientos.

El sefiorAMARILLO DOBLADO: Este lino, este 87
por cien, no ha sido entregado a los agricultores. Le he
guntado si esta fisicamente en un almacén y me ha cc
tado que la cuestion no es tan sencilla porque no to
tienen alli, una parte lo llevan a otros almacenes.
entendido bien?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): No, no. Dependiendo de la dema
gue tengamos de fibra de lino, vamos sacando de nug
almacenes. Por seguridad, tenemos tres sitios donde
cenar la fibra, que han sido inspeccionados.

Es una cantidad importante, pero no es esa cant
sino que tratamos de dar salida al producto.

El sefiorAMARILLO DOBLADO: La noble inten-
cion de comercializar el producto la he entendido y ¢
gue me hago idea cabal de ella. Le pregunto algo mas
ple, estamos contando simplemente dénde esta el 8
ciento de 1997-1998. Posibilidades que veo, si hay al
mas me la dice: o lo tienen en uno de estos tres alma
o lo han vendido.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): Tiene razén, o se ha vendido o ¢
almacenado.

El sefiorAMARILLO DOBLADO:
situados los almacenes?

¢, Doénde estar

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L.(Ruiz Paz): En Almoguera, muy cerca.

El sefiorAMARILLO DOBLADOQO: Digamos enton-
ces que practicamente estamos hablando de una unig
talacién que tiene tres almacenes.

ciéantadas a la Junta.

5 sali-

hay El sefiorAMARILLO DOBLADO: Hasta ahora no
habiamos tenido problema ninguno para que los empresa-
rios nos dijeran a qué empresas vendian. Anoche vino un
empresario que nos ensefio el contrato. Ustedes consideran
pmee es un problema para su estrategia comercial desvelar el

ngesreto de a quién venden el lino.

jo lo

¢ He El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): No se trata de ocultar, que es muy
diferente. Toda esa informacion la remitimos a la Junta:
factura, cliente, kilos, precio, todo. Quiero dejar constancia

nate que el lino tiene salida comercial, que creo que es lo

2singsortante.

alma-

El sefiotAMARILLO DOBLADO: Ya no estamos en
dade debate, estamos tratando de averiguar simplemente
dénde han vendido ustedes el lino. Al final, nos dice que no

lo puede desvelar por razones de estrategia comercial.

reo El seAorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-

shi®, S.L. (Ruiz Paz): Sefioria, entiéndame, sacar aqui lo

7 goe cuesta tanto trabajo, es complicado. Trabajamos con

JUETApresas extranjeras y con empresas nacionales. Lo siento,

camese trata de ser opaco, sino de defender el trabajo de cada
dia.

El sefiorAMARILLO DOBLADO: No deja de ser
2stédna originalidad trabajar con empresas nacionales y extran-
jeras. No se me ocurre con qué otro tipo de empresas po-
drian trabajar.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): Le queria decir que exportamos.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Entonces no hay
manera de desvelar su secreto. Yo entiendo que ustedes se
acogen a un derecho que tienen y es el de no contestar a

aansiellas preguntas que les pueden perjudicar; y acogiéndo-
se a ese derecho, que lo tienen, no nos dicen —en contra de
los que han hecho otros empresarios— cO6mo se comercia-

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-

lizé, donde vendieron ustedes y a qué empresas.
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Me imagino que si le pregunto por la campafia 1998-plantas de vivero textiles, industriales y oleaginosas, que

1999 me va a dar la misma respuesta.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-

nos permite comercializar hasta el 2003. Hago entrega de
este documento a la Presidencia.

NO, S.L. (Ruiz Paz): Es que basicamente esa campafia estée| sefiorAMARILLO DOBLADO : Normalmente, a

sin acabar. Quiero resaltar que nosotros no estamos (ogsdto transformador que iba a su empresa, cultivador de
tando datos de ningln tipo, es que esos datos estan a digge; ¢ le habian suministrado también la semilla de lino?
sicion de ustedes, pero, por favor, no me pida que saque eE| seflorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-

contrato de una u otra persona, porque yo no estoy oc
do ningun dato.

El seAiorAMARILLO DOBLADO : ¢ Tenian ustede
alguna actividad comercial ademas de la de transfo
lino?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): En Colino vendiamos la semilla.

El senorAMARILLO DOBLADO : Venta de semillg

certificada.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): Si.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : ¢ Dénde la com-
praban?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): Normalmente era de importaci
hasta este afio que hemos empezado a trabajar con g
sas espafolas que ya fabrican su propia semilla. H
ahora habia muy poco mercado nacional de semilla ce
cada y la mayoria habia que importarla.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Desde el Institutg
Nacional de Semillas y Plantas de Vivero ¢han conseg
ustedes establecer los primeros pasos para que les 3
cen y sean productores o distribuidores autorizado
semilla?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): No. Si el sefior presidente me per
te me gustaria dejar el certificado de comerciante de s
llas y plantas de vivero.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Es decir, no son
productores sino simples distribuidores.

El sefioPRESIDENTE: Usted puede entregar, sefi
Ruiz Paz, todo documento que estime pertinente a
Mesa a disposicion de la Comision. A efectos de que ¢
te en el «Diario de Sesiones», de todo documento
entregue debera especificar de qué se trata, si es de €
sa, si es privado u oficial, y si es oficial a qué organism
la Administracion central, autondmica o local se refie

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): Con su permiso, sefioria. El do
mento corresponde a la Junta de Comunidades de Cq
La Mancha y es un certificado de comerciante de sen

ItI®, S.L. (Ruiz Paz): El servicio que damos por transfor-
mar l6gicamente esta en parte ligado a la venta de la semi-
lla, pero hay gente que no nos compra la semilla y que trae

5 su varilla para que nosotros se la transformemos.
mar
El sefiorAMARILLO DOBLADO : En términos de
porcentaje, sin que tengan que ser exactos, ¢ de qué orden
de agricultores estamos hablando cuando decimos que a la
vez le han vendido la semilla y le han transformado el lino
en su empresa? ¢De un 90 por ciento?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): No tenemos ese dato.

El seAcrAMARILLO DOBLADO : Tampoco tienen
idea de esa cuestion.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): Sefioria, una cosa es comercializar
con la semilla y otra es transformar. La verdad es que yo no
mdispongo de esos datos.

MPre| sefiorAMARILLO DOBLADO : ¢Usted alguna

" _Q ha pensado que al poder dar el certificado de venta de
milla y el certificado por el cual se transformaba la fibra

tenia los dos documentos basicos para cobrar la subven-

cion?

UIdOE| geforREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-

UH; s.L. (Ruiz Paz): No, por una razén. Hay gente que
S compra la semilla y que no transforma con nosotros.
Cada uno puede elegir libremente lo que quiera hacer,
donde llevar su varilla, ddnde comprar su semilla, etcétera.

mi-_ El sefiorAMARILLO DOBLADO : Ustedes tienen
€[Rstalacion eléctrica directa y pagan a una empresa. ¢,Con
gué empresa tienen contratada la electricidad?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): Con Unién Fenosa.

or El sefiorAMARILLO DOBLADO : ¢ Recuerda usted
ekt@facturas de electricidad de la campafia 1997-19987?
ons-
queEl sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
MPGE-S.L. (Ruiz Paz): Nosotros, aparte de energia eléctrica,
D generamos energia por medio de un grupo.
re.
El sefiorAMARILLO DOBLADO : Es decir, ustedes

tienen un grupo electrégeno para producir electricidad tam-
CLbién.
stilla-
illas El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
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NO, S.L.(Ruiz Paz): Disponemos de las dos cosas.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Obviamente,
habrén utilizado a lo largo de la campafia las dos.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): Si, si, légicamente.

El sefiotAMARILLO DOBLADO : Con lo cual ahorg
serd imposible saber qué se puede imputar a consum
transformacién de lino de una factura de energia eléc]
puesto que parte del lino que ustedes hayan transfort
habré& sido con energia eléctrica que procede del grup

El selorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): Nosotros producimos energia eléq

cular los beneficios que se tienen, calcular los costos de
transformacion, etcétera.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): Lo que ocurre, sefioria, es que a mi
me ha llegado de la antigua administracion. Yo tengo que
dar por bueno los valores que me vienen dados. A final de
esta campafia me sentaré con la gente que entienda para
) j@&eduar los costes que considere. Ahora bien, hoy por hoy
rigango arrastrando los nimeros de otras campafias.
mado
D.  El sefilorAMARILLO DOBLADO : Usted, por ejem-
plo, es responsable de fijar el canon de maquila. ¢,0 no fija
usted el canon de maquila?
tri-

ca de las dos formas. ¢Ahora mismo se puede saber skl seforREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-

correspondia a la transformacién del lino? La verda
gue no, pero porque es una instalacion conjunta. Es

plicado, se podria establecer una estimacion si te sier
hacer nimeros, pero ahora mismo no.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Imposible. Es
decir, que ustedes tienen, por un lado, suministro de ¢
gia eléctrica de Unién Fenosa y, por otro lado, sintiero
necesidad de establecer un grupo por si esa companiid
ba en el suministro, siendo una empresa que a lo mej
tiene la entidad suficiente y tiene fallos de vez en cua
No se fiaron de la empresa suministradora y se vieron
gados a poner un grupo.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): El grupo esta alli. Puede fallar la
y de hecho en Almoguera falla la luz. Yo no sé si fue e
condicionante para poner un grupo o no. Ahora bien, p
caer un rayo durante una tormenta y te quedas sin lu
minima, ademas de la riada de 1995. ¢ Por qué se pu
grupo? Sefioria, no sé cual fue el condicionante.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : ¢En qué afio s
puso el grupo?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): No recuerdo exactamente, pero I
tiempo puesto.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : ¢ Desde cuand
aproximadamente? ¢ Podemos decir que desde el p
pio?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L.(Ruiz Paz): Practicamente desde el principio.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Es una cautelg
digna de tener en cuenta. Me imagino que la empresa
unos estudios econémicos para ver la evolucion d
misma.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): ¢ En cuanto a qué?

El sefiorAMARILLO DOBLADO : En cuanto a cal

D
rinci-El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-

|

d RO, S.L. (Ruiz Paz): ¢ El de transformacion?

Com-

tas &l seforAMARILLO DOBLADO : Si, el de transfor-
macion.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-

nNEIO, S.L. (Ruiz Paz): Yo entro en noviembre de 1998 y
ndsumo lo que los anteriores administradores han estableci-
fataeomo canon de transformacion, si es eso a lo que se
prrafiere. Yo no he sido el que he puesto ese canon de trans-
ndormacion porgue cuando me haga cargo de la empresa y
olpitedo tomar algun tipo de decisiones la campafia ya esta
empezada.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Usted es el admi-
unistrador general. Y ha estudiado a fondo la empresa que va
sesehdministrar.
lede
7 a leEl seAorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-

s S.L. (Ruiz Paz): Si quiere que le diga la verdad, desde
gue entré estoy tan absolutamente liado con el tema de la
transformacion que estoy deseando que se termine la cam-

2 pafia para poder sentarme con gente y que me ilumine, me

dé datos técnicos y econémicos.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Me hago cargo de

evas dificultades que tiene usted para administrar, pero al

menos este dato si lo tiene que saber: ¢ cuanto les cuesta a
ustedes —no digo lo que cobran— transformar el lino?

NO, S.L. (Ruiz Paz): ¢ Por kilo?

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Como quiera, por
tonelada, por kilo.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
Hed@, S.L. (Ruiz Paz): Le vuelvo a hacer hincapié en que
edstos datos son los que yo tengo que asumir como buenos
de estudios que me imagino han hecho los anteriores admi-
nistradores, aproximadamente entre 4 6 5 pesetas es lo que
estimaron los anteriores. Ahora bien, yo entiendo que es
bastante dificil de precisar, y tengo que asumirlo como
bueno.
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El sefiotAMARILLO DOBLADO :Y a esta cantidad
en los estudios que a usted le han dado, su empresa
llegado después de hacer un escandallo de la transfg
cién de la maquila del kilo de lino; es decir, para trans
mar un kilo de lino en varilla de bruto se necesita 0,2 hg
hombre, a tantas pesetas hombre, tanto dinero; se ne
un gasto energético de tanto, tanto de amortizacion, et
ra. Tendran estos datos, y asi habran llegado a las 4 pe

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): Me imagino que los anteriores ad
nistradores que hayan realizado ese estudio lo ha
hecho, y por eso tengo que darlo por bueno hasta que
capacidad de realizar mis propios estudios. Entonces
podré decir: es por esto, esto y esto.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Pero cuando §
usted le hacen administrador general, le entregaran
documentacién minima que estara en la empresa, us
estudiara, y entre ellas estara este dato que es fundan

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): No, la verdad es que no, pero por
yo en principio no tengo que dudar de los estudios
hayan hecho ellos. Vuelvo a decir que estoy tan absdg
mente enfollonado con el tema de la transformacion,
cualquiera se pone a ver niumeros. De verdad, tendriz
estar ahi S.S. para verlo.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Si no es porque
dude o no, sino porque en buena l6gica entiendo que
tomar decisiones que le corresponden como administr
general que es, este dato resulta basico.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): De cara a la siguiente campafa, s
ro que si; pero no se preocupe S.S., que en cuanto me
de encima el tema de las transformaciones y demas
voy a poner a ello, porque considero igual que usted g
un tema bésico.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Entonces, ho sab
gué porcentaje se gasto en energia eléctrica. Hay alg
me da mucha curiosidad porque creo que es un dato in
tante, y es si podiamos saber qué parte se puede atril
grupo de lino que ustedes tienen que se transforma de
gia eléctrica consumida y qué parte a la compafiia, es
¢ el grupo electrégeno que tienen ustedes para pro
electricidad funciona solamente cuando falla la red?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): No. Hay veces que la red se calig
y se decide encender el grupo en vez de trabajar con
gia eléctrica. No hay un criterio fijo; se puede trabaja
las dos formas.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Al no haber nin-
guna relacién entre que, por ejemplo, haya fallos de s
nistro de energia eléctrica por parte de Union Fenosal
es la compafiia que les suministra, sino que ustedes f

, temente no podremos saber nunca via consumo de energia
haldrica el lino que ustedes han transformado.
rma-
for- El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
rafo, S.L. (Ruiz Paz): Nosotros tenemos al final de las cam-
Cggifas unos consumos totales. No sé si se podria saber por-
céefge ya le digo que tendria que sentarme a echar nimeros;
*SRtgspor hoy solo se puede hablar de gastos totales de la ins-
talacion.
mi- El seflorAMARILLO DOBLADO : ¢ Era cliente suyo
beaconocia a la familia Lépez de Coca, al padre y a los hijos?
tenga
si leEl seflorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-

NO, S.L. (Ruiz Paz): En la campafia 1998-1999, desde
luego no ha transformado con ese apellido nada. Y en la
| campafia anterior... ¢ Lopez de Coca qué?

una
ed l&l sefiorAMARILLO DOBLADO : Pues esta don
eNiablas y sus hijos.

El seAiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
N0, S.L. (Ruiz Paz): Don Nicolas, no.

que

luta-El sefioAMARILLO DOBLADO : ¢Y sus hijos?

que

A qUEE| seAiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-

NO, S.L. (Ruiz Paz): Si. Llevaron a transformar en otras
camparfias anteriores.

pareEl seAiorAMARILLO DOBLADO : ;Y don Carlos
atlboro?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): Si, don Carlos Moro es cliente nues-
d(o.
quite
5, meEl sefior AMARILLO DOBLADO : Don Nicolas
e épez de Coca, cliente; don Carlos Moro, cliente.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
e NO, S.L. (Ruiz Paz): No, no. Vamos a ver, don Nicolas
D jGpez de Coca no es cliente nuestro.
npor-
ouir aEl sefioAMARILLO DOBLADO : Sus hijos, perdén,
eserfamilia.
decir,
ducirEl sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): Pero como muchos otros clientes,
sefioria.

nta El sefiorAMARILLO DOBLADO : Si. ¢Y don Quin-
etitano?
r de
El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): No. Es mas, cuando ayer me hablan
de toda esta gente, qué quiere que le diga, jcomo no voy a
uraénocer a don Nicolas Lopez de Cocal, si ahora es mas
damoso que Ronaldo, sale mas que nadie en los periodicos.
yo¥eestoy aqui desde 1998 y no les conozco personalmente.

el grupo electr6geno cuando lo creen conveniente, evi

den-
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El sefiorAMARILLO DOBLADO : Tengo curiosidad
Dicen ustedes que don Carlos Moro es cliente hab
suyo. ¢El contrato de don Carlos Moro es tambiér
magquila, exactamente igual que el que tienen los otros
cultores?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): Es de transformacion.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Creo que sera ui
cliente importante. ¢ Lo califican ustedes de importal
El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): Es uno mas, es decir ni importantg

no importante. Don Carlos Moro es...

El sefiorAMARILLO DOBLADO : ¢ Ustedes tiener
muchos clientes que entran la misma cantidad de li
transformar que don Carlos Moro?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): Pues ahora mismo no lo sé, alom
hay algunos mas por ahi.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Algunos mas. Si
son algunos, es que son pocos respecto al total, y teng
entender que el conjunto de esos pocos son clientes i
tantes suyos, y légicamente un empresario suele tene
relacion especial con sus clientes.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): Cliente importante, sefioria, es ad
gue paga veinte duros o paga lo que sea, pero que p
Cliente importante para mi es eso.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Desde un puntg
de vista de administrador general de la empresa, da
entonces para usted, que un cliente vaya con 1.000 k
gue vaya con 100.000 kilos. Para la empresa es igual
el punto de vista empresarial.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): La transformacion se la tengo ¢

hacer igual. No puedo distinguir entre unos y otros. ¢ Que
lo mejor deja méas beneficios? Pues bien, pero no deja3h&

Ser uno mas.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : O sea que dor
Carlos Moro es también un cliente casi anénimo, co
cual apenas se ha relacionado.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): Sefioria, después de todo lo qug
pasado, creo que aqui hay pocos anénimos.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Pero volvamos a
tema del lino de don Carlos Moro. ¢ Alguna vez vendig
ustedes parte del lino transformado de don Carlos M

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): En esta campafia, desde luego S
llevado toda su produccién de fibra.

El seAorAMARILLO DOBLADO : Toda. ;Y en la
tumdterior?
de
agri-El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
%IO, S.L. (Ruiz Paz): Se vendid.
El sefiorAMARILLO DOBLADO : ¢La vendieron
ustedes?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
' NO, S.L. (Ruiz Paz): A través de nosotros, si. Ahora bien,
‘tﬁuiero dejar claro que esta campafia se la ha llevado entera.
. El sefiorAMARILLO DOBLADO : Yo también quie-
® B dejar claro que en esta camparia se lo ha llevado todo,
pero en la anterior si que le vendieron ustedes parte del lino
! transformado.
N0 8E| sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L.(Ruiz Paz): De la fibra.

i El sefior AMARILLO DOBLADO : ¢Ha habido
Jflcendios en su empresa?
El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-

o S.L. (Ruiz Paz): Si, tuvimos uno en mayo de 1998.

N _%ndio ha habido en todas, pero el nuestro fue en esa

e

El sefiorAMARILLO DOBLADO : ¢;So6lo han tenido
uno?
;el | seforREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
, S.L. (Ruiz Paz): Incendio como tal, si.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : (Y conatos de
gi@gpndio?

125 %1 sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
eﬁ% S.L. (Ruiz Paz): Si, ha habido algun conato, pero con
las medidas que hay alli para apagar incendios se van solu-
cionando.
| El SelOrAMARILLO DOBLADO : Las medidas para
gar cuando hay conato de incendio, ¢, desde cuando las
tienen ustedes?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-

n NP, S.L. (Ruiz Paz): Pues desde el principio, porque tene-
mos contrato con una empresa, Hermanos Zollo, que desde
el principio nos hicieron el estudio de lo que necesitaba-
mos para apagar incendios, y son ellos los que nos asesoran
s BA esta cuestion.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Digame cémo
ocurrio el incendio de 1998.
ron
oro? El seforREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): Quiero dejar claro, muy claro, que se
gueman los desperdicios o residuos de la transformacion.
e A#0Sotros no se Nos quema en ningun caso varilla ni fibra,
Unica y exclusivamente se queman desechos de la transfor-

macion, que no sirven para nada. Hoy por hoy esos dese-
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chos son un problema no sélo para nosotros sino tambiénEl senforREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
para el ayuntamiento, porque son nocivos y hay que tethD, S.L. (Ruiz Paz): No lo sé, porque a partir de las inver-
mucho cuidado con este tema. También quiero decin ggienes iniciales, luego se han hecho inversiones, por tanto

cuando se produjo el incendio llamamos a la Guardia

ivls complicado dar cifras. Creo que todo puede rondar los

a los bomberos. Es decir, dimos todas las facilidades déD millones de pesetas.
mundo, y no sélo eso, sino que presentamos todos nuestros

datos en un parte del mes de mayo de 1998, en el cyal s&| sefiorAMARILLO DOBLADO :Y si en algn

especifica claramente lo que se quemao.

momento llegan a almacenar grandes cantidades, ¢qué

Creo que con eso queda el tema un poco aclarado} Rffor puede tener ese lino?
que de verdad, a uno le duele cuando oye o lee eso de que

estos tios queman el lino. Aceptar eso es complicado. Te-g| sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-

nian que haber estado alli el dia del incendio, tenia
haber sufrido lo que sufrimos nosotros el dia del ince
para que pudiesen comprender lo mal que se pas
hecho, cada vez que yo me he enterado de que ha h
un incendio —por ejemplo el de Extremadura— les he
mado, porque sé perfectamente cdmo se pasa cuand
nes un acontecimiento de ese tipo. De verdad que es

El seAiorAMARILLO DOBLADO : ¢ Tenian ustede
un seguro contra incendios?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): No, no tenemos asegurado eso
gue no vale nada. Nosotros si tenemos un seguro de
laciones —creo que es de noviembre de 1998—, p
ocurriese algo en la instalacion; de lo que se quemo ab
tamente ninguno porgue no valia nada.

El sefAicrAMARILLO DOBLADO : O sea, el segurg
que tienen ustedes es soélo de instalaciones, pero 1
cubre la mercancia almacenada.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): Vamos a ver. Creo que en algin ¢
esta recogida una cantidad, hasta 5.000.000 de pese
en algin momento se quemase varilla o fibra. No lo reg
do bien, pero nosotros no hemos cobrado ni un duro,
gue lo que se quemy, insisto, no valia nada.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : La pregunta no s¢
la hago en ese sentido, sino simplemente para resalt
hecho y es que ustedes tienen un seguro contra ince
desde 1998 que en principio cubre las instalaciones. C
do le pregunto si la mercancia almacenada la tiene ase
da o no, me contesta que no, pero duda un momento y
puede que haya algo que cubra hasta 5.000.000.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): Me gustaria, incluso voluntariame
te, mandarle la pdliza del seguro. Se lo digo porqu
recuerdo vagamente, pero no son datos fehaciente
puedo, me gustaria voluntariamente aportar esa docu

tacién para que vea que es una duda que tengo en

momento.

El sefiotAMARILLO DOBLADO : La puede aportar
y ademas se lo agradeceriamos.

¢,Cuanto considera usted que vale la maquinaria
instalacion, aproximadamente?

gﬁ@, S.L. (Ruiz Paz): Depende muchisimo de la cantidad.
10 E| seAorAMARILLO DOBLADO : Supongamos un
' CASO en que estd suficientemente lleno —porque eso se ha
aby 0—, el lino no se ha vendido y ustedes tienen alli acu-
"?{'nulado un stock muy importante de lino.
o tie-
dUrOE| sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): Desde que hemos visto como va el
S tema del lino y los peligros de incendio que hay, procura-
mos no tener nunca un stock de lino suficientemente eleva-
do.

POr- E| sefiorAMARILLO DOBLADO : ¢,Qué cree usted
INgl& arde con maés facilidad, la maquinaria o el lino almace-
PInldo?
solu-
El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): El lino almacenado, l6gicamente.
D Pienso yo gque la maquinaria tendra méas problema.
unca
El sefiorAMARILLO DOBLADO : Muy bien.
No mas preguntas, sefior presidente.

aso El sefioPRESIDENTE: Tiene la palabra el sefior por-
tagw®z del Grupo Parlamentario Vasco (PNV), don Carlos
u€@aballero.
por-
El sefiorCABALLERO BASANEZ : Bienvenido, don

Enrigue Ruiz Paz, y gracias por la informacién que nos ha
» dado hasta ahora.
ar ursin incidir demasiado en las preguntas anteriores,
neimsendo por lo que ha dicho anteriormente, que hubo un
upreyecto de instalaciones y maquinaria y que, posterior-
ghvante, habria habido una inspeccion de la Delegacion de
dipelustria para conceder la autorizacién. ¢ No?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): Si. Tenemos aqui...
ln_
e lo El sefiorCABALLERO BASANEZ : Simplemente le
Spifio que me lo confirme, pero si quiere darme algun dato
MeI&s.
estPor otro lado, entiendo también su postura de no pre-
sentar en una sesion publica algunos datos que le han ido
solicitando, aunque también ha manifestado su voluntad de
no ocultarlos en los organismos que nos los pueden sumi-
nistrar caso de pedirlos. Le quiero preguntar es si su lino
ddarensformado es, fundamentalmente, fibra corta o fibra
larga.
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El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): Basicamente es estopa, es decir
fibra corta que larga. Es una estopa.

El sefiotCABALLERO BASANEZ : Si puede, quisie-
ra gue nos dijera lo que han vendido, aproximadam
sin citar empresas, y a qué tipo de empresas se ha ve
industria textil, papeleria, automavil, fibrocemento, et
tera.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): Nosotros hemos vendido basican
te a empresas de cotonizacion y también a empresas
destinan a otros usos. Exactamente en la campafa
1998, que es la que tenemos cerrada, a cotonizacion
decir para mezclas con otras fibras— ha ido alrededo
50 por ciento de la fibra obtenida.

El sefiolCABALLERO BASANEZ : El resto vendido,
MAas 0 Menos, ¢en qué se ha repartido?

El seioREPRESENTANTE LEGAL DE COLINO,
S.L. (Ruiz Paz): Légicamente, nosotros estamos en relg
con empresas del automovil, con celulosas y con bast
proyectos nuevos a los cuales hemos podido dar salida

El sefiolCABALLERO BASANEZ : En ese sentido, \
sin citar empresas sino soélo actividades, por lo que le a
de escuchar parece que estan estudiando posibilidade
vas, construccion, tablones, no sé, ¢ de qué tipo podiar

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): Si me permite S.S., le voy a enseg
una cosa que es bastante curiosa, esto que muestt
mantas punzonadas hechas a base de lino, para el te
la hidrosiembra. Es decir, mediante maquinaria se h
mantas para hidrosiembras. ¢ Para qué se utiliza esto?
facil. Ahora mismo, en las autopistas, se colocan en t
los taludes que se estan haciendo; no sé si lo conoct
Por lo que me dijo el sefior que nos lo compra, creo
hay una ley. Nosotros, dentro de toda nuestra investiga
—que es bastante— llegamos a la dar con gente de es
y la verdad es que nos encontramos con la grata sor
de que el lino, por mucho que habia gente que deciz
no, si tenia salidas. Y no sélo eso, también dentro ¢
industria de la forestacion y del vivero. ¢ Ve usted esto,
parece tan raro? ¢ Sabe para qué sirve? Para que no @
las malas hierbas. Imaginese cuantas plantas hay
vivero y cuantas plantas hay en una reforestacion. Par
luego diga la gente que el lino no tiene salida. El ling
sé6lo tiene salida sino que hay que mimarlo, cuidar
investigarlo. Aqui traigo un curriculum de investigaciof
gue hemos realizado, en el que se demuestra clarame
s6lo que tiene salida sino que hay muchisimas opci
para comercializarlo.

El sefiorCABALLERO BASANEZ: Precisamentd
eso es lo que queria saber. De lo que est4 diciendo de
gue con una investigacion adecuada cree que el lino g
tener salida.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
nd®, S.L. (Ruiz Paz): Puede tener salida perfectamente.

El sefiortCABALLERO BASANEZ: O sea, que no es
sélo para tenerlo guardado —como se ha dicho en otros
P IT@s0S— porque su precio es bajo, sino que puede tener sali-
ndids,de lo més insospechadas.

Cé-
El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): Pero de lo més insospechadas, sefio-
ria. El problema me lo planteaba este sefior, que es de Cieza
efMurcia), cuando me decia: Tu problema ahora mismo es
upiD estas abajo. Yo puedo llegar ahora y te puedo pedir que
198@-vendas lino al precio que me dé la gana. En cuanto
—Aagores la maquinaria, metas inversion y hagas un produc-
I tieimejor —entono a@hea culpa— vas a estar arriba y yo te
voy a tener que ir a buscar, porque vas a tener un producto
de mayor calidad. A eso hay que tender. Ahora mismo, la
industria espafiola esta dentro del umbral de lo que se lla-
man fibras pobres, hilaturas pobres. ¢ Como se lo explica-
ria? Le voy a contar otra de las utilizaciones que estamos
empezando a dar: Esas cuerdas tan bonitas que se ven por
cidantro no son mas que una mezcla de yute y ahora de lino.
arg€rIé pasa? Que la hilaturas pobres estan dentro, por fuera
. esta lo bonito. Es decir, nos estamos moviendo en ese
umbral; hay que tender al mejoramiento de las instalacio-
nes y al mejor producto. El 70 por ciento del tratamiento
caleblino es en campo y ahi también hay que incidir, pero yo
s nadengo fuerza para hacerlo. A lo mejor tienen que ser las
sE@ciaciones de agricultores, con concursos o con lo que
sea las que tienen que procurar mejorar el producto en
campo. ¢,Por qué? Porque vamos a sacar un producto mejor.
figDjo! Yo voy a tener que seguir haciendo inversiones, y
oai tengo un proyecto de nueva inversion para una de las
malaldas mas modernas de fibra larga en Espafia, concreta-
ageente en un pueblo de la Comunidad de Madrid, con cuyo
idigalde ya he hablado. Han ido a ver a nuestras instalacio-
pdwss cuatro personas del Instituto Tecnoldgico de Desarrollo
> B@dario de la Comunidad de Madrid, porque saben que
guesotros vamos en serio con el lino, porque saben que
\CiiyBotros queremos sacar un producto bueno. Hemos ido al
e {fmmtro de desarrollo rural y hemos hablado con Fernando
prledizar Belmonte. Nosotros nos estamos moviendo, noso-
1 qross creemos en el lino. No es que el lino tenga salida, es
legize esta cantado que la tiene. No entiendo como es posible
ogee seamos tan obtusos y echar abajo una cosa que tiene
rdmtaro dentro de la agricultura. Y jojo!, la agricultura esta
crdaiada.
A que o
no El sefiorfCABALLERO BASANEZ: Cara a todo lo
ocrle nos esta diciendo, que era precisamente lo que le que-
neda preguntar, ¢,puede tener efecto negativo el aumento, en
nteuanto a la normativa europea, de los 1.500 a los 2.000
briéles por hectarea?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-

NO, S.L. (Ruiz Paz): Es un tema que ahora mismo estamos
diez@ando en la interprofesional. Unicamente que hay que
uezteer claro que tiene que ser un cultivo controlado, cuidado

y mimado.

En cuanto a los rendimientos, hay zonas de Espafia en
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las que se dan hasta 2.500 kilos por hectarea sin prob
y hay otras zonas en las que los rendimientos son
bajos. Es dificil que yo pueda entrar a valorar ese te
Creo que eso lo tiene que hacer una mesa conjunta de
racion y de expertos, porque yo desde luego no lo soy.

El sefiorCABALLERO BASANEZ: Por lo que dice,
entiendo que eso conllevaria un cultivo mas selectiva
gue se hace en estos momentos.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): Logicamente. En el engranaje
tema del lino hay tres partes afectadas. Una, la parte
ductora; otra, la transformadora y, l6gicamente, otra
Administracion. Es decir, no nos podemos separar. T¢
tenemos parte de culpa y tenemos que sacar todo adg
Habria que aunar todos los esfuerzos posibles en pos
producto mejor.

El sefior CABALLERO BASANEZ: Nada mas.
Muchas gracias.

El sefioPRESIDENTE: Tiene la palabra el portavo
del Grupo Parlamentario Popular don Jaime Ignacio
Burgo.

El sefioDEL BURGO TAJADURA: Muchas gracias
sefior Ruiz Paz, por su presencia.

Quisiera que me hiciera un precision inicial: ¢ Cual gg)

su trayectoria profesional?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): Mi trayectoria profesional, hasta
afio 1995 he sido jugador de baloncesto.

El sefiorDEL BURGO TAJADURA: ¢Nacional o
internacional?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): Nacional e internacional.

El sefioDEL BURGO TAJADURA: (Y desde el afi(
19957

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): Desde el afio 1995 agricultor pro
sional. Pasé por la Escuela de Capacitacion Agrari
Madrid; arrendé las tierras a mi padre jubilado, y de
entonces gestiono dichas tierras.

El sefioDEL BURGO TAJADURA: ¢ Usted procede

de una familia de agricultores?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): Si. Somos gente de campo desde
el afio 1958 mi padre compro las primeras tierras, y él
vez lo habia mamado de su padre.

El sefioDEL BURGO TAJADURA: Entonces, sor
gente de campo.
Usted ha dicho que en este momento tiene una ca
dad autorizada de 3 toneladas/hora.

emas
masEl sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-

2nNO, S.L. (Ruiz Paz): La ultima homologacion que a peti-

vailin hizo la Junta, fue el 31 de agosto de 1997, y en ella se
nos concedian 2 toneladas/hora.

El sefioDEL BURGO TAJADURA: En el afio 1997,
dehian autorizadas 2 toneladas/hora, sin embargo ustedes
estan transformando mas de esa cantidad.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-

deNlO, S.L. (Ruiz Paz): En algunos casos sobrepasamos esa

peantidad en mucho, si.

, la El sefioDEL BURGO TAJADURA: ¢Por qué, por-

pdpse la capacidad de la maquinaria lo permite?

lante.

de UE| sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): Si. Durante los dos afios que lleva-
mos trabajando hemos hecho nuevas modificaciones a la
magquinaria; modificaciones que presentamos a la Junta en
su momento alegando que teniamos mas capacidad, es
decir que podemos transformar mas.

z

del E| sefioDEL BURGO TAJADURA: ¢Cuando han
presentado ustedes esa homologacion?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): Me permito dejar al presidente una
licitud de autorizacion como primer transformador de
lino textil, con fecha de 31 de julio de 1998 a la Junta de
Comunidades de Castilla-La Mancha, en la cual solicita-
Jnos la rehomologacion de nuestra maquinaria.

El sefioDEL BURGO TAJADURA: ¢Qué significa-
ria eso?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): En la anterior homologacién la Junta
nos dice que la autorizacién correspondiente a la campafna
1997-1998, que es la anterior, es de 2.000 kilos/hora. Figu-
ra registrada la supervisién de dichas instalaciones. La pro-
pia Junta nos dice que hay que presentar otra solicitud para
homologar de nuevo las maquinas. Nosotros presentamos
la solicitud de homologacion el 31 de julio de 1998, con
fdina nueva memoria en la cual establecemos que nuestra
5 '@@quina puede transformar 15.000 toneladas.

sd

D

e
El sefioDEL BURGO TAJADURA: ¢Qué respuesta
ha habido por parte de la Consejeria?

1%

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): Hasta fecha de hoy no nos han con-
testado.
que
a suEl sefioDEL BURGO TAJADURA: Sefior presiden-
te, sé que en acta queda constancia de todo, porque sale en
el «Diario de Sesiones», pero como suele ser una manera
habitual de solemnidad pedir que conste en acta, quiero
gue conste en acta, sefior presidente, que la Consejeria de
pdaicultura de Castilla-La Mancha no ha facilitado a esta

Comisién el documento —que a mi me parece muy impor-
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tante— que acredita que desde el 31 de julio de 199
empresa Colino habia solicitado una homologacion qu
permite al dia de hoy realizar una transformacion de 15
toneladas.

El sefioPRESIDENTE: Asi se haré constar, sefior d
Burgo.

El sefloDEL BURGO TAJADURA: No le oculto que
esta ocultacion, valga la redundancia, demuestra mala
relacion con las actividades de esta Comision por par
la Consejeria de Agricultura de Castilla-La Mancha.

¢, Reciben habitualmente inspecciones de la Comur]
Auténoma de Castilla-La Mancha?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): En 1998 hemos recibido seis insg
ciones en la instalaciéon, tenemos las actas, la Ultima ha
en 1999 y me gustaria constase —y dejarsela al sefio
sidente— que es un acta de inspeccion de la Jun
Comunidades de Castilla-La Mancha por la cual en m
de este afio se nos afora todo lo que tenemos alli, va
fibra, etcétera. Asimismo la carta de contestacion d
empresa diciendo que estamos de acuerdo con ese
miento; también la dejo al sefior presidente para que ¢
te.

El sefioDEL BURGO TAJADURA : ¢ Eso significa
gue verificado por la inspeccion el funcionamiento d¢
empresa transformadora en este Ultimo ejercicio, n
detecta irregularidad alguna?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): En ninglin acta se detecta irregul
dad alguna.

El sefioDEL BURGO TAJADURA : ¢ Se les podrig
imputar que ustedes han vendido certificados ficticios.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): No vendemos certificados, sefio
nosotros hacemos transformacion.

El sefiorDEL BURGO TAJADURA : Si pensamog
gue ustedes son unos presuntos delincuentes, la forr
hacer seria la siguiente: ustedes se ponen de acuerd
un agricultor y le dicen: si me pagas una cantidad V|
expido un certificado de que te he transformado un lino
te has llevado —todo ficticio—, y por consiguiente en 1
connivencia claramente delictiva con el agricultor poc
permitirle conseguir unas subvenciones europeas a la
no tiene derecho.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): Con su permiso y perdéneme, se
mos tontos. Yo le diria: ¢ ves este certificado? Pues da
dinero. Sin embargo, nuestra empresa tiene la costu
de decir: una vez que cobre el agricultor, le cobrare

nosotros. Es uno de los problemas que tenemos por imp@:

gados, pero no es un asunto de aqui.

8hkadicho que son presuntos delincuentes es porque ademas

Ienan tenido un incendio que ya nos ha explicado es de resi-

.0fdos, pero como estan bajo sospecha se puede entender
gue con ese incendio quisieron eliminar pruebas.

el El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): Sefioria, no puedo gritar a los cuatro
vientos durante toda mi vida después de haber demostrado
gue en ese incendio no se me ha quemado absolutamente

f@ga de valor y que todavia se siga hablando del incendio

edAlmoguera ¢ Por qué no se es més estricto a la hora de
dar noticias?, aunque tampoco los periodistas tienen la

idadpa. En Almoguera se quemo algo que no valia nada y
no hemos cobrado de un seguro. ¢De qué se me esta acu-
sando?

ec- El sefoDEL BURGO TAJADURA : Se les acusa de
Jiagnar parte de una trama con el sefior Lopez de Coca.

r pre¢Cuando montaron la transformadora?

a de

ayo El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
IrifeD, S.L. (Ruiz Paz): La constitucién fue en 1995y lo
eda e m a s
afenst996.

ons-

El sefioDEL BURGO TAJADURA : Para que quede
claro, se constituyé en 1995 —ese dato no ha quedado
claro—; es decir que en ese momento el sefior Lépez de

2 Boca no era subsecretario ni presidente del FEGA.
D se; Cuando constituyeron la sociedad lo hicieron a impul-
S0, por iniciativa o porque el sefior Lopez de Coca les dijo
gue convenia hacer rapidamente una transformadora de
lino?
ari-
El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): En aquel momento estaba claro que
' habia agricultores que estaban demandando una transfor-
madora. Hay que retrotraerse cuatro afios y no voy a decir
para unas cosas si me acuerdo y para otras no, pero habia
_una demanda de gente de la zona que le gusta estudiar la
"&gricultura, que conoce y ha oido hablar de ello.

El sefiorDEL BURGO TAJADURA : ¢ Usted sabia
. qge en aquellos instantes el principal impulsor del cultivo
o% fino en Espafa era el sefior Lépez de Coca segun se ha

que&%?

que .

f El senorREPRESE_NTANTE LEGAL DE COLI-

irtO, S.L. (Ruiz Paz): Si me hubieran preguntado en aque-

5 g’poca, quién es el sefior Lépez de Coca le digo que en

ueé equipo juega porque no tengo ni idea. Es como si les

hubiera preguntado, ¢conoce usted a Fernando Romay?
Estoy en esa tesitura.

ria-

ne eEl sefiorDEL BURGO TAJADURA : Es decir, el

mbedior Lopez de Coca y sus familiares no tuvieron ninguna

mparticipacion en la decisién que familia de usted o el grupo

empresas de su familia adopté en un momento determi-

nado de iniciar las actividades de una transformadora.

El sefioDEL BURGO TAJADURA : Cuando antes

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
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NO, S.L. (Ruiz Paz): No me consta, sefioria.

El sefioDEL BURGO TAJADURA : ¢ Son sus princi
pales clientes los agricultores de la zona?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): Empezamos asi, pero nos hemog
expandiendo y hemos encontrado clientes mas lejos.

El sefioDEL BURGO TAJADURA : ¢ Tienen reser
vado el derecho de admisién a la transformadora?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): Es una empresa y lo que se busg
beneficio. Si viene alguien que no me paga, le diria: p

El sefioDEL BURGO TAJADURA : ¢ Recibieron en
1994 6 1995 la primera cosecha de lino del sefior don
los Moro?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L.(Ruiz Paz): Si.

El sefioDEL BURGO TAJADURA : ¢ Sabian ustede
gue iba a ser delegado del Gobierno en Castilla-La Mal
al cabo de dos o tres afios? Por eso recibieron la cog
¢no?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): Me imagino que no seria por e
sefioria.

El sefioDEL BURGO TAJADURA : También se h3
dicho aqui que todos ustedes formaban parte de una
empresarial y de politicos que ya estaban sofiando ¢

triunfo del Partido Popular, y por tanto beneficiarse de |

cuantiosas subvenciones de Bruselas mediante pro
mientos ilicitos, claro.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): Cuando me hablan de tramas
parece una barbaridad. Yo estoy en la fbrica con el mq
cuando me hablan de estas cosas me enfado, pero
gue guardarmelo para mi y para mi equipo de gente
pregunto ¢ante quién puedo protestar? Me parece
auténtica barbaridad.

El sefioDEL BURGO TAJADURA : Ustedes adopta
ron desde que comienza a funcionar su transformador.
serie de medidas contra incendios. ¢ Como se les od
hacer tal cosa si la finalidad del lino es ser quemado?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): Una vez que empiezas a trabajar
el lino, te das cuenta de que es bastante inflamable. E
—y esto no lo digo yo, lo dicen los bomberos— dentrg
una hacina de lino hay una temperatura tal que se p
desarrollar un incendio por si solo.

El sefioDEL BURGO TAJADURA : Entonces, el afig
1998 tuvieron ese incendio que ha quedado claro esta

través del delegado y obra en poder de la Comision, y ha
quedado claro en 1998 se incendian restos o son residuos
del lino transformado que no tienen valor alguno.

¢ No han tenido mas incendios desde entonces?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
i, S.L. (Ruiz Paz): Como tal no. A lo mejor una cinta
que se calienta, echa humo y hay que ir enseguida a apa-
garlo, ni siquiera apagarlo. Son conatos.

El sefioDEL BURGO TAJADURA : Me interesa des-
tacar, sefor presidente, que una de las empresas involucra-
das en la trama que estamos descubriendo en esta Comi-
sién no ha tenido ningln incendio durante los fatidicos
8fR8ses de abril y mayo en los que parece ser que los miem-
tos de la trama estaban con una tea encendida todo el dia

intentando quemar el lino para borrar cualquier tipo de
Cﬁfﬂeba incriminatoria. Quede claro que esta empresa que
es clave en la trama no ha tenido ningln incendio durante
esos dos meses.

Me gustaria que facilitase a la Comision ese contrato de
asesoramiento en materia de incendios que dice tener con
la empresa que les hizo las instalaciones, si es tan amable.
N éh'::as posiblefAsentimiento.)
eCha{En cuanto a Ias/empresas a que ustedes venden, no le

Voy'a preguntar cuéles son pero me parece que el represen-
tante del grupo nacionalista ha dejado bien claro que se
trata de empresas dentro del ambito de las cosas que nos ha
S(Sjicho usted hace un rato que se pueden hacer con el lino.
" ¢ A qué distancia de Almoguera esta la explotacion del
sefior Moro? ¢ Esta muy lejos?

[72)

| seforREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
, S.L. (Ruiz Paz): La verdad, sefioria, es que yo no he
tado nunca, es Matias el que se relaciona con el encarga-
§a_del sefior Moro, pero esta por la zona de San Clemente,
a 100 kilébmetros mas o menos.

r
o]

c

El sefiorDEL BURGO TAJADURA: ¢Es zona de
mafluencia?
noy .
tengE! SeOrREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
M&, S.L. (Ruiz Paz): Importante, ademas, porque es una
ggdas zonas buenas dentro de Castilla-La Mancha.

El sefiorDEL BURGO TAJADURA: Es decir, que
L cultivadores del lino que puedan ser vecinos de las fincas
5 dehsenor Moro, también son clientes suyos.

urri

7

0
El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): Si. Ahora hay bastantes empresas
transformadoras, pero tenemos clientes por aquella zona y
canemas es una zona que merece la pena cuidar.
5 Mas
de ElsefioDEL BURGO TAJADURA: No hay mas pre-
ugudatas, sefior presidente.

El sefioPRESIDENTE: Muchas gracias, sefior Del
Burgo.(El sefior Amarillo Doblado pide la palabra.)
en |diene la palabra el sefior Amarillo. Le ruego que econo-

documentacién que nos envio el Ministerio del Interig

rice su intervencion en este segundo turno, como bien



— 21544 —

COMISIONES

28 DE JuLlo DE1999.—NUm. 740

sabe hacer.

El sefiorAMARILLO DOBLADO: Muchas gracias
sefior presidente.

titulares de esos contadores?

El selorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L.(Ruiz Paz): Uno es Colino y el otro Promociones

Haré una serie de preguntas, para concretar y recordétgarias del Tajo.

algunas cosas al administrador general, que tiene ciert
gilidad de memoria con datos entregados en esta Com

En primer lugar quiero resaltar que la campafia 199
acaba el 31 de julio de 1999, es decir que estamos
dias del cierre de la campana.

Le voy a dar algunos datos oficiales de la Comuni
Auténoma de Castilla-La Mancha entregados a esta
sion. Durante 1997-98, Colino, S.L. tuvo un rendimie
medio de 263 kilos/hectarea. Nos decia usted en la pri
intervencion que no lo sabia como administrador gen
gue era un dato que desconocia. Se lo digo para q
tenga usted en cuenta porque es un dato muy impo
para usted como administrador. Ademas, le voy a rec
el rendimiento medio para este afio con los datos qu

son 27 kilos/hectarea. Transformado en rendimiento, es

significa que su empresa, su equipo y su industria s
una habilidad digna de ser tenida en cuenta a la hora
lizar su maquinaria. En 1997-98 tuvieron un rendimi
del 21,7 por cien mientras que en 1998-99 el rendimi
baja a la mitad, al 10,3 por cien.

También con datos que obran en la Comision, nos
gue con las actas no ha habido problemas de ninguna
y que todo ha ido muy bien. En ésta probablemente
viera usted presente; es una inspeccion que le hacen
el dia 19 de mayo; dice: se observa que las entradas d
lla de lino de fabrica no coinciden con los datos de los
ductores a que hacen referencia las entregas. A con
cion, dice: dia 3: Marab C.B. no figura en el an
informatizado; dia 4: Copasa S.C.L., y da una larga li
Carrillo, Borreguero, Montafas, Saco Rey, etcétera.
después que se anotan también en una relacion de ¢
dores que esta aqui. Se ha comprobado que el rendi
medio de fibra del mes de abril es del 9,16 por ciento, h
el dia 18 de mayo; sube después a un 10,35 por cier

dice: segun la memoria presentada, Colino para la cangg

fra-
sionEl sefior AMARILLO DOBLADO: ¢Cual es la
-egpresa transformadora? ¢ De qué naturaleza es la empresa
fre@mociones Agrarias del Tajo?

ad El senorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
MNP, S.L. (Ruiz Paz): Es una empresa del grupo familiar
tgue se dedica a deshidratar maiz en campafias breves.

era

ral, El seforAMARILLO DOBLADO: ¢ Del grupo fami-
dapquiere decir que la llevan entre usted y sus hermanos?
anteE! sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
P, S.L. (Ruiz Paz): No, yo no soy accionista de esa
IRgypresa, seforia.
0
n deEl seNorAMARILLO DOBLADO: ¢ Quién es el prin-
e¢lgal accionista de Promociones Agrarias del Tajo?
nto

tq E! SeNOrREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
rNO, S.L. (Ruiz Paz): Lo desconozco, yo no soy de esa

d-l%g]presa.

clase,  efior AMARILLO DOBLADO: ¢ Desconoce
HBI%CI quién es el principal accionista de Promociones Agra-

S .
Vs del Tajo?

0" E| seforREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-

')TH@’)', S.L. (Ruiz Paz): Si me permite que llame pida una

tPe_lacic’)n y pregunte quién es el accionista de Promociones

iﬂ rarias del Tajo, se lo digo. Si no lo sé, no se lo puedo
cir.

Itiva-

18N sefiorAMARILLO DOBLADO:

a8 unos secretos familiares increibles!

to. ¢, Quiere decir que parte de la factura de energia eléctri-

r” va a Promociones Agrarias del Tajo?

iEntre ustedes

sién de la autorizacion como primer transformador de ren

dimiento de varilla puede estar entre un 20 y un 30
ciento. Es decir, que en el mes de abril el rendimiento ¢
un 9,16 por ciento, hasta el dia 18 de mayo, segun los
de la inspeccion, su rendimiento es del 10,35 por cier
sin embargo el rendimiento previsto que dan a la Adm
tracion es del 20,3 por ciento.

Hay un dato que es muy importante, como dice
Ignacio que conste en acta con la solemnidad debida;
mos un buen maestro y estoy muy contento de lo que
aprendiendo. Hablabamos antes de la generacién de
tricidad que es un punto importante. Al parecer, ustede
nen dos contadores. ¢ Puede hablarnos de los dos co
res?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): Si, claro. Hay un contador para
gue era la instalacién al principio, y posteriormente
amplio la instalacién y se puso un contador nuevo.

POr E| sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-

*SN®, S.L. (Ruiz Paz): Si, si.

datos

10 Y E| sefiorAMARILLO DOBLADO: Y que con esa

Nignergia que se factura a Promociones Agrarias del Tajo, una
empresa gque se dedica solamente a cultivar y no a transfor-

09Aar con esa energia eléctrica que se imputa a una empresa

tec?@e no transforma, sin embargo si se transforma lino.

bstoy

e|_eCEI sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-

5 MO, S.L. (Ruiz Paz): Aquello es un complejo, sefioria, y

ntagaro tal hay que entenderlo. Para unas cosas no es justo

gue se nos trate como grupo, y para otras cada una va por

su lado. Eso no vale.

lo El sefiorAMARILLO DOBLADO: Si, si, comple-
je, es.

Comentabamos en la primera intervencion la impor-
tancia enorme que tenia la factura eléctrica. También uste-

El sefiorAMARILLO DOBLADO: ¢ Quiénes son lo

5 des le han dado esa enorme importancia al imputarse la
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energia eléctrica. Desde el principio nos encontramog goahi pone aproximadamente porque l6gicamente aforar
los siguientes hechos: Uno, siendo el suministrador Uniéso es muy complicado.
Fenosa, ustedes introducen un grupo. Segundo, ademéas/e habla de generadores y de otras cosas. Le vuelvo a
tienen dos contadores. Tercero, uno de los contadore$ espetir y le insisto en lo mismo. No es justo tratarnos como
a nombre de una empresa que no transforma lino, qy@po para ciertas acusaciones y, sin embargo, para otro
solamente cultiva. Es complejo; desde luego, es de| uigo de cosas somos algo individual. Colino ha asistido a
complejidad tal, que es imposible imputar o relacionads reuniones de la interprofesional, desde el principio esta
energia eléctrica y lino transformado, elemento basicp dri, esta haciendo un esfuerzo, y no son las administracio-
esta cuestion. nes, somos las transformadoras las que estamos haciendo
Yo no sé, porque tendremos que consultar este tigogleesfuerzo y los que hemos dicho a las administraciones
relacion, en la cual por un lado un contador eléctrico esfée queremos hacer una homologacién nueva. ¢En qué
suministrando energia a una empresa que no es de lg nesrdiciones? Pues que cada transformadora tenga sus tra-
raleza de la transformacion, puesto que una solamente| tigBfdores y sus contadores aparte. Eso lo estamos defen-

por objetivo cultivar, y sin embargo la otra tiene el obje
de transformar.

Por otro lado, nos ha dicho que el consumo de gag
del generador es para cuando la instalacion se calie
cuando falla algo.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): Es alternativo.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Es alternativo.
Pues todo el gasdleo esta facturado también a Promog
Agrarias del Tajo. Eso quiere decir que la empresa tran
madora nos deriva el volumen de facturacion hacia Pra
ciones Agrarias del Tajo que no tiene nada que ver ¢
empresa transformadora porque es cultivadora de ling
digo para que conste en acta.

Esta empresa es clara, diafana. Acabamos de ver
administrador general que conocia perfectamente
empresa, absolutamente hasta el Ultimo detalle. He
visto la seguridad, la claridad y como se ha llegado
rapidez y facilidad al fondo de la cuestién. No hay nin
problema. Que haya generadores eléctricos suministr,
normalmente a una empresa no es problema, que hay
contadores y una empresa factura a uno y no factura a
gue las inspecciones después dan anomalias eso entt
tro de la normalidad, en la normalidad que se quiere
por parte del Grupo Popular donde l6gicamente hay
malias de toda naturaleza.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): Ha habido muchos puntos y creo
ha sido lo definitivo. La orden de 4 de septiembre de 1
en su articulo 7 que se refiere a la campafia 1998-9
dice que en cualquier caso la transformacion de este
deberd efectuarse con anterioridad al 31 de julio del
2000. Y mas adelante dice: Se considerara cumplida ¢
transformacion en proporcion a las cantidades de lin
varilla respecto de las cuales se presente pruebas de
ha efectuado la misma con anterioridad al 31 de ener
afio 2001. Por tanto, la campafia no se termina el 31 de
de 1999, sefioria.

Otro aspecto, el acta levantada. Nosotros de lo U
gque tenemos constancia es de gue ellos vieron que la
dad de varilla y fibra que habia en nuestras instalaci
—no le voy a decir la misma, porque en estos casos |
puede decir— es aproximadamente la misma. Creo q
detalla claramente. Aquellas irregularidades que dice U
y de las cuales no tenemos constancia —usted si,
nosotros no— me gustaria aclarar que cuando se per

iVBiendo nosotros y vamos a apostar por ello.

0leoE| sefioPRESIDENTE: Habia pedido la palabra fuera
Ni@Pturno primero el sefior Santiso, por el Grupo Parlamen-
tario Federal de Izquierda Unida.

El sefiorSANTISO DEL VALLE : Quiero pedir dis-
culpas porgue no he podido incorporarme hasta hace un
momento. Intentaré ser lo mas breve posible.

ione
sfor-
MO"E| sefiorSANTISO DEL VALLE : Retomando este
Cffmo tema de los contadores, entiendo que hay una con-

' E’Qtacién de energia a nombre de una empresa que se utiliza
ara otra. En todo caso, usted como es administrador de
, ino y ademas desconoce incluso los accionistas de la
m%t‘éa empresa, porque ustedes son un grupo...

£l sefioPRESIDENTE: Se lo agradezco dada la hora.

CON £| sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-

, S.L. (Ruiz Paz): No los desconozco. Lo que no sé es
oporcidn de cada uno, que es lo que me han pregunta-

%
a
a
(0)

avde'l sefiorSANTISO DEL VALLE : ¢No tienen relacién
Al

gr_niliar’?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): Por supuesto que si, de eso no renie-
UHO; pero lo que no sé es el porcentaje de cada uno.
D98, .
) noEl sSeAOrSANTISO DEL VALLE : Basicamente son
» ppmismos que Colino.

1%?]%5 seAoOrREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-

o NP, S.L. (Ruiz Paz): Basicamente, pero no son los mis-

nUBGss porque yo por ejemplo no estoy en la otra empresa.

0 del

ju|ioEI sefiolISANTISO DEL VALLE : La pregunta es muy
concreta. Al ser dos empresas, supongo que la otra empresa

nhigue tiene su propia contabilidad tendra que descargarse

caabnoémicamente de esa electricidad que se gasta en otro

red0. Luego usted si conocera los consumos que pasa la

noog@ empresa.

ue lo

stedEl seiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-

pBid, S.L. (Ruiz Paz): Le diré que, por ejemplo, los teléfo-

SaTs- estan puestos a nombre de Colino. Es decir, nos tendre-

ron alli y comprobaron lo que teniamos nosotros cuadi

ab@ys que sentar un dia para ver qué corresponde a cada uno,
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es cierto, sefioria. Ahora bien, si yo tuviese capacida
coger el depésito de 25.000 litros y decir qué correspor
Colino lo haria, que es la linea que defendemos en la
profesional. En nuestro caso, que no es el Unico, en €
hay negocios conjuntos tiene que quedar muy clarito —
lo decimos nosotros— cudl es el negocio y eso es Ig
nosotros estamos defendiendo en la interprofesion.

El sefiorSANTISO DEL VALLE : Sinceramente, nd
me deja de sorprender, incluso por mucha relacion fan
gue tenga, lo que usted llama grupo de empresas que
complejo donde esta instalada esta planta, teniend
cuenta incluso que usted, por ejemplo, no es accionis
la otra y que puede haber accionistas a la inversa,
fuera accionista de esa empresa me preocuparia no
claras las cuentas de cada empresa, porque usted m
reconociendo que el teléfono puede estar a nombre de
no y la luz a nombre de Promociones de Tajo. No sé s
mas empresas en el grupo, pero desde luego es una g
econdmica-administrativa un tanto confusa para sabel
es de cada empresa.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): Eso sucede por el entorno familian d
la empresa. Muchas veces la empresa familiar nos lle
esas cosas. Estoy de acuerdo con usted, sefioria, en
es lo ideal, pero es asi.

El sefiorSANTISO DEL VALLE : Los resultados
anuales y las cuentas que tiene que presentar aislad
cada empresa, ¢,como lo hacen?

El seAorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): Cada uno se imputa sus gastos
ingresos. Lo que pasa es que a la hora de conjuntar y,

dejemplo, usted dice que quiere dar una imagen fiel pero

dested como administrador no puede saber cudl es laimagen

ntiget si usted paga el teléfono de otra empresa, por muy

| dammiliar que sea, pero legalmente es otra empresa con todos

-esigs derechos y obligaciones. Por ejemplo, a la hora de
duacer la declaracion de impuesto sobre sociedades ¢ coémo
imputa los gastos?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
iiNP, S.L. (Ruiz Paz): Entonces, sefioria, vendran mis
&Oel0s y me pegaran un cogotazo en la cabeza por no hacer
0859

la de
oEl seNorSANTISO DEL VALLE : Simplemente quie-

té)éé}ejar constancia de que es una manera peculiar de tener
eligavision clara de cada empresa. Alla ustedes y alla los
cQiganismos oficiales oportunos si creen que es correcto.
hayl;l sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
%&g S.L. (Rmz Paz): Seguramente en un momento ven-

n los socios y me pegaran un cogotazo en la cabeza.

El sefiolSANTISO DEL VALLE : Sobre todo, si algu-
no llama diez horas a Honolulu.

El seiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
ﬁéms L. (Ruiz Paz): En ese caso, entonces no.

El sefiorSANTISO DEL VALLE : Yendo, por ultimo,
al grano, ustedes, por lo que he oido, en la Ultima campafia
tenido unos rendimientos del orden de 1.027 kilos por
ectarea.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
O, S.L. (Ruiz Paz): Sefioria, esta sin acabar, pero va por

frontar tendremos que sentarnos un dia para ver lo que es

de cada cual.

El seforSANTISO DEL VALLE : Ustedes como Coli-

no nunca pueden saber contablemente cuales son sus|ir@jfd

SOs y sus gastos si algunos de sus gastos los pag
empresay a la inversa.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): Ya le digo que eso entra dentro
diagrama familiar, del problema de ser empresa fam
Yo lo achaco a eso.

El sefiorSANTISO DEL VALLE : Mas alla del diagra
ma familiar, ustedes son una sociedad, no sé si limita
anonima, que tienen unas obligaciones y que han de
sentar sus cuentas con transparencia y con claridad. [

El sefiorSANTISO DEL VALLE : Aproximadamente,
si lo que le voy a poner es un ejemplo. Por tanto, esos 1.027
kilos, con los rendimientos que al menos tienen otras
resas del 10-15 por ciento, equivale a que de ahi sale
a Wirgroducto de ciento y pico kilos. Por lo que he entendido,
ha dicho que ustedes no solamente actiian como maquila,
sino que en algun caso también venden directamente lino.

del El seflorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
li&¥O, S.L. (Ruiz Paz): Fibra, si.

El seiorSANTISO DEL VALLE : También he escu-
chado que parece ser que no ha querido decir el destino
dfinal o los compradores por cuestiones comerciales.

pre-
DesdE&! SeNorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-

luego, asi es muy dificil presentarlas con claridad porg¥, S.L. (Ruiz Paz): Pero que si que se saben.

no se sabe muy hien cuales son los gastos de cada
Incluso tiene repercusiones fiscales, por ejemplo.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): Nosotros tratamos de dar la ima
fiel de la empresa siempre en todas las cuentas que p
tamos. Creo que se da la imagen fiel de la empresa.

cudl.
El sefiorSANTISO DEL VALLE : Bien, en todo caso,

lo que yo le pregunto es otra cosa: ¢.a qué precio medio ven-
den el lino transformado?
jen
eserkEl sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): Entre 4 y 25 pesetas, 4 y 20 pesetas,
Mas o0 menos.

El sefiorSANTISO DEL VALLE : Le voy a poner un
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El sefiorSANTISO DEL VALLE : O sea que, en €
mejor de los casos, obteniendo un rendimiento del 10
ciento en 100 kilos, son 2.500 pesetas por ese fardo.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): Pero eso es lo que hay, sefioria.

El seiorSANTISO DEL VALLE : O sea que el nego
cio —y realmente no es culpa suya, sino de la estrug
del cultivo del lino— esta en las 115.000 pesetas que
de subvencién, porque el producto final, con las 4 &
pesetas que usted dice, se vende, en el mejor de los
—porque hay otros muchos agricultores que no lo pug
vender, como se ha reconocido aqui también—, en el
cado a 2.500 pesetas.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): Es que hay gente que se lleva su
ducto y a lo mejor es capaz de sacar mas dinero p
Ahora bien, mi mision es la de dar el servicio de la tr
formacion. También he dicho anteriormente a S.S. qu
soy consciente de que estamos en un umbral de ca
bajo y que hay que hacer cosas para subirlo y hay que
vertir. Estoy de acuerdo con usted también en que eg
un engranaje en el que todos tenemos que mejorar,
productores como transformadores como Administrac
Yo creo que todos de la mano tenemos que ir para a

El seflorSANTISO DEL VALLE : Pero la logica lleva
a pensar también que si no existiera la ayuda comuni
nadie se dedicaria a esto.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): Sefioria, eso ya depende de lo
cada uno considere para sus cultivos.

El sefiorSANTISO DEL VALLE : ¢ Cuanto cobrar
ustedes por la transformacién por hectarea, aproxim
mente?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-

| verdad es que me imagino que son clientes como pueden
@arlo otros. No sé qué es lo que han decidido para transfor-
mar alli, la verdad.

El sefiorSANTISO DEL VALLE : ;Y a Valzorzales y
Campillos de la Torre se les puede considerar, en la campa-
fia anterior, antes de que ellos crearan Colisur 2000, que

- eran clientes relevantes, por asi decir?

tura

hayEl sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-

. 280, S.L. (Ruiz Paz): Es que yo no tengo ni he tenido con
cadlos relacion, porgque yo llevo esta campafia, y en esta cam-
xdedia no transforman.

mer-

El sefiolSANTISO DEL VALLE : ¢ 0 sea que usted no
administro la campafia anterior y, por lo tanto, no sabe que
Campillos de la Torre traspas6 134.930 kilos en 1998 y Val-

perzales 117.0007

Or €l.

ins- El seAorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-

e M®, S.L. (Ruiz Paz): Es que no me he puesto a indagar

lidatbs de la campafia anterior.

reinEl sefiorSANTISO DEL VALLE : Bien, pues no hay

toTers preguntagkl sefior Amarillo Doblado pide la pala-

talra.)

ion.

riba.El sefioPRESIDENTE: ¢ A qué efectos, sefior Amatri-
llo, me pide usted por tercera vez la palabra?

aria,El selorAMARILLO DOBLADO : Muy brevemente,
sefior presidente, quiero pedir una aclaracion y aclararlo yo
mismo, con los datos que me suministran —a no ser que se
retire sin mas, y entonces no habria problema, la expresion
qde don Juan Ignacio del Burgo en la que acusaba de mala
fe a la Junta de Castilla-La Mancha por haber pedido una
documentacion que dice haber pedido y que no se le ha
enviado—, porque me comunican que la primera peticién
adme hizo de la documentacion se le mandé y de la segunda
peticidn no se tiene constancia alguna.

El sefiolPRESIDENTE: Muy bien. Habia pedido la

NO, S.L. (Ruiz Paz): Cobramos un canon de transform@alabra el sefior Del Burgo, con lo cual esta Presidencia

cién por kilo, que viene siendo entre 8 y 12 pesetas, N
menos.

El sefiorSANTISO DEL VALLE : Por kilo en bruto, o
sea, que aproximadamente serian 10.000-12.000 pe

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): Depende de la produccion del a
cultor. Mil kilos serian entre 8.000 y 11.000-12.000 pe
tas.

El seloiISANTISO DEL VALLE : O sea que usted, pd
Gltimo, atribuye simplemente a casualidad el que e

asierra las intervenciones después de dos horas, diez minu-
tos de presencia del sefior compareciente.
Sefor Del Burgo, tiene la palabra para finalizar esta
actuacion y contestar a la pregunta que ha dirigido el sefior
sedasarillo.

El sefioDEL BURGO TAJADURA : Sefior presiden-

yrie, el inconveniente que tiene ser transmisor de las ordenes

sde Toledo puede producir algunas disfunciones. Lo que yo
he dicho es que la autorizacién de homologacion solicitada
a la que ha hecho referencia, que es muy importante en

rrelacion con la actividad de esta empresa, no figura, al

n |enos yo no la he encontrado, en la informacion suminis-

transformadora, Colino, la empresa en la que usted particada a la Comision por la Junta de Castilla-La Mancha.

pa, hayan coincidido Valzorzales, Campillos de la Torre
decir, las relacionadas con Ismael Lopez de Coca, el s
Moro, etcétera.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-

, es Eso es todo lo que yo digo. No digo mas. Ese dato no

efigura, y si no figura, entiendo que es una ocultaciéon de un
dato, porque esta es una de las empresas que estaba bajo
sospecha. Consecuentemente, todo lo que era significativo
de esta empresa debia haber venido a la Comisién. Si no ha

NO, S.L. (Ruiz Paz): Es que yo entré en el afio 1998,

y leegado, yo tengo perfecto derecho a pensar que ha habido
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mala fe. No quito absolutamente nada, y el sefior Amd
no es el representante del consejero de Agricultura y G
deria de la Comunidad Auténoma de Castilla-La Man
Si el sefior consejero de Castilla-La Mancha entiende
lo que yo digo en este momento no es cierto y no es aj
do, como nos ha escrito varias epistolas en el dia de
gue escriba una tercera en la que ademas concret
actuaciones, interesantes, por cierto, de como sien
consejero que regula ciertas campanas, concede tarn
las subvenciones a sus hermanos. Si quiere hacer una
epistola, que la haga, y si efectivamente me demuestr
estoy equivocado, con mucho gusto retiraré la afirma
que he hecho. Pero mientras no se demuestre que
equipado, no retiro nadgel sefior Amarillo Doblado
pide la palabra.)

El sefioPRESIDENTE: Le pido que termine y, po
favor, pido concrecién. Esta Presidencia no dara nin
turno mas después de que se consuman estos finales
gue entramos en un didlogo que no aporta, a juicio de
Presidencia, ningln elemento que tenga que ser extrai
las declaraciones del compareciente.

El sefoiDEL BURGO TAJADURA : Sefior presiden
te, ¢ entiendo que va a haber otro turno para el sefior A
llo?

El sefioPRESIDENTE: No.

El sefiorDEL BURGO TAJADURA : Unicamente
gueria preguntarle —y con esto termino— sobre este
mendo asunto de la existencia de dos contadores, en
lugar, si en este momento funcionan los dos contad
indistintamente, 0 hay uno para Colino y otro para la tr
formadora.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-

rilO, S.L. (Ruiz Paz): Si, para transformar.
ana-
tha. El sefioDEL BURGO TAJADURA : Ustedes saben,
e tanto, que si no cumplen los requisitos establecidos en
usadey e infringen los reglamentos tanto de Europa como de
algef onsejeria pueden verse privados de la licencia.
e sus
lo élEl seAorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NN S.L. (Ruiz Paz): Si.
nueva
a queEl sefiorDEL BURGO TAJADURA : Es decir, que
cifistedes lo saben y son plenamente conscientes de ello.
esto
)Iél sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-

NO, S.L. (Ruiz Paz): Sefioria, es que no sé el resto de las

empresas, pero nosotros hemos facilitado no toda la docu-
I mentacion que nos pedian, sino incluso mas. Porque hago
garencion de que a nosotros todos los meses que tenemos
5, @iog-entregar nuestros partes mensuales de transformacion
eanos pedia el anexo nimero 9, que era el resumen, y
damdeotros no sélo dabamos el resumen, sino que dabamos el
diario.

El sefioDEL BURGO TAJADURA : Por consiguien-
M-, en ningln momento la Junta de Castilla-La Mancha, en
el curso de una inspeccidn, les ha dicho que ustedes po-
drian estar jugandose la continuidad de la autorizacién?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): Jamas, jamas.
tre-
rimeEl sefiloDEL BURGO TAJADURA : ¢ Y tienen algun
otemor de que esto pueda suceder?
ans-
El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): ¢, Por qué, si nosotros estamos hacien-
do las cosas?

NO, S.L. (Ruiz Paz): Si, hay uno para Colino y otro para la

transformadora. Uno para Colino y otro para la otra
presa.

El sefioiDEL BURGO TAJADURA : Entiendo, por
tanto, que cuando se establecid Colino dentro de las i
laciones que la familia tenia, entre ellas un secader
maiz, también se utilizaba el contador del secader
maiz. ¢ Eso es asi?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): Si, al principio, si.

El sefiorDEL BURGO TAJADURA : Hasta que erj
este momento ya no se hace asi. ¢En algiin mome
Junta de Castilla-La Mancha les advirtié de que eso p
constituir una gravisima irregularidad?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-
NO, S.L. (Ruiz Paz): Nunca.

El seAoDEL BURGO TAJADURA : Ustedes sabel
gue estan autorizados por la Junta de Castilla-La Mar
éno es asi?

em- El sefioDEL BURGO TAJADURA : No hay mas pre-
guntas, sefior presidente.

El sefioPRESIDENTE: Muchas gracias, sefior Del
nddargo.(El sefior Amarillo Doblado pide la palabra.)
o deLo lamento, sefior Amarillo, se han consumido todos
0 lds turnos y yo rogaria, digamos, el buen entendimiento. Yo
sé que a usted le acompafa también este sentido de refle-
Xion y de responsabilidad.

Despedimos al sefior compareciente, don Enrique Ruiz
Paz, de la firma Colino, S.L., agradeciéndole la aportacion
informativa que ha hecho a esta Comision, y que haya esta-
do todo este tiempo sin recordar su antigua profesion y

htbdherme pedido tiempo. Por tanto, le expreso el agradeci-
odiféento de toda la Comision.

El sefior Amarillo me pide un receso de tres minutos
antes de continuar con el siguiente compareciente para que
se puedan proveer de informacion.

— DEL SENOR REPRESENTANTE LEGAL DE
n  PLANTAS TEXTILES, S.L. (MARIN ALMODO-
cha, VAR). (Numero de expediente 219/000482.)

El sefioPRESIDENTE: Se reanuda la sesiéon con la

El seiorREPRESENTANTE LEGAL DE COLI-

comparecencia del representante legal de la firma Plantas
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Textiles, S.L., don Antonio Marin Almodoévar, quien
informa que prefiere que los sefiores portavoces

enueva de cultivo que nos permita sencillamente poder man-

enttener una actividad agricola. Esta claro que en nuestra zona,

directamente en el turno de preguntas al comparecien?ealmenos por lo que yo conozco, la actividad agricola de

agradezco su presencia aqui y la colaboracién inform
gue pueda prestar a esta Comision.

Por el Grupo Parlamentario Socialista, tiene la palg
el sefior Amarillo.

El sefioAMARILLO DOBLADO:
tituye Plantas Textiles?

¢,Cuando se cong

El seAorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
TAS TEXTILES, S.L. (Marin Almoddvar): En enero de
afo 1998.

El sefiorAMARILLO DOBLADO:
socios fundadores?

¢, Quiénes son su

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
TAS TEXTILES, S.L. (Marin Almodévar): Sus socio
fundadores son seis: Técnica y Naturaleza, Antonio M
Palacios, José Otaola Garcia Rojo, Carmen Maria M
Garcia-Donas y José Maria Bara.

El sefiorAMARILLO DOBLADO: ¢ Quienes consti
tuyen a su vez la primera sociedad que ha nombrado?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
TAS TEXTILES, S.L. (Marin Almodoévar): El mayor|
accionista de ésa soy yo.

El sefiorAMARILLO DOBLADO: ¢ Todos ustede
eran también cultivadores de lino a titulo individual?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-

TAS TEXTILES, S.L. (Marin Almodévar): Nosotros estd-

mos transformando en este afio a 23 agricultores, dos
cuales son socios de la sociedad; los otros cuatro no
mos en esa actividad.

El sefiorAMARILLO DOBLADO: O sea, que cuan
do se constituyen ustedes ya eran cuatro los que cultiv
lino.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
TAS TEXTILES, S.L. (Marin Almodévar): Dos. Bueno
cuando se constituye ni eso, no habia ninguno.

El seAorAMARILLO DOBLADO: ¢ Qué les motivd
a formar una sociedad para transformar lino si ento
ninguno estaba relacionado con el [ino?

El seAiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
TAS TEXTILES, S.L. (Marin Almodévar): Estabamo
relacionados con la agricultura, y lo cierto es que, al m¢
en la regioén en la que estamos, Castilla-La Mancha

atsembrar cebada es una actividad sin riesgo, porque de ante-
mano sabes que vas a perder dinero aunque tengas un buen

beflo. Entonces, hay que buscar nuevas alternativas o aban-
donar, ese es el asunto. El objetivo era buscar nuevas alter-
nativas, y pretendiamos hacerlo en serio, para lo cual pen-

- sabamos que teniamos que controlar el proceso en toda su
extension.

El sefiorAMARILLO DOBLADO: A titulo indivi-
| dual, en estos momentos, ¢,qué hectareas de lino tienen cul-
tivadas ustedes este afio aproximadamente?

El seAiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
TAS TEXTILES, S.L. (Marin Almoddvar): ¢ Entre todos
los socios?

S

El sefioAMARILLO DOBLADO: Si, entre todos los
$RCIOS.

arin El SeNorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-

TAS TEXTILES, S.L. (Marin Almodévar): Yo diria que
entre los seis socios, tenemos cultivadas menos de 500 hec-
tareas, cuatrocientas y pico.

\*2)

El sefioAMARILLO DOBLADO: Digamos que una
media de entre 80 y 100 hectareas por socio.

El seAorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
TAS TEXTILES, S.L. (Marin Almodévar): Si.

U7

El sefiorAMARILLO DOBLADO: ¢ El rendimiento
actual de las 500 hectareas aproximadas de lino que culti-
van ustedes, seria de 750.000 kilos?

f El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
erRS TEXTILES, S.L. (Marin Almodévar): El que hay
€§l% sacar este afio, si.

El seAorAMARILLO DOBLADO: Independiente-
ente de ustedes, me imagino que su empresa tendra otros
agghcultores y transformara lino de otros agricultores. ¢ Qué
cantidad aproximadamente?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-

» TAS TEXTILES, S.L. (Marin Almodovar): Nosotros tene-

mos la autorizacion desde hace menos de tres meses, desde

mayo de este afio, y hemos empezado a trabajar en enero.

La Junta nos indico que nos pusiéramos a trabajar en enero,
G&sro la autorizacion oficial nos la dieron en mayo, o sea,
hace menos de tres meses. Este afio estamos en el proceso
de transformacion de 867 hectareas, que probablemente
sean de lo menos que hay en Espafia, que corresponden a
5 23 agricultores. El afio pasado, en el que habia una obliga-
2ngidn de llegar a un minimo de 1.000 kilos, los compromisos
, lds transformacion que teniamos eran del orden de 950.000

alternativas de cultivo son muy limitadas, porque prac

ickiHos. O sea, que hay entregas por valores superiores a los

mente se reducen a las tradicionales, y, desde luego, corl@90 kilos que estaban previstos como minimo.

ayudas y los rendimientos que se pueden obtener en jnues-

tra zona, que son de muy baja calificacién, no hay ninguna El sefiorAMARILLO DOBLADO: O sea, que, en
alternativa. Estamos tratando de buscar alguna alternateajunto, el volumen que mueven ustedes en la campafna
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1998-1999 va a llegar aproximadamente a un millén
kilos.

El seAiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
TAS TEXTILES, S.L. (Marin Almodévar): No, no vamos
a llegar, nos vamos a quedar en novecientos y pico.

El selorAMARILLO DOBLADO: Eso viene a se
aproximadamente el 1 por ciento del mercado tedrico
de Espafa.

El seforREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
TAS TEXTILES, S.L. (Marin Almoddvar): Probablemen
te, si.

El seforAMARILLO DOBLADO:
trato hacen ustedes?

¢, Qué tipo de con

El seAiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
TAS TEXTILES, S.L. (Marin Almodévar): Hacemos u
contrato de transformacion por cuenta del productor.

El sefiotAMARILLO DOBLADO: O sea, de maquilal.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
TAS TEXTILES, S.L. (Marin Almoddvar): Si, de lo que
se llama magquila.

El sefioAMARILLO DOBLADOQO: Dado que ustede
tienen una doble condicién, por un lado, son socios ¢
empresa y, por otro lado, a titulo individual, son cultiva
res particulares, ¢cOmo contratan su propio lino con su
pia empresa? ¢Se hacen contratos de maquila o lo d¢
tan como si fuera para venta?

El senorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
TAS TEXTILES, S.L. (Marin Almoddvar): Con el mismg
contrato.

El sefioAMARILLO DOBLADO: Es decir, se hace
un contrato de magquila.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
TAS TEXTILES, S.L. (Marin Almodévar): Hay otras
modalidades, pero nosotros lo hacemos asi. Tambi¢
podia comprar la paja, pero eso llevaria a otra distribu
en cuanto a las ayudas que no es la que esta prevista.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Ustedes maquilar
y en ninglin caso compra la empresa el producto tran
mado. ¢ El agricultor se lo lleva y lo retira siempre?

El seiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
TAS TEXTILES, S.L. (Marin Almoddvar): No hemos
comprado nada hasta este instante y a los agricultore
decimos que se la tienen que llevar, pero tenemos el pr
ma de que algunos no lo han hecho. Lo tenemos alli
verdad, no nos apetece nada porque supone cargar c(
ponsabilidades. No obstante, les estamos diciendo
agricultores que lo tienen que retirar.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : ¢ Por qué tiener

de

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
TAS TEXTILES, S.L. (Marin Almodévar): Porgue es una
mala época para la agricultura porque todo el mundo esta
5 ahora mismo con su cosecha, con su empacado.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : ¢ Tiene noticias

[ de su socio o por usted mismo, ya que a la vez que es socio
lo&d) agricultor a titulo particular y tiene un lino propio, sobre
si ha vendido el lino que ha transformado?

El seAiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-

- TAS TEXTILES, S.L. (Marin Almodoévar): No, porgue,
como suele suceder en estos casos, el mio siempre lo dejo
el Gltimo y lo que estamos transformando en este instante

" es lo que he producido yo.

Es cierto que entre que no les daba tiempo y que dadas
las circunstancias la prueba maxima de la transformacién
es tener alli el producto de la transformacion, la gente en
1 este instante no tiene muchas ganas de desprenderse inme-
diatamente del lino.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : ¢, No tiene noticia
de socios 0 no socios de los agricultores que han maquila-
| do con ustedes y hayan vendido el lino?

El seAorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-

| TAS TEXTILES, S.L. (Marin AlImodévar); Hasta este ins-
¥ tante, no.

ela

fo- El sefiorAMARILLO DOBLADO : Es decir, el lino
:%f&%éido transformado, pero en ningun caso vendido.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
TAS TEXTILES, S.L. (Marin AlImoddvar): Ya le digo que
una parte incluso esté alli todavia, a pesar de que les hemos
dicho que lo retiraran.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : ¢La maquinaria
gue tienen figura en un proyecto visado en el que figura
una maquinaria homologada?

h

El seAiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
snT&® TEXTILES, S.L. (Marin Almodovar): Asi es.
cion

El seAocrAMARILLO DOBLADO : ¢, Qué capacidad
tiene de transformacién esa maquinaria homologada?

sfor-El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
TAS TEXTILES, S.L. (Marin Almoddvar): Todas las
maquinas que hay en Espafia practicamente son del mismo
constructor. Tengo una documentacién de estos sefiores
donde se dice que con paja y en condiciones 6ptimas se
sspleeden producir 1.500 kilos/hora. Desde que hemos empe-
oBlado hemos tenido cinco inspecciones, o visitas de la Junta
yda Castilla-La Mancha donde se nos ha hecho un analisis
nendsaustivo tanto de produccidon como de productos obteni-
a flos, es decir, bastante detallado. El resultado que ellos han
obtenido con nuestra maquina que es la misma que tienen
en Espafia todas las transformadoras, es que se puede trans-
formar lo equivalente a 3.000 hectareas por afio.

los agricultores tan poca diligencia en llevarselo?

En relacién a los datos de los constructores de la maqui-
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naria, puedo decir personalmente que me contrario e
instante, porque me parecio que no se correspondia
las promesas que nos habian hecho los fabricantes.
después de seis meses de trabajo, tengo que llegar a |
clusién de que lo maximo que se puede hacer con una
ta de este estilo, y son todas iguales, son 3.000 hectg
Eso es lo que determino la Junta de Castilla-La Manch
nuestro caso y coincide con la realidad.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : ¢,Opina que la
maguinaria se puede transformar y afiadirle algo a su n
nismo para elevar considerablemente el rendimiento?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
TAS TEXTILES, S.L. (Marin Almodovar): Se pueds
mejorar con la practica, porque no hay una tradicior

n Basta finales de enero o primeros de febrero para hacer esos
n 80metros, a alguien que iba a crear una industria y ofrecia-
Hogs seis puestos de trabajo.
a corh-a Junta nos indico que teniamos que empezar en enero
phatvimos que poner un grupo electrogeno, pero cuando
wre@s. llego la linea eléctrica funcionamos con ella. Hemos
aestado esperando a que nos dieran ese permiso durante
cinco meses, con las maquinas alli y dos personas contrata-
das y cobrando.

hecaEl senorAMARILLO DOBLADO : ¢ Conoce los cos-
tos de transformaciéon? ¢ Puede decir de qué orden son?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
» TAS TEXTILES, S.L. (Marin Almodévar): Le puedo
f@cer una estimacion.

produccion y las personas que estan trabajando ta

biénPuedo hablarle de las néminas de cada mes.

pueden adquirir su habilidad, su conocimiento de la maqui- . o
na. También se puede mejorar con otra cosa: enriar I pajaE! SeNOrAMARILLO DOBLADO : ¢ Me perdona un
en el momento en que consigamos que entre, porque ¢ol&s0? Es decir, ¢conoce los costos de transformacion no

deramos que ya se ha perdido parte de la pectina que Prfd1R&
lignina con la fibra y eso permite que el proceso se ha
mucho mas rapido y de una manera mas eficaz. Se puie
mejorar temporalmente algunas cosas; en cualquier cas
final eso tiene que pasar por un punto donde hay un de
minado niimero de revoluciones y eso no se puede atfdfé&2

llar por mucho que pongas delante o detras. Hay un n
de la maquina que es donde se efectla el espadilla
separacion de la fibra de la cafia, y ese proceso no se
atropellar, tiene que ir a su ritmo.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : ¢,Consumen ener
gia eléctrica que genera de manera auténoma la emg

El seforREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
TAS TEXTILES, S.L. (Marin AlImoddvar): No, se la com
pramos a Unién Fenosa.

El seAorAMARILLO DOBLADO : ¢ No tienen nin-
gun grupo generador que funcione con gasdleo por s
cortes de fluido eléctrico?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-

TAS TEXTILES, S.L. (Marin Almodoévar): No tenemos.

El seflorAMARILLO DOBLADO : ¢ Han sentido |3
necesidad de tenerlo?

El seAorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
TAS TEXTILES, S.L. (Marin Almodévar): Es la etern
tragedia de todas las personas que quieren hacer en
en Espafia. Hemos montado estas instalaciones en un
donde ya existia corriente eléctrica, pero no estaba e
en ese instante. La conexion que tenemos desde un ¢
de transformacion de Union Fenosa hasta donde est
nosotros tendra unos 80 metros. Como habia cambia
legislacion eléctrica, ni siquiera hubo que cambiar los
tes, simplemente habia que cambiar el conductor y los
ladores para adaptarlo a la hueva normativay a lan
potencia que queriamos.

les, sino mensuales?

El seAiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-

8 TEXTILES, S.L. (Marin Almoddvar): Antes de

er en marcha la planta, hicimos un estudio de viabili-

, que es el que tuvimos que presentar al banco para que

diera un préstamo.

c eo¢QUé datos manejabamos en este estudio de viabilidad?

1d-95 datos de rendimiento que nos daba la empresa cons-
ora de las maquinas. En nuestra practica, ya le digo

p gue’llevamos seis meses, no estamos alcanzando esos ren-

dimientos, con lo cual el coste repercutido por kilo es supe-

_rior al que teniamos previsto. Creo que seis meses suponen

Irel‘e%%;ranque de la empresa y estoy convencido de que mejo-
mos el rendimiento y lograremos alcanzar rendimien-

tos superiores; dudo que lleguemos a alcanzar los que decia
| el constructor.

ol

El sefiorAMARILLO DOBLADO: ¢(Qué cifra puede
fijar de pesetas/kilo, en este momento?

haYE| sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
TAS TEXTILES, S.L. (Marin AlImoddévar): Tenemos una
némina de un milldon de pesetas aproximadamente; mas la
electricidad, que pueden ser 300.000 6 400.000, depende;
mas el resto de miles de cosas, suministros, movimientos,
talleres...; yo diria que en coste directo estamos cerca de las
10 pesetas. A eso habria que afiadir costes generales y
amortizacion de la maquinaria. Al paso que vamos, a lo
mejor tenemos que amortizar en un afo, no sé como va a
continuar este asunto. En este instante se esta discutiendo
2 la OCM en Bruselas y la distincion que quieren establecer
P&EP%R paises tradicionales y no tradicionales. Con esa dis-
2 (AN, a Espafia le van a dar un repaso.
N Uso
tentr@| sefiorAMARILLO DOBLADO:
arpsanon de transformacion?
do la
DOS- El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-

ai%S TEXTILES, S.L. (Marin Almodédvar): El afio pasa-
uela como no teniamos experiencia y nos basabamos senci-

llamente en los estudios que habiamos hecho, lo hicimos

¢En cuanto esta

Pedimos la autorizacién en agosto y no la recibir

nes 10 pesetas, pero ya digo que con eso dificilmente vamos
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a cubrir los costes directos. Ahora, al final de la camp
tendremos que analizar el escandalo de los costes,
creo que, para hacerlo con un margen razonable en fu
de la inversion, deberia ser el doble.

El sefiorAMARILLO DOBLADO: Siendo esto asi
¢,cémo fijaron las 10 pesetas por kilo?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
TAS TEXTILES, S.L. (Marin AlImoddvar): Por la compe
tencia.

El sefiorAMARILLO DOBLADO: Le aclaro la pre-
gunta un poco mas. ¢Hubo algun acuerdo especial ef
ciaciones para fijar el precio?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
TAS TEXTILES, S.L. (Marin Almodévar): No.

El sefiorAMARILLO DOBLADO: No lo hubo, pero
todo el mercado estaba en esa cifra.

El seAiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
TAS TEXTILES, S.L. (Marin Almodévar): Si. Yo digo
gue debemos ser los mas ineficaces porque estamos
jando desde las seis de la mafana hasta las diez de la
seis personas en dos turnos de tres, y somos los que
producimos, por lo que veo.

El sefiorAMARILLO DOBLADO: Se puede deci
que usted es un joven empresario en el mundo del lin
hecho una sola campafia, pone de relieve que las 10
tas/kilo del canon de maquila equivalen a los costes d
tos de transformacion, sin incluir amortizaciones y den
El negocio, tal como estd, ¢.en qué consiste?

El seAorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
TAS TEXTILES, S.L. (Marin Almoddévar): Si se cumplie
ran las predicciones de rendimientos, habria un marge
en este caso no va a haber. Silo ponemos a 20 peseta
r4 en la diferencia entre todos los costes, incluidas
amortizaciones, y las 20 pesetas. Ese es el negocio.

El sefiorAMARILLO DOBLADO: Suempresano h
tenido incendios, afortunadamente para usted.

El seAorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
TAS TEXTILES, S.L. (Marin Almodévar):; Afortunada-
mente, no. Si hemos tenido conatos. Lo de que se mg
canto gue da con una chapa y salta una chispa, me pr
pa bastante. Hasta este instante, no hemos tenido.

El sefiorAMARILLO DOBLADO:
guieron los conatos de incendio?

¢ Coémo se extin;

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
TAS TEXTILES, S.L. (Marin AlImoddvar): Con los extin
tores que tenemos alli y con las mangas de riego.

El sefiorAMARILLO DOBLADO: Es decir, tienen
ustedes un sistema para luchar contra los incendios g
ha demostrado eficaz en los conatos.

Afa, El seforREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-

PEAS TEXTILES, S.L. (Marin Almodévar): A raiz de esto,
ndi@mos contratado un vigilante privado. Nosotros trabaja-
mos desde las seis de la mafiana hasta las diez de la noche,
y él entra a las 10 de la noche y esta hasta las seis de la
, mafana sencillamente para que esté atento; si hay algin
problema, €l sabe donde llamar y puede utilizar una manga
0 un extintor. Eso nos cuesta practicamente la mitad de la
némina, 500.000 pesetas al mes.

El sefiorAMARILLO DOBLADO: ¢ Tienen seguro?
El seAiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
' §¥5 TEXTILES, S.L. (Marin Almoddévar): Si.
El sefiorAMARILLO DOBLADO: ¢Qué asegura?

El seAiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
TAS TEXTILES, S.L. (Marin AlImodévar): Tenemos ase-
gurada la maquinaria en el coste de adquisicion, un seguro
de responsabilidad civil y seguro para el edificio. La mer-
cancia esta incluida en la responsabilidad civil.

trabaEl sefioAMARILLO DOBLADO: ¢ Hatenido el pro-
NSl X0 ayudas publicas de alguna naturaleza?

menos

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-

| TAS TEXTILES, S.L. (Marin Almodoévar): Ninguna, ya

b hubiera gustado. Lo hemos hecho con nuestro capital,
p’ggfr_nillones de pesetas, y un préstamo bancario.

< El sefioAMARILLO DOBLADO: ~ Siendo cultivado-

res de lino y transformadores, ¢ piensa usted que es dificil
ser cultivador sin ser a la vez transformador o que el ser
transformador complementa el ser cultivador?

X | sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
N TEXTILES, S.L. (Marin Almodévar): Creo que no
’@%cesariamente. En nuestro caso, garantiza que lo que pro-
ucimos se va a transformar efectivamente y que se va a
transformar de una manera adecuada. Entre otras cosas, el

5 Ultimo en el orden de turnos he sido yo.

El sefiorAMARILLO DOBLADO: Entre los trans-
formadores que acuden a su empresa, ¢ha acudido alguna
vez alguno de los nombres que le voy a decir? Familia

td-gpez de Coca, don Quintiliano Pérez Bonilla, don Carlos

edtaro.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
TAS TEXTILES, S.L. (Marin Almoddvar): No, no los
€conozco.

El sefior AMARILLO DOBLADO: Nada mas.
Muchas gracias.

El sefioPRESIDENTE: Muchas gracias, sefior Ama-
rillo.
ue sdiene la palabra, por el Grupo Parlamentario Federal de
Izquierda Unida, el sefior Santiso.
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El sefiorSANTISO DEL VALLE: Muchas gracias| cultivo muy interesante. ¢Eso que requiere? Requiere
sefior presidente. Doy las gracias también al comparedientersiones en produccion, requiere arrancadoras que no
por su presencia en esta Comision. hay en Espafa y tendremos que llegar a ello. Ese proceso

Intervendré muy brevemente porque las comparecdaendria que llegar I6gicamente a ese punto, pero vamos a
cias anteriores nos van situando en el campo de juggeey si a partir de aqui alguien quiere seguir apostando por
simplifican las preguntas. llegar a ese punto. Le aseguro que sacar 500 kilos de fibra a

¢, Qué cantidad de lino han transformado en esta campad pesetas, son 275.000 pesetas, por lo que se convierte
fia?(El sefior vicepresidente, Ros Maorad, ocupa la Pre- en un cultivo extraordinariamente interesante. Ahora bien,
sidencia.) hacen falta arrancadoras y procesos de enriados, que son
muy costosos. Nosotros tenemos unas condiciones climati-
cas en algunos aspectos probablemente mejores que en

El seAiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
kilos. ra por el problema de los hielos y de sus frios en invierno,
mientras que nosotros tenemos la ventaja de que no tene-
El sefiorSANTISO DEL VALLE: Ustedes que son g mos —al menos en nuestra zona— esos hielos, podemos
la vez productores y transformadores, ¢,cuanto han c
guido colocar del producto transformado? suficiente con lo que llueve en el invierno espafiol como
para crear lino, que ademas es un cultivo muy agradecido,
supongo que ustedes lo habran visto en el campo, no es
extraordinariamente exigente; lo que si requiere es un buen
nmsgtivo, que se maten las hierbas y que se utilice la semilla
sfdecuada. Nosotros tenemos la ventaja de que podemos
sembrarlo en octubre, y si lo sembramos en esa fecha tene-
nales lluvia asegurada, mas de la necesaria, y eso, por ejem-
&, los belgas no lo pueden hacer. Sin embargo, los belgas

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
TAS TEXTILES, S.L. (Marin Alimoddévar): Es lo que le
he contestado antes al sefior Amatrillo, todavia no h
acabado de transformar, estamos en el proceso de tra
macion.

gue han transformado con nosotros, entre otras cosas
que yo creo en la viabilidad de este cultivo y creo qu
I6gica esté en su utilizacion comercial. Pero para que

, Baelo. Yo he estado en Normandia, en la region de Lille, en
Blandes, he estado recorriendo todas las fabricas, he estado

tener un lino bien cultivado y arrancado, porque si se
ra a cosecharlo, el problema es que cuando ya se

tiembre de este afio, pero francamente en este instante no clima legal adecuado para que, quien pretenda invertir
sé qué empresario esta dispuesto a meter una peseta mgiobtener una retribucion adecuada por su inversion, pueda
este asunto, tal y como se han puesto las cosas. Esta béadarlo.
segunda parte del proceso. El objetivo de las 275.000 pesetas me parece que es un
La parte final del proceso es donde tenemos que acatigietivo por el que debemos luchar.
todos, pero tendremos que acabar exclusivamente la gente
gue tiene ganas de hacer esto en serio. Yo he estado en otrdd sefiorSANTISO DEL VALLE : Lo que sucede es
muchos negocios donde ha empezado un montén de gepte yo encuentro una contradiccion en el sistema. Prueba
y, al final, después de la explosion, se clarifica y quedan lds ello es que hasta que no hubo la exigencia de un rendi-
gue quieren seguir. Tendremos que acabar en el procasmémnto de 1.000 kilos por hectarea en algunos sitios se
la fibra larga. La fibra larga es un cultivo que ya es extradracia el enriado, por ejemplo, en Andalucia. Es precisa-
dinariamente rentable. Nosotros estamos sacando ynn2énte a partir de que se exige ese rendimiento cuando se
por ciento de rendimiento de la fibra, somos los que magota —por decirlo asi— todo el proceso y se deja de
rendimiento estamos obteniendo en Espafia, de 2.000| kéosiar, porque en teoria se sacrifica la calidad por la canti-
sacamos 500 kilos de fibra a 550 pesetas. Lo estan catad. Es decir, si se enria 'y se deja en el campo se pierde
prando las hilaturas en Espafia, que lo tienen que import@s a la hora de llevarlo a la transformadora y como el sis-
de Bélgica, y son 275.000 pesetas por hectarea. Ese|eteum de ayudas es el que es, parece que empuja en direc-
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cién contraria. Si lo que se paga es el volumen y no la|catikmos a embarcarnos en un proceso con los ojos tapados.

dad no parece que esto vaya a caminar.

El senorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
TAS TEXTILES, S.L. (Marin Almodévar): Le voy

Hemos de ser conscientes del ambiente empresarial que
nos rodea.

El sefiorSANTISO DEL VALLE : Por ultimo, la

hablar de mi experiencia y de mi caso particular. Todos lsmquinaria que ustedes tienen en realidad esta preparada
afos lo he arrancado y lo he dejado en el terreno para gaea lino corto. ¢No es asi?
se enrie todo lo mas que se pueda enriar de acuerdo con
nuestras condiciones climaticas. Yo lo he arrancado y lo he El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
enriado. Me va a ser dificil entrar en lo que hagan otro$. TAS TEXTILES, S.L. (Marin Almoddvar): Si, porque

En cualquier caso, ese es un problema que viene de$ta adaptada a lo que se esta produciendo en Espafia. No
misma Comision. En el Reglamento 1164/1989, y enl I¢sndria sentido empresarial montar una maquinaria de fibra
gue vienen a continuacién, sobre todo en los que estaldgga cuando realmente no cuentas con la materia adecua-
cen las ayudas, existe una contradiccién absoluta y ek Pero eso permite seguir el proceso razonable.

viene de Bruselas. Y es que se paga mas al lino distin
enriado y sin desgranar. Eso es algo que no tiene sel

Esta tarde voy al Ministerio de Agricultura, precisam
te porque se va a hablar del decreto que va a regir
comunidades auténomas y me parece que es uno
motivos fundamentales. Tenemos que orientarlo para
tenga sentido y la manera de que tenga sentido es f
todo el proceso para que acabemos en este punto.
cuanto tiempo tardaremos porque es muy dificil y adel
tal y como esta el asunto en este instante, es muy difici
alguien se ponga a comprar arrancadoras o a invertir.

delYo no creo mucho en el tema de las subvenciones y

ntiteo profundamente en el mercado. Me parece que el
eninico sentido que pueden tener las subvenciones es prepa-
arate para cuando desaparezcan. La logica de las cosas
dllm& a su punto y las subvenciones no se pueden mantener
eternamente. Desapareceran cuando exista un sector crea-
ol@rcon su maquinaria adecuada, con su tecnologia y con
Ntosénercados adyacentes que estén desarrollados y puedan
m#rssolitos.

| queProbablemente en esta fase es en la que si se necesita
Rroa ayuda. No creo que esto sea algo sostenible a largo

bablemente si hubiera seguido su evoluciéon normal, jazo.

gente acaba aburrida por la cantidad de controles que
con lo que hubiera habido una seleccién natural y se h
ra llegado al punto donde se tenia que llegar. La genté
quiera tener sus arrancadoras, que quiera enriar, que (
hacerlo en serio y que quiera llegar a ese punto final, q
el que se tiene que conseguir y que necesita bastante
sion, esa es la gente que quedara, aunque en este in
no sé si quedara alguien.

En definitiva, existe una contradiccion pero viene
Bruselas. Ademas creo que incluso procede de un €
porgue cuando se hizo la orden se estableci6 esa disti
errbneamente, porque se estd primando mas a un

hay,
Libie-El sefio’VICEPRESIDENTE (Ros Maorad): Tiene la
> padabra el sefior Guardans.
Juiera )
e eEl sefiorGUARDANS | CAMBO : Como decia el
insefior Santiso, a medida que van compareciendo represen-
stantes de empresas transformadoras se va estrechando no el
cerco, pero si el frente de interrogantes que se nos pueden
delantear, y de lo que son grandes interrogantes sobre el sec-
rtor, las preguntas son cada vez mas concretas sobre las
naémpresas en cuestion. Por tanto, la mayoria de esas pre-
lquntas ya han sido planteadas.

de menos calidad que a un lino de mas calidad. No tieneDe todos modos, si quiero pedirle alguna reflexion mas.

sentido.

El sefiorSANTISO DEL VALLE : En definitiva, hay

Todas las empresas transformadoras que han ido compare-
ciendo, y usted también se suma al conjunto, nos estan
dando una visién, como no podia ser de otra manera, radi-

diferencias sustanciales entre tener un producto acabadbnente distinta de la que teniamos hasta ahora en térmi-

gue se esta vendiendo entre 6,20 pesetas el kilo, y en
caso excepcional algo mas, e ir a un lino de fibra larg
550 pesetas.

¢,Cuénto lino de fibra larga se produce en Espafia?

El seforREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
TAS TEXTILES, S.L. (Marin Almoddévar): Este es u
proceso continuo y que debe tener su maduracion. De
haber tenido su proceso légico, lo que sucede es ql
tenido un frenazo que no sé si nos va a dejar continuat
mero, hay que producir bien en el campo. Los belgas d
gue de la fibra, el 90 por ciento se hace en el campo. Y
eso requiere de todo lo que estamos hablando, en p
lugar, arrancar y después un proceso forzado de en
porque, al menos en nuestra zona es dificil tenerlo. N
tros tenemos el proyecto y la inversion para lanzarlo,
de momento estamos parados porque no sé cuales val

algas de responsables politicos. Era muy negativa la que nos

a lkebia dado la totalidad de los responsables politicos, sobre
todo los autondémicos, con la Unica excepcion del consejero
de Agricultura de la Generalitat de Catalufia, el Unico que
desde el mismo sitio donde esta sentado usted ha dicho que
la industria del lino tenia alguna posibilidad. De los demas,

n uno la calificé de indtil, otro de absolutamente estéril y otro

beldague en el mejor de los casos, el dinero debia ser inverti-

ledioan otros ambitos. En cambio, ustedes manifiestan una fe

. Britusiasta en la industria del lino, fe que en algunos casos

icatlemas se convierte en inversion, y por lo tanto es una fe

patee funciona. En este sentido, yo le diria primero que uste-

rirdes se venden muy mal.

riado

0s0-El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-

DEFTAS TEXTILES, S.L. (Marin Almoddvar): Estoy conven-

n eiderde ello.

las consecuencias y tampoco puedo decir a mis socio

5 que
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El seAorGUARDANS | CAMBO : Es una reflexion| nada facil. También creo que es probablemente cuestion de
gue tengo que transmitirle, porque si efectivamente cfeen afio, cuando esto se consolide y alcance la dimensién
en ese sector, no s6lo van a tener que poner dinero| sjjue debe tener, que yo creo que es la que debe adaptarse a
gue van a tener que transmitir a las administraciones guldicapacidad real de transformacion que hay en Espafia, que
cas, que no es el Congreso de los Diputados ni esta Congi-es mas de 40.000 hectareas, que es lo maximo que se
sion de investigacion, sino que son las comunidades aytgede transformar por las maquinas que hay; yo creo que
nomas, que tienen competencias plenas en matelisg vez que se alcance ese punto de equilibrio, que ademas
agricola, y en concreto la suya, en la que estan instaladossyun punto razonable y no preocupante, se podra seguir
tendran que convencerles de lo que aqui nos estan tran@@elante con un proceso logico de maduracién cuyo final
tiendo, porque si no lo hacen, dificilmente encontraran tieéne que estar donde hemos dicho, y entonces las maqui-
ya los apoyos financieros, sino ni siquiera el mas minjnfi@s que existen ahora serviran para utilizar las partes que se
estado de animo, en términos de politica agricola, que fgtan de la fibra larga para papel y demas. Pero eso no se
permitan salir adelante con un conjunto de inversiones pleede hacer en un dia. No se puede montar una fabrica de
futuro en las que ustedes creen. Entiendo que otros paftiti@ larga si no hay lino enriado. Hay que seguir el proceso
politicos también, pero si algtin partido o grupo politicg $8zonable para llegar a ese punto, y para eso si pueden ser-

ha caracterizado por creer firmemente en la libertad e
sarial y en que son los empresarios los que sacan ad
las cosas con iniciativa y yendo por delante de las adm
traciones, Ssomos nosotros, y asi lo acredita la historia
lana de este siglo.

Por tanto, al encontrarnos en un caso en el que, ap
temente, y huyendo de descalificaciones globales
demonizaciones, un sector empresarial, pequefio perg
0 menos definido, cree en un sector y sin embargo la A
nistracién publica y los gobernantes, en este caso con
petencias, no sélo no es que no les sigan, sino que 1
persiguen porque no pueden, los desprecian absolutan
vemos que hay aqui un foco que hay que corregir. ¢,Q
basa en como estéa estructurada la normativa comunit
De acuerdo. Pero si es cierto —y quiero creer que lo
gue lo que ayer por la noche decia aqui otro represer

pré-las ayudas que existen en este momento. Si no nos sir-
b|MAfEpara prepararnos para eso, no tiene sentido.
n'tZ_El sefliortGUARDANS | CAMBO : De todos modos,
%as entidades financieras no suelen moverse sélo por titula-
a1&s.de periddicos.
El seAorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-

TEXTILES, S.L. (Marin Almoddvar): Yo le digo que
4ril-dia de hoy el del lino no es el sector que mas divierte a
C@)ﬁbancos.
oles . .
1ente,E| seforGUARDANS | CAMBO : Usted ha comenta-
L&lge—aunqgue no es el primero, pero me ha parecido que
afigiza con mas rotundidad que otros— que usted ha exami-
~d1ado la situacion de la industria del lino en el resto de Euro-

tdfePara nuestra ilustracion, le pido que nos diga si se trata
ovagnalmente de empresas familiares pequefias, como las

I~
!

de una empresa transformadora y sus palabras de hpy!

son un cuento de la lechera, sino que realmente nacen

cierto convencimiento industrial y empresarial, su primefH

obligacién serd, efectivamente, transmitirlo a las autor|
des politicas de las que ustedes dependen en este frer
De todas formas, yo le pediria otro indice en ese s
do. Hay un indice para ver si los suefios son suefios
algo mas, que es el dinero que ustedes estan dispue
poner. Usted ha hecho una serie de discursos sobre |

da\yg, estamos examinando aqui, o si en el sector del lino
ede haber industrias de cierta entidad. Lo digo porque
ggventualmente podrian ser ellas las que acabaran haciendo
tdas inversiones en Espafia. Y si es que en Espafia, en térmi-
L RS de cu,It|vo, hay un futuro como el que ustedes descri-
L BER. podria acabar sucediendo que no fueran ustedes, o al
s 0s no algunos de ustedes, los que lo tengan, sino que lo
%ﬁgan i

o industrias que produzcan aqui la inversion.

podia ser el sector del lino en el futuro y por otro lado h

dicho:wait and segesperemos a ver qué pasa. Yo le ped

ria que nos dijera, por su experiencia empresarial, ¢
reaccionan las entidades financieras ante el sector de
cual es su experiencia, porque es un indice que me p
también tremendamente ilustrativo.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
TAS TEXTILES, S.L. (Marin Almodévar): Yo le puedd
contar que hace un afio, cuando preparé el estudio de
lidad, fuimos a tres bancos y los tres nos dijeron que
daban el dinero. Al dia de hoy, no me atrevo ni a ir a p¢
lo, sobre todo si tienes que mencionar el lino. Creo
como todas las cosas, esta es una tormenta mediatio
llega y arrasa, pero se pasaray esto llegara a su puntg
nable y quedara la gente que efectivamente quiere |
esto en serio con un proyecto razonable. Yo pediria el a
oficial para esto, porque si creo que hay que hacer una
de convencimiento de la viabilidad del proyecto y dé
posibilidad de competir en los términos de los que habl

3 i? El seAiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
5SS TEXTILES, S.L. (Marin Aimodovar): Lo que yo he
[s§to en Bélgica, Holanda y Francia es que hay empresas
L 4g.dodo tipo. Los espadilladores suelen ser empresas fami-
llares. En fibra larga he visto cooperativas de agricultores
gue atienden a 1.000-2.000 hectareas. También he conoci-
do en la regidn de Normandia alguna fabrica estrictamente
familiar de fibra larga. Creo que hay de todo. El origen,
sde luego, es estrictamente empresa familiar. Luego
ende de la trayectoria de cada uno y de hasta donde
Ldijlaya llegado, pero si existe una tradicion familiar empresa-
qJg}l en este campo. Fundamentalmente en el espadillado.
a que .
ra?zda sefiortGUARDANS | CAMBO : Por mi parte, nada
J®Hs, gracias.
poyo
laboEl sefioVICEPRESIDENTE (Ros Maorad): El sefior
» Reralta tiene la palabra.

aba-

igh

<

mos antes. Pero yo creo que al dia de hoy el crédito

no ekl sefioPERALTA ORTEGA : Gracias por su compa-
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recencia. Ha manifestado usted que quiza su experi¢

directa es corta.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
TAS TEXTILES, S.L. (Marin Almodovar): Es de mese

El sefioPERALTA ORTEGA : Segun ha dicho usteq
la sociedad se constituy6 en enero de 1998, empeza

trabajar en enero de este afio 1999 y reciben la autoriz

en mayo. Por tanto, su experiencia directa como implig

en el sector no es larga; sin embargo, ha dado usted
gue ponen de manifiesto un conocimiento del secto

s6lo aqui sino fuera de aqui, por datos que usted mar

gue yo creo que, en alguna medida, son de interés.

En concreto, nos habla usted de sus perspectiva
sector. Pero, digame, hoy, en un sector que en Espafis

mas historia que la que representa la empresa por |
usted comparece hoy aqui, ¢le consta a usted que
empresas que hayan culminado ese ciclo y hayan lleg
la fibra larga?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
TAS TEXTILES, S.L. (Marin AlImoddvar): No. Precisa
mente, yo la he montado porque si quiero hacer ese ¢
porque si quiero tener la garantia de poder rentabi
mediante este proceso las tierras que existen. Yo tengq
vidad empresarial en otros campos v, si efectivamen
dan las condiciones razonables tanto desde el pun

vista legal como de atmosfera empresarial, me creo 9&h

capacidad para llevar ese proceso adelante.

El sefioPERALTA ORTEGA : No le preguntaba po
Su opinidn y por su proyecto personal, que me consta,
gue asi lo ha dicho usted, sino sobre la realidad del s
en Espafa. La realidad del sector en Espafia es que 1
nadie asi, ¢ es asi?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
TAS TEXTILES, S.L. (Marin Almodovar): Al dia de
hoy, no.

El sefioPERALTA ORTEGA :Y el no haber hoy er
el sector nadie asi, ¢ significa que el sector no se ha
vido...

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-

TAS TEXTILES, S.L. (Marin Almodoévar): ¢En esa dire¢

cion?

El sefioPERALTA ORTEGA : No, no se ha movidg
en funcién de unos beneficios por hectarea, a los que
hacia referencia, de 250.000 pesetas, sino en funcid
unos beneficios mucho mas cortos, los que genera el
ducto hoy, que esta en unos precios infimos.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
TAS TEXTILES, S.L. (Marin Almodévar): Si.

El seforPERALTA ORTEGA : Y con esos precios
infimos, no parece que el negacio esté ahi.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-

2AbAeS TEXTILES, S.L. (Marin Almoddvar): Yo le puedo
hablar de mi vision, no le puedo transmitir otra cosa. Le
puedo decir que soy corredor de largo plazo y que, desde
luego, mis otras actividades son proyectos empresariales
5. que desde que los inicias hasta que los ves funcionando
pueden pasar ocho afios, y tienen un periodo de retorno de
| alrededor de diez afios; estoy acostumbrado. Tal como veo
r’(ﬁ_{ﬁector, mi planteamiento es que el proceso de madura-
LGl para que haya, primero, la materia prima suficiente y
afgcesaria en las condiciones adecuadas para poder crear
industria y ponerla en marcha y, sobre todo, para tener
Hga garantia de suministro, lo cual es muy importante para
’etépg] posible comercializacion, va a ser larga. Nadie te va a
omprar si no existe la garantia de que todos afios le vas a
qier suministrar de una manera regular una cierta canti-
con una cierta calidad; eso es absolutamente imposi-
- Para mi, el proceso de maduracién de este proyecto es,
Kayhenos, de seis o siete afios. Por ejemplo, yo también le
’gé gue en lo que se refiere a la parte de produccién ya he
empezado por ahi. Nos falta la fase siguiente, que queria-
mos abordar de inmediato pero que, de momento, vamos a
| esperar y ver, como decia el sefior Guardans.

(.;IO YEI sefioPERALTA ORTEGA : Insisto, sefior Marin,

gﬁile preguntaba por su proyecto personal, sino en general.

te S€E| sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
O TEXTILES, S.L. (Marin Almodévar): ¢ Del sector en
eral?

o

o0

1%

! El sefioPERALTA ORTEGA : En general.
POT"E| sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
FGRS TEXTILES, S.L. (Marin Almodévar): Precisamente,

e montado esta empresa, junto con otros socios, para
hacer una cosa distinta de lo que se venia haciendo en el
sector.

El sefioPERALTA ORTEGA : Insisto, no le pregunto
por su proyecto personal. La realidad del sector en nuestro
pais no es ésa, ¢es asi?

MO-E| sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
TAS TEXTILES, S.L. (Marin Almodévar): No ha llegado
todavia a la fabrica de fibra larga, no.

El sefioPERALTA ORTEGA : No es ésa, no es ésa.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
TAS TEXTILES, S.L. (Marin Almoddvar): No, y ademas
J?édgd es evidente, porque, efectivamente, no existe.
n de
pro-El sefiorPERALTA ORTEGA : No existe, luego el
sector esté funcionando con otros presupuestos distintos de
esos que usted tiene para el futuro.

El seAiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
TAS TEXTILES, S.L. (Marin Almodévar): Al dia de
5 hoy, si.

El sefioPERALTA ORTEGA : El sector est4 funcio-
nando con otros presupuestos y sin embargo, ha crecido
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espectacularmente. ¢ Es asi?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-

TAS TEXTILES, S.L. (Marin Almodévar): Si, si. Si me

permite, ¢ le doy una explicacion de por qué creo qu
crecido espectacularmente?

El sefiolPERALTA ORTEGA : Si.

El seAorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
TAS TEXTILES, S.L. (Marin Almoddvar): Cuando yga
voy a Normandia veo que hay unos sefiores que perte
a lo que se llama el Club de los 10.000, que son los
producen més de 10.000 kilos de trigo por hectarea, lo
les supone una renta bastante razonable y que, ad¢
reciben ayudas en proporcién a esos 10.000 kilos. En B

final. Probablemente, en un proceso industrial normal seria
al revés, pero en este caso, si ho cuentas con la materia
prima, dificilmente pueden montar la industria.

D
e haEl sefioPERALTA ORTEGA : En nuestro pais, estan-

do el sector como esta —insisto, no el proyecto de usted—,
ademas (seguln los datos que nos han dado, incluso el que
usted nos comenta), con independencia de su produccion, la
produccion que esta transformada no ha salido al mercado.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-

ne&R8 TEXTILES, S.L. (Marin Almodévar): Tal como
ogstan las cosas y las circunstancias reales, yo creo que todo
cebimundo prefiere tenerlo en casa para que, si alguien viene
cragweguntarle dénde esté la prueba de su transformacion, le
Fgp@eda decir: aqui esta.

fia, la cuestion es que la proporcion equivalente es proba-

blemente la décima parte y todo el mundo trata de bu
alternativas. A pesar de que incluso en el norte de EU
se cobran unas subvenciones superiores en el lino (tar
le digo que en el norte de Europa, sin las subvencion
lino tampoco existiria la industria del lino, eso es asi de
dente), es la Unica alternativa que parece razonable
poder acercarse a esos pardmetros, porque lo cierto €
estamos en un mercado comun y los costes se estan
lando para todos, pero las rentas no. Entonces, ¢,por d
produce esa explosion? Porque todo el mundo quiere
bar qué es lo que pasa. También le repito lo que decia
gue ahi se producira la seleccién natural, porque este
vo no es facil, en el sentido de que hay que hacer mu
labores. Probablemente, agronémicamente no es un ¢

scarkEl sefioiPERALTA ORTEGA : ¢ No cree usted que el
rdpacionamiento real, el motor de este sector es la cuantia
nliéra subvencion?

es alEl sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-

eViAS TEXTILES, S.L. (Marin Almodévar): Creo que en
plaraontestacion que le he dado antes de cual era mi vision
sppreonal de por qué mucha gente decide probar en este sec-
igoraya lo he dicho. Sencillamente, es por tratar de encontrar
uarse alternativa razonable, que proporcione unas rentas
prazonables. Ese es el motor. Pero, desde mi punto de vista,
Arges, es algo a corto plazo, porque eso no se puede mantener
cutif mucho tiempo. Si no tiene su proceso légico, si no tiene
chalida, es una cosa insostenible. Francamente, creo que el

Uleator, y pertenezco a una asociacién que venimos claman-

complicado; sin embargo, requiere muchas labores sobrelelen el desierto desde hace tiempo por una autorregula-
campo, requiere mucha inversion. Se hubiera produgidi@dn, limitando la capacidad real de transformacion real
una evolucién hacia los verdaderos interesados en perupge hay en Espaiia porque...

necer en el sector de una manera racional, pero crep que

esa seleccion natural ahora se ha producido de un haghazd| sefioPERALTA ORTEGA : ¢ Cual es la capacidad

es decir, se va a quedar tremendamente limitada, lo cuahl de transformacién?

dentro de todo este follon que se ha creado, me parecg casi

la Unica parte positiva, que va a servir de una especje deEl sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-

catarsis. Creo que, después de lo que ha habido has
instante, quien decida seguir demostrara, efectivamé
gue cree en ello y que tiene ganas de hacerlo bien.

El sefioPERALTA ORTEGA : Sefior Marin, creo qug
es dificil juzgar dejando al margen la subjetividad de ¢
uno. Sin embargo, en el sector, no en su proyecto, ng
ningln paso en esa direccion, no hay maquinaria en
momento instalada en este pais en ese sector, no ha
duccién adecuada para ese paso final al que usted
referencia, no hay ningin paso.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-

TAS TEXTILES, S.L. (Marin Almoddvar): Yo ahi si quief

ro decir que nosotros arrancamos todo lo que produci
lo dejamos sobre el terreno, y yo creo que cada ve
arranca mas. Ahora, la cuestion es: ¢,cudl es el perio
maduracion? A lo mejor ahora es un 10 por ciento y el
gue viene, como se sembrara mucho menos y los Ur
gue seguirdn sembrando seran los que tengan arranc
probablemente la proporcién sera ésa. Por ahi es por ¢
hay que empezar. El siguiente paso es que, como

BABRTEXTILES, S.L. (Marin Almodoévar): Creo que la
xntapacidad real de transformacion en Espafia es de cuarenta
y poco mil hectareas.

D

El sefiorPERALTA ORTEGA : Sin embargo, estan
apiantadas casi 100.000 hectéreas.

hay

esteEl sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
y PAS TEXTILES, S.L. (Marin Almodévar): Si, si. Se tar-
h@ae dos afios en hacerlo.

El sefiorPERALTA ORTEGA : /Y qué ocurre con
esas 60.000 hectareas que no se transforman?

Mos,El seiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-

ZT#S TEXTILES, S.L. (Marin Almoddvar): Hay dos afios
dqgpdea transformarlo, o sea que supongo que se tardara dos
afbos en hacerlo.

nicos

ador&;| sefioPERALTA ORTEGA : ;Y cémo se cuadra esa
jodiflerencia?

yo le

digo, hay que ir al enriado forzado y, por ultimo, el proc

eso El seiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
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TAS TEXTILES, S.L. (Marin Almodovar): Dedicandolé
mas tiempo a la transformacién. En nuestro caso teng
adjudicadas 3.000 hectareas —adjudicacion realizad
manera totalmente correcta y exhaustiva por parte (
Junta de Castilla-La Mancha— y estamos haciendo
hectareas.

El sefioPERALTA ORTEGA: Se lo pregunto por un
circunstancia, porque me ha dicho usted que el moto
cial es la subvencion.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-

TAS TEXTILES, S.L. (Marin Almoddvar): La denominar

cion técnica correcta es indemnizaciéon por pérdida
renta, que realmente es lo que se corresponde con la

El sefoPERALTA ORTEGA: Se constituye y parece
2rges que desde entonces los socios se dedican a cultivar lino.
ade
le laEl sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
9UAS TEXTILES, S.L. (Marin Almoddvar): Dos de los

socios si cultivaron lino la temporada siguiente.
i ElsefloPERALTA ORTEGA: ¢ Cuantos de los socios
IBtiltivan lino hoy?

El seAorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
TAS TEXTILES, S.L. (Marin Almodévar): Creo que de
(Ijos seis, cinco.

e

realiE] sefioPERALTA ORTEGA: Ha dicho usted que

|

dad, ya que la cebada hace no sé cuantos afios valig@délvan en torno a 500 hectareas.

pesetas y ahora vale 16 pesetas.

El sefioPERALTA ORTEGA: Admitamos en nuestr
conversacion la denominacion de subvencién, aunqu
sea la denominacion técnica que corresponde. Si el n
inicial es la subvencioén; si para el pago de la subven
hace falta la transformacion y la realidad de nuestro pg
gue hay 100.000 hectareas y s6lo se pueden transfa
40.000 hectareas...

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
TAS TEXTILES, S.L. (Marin Almodévar): Pero se pued

utilizar mas tiempo en transformarlas; se pueden inve

dos afios. Usted me esta preguntando por el sector.

puedo contestar en lo que a mi respecta. Nosotros terle

adjudicada una capacidad de 3.000 y estamos transfolr
do 900.

El sefioPERALTA ORTEGA: Si, pero yo le pregunt

taba por el sector al que ha hecho usted referencia gl
mente.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
TAS TEXTILES, S.L. (Marin Almodévar): Yo le puedd
contestar qué haria yo si tengo una capacidad de 3.
tuviera que transformar 6.000: tendria que estar trabaj
dos afos. Eso es lo que haria yo.

El sefiorPERALTA ORTEGA: Sefior Marin, dice
usted que su proyecto concreto —no ya del sector, si
suyo— se constituye en enero de 1998 por seis soci
me ha parecido entender que ninguno de ellos culti
lino en el momento de constituirlo.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-

TAS TEXTILES, S.L. (Marin Almodovar): En el moment

to de la constitucién no, aungque todos tenian una activ
agricola distinta.

El sefioPERALTA ORTEGA: Pero ninguno cultiva-
ba lino.

El seforREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
TAS TEXTILES, S.L. (Marin Almoddvar): En ese instar
te no.

El seAorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
A TAS TEXTILES, S.L. (Marin Almodévar): No llega, 400
€yPico.
NOIOTE| sefiorPERALTA ORTEGA: De los seis socios,
Ciéidco cultivan hoy entre 400 y 500 hectareas. Si le parece
iS€8ondeamos. Partamos de que son 500 hectareas, que da-
'fah una produccién de unos 750.000 kilos.

El seAorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
eTAS TEXTILES, S.L. (Marin Almoddvar): Si, aproxima-

S fipmente.

Yo le
okl sefioPERALTA ORTEGA: Esto es practicamente

,.,.FJ,&O por ciento de la transformacion real de Plantas Texti-
es durante la temporada pasada.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
pDIAS TEXTILES, S.L. (Marin Almodoévar): Si.

El sefioPERALTA ORTEGA: Es transformacién de
produccion propia de los socios.

D00 Y| sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-

ARES TEXTILES, S.L. (Marin Almodévar): S; lo que pasa
es que estamos hablando de la temporada pasada y de la de
esta. Estamos relacionando dos cifras.

no el

0S | sefiorPERALTA ORTEGA: En relaciéon con la

roduccion del afio pasado; en relacion con la transforma-
Clon, los socios tendrian hoy capacidad de cubrir el 80 por
ciento de la misma.

El seAiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-

idBaS TEXTILES, S.L. (Marin AlImodévar): Si, pero tam-
bién creo que en nuestra empresa hay capacidad ociosa, ya
gue llega hasta 3.000. También es cierto que no hemos que-
rido ocupar esa capacidad ociosa, entre otras cosas porque
primero tenemos que aprender a hacerlo bien. La capaci-
dad ociosa se ocupara probablemente dando entrada como
socios estables —porque lo que nos interesa es asegurar

- una produccién estable dentro del accionariado— a otra

gente gque esté dispuesta a seguir. Lo que si es seguro es lo

gue le decia antes: después de todo el follén que se ha mon-
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tado, que ha llegado a traspasar los limites, ha llegadamilia.

incluso —frente a la opinidn de los que no estan muy ente- Ha dicho usted también que esta tarde va al Ministerio
rados de lo que es el sector— a criminalizar el cultivo. |Eda Agricultura a una reunion sobre el sector. ¢ Con quién se
es la sensacion que percibo, porque la llego a ver hastavan a reunir ustedes?

los humoristas. El otro dia leia EhPaisun chiste en qu
habian pillado a los del Fatbol Club Barcelona porque no El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-

habian declarado en Hacienda unos derechos de imagdA8 TEXTILES, S.L. (Marin Almoddévar): No lo sé, por-

algo por el estilo, y decian: Pues cuando se enteren de que es la primera vez que voy a ir; nos han citado el lunes,
tenemos el césped del Nou Camp sembrado de ling,yhasta ahora no he ido ninguna vez. Esto corresponde a las
veras la que se va a montar. Eso refleja la mentalidad geeniones de la interprofesional. Llevamos mucho tiempo
existe sobre el asunto. Hasta en cualquier programapsdeando para que se constituya la interprofesional y, final-
variedades, cuando hay que decir una cosa divertida,nsente, se ha constituido en junio. Esta es la primera vez
dice: Esto arde mas que el lino, gue ya se va a quedar cayue nos cita el Ministerio, porque antes de aprobar un
dicho. Es decir, se ha llegado a una criminalizacion del[selecreto tienen que oir al sector, no sé si por precepto legal o
tor, con lo cual, esa seleccion natural que deberia habgreeque lo hacen de motu proprio, y como en este instante
producido sencillamente por aburrimiento y por no algamsta ya constituida la interprofesional, me han citado en

zar los objetivos, se va a producir de una forma dras
pero va a ser absoluta. Quien siga —yo tengo intencid
seguir— es porque tiene acendrados y probados su v
sus ganas de hacerlo bien.

El sefiorPERALTA ORTEGA: Me decia usted qu
los socios de Plantas Textiles eran inicialmente seis.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
TAS TEXTILES, S.L. (Marin Almoddvar): Asi es.

El sefioPERALTA ORTEGA: De los cuales uno er
una sociedad, ¢ que se llamaba?

El seAorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
TAS TEXTILES, S.L. (Marin Almoddvar): Técnica
Naturaleza.

El sefioPERALTA ORTEGA: Ha dicho que usteq
era el principal accionista de esa sociedad.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
TAS TEXTILES, S.L. (Marin Almodévar): Si.

El seforPERALTA ORTEGA: (Y aparte de usted
El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-

TAS TEXTILES, S.L. (Marin Almodévar): Aparte de mi
estd mi mujer.

El seAoPERALTA ORTEGA: ¢Es una sociedad de

su familia?

El seiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
TAS TEXTILES, S.L. (Marin AlImoddévar): Es una soci€
dad de mi familia estricta.

El sefiolPERALTA ORTEGA: Habia cinco socios
mas, ¢,que eran?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
TAS TEXTILES, S.L. (Marin Almoddvar): Eran socio
privados: José Otaola, José Maria Bara, Antonio M
Palacios, que es mi padre, Carmen Maria Marin y yo.

El sefioPERALTA ORTEGA: O sea, que Plantas

icegmbre de una de las asociaciones.
n de
lor yEI sefioPERALTA ORTEGA: ¢Quién del Ministerio

les cita a ustedes?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-

TAS TEXTILES, S.L. (Marin Almodoévar): La Subdirec-

cion General de Productos Oleaginosos, dependiente de la
Direccion General de Agricultura.

)

-

El seAorPERALTA ORTEGA: ¢ Va usted en repre-
n sentacion de una asociacion, de una entidad profesional, al
Ministerio de Agricultura?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
TAS TEXTILES, S.L. (Marin Almodoévar): Creo que no
es en el mismo Ministerio, sino en las antiguas instalacio-
nes de Renfe.

]
El sefiofPERALTA ORTEGA: Mi pregunta es: ¢ al

Ministerio de Agricultura?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
TAS TEXTILES, S.L. (Marin Almodoévar): Fisicamente,
»a una dependencia del Ministerio de Agricultura.

El sefioPERALTA ORTEGA: No me refiero tanto
fisicamente como a que la Administracion es el Ministerio.

El seAiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
TAS TEXTILES, S.L. (Marin Almoddévar): Si, quien cita
es el Ministerio de Agricultura.

El sefioPERALTA ORTEGA: De cara a preparar una
norma.

El seAorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
TAS TEXTILES, S.L. (Marin Almodévar): Entiendo que
es para escuchar nuestras opiniones sobre una norma que
es la que va a regir la actuacion en materia de lino en la
campafia siguiente, 1999-2000.
5 El sefoPERALTA ORTEGA: Porque eso lo hace el
ArMinisterio de Agricultura.

El seAorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
y TAS TEXTILES, S.L. (Marin Almoddvar): Lo que existe

Textiles es una sociedad que gira mucho en torno

aeslel reglamento comunitario, que es de aplicacion directa,



— 21560 —

COMISIONES

28 DE JuLlo DE1999.—NUm. 740

0 sea, nNo necesita ni siquiera trasposicion. Lo que hace eEl sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-

Ministerio de Agricultura es trasponerlo, y luego cada
de las comunidades auténomas lo traspone a su vez
Su propia orden.

Por una parte, esté el reglamento comunitario, que
aplicacion directa y no necesitaria trasposicion; por
parte, el Ministerio de Agricultura lo traspone en un

MAS TEXTILES, S.L. (Marin Almoddvar): Lo que hici-
$no0a fue preparar la documentacién que habia que presen-
tar como solicitud de primer transformador; realizamos una
salesentacion en la Consejeria de Agricultura diciendo que
tteniamos intencion de montarla y cuéles eran nuestros pro-

lositos.

decreto y, a su vez, cada comunidad autbnoma saca sy pro-

pia norma. Ese es el proceso, pero digamos que la fienteEl sefiorDEL BURGO TAJADURA : ¢ Fueron acogi-
de donde emana todo y que no necesita trasposicion| egosl favorablemente?

reglamento comunitario, que para mi se deberia cambiar

porgue esta primando, creo que por error, el que se cultiveE| sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-

un tipo de lino distinto del objetivo al que tenemos que
gar, que es al lino enriado. Se da mas ayuda a otros
Se dice especificamente: el lino de cualquier manera
tinto del enriado. Parece que esta marginado.

El sefiorPERALTA ORTEGA : En su condicion de
representante profesional del sector, ¢,ha tenido reun
con la Consejeria correspondiente?

El seRorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
TAS TEXTILES, S.L. (Marin Almoddvar): Si. Hemos
estado con el consejero de Castilla-La Mancha.

El sefioPERALTA ORTEGA : ¢, Cual era el contenid
de esa reunion?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
TAS TEXTILES, S.L. (Marin Almodoévar): Para hablar d
la problemética del sector y de como lo veiamos, como
iamos que se debia desarrollar. En definitiva, es con g
tenemos la relacién directa, con la Comunidad de Cas
La Mancha.

El sefioPERALTA ORTEGA : No voy a hacer ma
preguntas.

El sefioVICEPRESIDENTE (Ros Maorad): Por e
Grupo Parlamentario Popular, tiene la palabra el sefio
Burgo.

El sefiorDEL BURGO TAJADURA : Sefior Marin,
gracias por sus explicaciones.

El senorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
TAS TEXTILES, S.L. (Marin Almodévar): Encantado d
estar aqui.

El sefioDEL BURGO TAJADURA : Le voy a hacer|
muy pocas preguntas.

¢ Ustedes han sido autorizados recientemente p
Junta?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
TAS TEXTILES, S.L. (Marin Almodévar): Nos autorizd
la Junta de Castilla-La Mancha en los primeros dia
mayo en que recibimos la autorizacién definitiva.

El sefAiorDEL BURGO TAJADURA : ¢ Realizaron
alguna gestion directa con responsables de la Cons¢
cuando hicieron la solicitud?

llFAS TEXTILES, S.L. (Marin Almodévar): Si.
inos.
dis- El sefioDEL BURGO TAJADURA : Le voy a preci-
sar mas la pregunta. ¢ En algin momento de esas conversa-
ciones que mantuvieron como consecuencia de la entrega
del proyecto y de su solicitud les hicieron ver que no era
OBB&no establecer una planta transformadora porque el lino
estaba en una situacién que no debiera ser promovido?
El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
TAS TEXTILES, S.L. (Marin Almoddvar): No.

El sefioDEL BURGO TAJADURA : ¢ Les dijeron que
D para qué iban a gastarse dinero en algo que luego no sirve
mas que para ser guemado, o0 algo por el estilo?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-

€TAS TEXTILES, S.L. (Marin Almodévar): No.
cre-

uiengl sefioDEL BURGO TAJADURA : ¢ Pidi6 alguna
tilktbvencion con el proyecto?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
5 TAS TEXTILES, S.L. (Marin Almodévar): No.

El seficDEL BURGO TAJADURA : O sea, ¢que lo
han financiado con fondos propios?
Del

El seAorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
TAS TEXTILES, S.L. (Marin Almodévar): Si.

El sefioDEL BURGO TAJADURA : Es que hay una
transformadora que ha sido subvencionada, de lo que nos
estamos enterando ahora, pero no es su caso, ¢ verdad?

[

El seAiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
TAS TEXTILES, S.L. (Marin Almodévar): Ademas fue
por un error, porque el que nos hizo el proyecto tenia que
haberlo pedido antes de iniciarlo y cuando nos enteramos
oly&aestaba hecho.

El sefioDEL BURGO TAJADURA : En relacion con

una pregunta que le han formulado, y que yo he tomado

nota de su respuesta, ha venido a decir que en estos
5 gwmentos hay unas 40.000 6 50.000 hectéreas de capaci-

dad de transformacion de las transformadoras. Yo he suma-

do, de los datos que tengo, la capacidad de cada una de las

transformadoras actualmente autorizadas y estan en unas
2j@0000 hectareas en el ejercicio 1998-1999. Ya sabe que en

estos momentos, segln los datos de siembra, se ha reduci-

do por vez primera.



— 21561 —

COMISIONES

28 DE JuLlo DE1999.—NUm. 740

¢, Qué quiere decir cuando dice que tienen dos afiog

El seforREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
TAS TEXTILES, S.L. (Marin Almodévar): Que la legis
lacion prevé que el tiempo para transformar es de dos

El sefioDEL BURGO TAJADURA : ¢ Eso explicarig
gue algunos agricultores tengan todavia el lino en va
sin entregar a la transformadora?

El seAiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
TAS TEXTILES, S.L. (Marin Almodoévar): No lo sé, sélq
le puedo hablar de mi experiencia.

El sefiorDEL BURGO TAJADURA : En cualquier
caso, usted ha absorbido toda la produccién.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
TAS TEXTILES, S.L. (Marin Almoddvar): Ya le digo que
nosotros tenemos bastante capacidad ociosa, porque
mos produciendo a un tercio de la capacidad de la pl

El sefiorDEL BURGO TAJADURA : ¢ Qué sienter
cuando les dicen que su empresa sirve para favorecet
cazaprimas?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-

TAS TEXTILES, S.L. (Marin AlImoddvar): Me crea una

cierta indignacion, porque tengo una actividad desde

mucho tiempo y en negocios de largo plazo y donde
periodos de maduracién son de siete u ocho afios y Id
riodos de retorno son de diez, pero no he tenido nunc
tentacion. Mis proyectos no son en ese sentido espec
vos y, francamente, me siento un poco indignado. N
justo que se haga esa imputacion de manera genérica

El sefioDEL BURGO TAJADURA : ¢ Le han inspec
cionado su empresa?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-

TAS TEXTILES, S.L. (Marin AlImodévar): Cinco veces.

El sefioDEL BURGO TAJADURA : ¢, Cuando ha sid(
la dltima vez?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
TAS TEXTILES, S.L. (Marin Almodévar): El marteg
dia 13.

El sefioDEL BURGO TAJADURA : ¢ Refleja el actg
alguna irregularidad?

El seAorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
TAS TEXTILES, S.L. (Marin Almodoévar): No, en ningu
na de esas inspecciones se refleja ninguna irregular,

El sefioDEL BURGO TAJADURA : Por lo que esta

?nuestra empresa es facil, porque es una produccion limita-
da, no estamos en esas producciones gigantescas que hay y,
por otra parte, llevamos poco tiempo, con lo cual es mas

r sencillo.

anos

El sefioDEL BURGO TAJADURA : ;Ha sentido en
algin momento la tentacién de obtener un rendimiento
ril&pido mediante la venta de certificados de transformacion?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
TAS TEXTILES, S.L. (Marin AlImodévar): No. Precisa-
mente hemos creado esto porque queriamos evitar eso,
incluso con nuestra produccion.

El sefioDEL BURGO TAJADURA : ¢, Conoce algun
caso en gue eso ocurra y tenga pruebas?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-

> TAS TEXTILES, S.L. (Marin Almodoévar): No. De los
aqi@-tenga pruebas, no.

anta.El sefiorDEL BURGO TAJADURA : ¢ Usted ha oido
hablar que eso puede ocurrir, pero no tiene pru¢bas.
askor presidente ocupa la Presidencia.)

El seAorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
TAS TEXTILES, S.L. (Marin Almodévar): No.

NaceE| sefiorDEL BURGO TAJADURA : Nada mas,
IRfuchas gracias por su comparecencia.

S pe-

A eSE| seflorPRESIDENTE: Tiene la palabra el sefor
Ulatharillo que solicita la palabra. Le rogaria brevedad.

0 es

El seAocrAMARILLO DOBLADO : Quiero hacer dos
aclaraciones.

A tenor de las declaraciones que acaba de hacer el
representante del Grupo Popular, en primer lugar hay que
dejar claro que no hay imputacién genérica, como se ha
dicho. Le han dicho que si usted se siente mal si le impu-
tan... Es que a usted no se le imputa nada. No hay imputa-
cién genérica, hay imputaciones concretas que, ademas, se
esta viendo que son muy fundadas.

Entiendo que por la premura de tiempo con que se nos
ha obligado a trabajar en esta Comision se tengan dificulta-
des, aun contando con un equipo de colaboracion, para leer
y estudiar, como nos corresponde, toda la documentacion
gue se nos ha suministrado. Por eso se hacen algunas afir-
maciones como las que acaba de hacer el sefior Del Burgo
respecto a que no se ha levantado ningun acta de ninguna
irregularidad en las inspecciones que ha habido.

Pues mire usted, simplemente en la comparecencia
anterior, a la empresa Colino, si se han levantado actas, que

digne usted en la documentacién que esta en su podery,
entre otras cosas, se dice que por tener dos contadores.

No se pueden hacer imputaciones de esta naturaleza con

D

mos viendo, ya han pasado por aqui los representantesdejue se trata de sembrar que hay una imputacion generi-

varias transformadoras, todas han sido inspeccionad
sin embargo, en ninguna aparecen irregularidades. ¢,Q
parece?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-

asdal sector. No hay tal imputacion genérica al sector; hay
unputaciones muy concretas a personas concretas y a
empresas muy sospechosas, sospecha cuya razén se ha
puesto en evidencia tras comparecer aqui.
De igual manera, para que conste en acta, no se puede

TAS TEXTILES, S.L. (Marin Almoddvar): En el caso d

e argumentar de ninguna manera mala fe cuando se dice que
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no se ha mandado una documentacién que no se ha pediddzl sefiolPRESIDENTE: Por favor, sefiores diputados.
La documentacion que se ha pedido se ha mandado a Caddsted responda solamente a la pregunta que le formula

tilla-La Mancha. En el caso a que nos referiamos,

| dediputado que esté en el uso de la palabra.

licencias de apertura otorgadas por la comunidad auténo-

ma a industrias transformadoras y controles efectuados af| sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-

las mismas, todas las autorizaciones estan mandad@ss TEXTILES, S.L. (Marin Aimodévar): Esta tipifica-
Ahora, si se queja uno de gque no se le ha mandado algo @'¢ue, en caso de existir una sancion de ese estilo, puede
no se ha pedido, yo tendria que argumentar entonces Qusxlatir hasta una suspension de un afio. Es mas: en el pro-

mala fe esta en quien hace tal aseveracion.

El sefioPRESIDENTE: El sefior Del Burgo tiene |
palabra.

El sefiorDEL BURGO TAJADURA: Quiero dejar

constancia a la Presidencia de que estamos en un tur

intervenciones en el que cada portavoz formula pregun
los comparecientes. Yo hago repreguntas de cuestiong
hayan podido formularse aqui, pero no pretendo entra
debate con ninguno de los portavoces que hayan hech
guntas. Sin embargo, cada vez que yo formulo pregu
el portavoz del Grupo Parlamentario Socialista se ded
hacer una intervencioén global censurando lo que yo |
podido decir o dejado de decir, cuando este no es el
adecuado, porgque eso se hara cuando discutamos so
conclusiones. Pero no me parece procedente que se

en estos momentos una especia de réplica sobre con¢

gue, en algunos casos, ni siquiera yo he dicho; por ¢
guiente, me parece fuera de lugar. El turno del sefior A
rillo es para repreguntar al compareciente y nada ma
para hacer un debate con este portavoz en el que,
luego, yo no tengo intencion de entrar.

Lo que quiero preguntarle es si en esas inspeccion
ha hecho alguna recomendacién en alguin caso sobre
zar o poner algo. Es decir, ¢se ha detectado algo, no d
gularidad, sino para perfeccionar, en definitiva, el fung
namiento de la empresa?

El seAiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
TAS TEXTILES, S.L. (Marin Almoddévar): En algun

momento nos han dicho algo que es bastante complica

que es tratar de ordenar las pacas, pero a nosotros e

resulta complicado, porque se trata de un proceso contin

si estas ordenandolas y luego vuelves a tener que des
narlas hay que llevar las pacas a transformar desde @
estan almacenadas y no se puede montar una cima de
para volver a deshacerla.

El sefiorDEL BURGO TAJADURA: Eso es lo queg
les han recomendado que hagan, pero eso, en ningun
es susceptible de sancion. Ello quiere decir que este [
voz puede sostener todavia que, de las comparecencia
se han producido aqui hasta este momento, en ni
acaso se ha derivado sancién a la empresa del acta ¢
peccién, sancidén que supongo que estara tipificada e
reglamentos.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
TAS TEXTILES, S.L. (Marin AlImodévar): Esta tipifica-

da.(El sefior Ros Maorad pronuncia palabras que no s¢

perciben.) ¢ Perdon?

yecto de decreto que se tramita aparece que incluso pueden
ser hasta dos afios, en el caso de una falta muy grave.

El sefAoDEL BURGO TAJADURA: Es decir, que la
comunidad auténoma, en el caso de que hubiera detectado
n(i)rrgg};ularidades graves, podria retirar la autorizacion.

tas

s | sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-

o TEXTILES, S.L. (Marin Almodévar): Si, para la

b B?érjpaﬁa siguiente.

L tas El sefioDEL BURGO TAJADURA: ¢ Conoce algin
c5a80 en que se haya producido esto en el ambito de Casti-
Ala Mancha?

foro

DI
hy

e

U El sefiorDEL BURGO TAJADURA: ¢Pero no le

qp@sta, no lo conoce?

| seAorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
EXTILES, S.L. (Marin Almodovar): No lo sé. Cada
SIeva sus asuntos.

5,

lesdp) < roIREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
ed A8 TEXTILES, S.L. (Marin Almodévar): No lo conoz-

r&QN:

o CEl sefioDEL BURGO TAJADURA: Muchas gracias,

sefor presidente.

El seioPRESIDENTE: Gracias, sefior Del Burgo.
(El sefior Ros Maorad pide la palabra.)
Sefior Ros.
do,
>€ n%’l sefiloROS MAORAD: Quiero intervenir sélo un
nuto por una cuestion que ha contestado el sefior Marin
nal.
% no he entendido mal, a una pregunta del sefior Del
p@ﬁ?&o sobre los certificados que emiten las transformado-
ras, usted ha contestado que precisamente una de las razo-
nes por las cuales cre6 usted su propia transformadora fue
Cgléig de todo ese asunto de los certificados. ¢,Es asi?
OraE| sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
SIS TEXTILES, S.L. (Marin Almodévar): Para tener
PYhstancia de que lo que nosotros produciamos se transfor-
rfrrrcf)%%a y se transformaba correctamente.

El sefioROS MAORAD: Es decir, que mas alla de la
expectativa de negocio, usted ha tenido la necesidad, como
empresario agricola, de, para salvaguardar la fiabilidad de
sus propios datos, poner su propia planta transformadora.

D

:Oé
on

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-

TAS TEXTILES, S.L. (Marin Almodévar): Independien-
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temente de que el objetivo empresarial es de mucho| ngée tienen transformadoras y que forman un grupo interre-
largo alcance, una de las razones es lograr cierta rentaltéicionado familiar, empresarial y politicamente; de eso
dad mediante ese proceso de largo alcance. No es sélestamos hablando, no de otra cosa.
transformadora, es un proceso mucho mas largo, se trata d&/ayase usted tranquilo, nadie le ha acusado de pertene-
llegar hasta la produccién de fibra larga. cer a ninguna trama, nadie le ha acusado de que usted esta
aprovechandose ilegalmente de ninguna subvencion, pero
El sefiorROS MAORAD: Por tanto entiendo que le agradezco enormemente que haya dicho que, como
usted ha querido, como empresario agricola, vivir tfaempresario, para vivir tranquilo, para estar tranquilo, usted
quilo. tiene su propia transformadora. No voy a caer en la inge-
nuidad de decirle que me presente usted los certificados
que conoce falsos, porque diga lo que diga y quien lo diga,
entre lo que hay plantado en este pais y la capacidad de las
transformadoras para transformar hay un agujero tan gran-
de y un abismo tan grande que las cifras no cuadran.
El sefilolROS MAORAD: Sin suponer que haya trafi-  Sefior Marin, muchas gracias.
co de certificados ni que se certifiquen entregas de ling que
no se han hecho, parece que hay un empresario como ustedl sefioPRESIDENTE: Sefior Del Burgo. Con breve-
gue me merece todo el respeto, que ha querido vivir tratad, por favor.
quilo como empresario y, ademas de la expectativa de El sefioDEL BURGO TAJADURA : Intervengo, en
negocio que usted ha dicho, ha preferido certificarse lo quemer lugar, para denunciar la anomalia que supone que el
él sabe que es cierto, cosa que esta dentro de su competerpresidente que ha presidido este debate durante esta
cia empresarial. sesion haga uso de la palabra cuando ya habia terminado
Claro, ya sé gue no se le puede preguntar a usted cuade el turno de intervenciones. Yo comprendo que el presi-
tos casos conoce o cuéntos certificados falsos puede|egbidte tiene una gran generosidad y, por consiguiente, no le
bir aqui. Légicamente, usted me dira: ninguno. Ahora hievQy a censurar, pero seria bueno que no se reprodujeran
lo mismo que un caso concreto no se puede generalieate tipo de iniciativas para que los trabajos terminaran a su
para todos, estariamos haciendo un flaco favor al sectonaia y no se hicieran eternos los debates.
generalizamos su bondad y su buen hacer como empresario
a todos los deméas empresarios. El sefiorPRESIDENTE: Tiene derecho a manifes-
Se lo ha dicho mi compariero y se lo vuelvo a decir: &se.
radicalmente falso que este grupo parlamentario descpnfie
de ustedes los transformadores y de aquellos que producerl sefioDEL BURGO TAJADURA : Sefior Marin, le
lino. Muy al contrario, defendemos las ayudas al lin@oy a hacer una consideracién. No es la primera vez que se
Usted lo ha dicho de una manera que yo he anotado cuyiandcen unas imputaciones genéricas a las empresas transfor-
estaba ahi: creo que se llama exactamente indemnizagitadoras. Sin embargo, a usted la incomodidad que le pro-
por pérdida de renta. duce es como consecuencia, por ejemplo, de que el otro
Estoy totalmente de acuerdo con usted. Pero lo que adi#, el sdbado pasado, usted habria leido un periddico de

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE PLAN-
TAS TEXTILES, S.L. (Marin AlImoddvar): Lo ha defini
do perfectamente.

Ministerio, que no han tenido una pérdida de renta, qu
sepa, porgue se dedican a trabajar exclusivamente p
Gobierno o, en el caso de don Carlos Moro, como dele

padoras del lino venden certificados ficticios. No hacia
mim(n tipo de matizaciones, sino que todas entraban en el

ellos, aprovechando esa coyuntura, sin perder nada
rentas, se estan aprovechando de esas ayudas, d
indemnizaciones por pérdida de renta y estan cobra
subvenciones mucho mas importantes que la que ust
cobrado.

Yo no sé qué indemnizacion por pérdida de renta n
sita un delegado del Gobierno que trabaja con dedic
exclusiva y que cobra 80 millones de subvenciones.
gué indemnizacion por pérdida de renta necesita el s
Lépez de Coca, ex presidente del FEGA, no me cabe gn la
cabeza. Ese es el meollo de la cuestion. El sefioPRESIDENTE: Despedimos al sefior repre-

A ustedes no les va a perjudicar esta situacion, muysantante de Plantas Textiles, don Antonio Marin AlImodo-
contrario. El que en el lino estén pasando por una situaci@m, agradeciéndole la labor informativa que nos ha permi-
un poco desagradable en este momento, para los empréda-desarrollar en esta Comision.
rios de verdad, para los agricultores de verdad, es bueno .
que desaparezcan de la circulacion esos cazaprimas. UstedEL SENOR REPRESENTANTE LEGAL DE
no es un cazaprimas y nadie le ha acusado de cazapfimasE COAGROCAS, S.L. (MILLAN PASCUAL).
Estamos hablando de estas personas, de estos colgctivofNumero de expediente 219/000483.)

aewatoda claridad las imputaciones, porque a lo mejor mas
i uno, después de esas imputaciones, aunque se hagan
dap el amparo del fuero parlamentario, tendran que res-
ponder de ellas ante los tribunales de justicia. Por eso hasta
@ste momento nadie ha hecho mas que imputaciones gené-
cifcas y cuando se van concretando también siguen siendo
oigfputaciones genéricas.

eflorMuchas gracias, sefior compareciente.
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El sefioPRESIDENTE: Comparece en estos mom
tos don Pedro Millan Pascual, representante legal de
grocas, S.L., que se somete a las preguntas de los s
diputados.

Por la hora que es y quedando todavia pendient
comparecencia, esta Presidencia agradeceria a los s
diputados, que saben de su flexibilidad en los horari
tiempos de intervencion, que limitaran sus actuacione
un segundo turno y no consumir un tercer o cuarto t
Les agradezco que entiendan mi postura por economi
cesal.

Tiene la palabra, por el Grupo Parlamentario Social
su portavoz, sefior Amarillo.

El sefiocrAMARILLO DOBLADO : Quiero comenza
mi intervencidn no con algo relacionado con el comp
ciente.(El sefior vicepresidente, Ros Maorad, ocupa |
Presidencia.)He tenido que contar, por aquello de inte
ser lo mas frio posible. En el «Diario de Sesiones» 16
mente estara esctrita la intervencion del portavoz del G
Popular en la que, asumiendo una posicién de no g
esclarecer la verdad, sino de abogado defensor, en est
y hace unos instantes nos ha amenazado. Yo me sient
nazado. Yo no tengo absolutamente ningun problema,
es una amenaza clara, es algo asi como decirnos €
comision de investigacion, a unos parlamentarios: A
ustedes qué dicen, a ver hasta dénde quieren bucea
llegar a la verdad, que esto lo podemos complicar m
después fuera de aqui. Tiéntense ustedes la ropa,
saben con quién se la estan jugando.

Pues, mire usted, este diputado que le habla y mi g
lo Unico que pretende es esclarecer la verdad de
hechos que, segln van pasando los compareciente
siendo mas sospechosos diit.sefior Del Burgo Taja-
dura pronuncia palabras que no se perciben.)

El sefiorVICEPRESIDENTE (Ros Maorad): Sefio
Amarillo, pediria a los portavoces que nos refiramos al
to que nos ha traido aqui. Por tanto, les pediria que hi
las preguntas que crean oportunas al compareciente.

Sefior Amarillo, tiene la palabra si quiere pregunt
compareciente.

El sefioAMARILLO DOBLADO : ¢,Cuando se fund
su sociedad?

El seiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
AGROCAS, S.L. (Millan Pascual): Empezamos a traba
a ultimos del afio 1996, para empezar a transformar
afio 1997; la camparfia 1996-1997.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Es decir, que har
trabajado la campafia 1996-1997 y I6gicamente sig
1997-1998 y 1998-1999.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
AGROCAS, S.L. (Millan Pascual): Exactamente.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Llevan funcio-
nando tres campanas. ¢ Quiénes constituyen la socig

A

a)

n- El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-

cABROCAS, S.L. (Millan Pascual): Constituimos la socie-

fidaekmi socio, que se llama Jesus Garcia Borque, y yo,
Pedro Jesus Millan Pascual.

una

fiorgsl sefiorAMARILLO DOBLADO : ¢, Son los Unicos
$gCios?

con

rno. El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-

#GROCAS, S.L. (Millan Pascual): Los unicos socios.

ista El sefiorAMARILLO DOBLADO : Es decir, es una
sociedad limitada constituida por dos socios.
¢Lasede?

re- El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
AGROCAS, S.L. (Millan Pascual): Esta en Olvega, Soria.
tar El seAorAMARILLO DOBLADO : Ustedes ademas
igde ser socios de la empresa transformadora, ¢,son cultivado-
uies directos de lino?
erer

sedel sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
aBROCAS, S.L. (Millan Pascual): Cultivadores directos
pamlo somos. Hemos sembrado algo, pero no a través de
n esta empresa. ¢ Queda claro?
ver

parg| sefiorAMARILLO DOBLADO : No. A ver si nos
clopuede aclarar.
ue no

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
URGROCAS, S.L. (Millan Pascual): Sembramos el afio
M@Sado a través de otra empresa, no de ésta, por supuesto.
, van
El sefiorAMARILLO DOBLADO : Bien a titulo per-

sonal como personas fisicas, 0 como personas juridicas for-
mando parte de una sociedad, ¢ ustedes, independientemen-

L:F?‘l de la empresa transformadora, han sido cultivadores de
107?

ieran

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
' AGROCAS, S.L. (Millan Pascual): Si.

El seAiorAMARILLO DOBLADO : De una u otra
forma, ¢ qué superficie cultivan?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
afGROCAS, S.L. (Millan Pascual): Trescientas hectareas.

el
El sefiorAMARILLO DOBLADO : ¢ En qué provin-
cia?

uen El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
AGROCAS, S.L. (Millan Pascual): En la Comunidad de
Madrid.

El sefioAMARILLO DOBLADO :Y el lino que uste-
des han producido en estas 300 hectareas, ¢ lo han llevado a
transformar, l6gicamente, a su empresa?

rdad?
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El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
AGROCAS, S.L. (Millan Pascual): Por supuesto.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Aparte de ustede
dos, ¢,qué cantidad de lino han ido transformando,
recuerda, por campafa?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
AGROCAS, S.L. (Millan Pascual): Le puedo dar dat
aproximados.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Si, para 1996+
1997, por ejemplo, ¢ qué cantidad?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
AGROCAS, S.L. (Millan Pascual): En 1996-1997, g
transformaron unos 831.000 kilos y se obtuvo una fibr
unos 108.000 kilos o 108.500.

El sefioAMARILLO DOBLADO : .Y cual erael ren
dimiento calculado para esa campafia?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
AGROCAS, S.L. (Millan Pascual): ¢, Rendimiento por he
tarea?

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Si.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
AGROCAS, S.L. (Millan Pascual): No le puedo decir |z
hectareas que se transformaron.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : ¢ Ustedes por qu
contratan, por kilo o por hectarea?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
AGROCAS, S.L. (Millan Pascual): Es que en la campa
1996-1997 solo se obligaba a transformar en la Comur]
de Castilla y Ledn, asi es que los agricultores de Cast
Ledn nos trajeron esos kilos para transformar.

El seforAMARILLO DOBLADO : El contrato que
ustedes hacen —que después veremos coOmo es—
aspecto a que me estoy refiriendo, ¢, contratan por hect
0 por kilo transformado?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
AGROCAS, S.L. (Millan Pascual): Nunca por hectare
siempre por kilos.

El seiorAMARILLO DOBLADO : O sea que los
831.000 kilos que le trajeron no sabe a cuantas hect
corresponden.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-

AGROCAS, S.L. (Millan Pascual): No, ahora mismo n
lo sé.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Ni tiene ningun

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
AGROCAS, S.L. (Millan Pascual): Es que ya le digo que
s en la campafia 1996-1997 no era obligado transformar.
si$olo era obligado a través de Castillay Ledn, y yo no sé
cuantas hectareas fueron. Creo que tendriamos unas 2.000
hectareas entre Castillay Ledn, Aragén, pero no lo sé segu-
ro, porque las de Aragon, por ejemplo, no se transformaron
hgporque no era obligatorio.

El seAorAMARILLO DOBLADO : Es que no llego a
entender a qué se refiere cuando me dice que no se trans-
formaron porque no era obligatorio.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
eAGROCAS, S.L. (Millan Pascual): Al agricultor no se le
h @bligaba a transformar en la campafia 1996-1997, que es
de la que estoy hablando.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Si, estamos en la
campafa 1996-1997. Me dice que no se obligaba a trans-
formar, y creo que usted me esta relacionando intuitiva-
mente subvencién del cobro del lino.

C_

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-

AGROCAS, S.L. (Millan Pascual): No.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Entonces, ¢a qué
se refiere con que no se obligaba a transformar?

1S

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
AGROCAS, S.L. (Millan Pascual): Pues a que la regla-

& mentacion no obligaba a transformarlo. Me esta insistiendo
en algo que esta muy claro. Lo que tengo claro es que la
reglamentacion para la campafa 1996-1997 no obligaba a
transformar ni obligaba al agricultor a tener equis kilos de

Afroduccion, ni mucho menos. En Castilla y Ledn se obligé

icatransformar sin obligar a la cantidad de kilos, y yo le digo

lligye a mi me trajeron 831.000 kilos, que fueron los que
transformé. No sé si esos agricultores mandaron a transfor-
mar toda la paja que tenian o no, pero la reglamentacién
para esa campafia estaba asi. ¢ Me entiende?

en el

areaEl senorAMARILLO DOBLADO : Si, le entiendo
perfectamente.

¢En 1997-1998, la campalfia siguiente?

a, El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
AGROCAS, S.L. (Milldn Pascual): ¢, Cuanto he transfor-
mado?

qreagl seforAMARILLO DOBLADO : Si.

El seiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
AGROCAS, S.L. (Millan Pascual): De compromisos; y
ocon ello me refiero a contratos de maquila, para que lo

entienda.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Perdone, después

dato en la empresa con el que se puedan relacionar
reas cultivadas con kilos producidos.

T

eatflemos lo de los contratos. Le voy a hacer la pregunta,
porque entraremos después en si son de maquila o no, no
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se preocupe. Le pregunto ahora por el total, sumando
es decir, sus maquinas empiezan a funcionar en la can
1997-1998, empieza a entrar lino y usted empieza a t
formar lino. ¢ Cuanto lino entra en esa campafia 1997-
para que se transforme?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
AGROCAS, S.L. (Millan Pascual): En total, me dice, ¢n

El sefiorAMARILLO DOBLADO : En total, eso es Ig
que le estoy preguntando.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
AGROCAS, S.L. (Millan Pascual): Pues son und
3.400.000 kilos.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : ¢Y en esta qug
esta a punto de cerrarse?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
AGROCAS, S.L. (Millan Pascual): Sobre 9,5 6 10 millg
nes.

El seAcrAMARILLO DOBLADO : Es decir, que hg
habido un incremento. ¢,Un titulado, un ingeniero agrd
mo le haria un proyecto para sus instalaciones, y ese
yecto lo visaria y usted lo conserva?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
AGROCAS, S.L. (Millan Pascual): Si.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : En ese proyectd
figurara, en el anejo correspondiente, la maquinaria in
lada.

El seiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
AGROCAS, S.L. (Millan Pascual): Si.

El sefiorAMARILLO DOBLADO :Y la maquinaria
instalada figurara en el anejo con la capacidad técnig
esa maquinaria.

El seilorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
AGROCAS, S.L. (Millan Pascual): Si.

El sefiorAMARILLO DOBLADO
recordar la cantidad?

. ¢ Podria usted

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
AGROCAS, S.L. (Millan Pascual): Sobre 2.500 kilos p
hora.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Es decir, que &
instalacion que usted tiene en Olvega tiene una capa
de transformacién de 2.500 kilos hora. Recordara €
datos porque los necesitara para su contabilidad. En ]
1997, ¢cuantas horas funciondé la instalacién, es d
cuantos dias, horas, o cuantas horas por dia, cuanto
por semana y cuantas semanas por mes, como nos Ig
ra decir?

todo,El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
1pABROCAS, S.L. (Millan Pascual): Le puedo decir que en
alsseampana 1996-1997 se trabajé durante dos meses mas o
1988nos, pero no le puedo decir con seguridad las horas. Lo
Unico que le puedo decir de las horas es que a partir de esa
campafia se trabaja en dos turnos de ocho horas y se trabaja
los sabados. Nada mas. Eso es lo que hace mi empresa.
D?

El sefiorAMARILLO DOBLADO
199872

© oY en 1997-

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
AGROCAS, S.L. (Millan Pascual): Es a la que me refiero.
DS
El seflorAMARILLO DOBLADO : Perdén. Ustedes
tenian 831.000 kilos en 1996-1997, y dice que para ello
» tardaron del orden de dos meses trabajando todos los dias
menos los domingos, ¢no?
El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
-AGROCAS, S.L. (Millan Pascual): En 1996-1997, no. Se
trabajaba con un turno.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : ;En 1997-1998?

no-
roEl sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-

AGROCAS, S.L. (Millan Pascual): Se empez6 a trabajar

en dos turnos. No todos los dias, sino de vez en cuando.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Esto estara regis-
trado, porque légicamente el personal que trabaja esta espe-
cificado por turnos.

S8 £| sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
AGROCAS, S.L. (Milldn Pascual): Por supuesto.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Incluso creo que
el salario es distinto de un turno, a veces. ¢ O en su caso no
es asi?

a deg| sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
AGROCAS, S.L. (Millan Pascual): No, si trabajan por la
mafiana y por la tarde, no hay diferencia. Sélo la hay cuan-
do es por la noche. Trabajande 6 a2 y de 2 a 10.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Entonces trabaja-
ron en 1997-1998 dos meses dos turno. ¢ O cuantos meses
cuantos turnos?

El seiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
DFAGROCAS, S.L. (Millan Pascual): Le he dicho que en la
campafia 1996-1997 trabajaron dos meses.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Perdén, que estoy
Cidada siguiente ya, 1997-1998, en la de los 3.400.000 kilos.
stos
.996-EI sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
EAGROCAS, S.L. (Millan Pascual): Se trabajo desde el 1
5 déaagosto hasta el 31 de julio.
quie-

El sefiorAMARILLO DOBLADO : O sea, el afio

entero.
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El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
AGROCAS, S.L. (Millan Pascual): Desde el 1 de agos
de 1997 hasta 31 de julio de 1998.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : ¢ En un turno nor-
mal?

El seiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
AGROCAS, S.L. (Millan Pascual): No, le digo que en e
afio ya se empez6 a trabajar en dos turnos, pero no
los dias, por supuesto. Segun la temporada.

Si no me equivoco, creo que al principio, cuando 1
produccién hay, es decir, en enero, febrero, en esos n
se estuvo trabajando con dos turnos.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Perdon. ¢ Recuer
da usted cémo era la contratacion? ¢ Como contrataba
a los trabajadores? Me refiero concretamente a la cam
1997-1998, la de los 3.400.000 kilos, que ha funcion
durante un afio, unas veces con mas intensidad y otrg
menos. ¢ Esto quiere decir que la contratacion que
usted era de tipo fijo discontinuo, de eventuales o son
siempre?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
AGROCAS, S.L. Millan Pascual): Son fijos siempre
Simplemente, hay variaciones. Al principio, empezamc
trabajar con cinco o seis obreros para hacer el mismo t
jo, porgque, como se puede imaginar, la gente tiene
aprender y no es igual lo que estan produciendo
mismo que lo que se estaba produciendo hace afio y
Sabe lo que le quiero decir, ¢no?

El sefiotAMARILLO DOBLADO : Lo que me quierg
decir, si.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
tAAGROCAS, S.L. (Millan Pascual): A lo que se refiere es a
si estan trabajando todo el afio, ¢,no?

El sefiorAMARILLO DOBLADO : O sea, trabajando
todo el afio, en 1997-1998 tuvo usted 10 trabajadores, que
trabajan durante todo el afio, en algunos casos en dos tur-
Nnos y en otros en un turno, ¢0 siempre dos turnos?

5e

lodog| sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
AGROCAS, S.L. Millan Pascual): No. En algunos casos

N turno y en otros dos turnos.

neses

El sefiorAMARILLO DOBLADO : En términos de

turnos, ¢recuerda si eran dos turnos la mitad del afio? Ya

- tenemos un turno todo el afio, lo que nos queda por ver es

ugiee segundo turno se mantuvo durante todo el afio.

pPang| sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-

BO@GROCAS, S.L. (Millan Pascual): No, el afio anterior, el

S&&¥undo turno se haria durante dos o tres meses, algo asi.

B0 que le he dicho, cuando habia muchisimo trabajo, que

filefan los meses de enero y febrero, algo asi, entonces se
empezaron a hacer dos turnos. Realmente en ese afio no se
notaba mucho que se hiciesen dos turnos o un turno porque
—ya lo ha dicho S.S.— duplicamos la plantilla, pero la

2. gente todavia no sabia y no era lo mismo.

DS a

raba£| sefiorAMARILLO DOBLADO :Y en la de 1998-

que99, ¢ cuantos trabajadores tienen?

hora

ediog| sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
AGROCAS, S.L. Millan Pascual): Diez trabajadores.
Para la linea de transformacién hay ocho trabajadores.

El sefiorAMARILLO DOBLADO :Y antes, para la

Volvemos a la camparfia 1996-1997 y vamos a llevar Iggea de transformacion, de los diez que habia, ¢habia tam-

dos cosas ala vez. ¢ Cual era el nimero de trabajadore
gue tenian ustedes en la campafia 1996-1997?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
AGROCAS, S.L. Millan Pascual): No recuerdo, pero cre¢
gue cinco o seis.

El sefiorAMARILLO DOBLADO :Y en la de 1997+
1998, ¢ cuantos tenian?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
AGROCAS, S.L. Millan Pascual): Diez trabajadores.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Casi duplicaron
la plantilla. ¢ Trabajadores fijos?

El seiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
AGROCAS, S.L. Millan Pascual): Fijos. Bueno, hay ur
parte que estan fijos y algunos que estan con contrato
poral de seis meses y se renueva otros seis.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : A efectos de lo

Sfies ocho?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
JOAGROCAS, S.L. (Millan Pascual): Ocho.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Es decir, que el
ndmero de trabajadores en 1997-1998, cuando se transfor-
maron 3.400.000 kilos, no ha variado respecto a la campa-
fla 1998-1999, en que se transforman 10 millones de kilos.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
AGROCAS, S.L. Millan Pascual): Varié, pero yo no le
puedo decir que durante toda la camparfia 1997-1998 hubie-
se 10 trabajadores.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Ocho trabaja-
dores.
a
tem£| sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
AGROCAS, S.L. (Millan Pascual): Ocho trabajadores.
Cuando hablo de ocho trabajadores me refiero a los ocho
gue estén trabajando solamente en la linea, porque aparte,

gue estamos hablando nosotros, es lo mismo.

como se puede imaginar, estan los que trabajan en secreta-
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riay demas. Se cogieron para la campafia 1997-1998
—si no me equivoco— para febrero o algo asi se empg
aumentar la plantilla. Si el primer afio habia cuatro trak
dores, mas secretaria —creo que le he dicho que
cinco—, en noviembre o diciembre se cogio a otro
enero se cogiod a otro, y cuando habia seis o siete, una
empez6 a hacer dos turnos. Como se puede imaginar,
pre hay bajas y si habia una baja no se podian hacer I
turnos.

El seAiorAMARILLO DOBLADO : Entiendo que
empiezan con cinco trabajadores, pero en linea cuatro
después se triplica la producciéon —estamos en 3.40(
kilos, es decir, se multiplica por tres al afio siguiente—
ven ustedes en la necesidad de, al triplicar la produc
duplicar la plantilla, y asi lo hacen. Al afio siguiente
vuelve a triplicar la produccion, pero ustedes ya no sie
la necesidad de incrementar la plantilla.

El seiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
AGROCAS, S.L. (Millan Pascual): Es que no se pue
comparar lo que trabaja una persona recién entrada
sitio con lo que trabaja cuando ya lleva unos afios. A
si N0 me equivoco, me parece que hay seis personas
Si me esta hablando del afio pasado, habia dos. Me r
a que la gente lleva un proceso de formacion, va subi
las escaleras y se les estd dando un contrato fijo pg
estan rindiendo mucho mas que al principio. Y no me n
con los trabajadores, sino que una cosa principal es ¢
es la fibra, puesto que la paja que se metia en la cam
1996-1997 no es igual, ni mucho menos, que la qu
metia en 1997-1998 y es mucho mejor la paja que sg
metiendo en 1998-1999. Consecuentemente, la produ
de la maguinaria va aumentando. Cuanto mejor sea la
dad de la paja, mayor es la produccién que se saca \
supuesto, mas los kilos que se van metiendo por hora
maquina.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : En la campafig
1997-1998, ¢ qué rendimiento tuvo el lino que entrega
ustedes, en kilos/hectéarea?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-

AGROCAS, S.L. Millan Pascual): ¢,De lo que nos enti

garon?
El sefiolAMARILLO DOBLADO : Si.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
AGROCAS, S.L. (Milldn Pascual): Pues no lo sé, pero (
orden de 500 6 600 kilos/hectarea. Es muy dispar, po
hay gente que tendria 400 y sé de otros que tenian...

El sefiorAMARILLO DOBLADO : De media, siem-

perdl sefiorAMARILLO DOBLADO : ¢ Eso seguro?

270 a

aja- El seiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-

efdBROCAS, S.L. (Millan Pascual): Segurisimo. Por

eupuesto, hay gente que no ha entregado y no le puedo
paetEr si lo hara o no.

siem-

S doBl sefiorAMARILLO DOBLADO : El fin de este inte-
rrogatorio es dejar constancia de dos hechos. En primer
lugar, que, al aire del cambio de la normativa, se va tripli-
cando la produccién. Empiezan en 800.000, luego

, $400.000 y después 10 millones.

.000

y se El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-

i ROCAS, S.L. (Millan Pascual): Pero eso es normal,

georque estamos diciendo que en la campafa 1996-1997

ntegtuvimos trabajando uno o dos meses, y no de igual estar

trabajando dos meses que estar trabajando doce.

El sefiorAMARILLO DOBLADO :Y en la campafa
0d.997-1998 se trabajaba plenamente y se pasa de 3.400.000
crad® millones, lo cual, desde un punto de vista empresarial,
ofégnifica tener una gran capacidad por parte de la empresa
fila®so hay que admitirlo—, porque el crecimiento empre-
~featial que supone el poder triplicar la produccion de trans-
srfdemacion es muy dificil que encuentre parangdén en otro
rggetor de cualquier actividad econdmica.
heto NO se crea que es facil encontrar unos indices de creci-
omiento de esta naturaleza en cualquier otro sector. Sé que
pafgin colega diputado lo encuentra muy natural, yo, perso-
e _RRlmente, no; de igual manera que pasar de 500 kilos/hec-
dagrga a mas de 1.000 kilos/hectarea en condiciones total-
cdipante similares de clima —el suelo es el mismo— se
catiede considerar normal.
én?ézl sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-

AGROCAS, S.L. (Milldn Pascual): No se puede hablar
nunca de condiciones similares, porque las condiciones cli-
maticas varian.

Aron
El sefiorAMARILLO DOBLADO: ¢En qué comarca
estan sus agricultores? ¢, En la zona de Soria?

- El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
AGROCAS, S.L. (Milldn Pascual): Principalmente en
Aragoén y Castillay Leén.

El sefioAMARILLO DOBLADQ: Se pueden ver los
datos del Servicio Meteorologico.

el ¢,Como es el suministro eléctrico que tiene usted?

'QUEE| sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
AGROCAS, S.L. (Millan Pascual): Es eléctrico.

_ El seAorAMARILLO DOBLADO: ¢, Qué compaiiia

pre que nos referimos a esto hablamos siempre de megh

Y en la campafa 1998-1999, ¢ qué rendimiento es
gue habr4, en kilos/hectarea?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
AGROCAS, S.L. (Millan Pascual): Seguro que seran nj
de mil los que entreguen paja.

e@auministra?
tima

El seiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
AGROCAS, S.L. (Millan Pascual): Hidroeléctrica de
Zaragoza.
as

El sefiorAMARILLO DOBLADO: Es decir, la

empresa que suministra a toda la zona en la que usted esta.
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Usted tiene la acometida normal para poder suministtarcampana 1998-1999, se hacen contratos de compra de

energia eléctrica a sus maquinas. ¢ Dispone de algu
tipo de generador eléctrico complementario independi
de esta linea? ¢ Tiene usted, por ejemplo, un generado
poder producir electricidad?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
AGROCAS, S.L. (Millan Pascual): No.

El sefiorAMARILLO DOBLADO: ¢ Cuantos conta
dores de electricidad tiene usted en la empresa?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
AGROCAS, S.L. (Millan Pascual): Uno de alta, otro d
baja y otro global, si no me equivoco.

El sefiorAMARILLO DOBLADO: Le hago la pre-
gunta porque no todas las empresas tienen un conta
estamos comparando empresas.

Ustedes tienen un contador. Esto quiere decir que
factura que usted ha pagado a la compafiia eléctri
reflejara una relacion. Entiendo que el costo mayor del
sumo eléctrico estara en la transformacion, por lo cua
afo 1996-1997 usted pagaria, comparativamente habl
poco o muy poco. Es decir que si en el primero pagd
orden de una peseta, en el otro pagaria del orden de

pif@ y contratos de maquila, de alquiler de maquinaria.
ente
r par&l sefiorAMARILLO DOBLADO: ¢Podria usted
decirnos en qué proporcion aproximadamente, refiriéndo-
nos ya a las dos Ultimas campanas?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
AGROCAS, S.L. (Millan Pascual): En la campafia 1997-
r 1998, contratos de maquila, sobre 1.775.000; contratos de
compra, sobre 1.631.000.

El sefiorAMARILLO DOBLADO: Para ustedes la
€compra es una cantidad muy importante, porque es mas o
menos la mitad.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-

HHBROCAS, S.L. (Millan Pascual): Le he dicho antes que
3.400.000.

2N lag| sefioAMARILLO DOBLADO: O sea que ustedes
L&8fhpran casi el 50 por ciento, y el otro 50 por ciento
C3Aaquilan, en la campaiia 1997-1998. ¢ Y en la campafia
1, 898-19997
ando,
del E| sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
F@EHROCAS, S.L. (Millan Pascual): La mayoria son con-

en el siguiente del orden de nueve pesetas; mas 0 mefgds de maquila. No tengo ese dato, pero los contratos de

esa seria la proporcion.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
AGROCAS, S.L. (Millan Pascual): Si, es asi. Aparte,
puedo decir que la Administracion, a la hora de hacern
homologacion, nos mira el contador. Se meten a la m4
na equis kilos durante una horay, cuando se para, se V
a mirar el contador. De esta manera nos hace una rel
kilos/hora y kilovatios gastados, y segun los kilovatios €
capacidad que da la maquina.

El sefiotAMARILLO DOBLADO: Ya, pero lo que lg
estoy preguntando es algo mas sencillo. Como en e
1997-1998 fueron méas de 800.000 kilos, a final de afio
dra una correlacion la factura que tuvo que pagar a la
pafia eléctrica.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
AGROCAS, S.L. (Millan Pascual): Por supuesto que te
dra una correlacion, pero no puede ser exacta, porque
igual el producto que vayas metiendo, hay un margen.

El sefiorAMARILLO DOBLADO: Lo que queda
claro es que la factura que usted paga en la campafia
1998 es mucho mayor que la que pagé en la cam
1996-1997 vy, a su vez, la factura que ha pagado en la
pafia 1998-1999 es mucho mayor.

¢,Cudl es el sistema de contratacion que tienen us
normalmente con los agricultores? ¢Les compran el i
les hacen un contrato de los llamados de maquila?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
AGROCAS, S.L. (Millan Pascual): En la campafia 199
1997, se hacen contratos de maquila; en la campafia

compra pueden estar sobre un millén de kilos.

El sefiorAMARILLO DOBLADO: O sea, que la
lemagquila sube mucho mas, casi al 90 por ciento, y el 10 por
Dglanto es de compra. O sea, 10 millones de kilos en térmi-
0tbs redondos.
uelve
ACIOIE| sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
SAGROCAS, S.L. (Millan Pascual): Si, algo asi.

El seiorAMARILLO DOBLADO: En la campafa
1997-1998, en los contratos de maquila ¢ qué hace el agri-
ajiftor una vez que ustedes han transformado el lino, lo reti-

tedn o se lo almacenan ustedes?
Com-

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
AGROCAS, S.L. (Millan Pascual): En la campafia 1997-
1998 compramos a los agricultores, pero se lo llevaron. De

Ntos contratos que habia de compra, puesto que la fibra era
nedestra, se vendio toda, mas parte de la de algunos agricul-
tores.

El sefiorAMARILLO DOBLADO:
198hdieron?
pafia
camEl sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-

AGROCAS, S.L. (Millan Pascual): No sé si debo decir

fedesbres. Se vendi6 para papel y para aislantes; aparte se
normndod para pruebas a un centro de investigacion que ha
desarrollado un proyecto para la automocion, en el afo
1997, y también se ha llevado para la empresa de colcho-
nes Pikolin, que ha desarrollado un proyecto para incluirlo
6-ahi. No creo que deba decir nombres de empresas con las
199 estoy entablando contactos.

A quién se la

1998, se hacen contratos de maquila y compra de paja|

.y en
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El seAorAMARILLO DOBLADO: No tiene usted El sefiorAMARILLO DOBLADO : ¢ Lo tienen uste-
por qué. Ya nos ha citado algunos ejemplos, con lo culds almacenado?
conocemos empresas concretas a las cuales va. En todo
caso, si los necesitaramos, esta claro que los contratps de&| sefflorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
venta estarian a nuestra disposicion. ¢ De estos contratoBGROCAS, S.L. (Millan Pascual): Y hemos vendido. Les

venta de los que nos ha hablado ya esta todo vendigeos comprado a los agricultores y yo lo he vendido.
¢ Vendieron toda la paja de lino que compraron en la ¢am-

pafia anterior? El sefiorAMARILLO DOBLADO : O sea, una vez

. gue se ha maquilado ustedes les han dicho: no se lo lleven
El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO- que lo compramos.

AGROCAS, S.L. (Millan Pascual): Todo lo que se compré
en la campafia 1997-1998 esta vendido. Toda la fibra Pro-£| sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
ducida en los contratos de compra de paja esta vendi AAGROCAS, S.L. (Millan Pascual): Alguno si se lo ha lle-
~ L . . | vado, no todos, pero la mayor parte se ha comprado o esta
El sefiorAMARILLO DOBLADO:  ¢A qué precio pendiente de comprar porque no se lo compro hasta que no
medio vendieron? ; :
tenerlo vendido. No voy a comprar grandes cantidades para

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO- tenerlo almacenado. Hay parte almacenada y parte que ya
se ha vendido de esos agricultores.

AGROCAS, S.L. (Millan Pascual): Entre 15 y 30 pesetas El sefiorAMARILLO DOBLADO : Nos tiene que

El sefiorAMARILLO DOBLADO: ¢ Cuanto cobra . e _ i
ban de canon de transformacién en los contratos d rﬁﬁl—'r el siguiente resultado: al total del I|n_o,transformado se

e aplica el coeficiente de transformacion y el producto
resultante seria del orden del 20 por ciento.

El seiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO- ~
AGROCAS, S.L. (Millan Pascual): Entre 5y 10 pesetas. El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
' AGROCAS, S.L. (Millan Pascual): Eso es bastante dispar,
El sefiorAMARILLO DOBLADO: ¢ Qué es lo que 9ePendiendo de la campafia.
ocurre de la campafia 1997-1998, en la que ustedes estab
mitad maquila mitad compra, para que las maquilas pas
en la campana 1998-1999, a 10 millones de kilos?

naIEI seforAMARILLO DOBLADO : Estamos hablan-
go'de la Gltima, de la de 1998-1999.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
AGROCAS, S.L. (Millan Pascual): En esta campafia esta
saliendo una media del 18 por ciento de fibra. No llega
al 20.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
AGROCAS, S.L. (Millan Pascual): Son unos 9.500.0
kilos.

El sefiorAMARILLO DOBLADO: Si 9.500.000, d N
igual. Ustedes triplican la produccion, y, sin embargo, El SEAOAMARILLO DOBLADO : No llega al 20. Y,
aumentan muchisimo las maquilas y bajan muchisimg Kesuanto salio en la campafia anterior?
contratos de compra. ¢,Por qué?
El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE EcO- | AGROCAS, S.L. (Millan Pascual): Entre el 14y 17 por
AGROCAS, S.L. (Millan Pascual): La razén es, comjoClento.
sabe, porgue en los contratos de compra de paja cobramos _ .
el 75 por ciento de la subvencion y el agricultor, percibe el El seforAMARILLO DOBLADO : Casi lo mismo.

25 por ciento. En los contratos de maquila el agricultarY en la de 1996-1997?

cobra el cien por cien de la subvencion y llega un momento

en que la gente no se fia de que le vayas a devolver elEl sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
importe de la subvencion. Ese es el motivo. Para no discélEROCAS, S.L. (Millan Pascual): En la paja que com-
con la gente se da a elegir el contrato y ya esta, no es pamos salié sobre un 17,5 por ciento y en la gue se trans-
otra cuestion. En la campafia 1997-1998 eligieron el cdormé un 14 por ciento.

trato de compra y en 1998-1999 eligieron el de compromi-

s0, el de maquila, pero eso es a eleccién del agricultor El sefiorAMARILLO DOBLADO : Esta casi siempre

alrededor del 17 por ciento, lo cual es muy légico.
El sefiorAMARILLO DOBLADO : Como es un régi
men de magquila, ¢los agricultores se han vuelto a llevar E| sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
todo el lino transformado, menos el 10 por ciento aprokGROCAS, S.L. (Millan Pascual): Si, pero hay una dife-
madamente, de la campafia 1998-1999? rencia del 4 por ciento entre lo que se nos trajo a maquila
en la campafia 1997-1998 que fue el 14 por ciento y lo que
se esta haciendo este afio que es el 18 por ciento. Es un 4
por ciento significativo porque el agricultor antes no lo
hacia igual que ahora, y me imagino que el proximo afio lo

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
AGROCAS, S.L. (Millan Pascual): No.
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hard mucho mejor.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : El problema est3
en que este 4 por ciento de fibra se transforma en un 2
ciento de lino bruto y tendremos que dividir por O,
Claro, si la diferencia de rendimiento esta en la transfot
cioén, de cada 100 kilos de lino bruto de entrada, al 17
por ciento, nos da 18 kilos de fibra. Si a su vez quere
transformar la fibra ya transformada en lino que se ne
ta, tendremos que hacer la equivalencia contraria. Es
18 kilos de fibra equivalen a 100 kilos de lino bruto.

En definitiva, el total de las cifras tiene que cuad
entre lo que se hayan llevado los agricultores que estg
el asiento de los libros correspondientes.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
AGROCAS, S.L. (Millan Pascual): Por supuesto, tod
los meses se hace una contabilidad.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Lo que se hayar
llevado transformado, mas lo que ustedes hayan vend
mas lo que usted ha almacenado, aplicandole el coefig
de transformacion industrial nos tiene que dar el equiva
te del lino que ha entrado.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-

AGROCAS, S.L. (Millan Pascual): Es asi, pero hay que

fijarse en lo que hemos declarado de la fibra que ha res
do de esas transformaciones y sabiendo esta cifraya s
el total.

El seAorAMARILLO DOBLADO : Este es un datc
gue deseariamos nos mandase.

¢ Ha calculado el coste de transformacion de las cal
fias de lino por kilo?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
AGROCAS, S.L. (Millan Pascual): Entre siete y diez pes
tas/kilo de entrada.

El sefioAMARILLO DOBLADO : ¢ Su empresa tuv
alguna subvencién o ayuda publica?

El seiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
AGROCAS, S.L. (Millan Pascual): Si, una de la diput
cion de unos diez millones y otra ayuda pendiente
cobrar a través del Proder.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : ¢,De cuanto fue |
inversion global?

El seiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
AGROCAS, S.L. (Millan Pascual): Esta rondando 160
170 millones de pesetas. Ahi incluyo que compramo
1997 una arrancadora autopropulsada que me parece
unos 16 millones de pesetas y la compramos porque
mos mirando por la produccién y no por la especula
gue es lo que se nos dice.

En 1997 compramos la arrancadora. ¢,Por qué? P
con la arrancadora se consigue mayor produccion &
dejar nada de rastrojo y mejora la calidad de la fibra.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Nadie le ha lla-
mado especulador. Sera por ahi, desde luego mi grupo, no.

0 poE! sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
LAGROCAS, S.L. (Millan Pascual): Se nos esta llamando
nfd-sector en general.

018

mos El sefiorAMARILLO DOBLADO : ¢Ha tenido algin
~dgcendio en su empresa?

lecir,

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
afGROCAS, S.L. (Millan Pascual): Tengo la suerte de no
rdaRerlo sufrido, pero les puedo decir que es normal porque

el producto es muy inflamable y no se pueden imaginar lo
rapido que puede empezar un incendio.

He tenido lo tipico. Si se rompe un poco la maquina, si
Hd1ay que soldar o limpiar, debemos tener unas personas con

extintores para evitar que se pueda prender una pajita alli
mismo en la maquina, que incluso se apaga con la mano.
dg%una cosa muy facil.

o °El sefiorAMARILLO DOBLADO : Dice que ha teni-
do conatos de incendio, pero se han apagado con la mano,
con toda facilidad hemos querido entender.

I El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-

[ AGROCAS, S.L. (Millan Pascual): Me refiero a que es
’nu»"'ﬁgéfécil gue se produzca un incendio y pienso que cual-
I~ aﬁ dia se puede calentar un cojinete de una maquinay
con el polvo que tiene puede producirse fuego. Si no estas
) muy atento, habra ese problema.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : El hecho es que
MB&tedes llevan funcionando tres camparias y hasta ahora,
afortunadamente no han tenido un incendio.

El seforREPRESENTANTE LEGAL DE ECOA-
€GROCAS, S.L. (Millan Pascual): Afortunadamente,
hemos tenido esa suerte.
D El seAiorAMARILLO DOBLADO :Y si han tenido,
han sido tan rapidos que los han apagado con la manoy
con toda facilidad.

A-  E| sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
AGROCAS, S.L. (Millan Pascual): Si, pero hay que estar
muy pendiente de la gente que va a visitar la fabrica, no
dejar fumar, hay que poner carteles, hay que tener una boca
' de riego con hidrantes, con mangueras...

El sefiorAMARILLO DOBLADO: ¢ Diria usted que
se trata de tener las cautelas l6gicas en una empresa de la
Onaturaleza de la suya, una transformadora de lino?
5 en
costgl sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
eA3ROCAS, S.L. (Millan Pascual): Por supuesto hay que
Cidenerlas, pero yo no pongo la mano en el fuego porque es
muy facil que se prenda; hay que tener muchisimas cautelas.
rque
Al NOEl sefiorAMARILLO DOBLADO: Teniendo esas
cautelas, se puede constatar que a usted le ha ido muy bien

porgue no ha tenido ningln incendio en estos tres afos.
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¢ Tiene usted contratado algun seguro contra incen

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
AGROCAS, S.L. (Milldn Pascual): Tengo un seguro tof
para las instalaciones: incendios, un seguro para pal
los trabajadores, para cuando se rompe la maquing
seguro completo.

El sefiorAMARILLO DOBLADO: ¢Entendemos po
completo que también esta asegurada la mercancia d
tada? ¢ Si hay lino también lo cubre el seguro?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
AGROCAS, S.L. (Millan Pascual): Si, claro.

El sefioAMARILLO DOBLADO: O sea que el segy
ro cubre también la mercancia almacenada.

Por mi parte, ninguna pregunta mas.

El sefioVICEPRESIDENTE (Ros Maorad): Gracias
sefior Amarillo.

Por el Grupo Parlamentario Vasco, tiene la palabr
sefior Caballero.

El sefiorCABALLERO BASANEZ: Gracias, sefiof
presidente. Gracias por su intervencion, sefior Millan.

Después de las explicaciones que nos ha dado, q
hacerle algunas preguntas. En primer lugar, ¢,cual es s
fesién o qué estudios tiene?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
AGROCAS, S.L. (Millan Pascual): Vengo de una famili
agricola. Empecé a estudiar ingenieria agricola, per
acabé. Estuve ayudando en casa en la agricultura, y
necesitaba algo mas me fui a Zaragoza a unas empre
las que estuve como técnico de campo, en ventas, un
de todo.

El sefiorCABALLERO BASANEZ: Aparte de unos
estudios algo méas que medios, tiene una pequefia exp
cia empresarial.

Ademas, de su procedencia agricola, ¢ podria expl
nos qué motivacion le lleva a entrar en este campo y a
esta empresa?

El seiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
AGROCAS, S.L. (Millan Pascual): Explico un poco
Empecé a trabajar a sueldo en otras empresas, y cU
aprendi un poco me puse por mi cuenta. Todo empezd
gue habia demanda de veza hace afios —si te m
encuentras cosas—; estuve buscando en Espafia, no h
la encontré en el extranjero. Se trajeron grandes cantig
de Europa y de otros sitios y me di a conocer en Es
porque traia productos de fuera. Lleg6 la época del lin
todos estos sefiores a quienes los agricultores les p

lidstes de que fuese obligatorio por reglamento hacer la

transformacion, nosotros ya habiamos solicitado las maqui-

nas; veiamos que habia un buen sector, un cultivo alternati-
alo para Espafia, pero habia que darle una salida y se la
pairaos.
2; un

El sefiolCABALLERO BASANEZ: En esa busqueda

de salidas y aspectos técnicos para lograr una mayor renta-
I bilidad del lino con la transformacion y la comercializa-
2818h, ¢ ha encontrado algin apoyo o algunas ideas en la
Administracion publica, sea central o autonémica?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
AGROCAS, S.L. (Millan Pascual): Las administraciones
me han ayudado a moverme, por supuesto. La informacion

" sobre la empresa Cidob de investigacion a la que en el afio
1997 mandé fibra para que trabajasen en el proyecto para el
automovil fue a través de la Administracion de Castilla y

' Leodn. jClaro que me han ayudado!

2 €l E| sefiorCABALLERO BASANEZ: Ha dicho antes
gue aproximadamente la mitad de lo que transformé en el
afio 1997-1998 lo tiene en contrato de compra, y en el afio
1998-1999 algo menos. Ademas, también tienen comprada
uotra parte de la transformaciéon a maquila o facilitan la
fita de ella.
| pro-
El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
AGROCAS, S.L. (Millan Pascual): En la campafia de
a1997-1998 teniamos contratos de compra de paja y contra-

o985 de maquila.

on'El sefolCABALLERO BASANEZ: De forma mas
cilla. Ustedes comercializan la parte que han comprado,

p?%lale he entendido bien ademas la parte que corresponde a

otros agricultores.

erie El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
/&gROCAS, S.L. (Millan Pascual): En la campafia 1997-

c4R98 se comercializo toda la paja que compramos noso-

crégs, Y ademas parte de los agricultores. En la campafia
1998-1999, no estoy seguro de si se ha comercializado ya
lo que hemos comprado, sobre un millén de kilos. Por
supuesto, se han comercializado también bastantes kilos de

_los agricultores.

ando . - ,

porEl seflorCABALLERO BASANEZ: Mi pregunta

Lesrcreta es: En cuanto a la campafia 1998-1999, en el

apiapento de comercializar lo suyo mas otra parte, eso me

jadadgual, ¢ entienden que las perspectivas son mejores que

hdasde 1997-19987

O!

edi);lﬁl sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-

producto me llamaron para que se lo consiguiese. Lo
gué, empecé a servirlo, y con ese motivo comencé a

bd§sROCAS, S.L. (Millan Pascual): Por supuesto. Cada
ivaz se estan buscando mas vias de venta, pero todo tiene su

el sector del lino. Me di cuenta de que tenia una bueng sa#imino y hay que recorrerlo. Cuando salga el asunto del
da, que habia negocio, pero me parecié que estaba cujtomovil, por ejemplo, se comera todo lo que tenemos.
pues no veia razonable que se estuviera dando una subg€hsé se ha hecho para eso? Empujar un poco para que las
cién. Pensé que habia que transformar el producto [pampresas de automocion utilicen un 10 por ciento de fibras
obtener un rendimiento; empecé a mirar qué estabayetales. Bruselas lo esta desarrollando por interés ecol6-
haciendo otros paises y me informé sobre las maqujngiso pero, mientras no les obliguen... Todas estas empresas
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han hecho inversiones millonarias para conocer el asupttey. Espero que siga teniendo éxito al margen de todos estos
llevarlo a cabo en su momento. problemas en su experiencia empresarial.

Son pasos que ha que seguir dando poco a pocp. Es
igual que la utilizacion para papel. Yo veo mucho mas razo- El sefio?VICEPRESIDENTE (Ros Maorad): El sefior
nable que se siga utilizando lino para papel, cafiamo, Keladl Burgo tiene la palabra.
o cualquier fibra vegetal y no que estemos arrasando nues-
tros bosques. En todos los congresos que he estado se esk sefioDEL BURGO TAJADURA : No he entendi-
apoyando eso, porque no hay derecho que se esté quemanmmuy bien en qué localidad soriana se encuentran.
do o arrasando solamente para producir celulosa, ya quie no
vamos a encontrar ningun producto con un porcerntaje El seiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
mayor en celulosa que el lino. Es muchisimo peor la madgsROCAS, S.L. (Millan Pascual): En Olvega.
ray si ademas no nos queremos quemar nosotros habra que
empezar pagandolo entre todos. El sefioDEL BURGO TAJADURA : ¢ En Almazan
hay alguna otra transformadora?

El sefiotCABALLERO BASANEZ: Como conclu-
sién, se podria decir que usted a través de su experiencidl sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
técnica y de moverse por el mundo y de su experiend@&ROCAS, S.L. (Millan Pascual): En la provincia de
empresarial, entiende que todo este mundo del lino fieBeria hay tres; hay también una en Almazén y otra en Arcos
buenas perspectivas de futuro si se sabe trabajar bien,| del Jalon(El sefior presidente ocupa la Presidencia.)

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO- El sefiorDEL BURGO TAJADURA : He entendido
AGROCAS, S.L. (Millan Pascual): Por supuesto que tiengue durante la campafa 1996-1997, que es cuando ustedes
buenas perspectivas. Pero todo tiene su camino. Tpodosnienzan, solo se obligaba a transformar en Castilla y
tenemos que aprender. Al igual que antes a los agricultote$n.
se les intentaba asesorar lo mejor posible, durante estos
afos han estado aprendiendo. ¢ Por qué estan aumentadel sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
las producciones? Por una razén muy sencilla, porque |c&d2ROCAS, S.L. (Millan Pascual): Solamente en Castilla
vez lo hacen mucho mejor; igual que a nosotros antes ydseon, por lo menos de las comunidades que yo trabajaba,
costaba mucho mas transformar un kilo de paja de lg queyo creo que era la Unica.
nos cuesta ahora. Eso es normal, tenemos que aprender. A
la hora de la venta sucede lo mismo. Antes, en la campafisEl sefiorDEL BURGO TAJADURA : Eso significa
1996-1997 no sabiamos qué hacer con esa fibra porguegne cada comunidad dentro de lo que es el reglamento
habia mercado, al igual que he dicho que los agricultorg@munitario puede dictar alguna norma.
producian una fibra mala y que era muy dificil su venta, en
cambio ahora ya tienen salida. Por supuesto, lo que teneEl sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
mos que hacer es que nos la quiten de las manos y|aB&ROCAS, S.L. (Millan Pascual): Las normas entre
nuevos mercados, pero eso costara unos afos y sucedeoemunidades no se parecian. Al igual que he explicado
cualquier sector. antes gque en Castilla y Ledn se nos obliga a tener un conta-
o dor de luz y por ello te lo homologan, te homologan kilos,

El sefiorCABALLERO BASANEZ: Por lo que le| horas, kilovatios/hora, en otras comunidades no se ha
0igo a usted no estaria de acuerdo con alguna afirmaci@cho. Es decir, hay diferencias entre la reglamentacion de
gue hemos oido aqui en el sentido de que lo del |limoas comunidades y otras, y no deberia ser asi.

—dicho de forma muy sencilla— sélo sirve para cobrar
subvenciones y para almacenarlo no se sabe hasta cuandd&l sefioDEL BURGO TAJADURA : Comprendera
gue eso es asi porque las competencias para el desarrollo

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO- | de lalegislacidon comunitaria corresponden a cada comuni-
AGROCAS, S.L. (Millan Pascual): Por supuesto. Voy|adad auténoma. Por consiguiente, cada comunidad auténo-
repetir una explicacion que he dicho antes. Yo no compra, dentro del margen que los reglamentos comunitarios le
una arrancadora que me cuesta 16 millones de pesetas jpamnaiten, establece ese tipo de normas.
nada. Si compro esa arrancadora, aparte de una empacado-
ra autopropulsada, yo no haga una inversion para nada; sEl sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
la hago es porque le veo futuro. Si simplemente es p&@ROCAS, S.L. (Millan Pascual): Lo entiendo perfecta-
transformar yo no tengo por qué complicarme la vida cormente.
prandome una arrancadora ni nada. Transformaré Ig que
me traiga el agricultor y nada mas. Pero yo intento darle un El sefiotDEL BURGO TAJADURA : Podriamos con-
servicio al agricultor, darle unos consejos para que mejaleir con que la legislacién de Castilla y Ledn, ya desde el
su produccion y para que tenga un cultivo alternativo.|Paifio 1996 era una de las mas rigurosas respecto al control
supuesto, yo estaré asesorandole y cobrando esos seryidielscultivo de lino.

Ese es mi trabajo.
. El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-

El sefiorCABALLERO BASANEZ: Muchas graciag AGROCAS, S.L. (Millan Pascual): Si, si.

por sus explicaciones que me han parecido muy inter¢san-
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El sefioiDEL BURGO TAJADURA : Por ejemplo, en
este tema de los contadores que tantas veces ha salig
largo de esta mafiana, acabo de escucharle que Cas
Ledn exigia un contador. Pero, ¢por qué exigia eso?
entiendo.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
AGROCAS, S.L. (Millan Pascual): Creo que lo exigi
para tener un mayor control de los kilos que se trans
man.

Con un contador de luces se podra comprobar si lo
declaras es lo que estas haciendo, no podras declara
has tenido unos gastos.

El sefioDEL BURGO TAJADURA : Los controles
gue hace la Comunidad Autbnoma de Castilla y Ledn
pecto a su empresa, ¢.en qué han consistido?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
AGROCAS, S.L. (Millan Pascual): No sé exactamente
veces que han estado, pero miran el contador de luz, |
una prueba, pesan 3.000 kilos, por ejemplo, se meter
transformacion, vuelven a mirar el contador de luz \
tiempo que ha transcurrido. Si ha pasado una hora y
por ejemplo, han pasado 3.000 kilos y se han gastado
sé cuantos— unos determinados kilovatios/hora dar3
relacién con los kilos pasados. Entonces estd muy (
gue si ta hicieses una declaracion por encima de los r
mientos normales no seria factible.

El sefioDEL BURGO TAJADURA : Seria una infrac
cion.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
AGROCAS, S.L. (Millan Pascual): Exacto. Me refiero
gue estan estableciendo unas bases para que no hay
gun desmadre, sino para...

El sefioDEL BURGO TAJADURA : Para que se tra
baje con seriedad.

El hecho de que una empresa transformadora p
suministrarse la electricidad bien por parte de una cor
fiia eléctrica de ambito nacional o bien pudiera tener sy
pio grupo electrégeno, ¢ afecta en algo al control? En
quier caso, aunque el suministro se haya realizado p
grupo electrégeno habra un contador de luz, supongo.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
AGROCAS, S.L. (Millan Pascual): Una de las bases q
estamos planteando en la interprofesional es que se f
un contador de luz especifico para cada linea de tran
macion, para que no se diga si hay un generador prop
no lo hay o si hay un motor de gasoil. Si hay un conta
de gasoil no es lo mismo que si hubiese un contador d
especifico en la linea. Son cosas que poco a poco las \
determinando.

El sefioDEL BURGO TAJADURA : Quiere decir que
cada empresa puede tener su propia forma de sumin
energia, de gasoil, de electricidad, etcétera, y que e
perfectamente normal.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
J0AGIBOCAS, S.L. (Millan Pascual): Si, es normal.
tilla y
No IoEl sefioDEL BURGO TAJADURA :Y eso lo conoce
la comunidad y en cada caso lo habra aprobado.

El senorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
aAGROCAS, S.L. (Millan Pascual): En cada caso pondra
sfert contador de una forma o de otra.

queEl sefiorDEL BURGO TAJADURA : En cualquier

" siaww, la comunidad que autoriza habra podido verificar
antes de autorizar todos estos detalles y si no ha visto nada
raro lo habra autorizado.

res- El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
AGROCAS, S.L. (Millan Pascual): Creo que en Castilla y
Leon, sea un generador o lo que sea, nos obliga a poner. Si
ags un generador de gasoil, por ejemplo, obliga a poner un
lacentador, si N0 me equivoco, que no es mi caso, pero tengo
&taendido asi.
el
diez El sefioDEL BURGO TAJADURA : Por lo tanto, no
—seopuede sacar ninguna conclusién negativa respecto a una
werapresa que tenga suministro bien de un generador propio
sl@rmo, porque eso es perfectamente posible y no tiene nada
erglie ver con el control de la comunidad respecto a los rendi-
mientos.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
AGROCAS, S.L. (Millan Pascual): Claro.

El sefioDEL BURGO TAJADURA : Usted dice que
aha transformado unos 9,5 millones de kilos en la Ultima
acaimpania. Eso significa que esta al borde de su capacidad.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-

- AGROCAS, S.L. (Millan Pascual): Estamos a tope. Se

podria hacer mas trabajando tres turnos, pero es bastante

lexenplicado mantener las maquinas durante 24 horas. Ya es

nip@stante con mantenerlas durante 16 horas.

pro-

cual-El sefiorDEL BURGO TAJADURA : ¢ Qué piensa

ousted del futuro del cultivo del lino a la vista de la situacion
actual?

El seiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
UAGROCAS, S.L. (Millan Pascual): Pues yo le veo muchi-
Dasigeo futuro, por los comentarios que he hecho. Lo que pasa
stes-gue seguramente la alternativa que nos queda a los trans-
idfosmadores hasta que vuelvan a coger confianza los agri-
dawltores es cultivar por ellos. ¢ Por qué? Pues porque el agri-
e duttor, conociendo lo que esta pasando y sabiendo que hay
agrosefor con una pistola cargada para cargarse su subven-

cion o, mejor dicho, su pago compensatorio, porque para

mi no es ninguna subvenciéon, ni mucho menos, tendra

miedo. Por supuesto, el que lo haga sera la persona de con-
isticanza que sabe que saca los kilos o que ya ha aprendido
sanasy bien el cultivo y tiene seguridad de lo que va a hacer.
No puedo asegurarlo, pero estoy convencido de que si en

Espafia se han sembrado 100.000 hectareas este afo, el pré-



— 21575 —

COMISIONES

28 DE JuLlo DE1999.—NUm. 740

ximo se quedaran en 40.000 6 50.000.

El sefioDEL BURGO TAJADURA : Este afio ya hg
bajado, segun los ultimos datos, a unas 70.000 hect4

El seiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
AGROCAS, S.L. (Millan Pascual): Ha bajado por los re
dimientos —aunque yo no tenia datos— y sobre todo
gue a la gente no le ha nacido y ha cambiado de cu
pero son cosas normales.

El sefioDEL BURGO TAJADURA : ¢ Usted se sient
preocupado en este momento por el sector?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
AGROCAS, S.L. (Millan Pascual): Preocupado por el sé
tor, muchisimo.

El sefioDEL BURGO TAJADURA : ¢ Y por el futuro
de su empresa?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE ECO-
AGROCAS, S.L. (Millan Pascual): Por el futuro de m]
empresa, segin como estamos trabajando, no. De h
puedo decirles que ibamos a poner otra linea para
larga, todo para textil. Lo que pasa es que esta retenidg
el pedido hecho, pero esta retenida por lo que esta pa:
desde el mes de abiril, si no me equivoco. No nos atf
mos, pero cuando todo esto se solucione y veamos g
hay problema, seguiremos adelante. Yo no estoy disp
a volver a gastarme ciento y pico millones de pesetas
luego tirarlos. Pero esto nos esta retrasando el abrir ni
mercados y continuar avanzando, porque creo que |os
mas nos hemaos preocupado por el sector y por abrir m
do somos los transformadores.

El sefioDEL BURGO TAJADURA : No hay mas pre-
guntas, sefior presidente.

El sefiolPRESIDENTE: Agradecemos la comparé
cencia de don Pedro Millan Pascual, como represen
de Ecoagrocas, le agradecemos su informacion valiosa
esta Comision y la colaboracion que ha tenido co
misma, y asi le despedimos. Muchas gracias.

— DEL SENOR REPRESENTANTE LEGAL DE
MAVIJE INDUSTRIAL, S.L. (DEL BARRIO).
(Numero de expediente 219/000484.)

El sefioiPRESIDENTE: Continuamos la sesién con
comparecencia del representante legal de la empresa

Tiene la palabra el portavoz del Grupo Parlamentario

Socialista, don Francisco Amarillo.

]

reaskEl sefiorAMARILLO DOBLADO : Agradezco, en
primer lugar, la comparecencia en esta Comision del sefior
Barrio. Y sin més, paso a preguntarle cuando se fundo su

n-empresa.

por-

tivo, El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE MAVIJE
INDUSTRIAL, S.L. (Del Barrio): Se fundé estatutaria-
mente en enero de 1998.

1%

El seAiorAMARILLO DOBLADO : ¢ Cuantos socios
tienen?

3c- El selorREPRESENTANTE LEGAL DE MAVIJE
INDUSTRIAL, S.L. (Del Barrio): Doce.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : ¢,D6nde esta ubi-
cada la razén social?

El seAorREPRESENTANTE LEGAL DE MAVIJE

i INDUSTRIAL, S.L. (Del Barrio): En Arcos del Jalon.
echo,
fibraEl sefiorAMARILLO DOBLADO : ;Y la factoria
, Bstdsformadora?
sando
eve-El sefofREPRESENTANTE LEGAL DE MAVIJE
UdMDUSTRIAL, S.L. (Del Barrio): En el mismo lugar, en
le&toos del Jalon.
para
levoEl sefiorAMARILLO DOBLADO : ¢Ustedes han
5 tpeeho una sola campafia, la de 1998-19997?
erca-

El seAorREPRESENTANTE LEGAL DE MAVIJE
INDUSTRIAL, S.L. (Del Barrio): Hemos hecho la de
1997-1998 y estamos con la de 1998-1999.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : O sea, han hecho
2-la de 1997-1998 y estan con la de 1998-1999.

ante

par&l sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE MAVIJE

n IMDUSTRIAL, S.L. (Del Barrio): Exactamente.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Légicamente, las
instalaciones llevarian el proyecto pertinente de un ingenie-
ro agronomo, que estaria visado por el colegio.

El seNoREPRESENTANTE LEGAL DE MAVIJE
alINDUSTRIAL, S.L. (Del Barrio): No, sefor. Fue de un
Mengeniero industrial, visado por un colegio, que nos cobré

je Industrial, S.L., don Jesus del Barrio, quien puede haas millones y medio de pesetas por el proy€Bisas.)

uso, si desea, de un pequefio turno para explicar su pregs®e lo sé porque lo pagué y lo tengo muy clavado.

cia aqui. En caso contrario, damos paso inmediatamente a

los sefiores diputados para que hagan sus preguntas. |Comial sefiorAMARILLO DOBLADO : A mi, como agro-

le habran asesorado, tiene usted obligacion de compare®Eno, me da usted un disgusto porque estaba convencido
por ley ante esta Comision y el derecho de no contestadeaque era de nuestra competencia, pero dejaremos esto al
alguna de las preguntas, por las razones subjetivas quargen. El hecho es que en el proyecto viene un anejo de
sean, porque no conoce la contestacién o por no estandguinaria, c6mo esta instalada, su potencia y rendimiento.
acuerdo con sus intereses legitimos, que ampara la Cpnsti-

tucion, la legislacion sobre estas comisiones y esta Fresi-El seAolREPRESENTANTE LEGAL DE MAVIJE
dencia. Sin mas, si asi lo desea, podemos pasar a las (M®USTRIAL, S.L. (Del Barrio): Exacto, asi es.

guntas.



— 21576 —

COMISIONES

28 DE JuLlo DE1999.—NUm. 740

El sefiorAMARILLO DOBLADO : ¢ Recuerda uste
qué rendimiento figura en el proyecto?

El sefoREPRESENTANTE LEGAL DE MAVIJE
INDUSTRIAL, S.L. (Del Barrio): En el proyecto figuraf
1.500 kilos/hora.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Yendo ya a la
campafa 1997-1998, de manera total (después desce
mos a qué tipo de contratacion es la que ustedes hg
¢cuantos kilos de lino transformaron? Voy a precisar m
pregunta: ¢ cuantos kilos de lino entraron en la emp
para transformar?

El sefioiREPRESENTANTE LEGAL DE MAVIJE
INDUSTRIAL, S.L. (Del Barrio): Datos exactos no |
puedo dar.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Aproximada-
mente.

El sefioREPRESENTANTE LEGAL DE MAVIJE
INDUSTRIAL, S.L. (Del Barrio): Del orden de medi
millén de kilos.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : ¢ Y en la campafis
1998-1999?

El sefoREPRESENTANTE LEGAL DE MAVIJE
INDUSTRIAL, S.L. (Del Barrio): Hasta la fecha llev
1.350.000 kilos.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Practicamente
casi triplico.

El seAorREPRESENTANTE LEGAL DE MAVIJE
INDUSTRIAL, S.L. (Del Barrio): Es que, aunque la soci
dad se constituy6é en enero, hasta que tuve todos los p
S0s —como toda empresa, tiene su reglamentacion—
ayuntamiento, de actividades clasificadas y toda esa |
ria, pasaron unos cuantos meses. Realmente, yo em
transformar el dia 19 de junio del afio 1998.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Ustedes, adema
de socios de una empresa transformadora, o bien com
sona fisica o bien como persona juridica, ¢son tambiér
tivadores de lino?

El sefoREPRESENTANTE LEGAL DE MAVIJE
INDUSTRIAL, S.L. (Del Barrio): Hay algunos socios qU
son cultivadores de lino.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : En la campaifia
1997-1998, ¢ qué porcentaje pertenecia a los socios?

El seAiorREPRESENTANTE LEGAL DE MAVIJE
INDUSTRIAL, S.L. (Del Barrio): Aproximadamente, u
4 6 5 por ciento.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Es decir, que la
cantidad que aportan los socios para transformar es p
fia, es insignificante respecto al total.

d te son, ¢,de qué zona?

El seAorREPRESENTANTE LEGAL DE MAVIJE
INDUSTRIAL, S.L. (Del Barrio): De varias zonas de
1 Espafia, algun agricultor muy localizado, porque mi indus-
tria, aparte de agricultores, también consta de otros profe-
sionales del sector, almacenistas de cereales, etcétera, que
tienen su capital social, y también tengo lino de otras
ndsggrunidades autonomas, fundamentalmente de Castilla y
QEGbn, un poco de Castilla-La Mancha y algo de Extrema-
agildra. Uno de los socios es de alli, es almacenista, vende
re&sgmillas y tiene agricultores que le compran su semillay su
cereal.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : ¢ Usted compra el
Elino o normalmente hace lo que conocemos como contra-
tos de maquila?

El seAorREPRESENTANTE LEGAL DE MAVIJE
INDUSTRIAL, S.L. (Del Barrio): Hago contratos de
magquila.

P El sefior AMARILLO DOBLADO
magquila?

. ¢ Todos son

*  El seorREPRESENTANTE LEGAL DE MAVIJE

INDUSTRIAL, S.L. (Del Barrio): Si, lo que pasa es que

estoy comprando la fibra al productor porque considero

que, en cuanto tenga unos lotes y unas cantidades determi-

nadas de un producto determinado, seré capaz de comer-

cializarlo. Pienso que un productor que tenga 100 kilos de

fibra dificilmente va a poder venderlo porque no se lo va a

comprar nadie. Eso esta muy claro. Normalmente, lo que

hago es comprar la fibra al productor. Le abono un tanto,

depende de la calidad, y se acabd.

eermi-EI seflorAMARILLO DOBLADO : Aproximadamen-

§ Ifajc cU@Nto paga usted por la fibra?

th | seNoREPRESENTANTE LEGAL DE MAVIJE
ﬁ&D STRIAL, S.L. (Del Barrio): Es muy variable. Voy a
hablar primero de la varilla. La varilla es un producto total-

s mente atipico. Hay varillas de 50.000 calidades —y perdo6-

H Bgfe la expresion—, hay varillas que pueden tener un lino
&g-primera calidad y otras de las que se obtiene un produc-
to de menor calidad. Me figuro que el agricultor, con el
tiempo, si le dejamos, le deja la Administracién o quien
sea, acabara aprendiendo.

e

D

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Es decir, la mayo-
ria de los contratos son de maquila, vende usted la varilla,
las varillas son de naturaleza muy diversa y, por ello, es
muy dificil fijar el precio, pero ¢,no podria dar un precio
aproximado?

El sefioREPRESENTANTE LEGAL DE MAVIJE
INDUSTRIAL, S.L. (Del Barrio): De varilla no lo puedo
dar porque yo no compro varilla. En todo caso, lo que com-
pro es fibra.
pque-

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Para entendernos.

N

El resto son contratos con agricultores que normaln

nel-usted le entra el lino, lo transforma y vende el producto
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transformado, es decir, lo vende en algunos casos, p
gue, como son contratos de maquila, en la mayoria d
casos es del agricultor.

El seforREPRESENTANTE LEGAL DE MAVIJE
INDUSTRIAL, S.L. (Del Barrio): Siempre es del agr
cultor.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Siempre es de
agricultor, lo que pasa es que a veces se lo compra
para venderlo.

El seAorREPRESENTANTE LEGAL DE MAVIJE
INDUSTRIAL, S.L. (Del Barrio): Exactamente.

El sefioAMARILLO DOBLADO : En esos casos, pq

término medio, ¢a cuanto lo vende?

El sefoREPRESENTANTE LEGAL DE MAVIJE
INDUSTRIAL, S.L. (Del Barrio): Yo le compro al pro
ductor su fibra entre una y diez pesetas.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : ¢ Y por la maquila|

cuanto cobra?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE MAVIJE

INDUSTRIAL, S.L. (Del Barrio): Por la maquila cobro &

productor a 16 pesetas/kilo.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : En definitiva,
como paga al agricultor a 16 pesetas/kilo de maquila,

ledtbno transformado que se han llevado o el lino que esta

e Hmacenado. Por lo tanto, la suma de lo que se han llevado
mas lo almacenado nos da el total de entrada, y ese docu-
mento nos lo puede usted mandar, si no lo ha mandado ya.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE MAVIJE
INDUSTRIAL, S.L. (Del Barrio): No lo tengo aqui, pero,
cuando ustedes quieran, se lo puedo enviar.

UstedE| sefioAMARILLO DOBLADO : Esta a disposicién
de la Comision.

El seAorREPRESENTANTE LEGAL DE MAVIJE
INDUSTRIAL, S.L. (Del Barrio): Independientemente,
yo envio, mensualmente, a la Junta de Castilla y Le6n un

I'parte de transformacion con todas mis entradas y mis sali-

das.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : La energia eléc-
trica que utiliza para la maquinaria, ¢cémo la tiene? ¢Es
una acometida con una empresa eléctrica?

El seforREPRESENTANTE LEGAL DE MAVIJE
INDUSTRIAL, S.L. (Del Barrio): Es con Unién Fenosa.
Teniendo un transformador a 10 metros de mi planta de
transformacion, me cobraron 600.000 pesetas por el engan-
1l che. Simplemente por enganchar, 600.000 pesetas. El mon-
tar una industria vale mucho dinero.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Tiene el engan-
sigle de Unién Fenosa. Aparte de este suministro eléctrico

queda con la varilla, lo Gnico que hace es que le saledg Union Fenosa, itiene usted otras fuentes propias para

maquila a menos precio, es decir, en vez de pagar
pagara a seis pesetas.

El seAorREPRESENTANTE LEGAL DE MAVIJE
INDUSTRIAL, S.L. (Del Barrio): Exactamente.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Realmente, Id
remuneracion basica esta en la subvencién que recibe|

El seAorREPRESENTANTE LEGAL DE MAVIJE
INDUSTRIAL, S.L. (Del Barrio): Si, porque el productg
hoy por hoy y tal como esta el asunto, dudo que tenga
comercializacién muy clara.

El seAiorAMARILLO DOBLADO : Esto no solamen
te se da en el cultivo del lino, sino también en otros ¢
VOS.

Entonces, unos agricultores lo retiran y la mayoria n
retira.

El seforREPRESENTANTE LEGAL DE MAVIJE
INDUSTRIAL, S.L. (Del Barrio): En mi caso, nolo h
retirado nadie. Lo que no he vendido, esta en mi almag
disposicion del que quiera verlo; yo no escondo na
nadie.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : En su caso, lg
contabilidad es sencilla porque usted tiene unos asient

2 p@ducir energia eléctrica?

El sefoREPRESENTANTE LEGAL DE MAVIJE
INDUSTRIAL, S.L. (Del Barrio): No.

El sefAiorAMARILLO DOBLADO : No tiene un gene-
rador para producir energia.

El seAorREPRESENTANTE LEGAL DE MAVIJE
INDUSTRIAL, S.L. (Del Barrio): No.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Hay una relacién

re la factura de electricidad que usted paga y el trabajo
gue realiza, y en la campafia 1997-1998 pagaria a Union
Fenosa un recibo de A pesetas.

|

ulti- E| sefioREPRESENTANTE LEGAL DE MAVIJE
OIII(\)IDUSTRIAL, S.L. (Del Barrio): Uno al mes.

El sefiorAMARILLO DOBLADO :Y en la campafa
1998-1999, l6gicamente, la factura subiria algo mas del
doble.

a
én af| seflolREPRESENTANTE LEGAL DE MAVIJE
HaNDUSTRIAL, S.L. (Del Barrio): No. La factura mensual

es mas 0 menos la misma, porque pago un recibo al mes'y,
por cierto, bastante caro.

os erkl sefioAMARILLO DOBLADO : A ver si consegui-

los que, por un lado, est4 el lino que ha entrado y, por

ptnoos entender eso. Estoy hablando del total, a ver si es que
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me he expresado yo mal. No me refiero a la tarifa que
usted contratada; no, no le pregunto eso. A lo largo de
usted ha ido consumiendo electricidad haciendo trabaj
magquinaria para transformar lino y, como consecuenci
eso, al final de la campafa recibe una factura de U
Fenosa.

En la campafia 1997-1998 tendria usted una factu
A pesetas, porque transformé 500.000 kilos. Comg
1998-1999 transforma 1.350.000 kilos, sin que quiera
decir que tenga que haber una proporcionalidad ex
porque es ldgico que no exista, tiene que haber un g

relacién, aunque no sea una proporcionalidad matema

entonces, el recibo que ha pagado usted al final de
campafia sera mucho mayor que el de 1997-1998.

El seAorREPRESENTANTE LEGAL DE MAVIJE
INDUSTRIAL, S. L. (Del Barrio): Perdone, pero n
entiendo la pregunta. Le puedo decir que yo pago men
mente un recibo de la luz. El relativo a la luz a de junig
afio pasado, cuando empecé con mi actividad, y lo
enero, febrero y marzo de este afio son mas o menos
valentes. He gastado en luz X pesetas, desde enero
ahora, y, de junio a enero, he gastado X pesetas. Pe
recibo mensual de la luz es practicamente igual dur,
todos los meses del afio. La diferencia es que en juni
afio pasado empecé a transformar y no he parado;
ahi, ya es consecutivo. Desde que me dieron la auto
cion para la campafia 1998-1999, empecé otra ve
noviembre, con lo cual mi recibo de la luz es consta
mensualmente.

El sefiorAMARILLO DOBLADO: Ahora le entiendo
la explicacion. Usted, desde que comienza la actividal
transformacion, la mantiene constante a lo largo del i
po, por tanto, no hay oscilacién.

El seAorREPRESENTANTE LEGAL DE MAVIJE
INDUSTRIAL, S. L. (Del Barrio): Mi recibo puede varial
10.000 6 15.000 pesetas mensualmente. Unos meses
otros meses menos, pero es muy constante.

El seAorAMARILLO DOBLADQO: Estamos hablant

do de una maquinaria de 1.500 kilos/hora, y de una ¢
dad de 1.350.000 kilos. La potencia de su maquina le

mite en este caso trabajar con homogeneidad. ¢ Es asi?

El seAorREPRESENTANTE LEGAL DE MAVIJE
INDUSTRIAL, S. L. (Del Barrio): La maquina tiene cie
caballos, y esos cien caballos consumen igual en ener
en junio, siempre y cuando la maguina esté en marcha

El sefiorAMARILLO DOBLADO:
marcha siempre?

&Y ha estado ef

El seAorREPRESENTANTE LEGAL DE MAVIJE
INDUSTRIAL, S. L. (Del Barrio): Si. Yo tengo cincg
obreros contratados con contrato indefinido y no me pt
permitir el lujo de parar mi maquina, porque, si no,
empresa iria a tomar por el saco.

iethecir que estas entradas de 1.350.000 kilos las ha ido esca-
dinando de manera que funcionase siempre su maquinaria.
ar su
A de E| sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE MAVIJE
NINNDUSTRIAL, S. L. (Del Barrio): Légicamente. Mi
naéquina esta todos los dias en marcha.
a de
€N E| sefiorAMARILLO DOBLADO: Le voy a plantear
EsiRa hipétesis de trabajo, aunque ya sé que a usted no se le
?%%planteado. Supongamos que usted, en vez de 1.350.000
I81ds hubiera contratado diez veces mas, es decir, que en
g\gz de la relacion de 500.000/1.350.000 hubiera saltado
tbd a producir 13.000.000, diez veces mas. ¢,Podria haber
mantenido entonces el mismo ritmo de utilizaciéon por dia
de la maquina o tendria que haber incrementado turnos o
metido nuevas maquinas? ¢,Qué hubiera ocurrido?
D I El seAorREPRESENTANTE LEGAL DE MAVIJE
SYRDUSTRIAL, S. L. (Del Barrio): Logicamente, con mi
aquina hago lo que hago. Si hubiese tenido mas cantidad
o cle_ transformar, hubiese hecho mas turnos; en vez de tener
0 hombres, hubiese tenido diez o quince y si hubiera
" %lo gue estar mas horas en marcha, las hubiera estado.

S

ANte E| SefiorAMARILLO DOBLADO: ¢ Si su maquina
ese tenido que estar mas horas en marcha, el consumo

o) ]
jrieggélectricidad habria aumentado?

C o El seflorREPRESENTANTE LEGAL DE MAVIJE
I'ﬁDUSTRIAL, S. L. (Del Barrio): Naturalmente aumen-

taria, porque lo que estoy consumiendo son cien

caballos/hora, que es lo que tengo instalado, y que da un
Shsumo X.

d de

€M" E| sefiorAMARILLO DOBLADO: Quiere decir que

si se aumenta la cantidad de lino tiene que aumentar forzo-

samente la tarifa eléctrica.

I El sefloREPRESENTANTE LEGAL DE MAVIJE
MRDUSTRIAL, S. L. (Del Barrio): Exactamente, eso es
impepinable.

. El sefiorAMARILLO DOBLADO: ¢ Ha tenido usted
a%ﬂlgun incendio?
per-
El seAorREPRESENTANTE LEGAL DE MAVIJE

INDUSTRIAL, S. L. (Del Barrio): No, ninguno. He teni-
do las anomalias normales en todo tipo de industria, ya que
N es un producto inflamable y pasan hierros por los tambo-
D R4 por lo cual, en un momento determinado, me he asus-
- tado, porque he visto fuego dentro de mi linea, pero sim-

plemente lo he cogido con la mano y lo he quitado. No he
1 tenido ningun incendio declarado.

El sefioAMARILLO DOBLADO: Es la segunda vez
gue oimos esta expresion que es muy gréafica: apagarlo con
la mano.

ledo

mi  El sefioiREPRESENTANTE LEGAL DE MAVIJE
INDUSTRIAL, S. L. (Del Barrio): Se lo puedo explicar
rapidamente.

El sefiorAMARILLO DOBLADO: Entonces, quierg



— 21579 —

COMISIONES

28 DE JuLlo DE1999.—NUm. 740

El sefiorAMARILLO DOBLADO: No; si se explic

El sefiorAMARILLO DOBLADO: Sin embargo, su

usted perfectamente y, ademas, de una manera increiisitencion es contratarlo.

El sefolREPRESENTANTE LEGAL DE MAVIJE

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE MAVIJE

INDUSTRIAL, S. L. (Del Barrio): Yo estoy, por desgra- INDUSTRIAL, S. L. (Del Barrio): Dudo que nadie quiera

cia, las ocho horas o las diez o todas las que hago dentrb@eerme ahora ese tipo de contrato. Dudo muchisimo que
mi linea, porque soy trabajador y estoy dando el callo comimguna compafiia de seguros se arriesgue a contratarme
cada cristiano y como cada obrero de los que tengo, y ¢uase ahora; ni eso ni ninguna otra cosa, ni bancos ni nadie.

do se oye un ruido anormal en la linea, normalmen
para la maquina. Al parar la maquina se detecta por q
ha parado. Oyes un ruido y empiezas a investigar. Entg
te encuentras con que ha entrado un hierro que tu n
visto cuando se ha metido la paja y ese hierro, al est
friccidbn con unos tambores de rotacion, se pone al roj
I6gicamente, huele a quemado. Es muy facil detectar d
esté el humo si estas alli. Sélo tienes que cogerlo y qui
y se acabd.

El sefiorAMARILLO DOBLADO: Diriamos que los
conatos de incendio se detectan con rapidez.

El seAorREPRESENTANTE LEGAL DE MAVIJE
INDUSTRIAL, S. L. (Del Barrio): Si, siempre y cuand
se esté alli. Si yo no hubiese estado dentro de la |
hubiera habido un incendio, pero yo estoy alli ocho h
al dia; yo y mis obreros.

El sefiorAMARILLO DOBLADO:
mangueras y algun otro dispositivo?

¢ Tiene usted

El seAorREPRESENTANTE LEGAL DE MAVIJE
INDUSTRIAL, S. L. (Del Barrio): Si, por desgracia m
obligaron a instalar cuatro extintores y una salida de in
dios, que me costd también mi dinero. Si no me hubié
obligado a instalar eso, la cosa hubiese salido mas b

El sefiorAMARILLO DOBLADO:
seguro contra incendios?

¢ Tiene algun

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE MAVIJE
INDUSTRIAL, S. L. (Del Barrio): Si. Como no teniamd
medios suficientes para financiar mi empresa, mis ag
nistas y yo tuvimos que recurrir a un crédito para finan
mi empresa, con lo cual el banco nos obligé a contrata
seguro de incendios. Eso es evidente.

El sefiorAMARILLO DOBLADO:
péliza de ese seguro de incendios?

¢, Qué cubre I3

El seAiorREPRESENTANTE LEGAL DE MAVIJE
INDUSTRIAL, S. L. (Del Barrio): Cubre las instalaciong
y el edificio, aunque no es mio, lo tengo en alquiler; cu
lo que tengo alli.

El sefiorAMARILLO DOBLADO:
no cubre si se quema mercancia?

¢Solo cubre esg

El sefioREPRESENTANTE LEGAL DE MAVIJE
INDUSTRIAL, S. L. (Del Barrio): No. Quizas deberi
haberlo contratado, y lo contrataré, pero hasta la fecha
mente me cubre la maquinaria y las instalaciones.

ARora tenemos la puerta totalmente cerrada en todos los

ESHIOS.

nces

D ha€]l seiorAMARILLO DOBLADO: ¢ Entre sus clien-

artes, cual es el principal, si lo recuerda? Siempre hay una

o,rglacion —por otro lado, l6gica y normal— entre empresa-

Onies y clientes que mandan lino para transformar. A veces,

adap recuerda a los principales —no sélo los principales,
sino otros muchos— y tiene con ellos un trato mas singula-
rizado, porque las cantidades que llevan son mucho mayo-
res. ¢ Tiene usted algun cliente de esta naturaleza? ¢ Algin
cliente que signifique 50.000 6 100.000 kilos?

0 ElsefioREPRESENTANTE LEGAL DE MAVIJE
NNDUSTRIAL, S. L. (Del Barrio): Tengo 110 clientes,
DFABro N0 CONOZCO a hinguno, porque me dedico a transfor-
mar. Yo soy el que estoy en la linea y los clientes me los
facilitan los asociados de la industria. Por tanto, yo no
tengo el dato, sé que hay un cliente con ciento y pico hecta-
reas, pero no sé quién es. Si usted quiere el dato, se lo faci-
litaré con mucho gusto.

e El sefilorAMARILLO DOBLADOQO: Si es tan amable
cenros lo puede facilitar, nos gustaria que lo hiciera.

2sen

aratabEl seioREPRESENTANTE LEGAL DE MAVIJE
INDUSTRIAL, S. L. (Del Barrio): ¢ A partir de cuantas
hectareas quiere que le dé la informacion? No tengo nin-
gun problema en darle informacion de ninguno de mis
clientes.

s  El sefiorAMARILLO DOBLADO: De 50 hectareas

cimara arriba.

ciar ¢ Qué rendimientos por hectarea de lino hay en la zona

ir &m la que usted se mueve? Voy a concretarle un poco mas la
pregunta para facilitarle su respuesta. Hay condiciones ed&-
ficas distintas, no vamos a ir a ellas, vamos a movernos en
lo que podemos llamar suelos francos, en suelos de tipo
normal. Estamos hablando de un pluviometria de mas de
600 milimetros en algunos sitios de su zona, que, por otro
lado, es una zona 6ptima para el cultivo del lino. ¢ Qué ren-

sdimientos puede llegar a alcanzar el lino en esta zona, con-

btando con un agricultor que cultive utilizando las practicas
naturales de cultivo, aplique el abonado adecuado y la
semilla adecuada? De forma estimativa.

El seAoREPRESENTANTE LEGAL DE MAVIJE
INDUSTRIAL, S. L. (Del Barrio): Se lo puedo proporcio-
nar de forma estimativa, porque yo me limito a transformar

a lo que me traen y no sé lo que produce el agricultor. Si me
sotae 1.000 kilos, deduzco que ha producido 1.000 kilo, no
sé si ha producido 1.100. Yo sé que el agricultor me trae

1.000 kilos, 1.100 6 1.050, lo que tiene que entregar para
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poder cobrar la ayuda, pero no sé si produce mas; ¢
tema que desconozco.

El seAorAMARILLO DOBLADO: Como profesio-
nal del lino, ¢,no ha sentido curiosidad por conocer la
macion tedrica, no la relacionada con la empresa? N
estoy preguntando sobre la relacion de rendimientos ¢
afio con otro, sino algo muy distinto. Como empres
gque conoce el mundo del lino —es transformador s
mente, pero me imagino que tiene cierta inquietud
conocer cémo son los rendimientos en su zona—, €
zona en particular, que es la que puede conocer, en p
pio, aunque puede conocer otras muchas, ¢ qué rendi
tos estima?

El seAorREPRESENTANTE LEGAL DE MAVIJE
INDUSTRIAL, S.L. ( Del Barrio): Si quiere hablar del cu
tivo del lino, le hablo desde el momento en que se ela
la tierra hasta que el lino pasa por la fabrica, porqu
conozco.

En cuanto a los rendimientos puede 1.500, 1.800, 2
6 3.000 kilos, depende de lo que llueva, de muchos
tores.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Nos ha respondi
do que depende de la zona en la que se mueve.

El sefoREPRESENTANTE LEGAL DE MAVIJE
INDUSTRIAL, S.L. (Del Barrio): Si tuviese la llave de
grifo, l6gicamente habria 6.000 kilos en todas las tief

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Quiere decir esd
gue cualquier normativa que se haga con el fin de aj
los rendimientos no es una normativa estrictamente pe
zadora, sino que va adecuando la tierra al cultivo, es ¢
el binomio suelo-clima se singulariza tratando de optim
cada suelo para las producciones que son adecuadas,

¢ Tiene alguna otra actividad ademés de transfo
lino? ¢ Vende semillas?

El sefioiREPRESENTANTE LEGAL DE MAVIJE
INDUSTRIAL, S.L. (Del Barrio): No.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Usted no vends
semillas, tan solo transforma el lino. No hay mas j
guntas.

El seAorREPRESENTANTE LEGAL DE MAVIJE
INDUSTRIAL, S.L. (Del Barrio): Si alguno siente curig
sidad, les he traido lino de mi empresa para que vean
des la fibra.

El sefioPRESIDENTE: ¢ Solicita la palabra alguno g
los diputados presentes?
Tiene la palabra el sefior Del Burgo.

El sefioDEL BURGO TAJADURA : Si, sefior presi-
dente.

\Voy a ser absolutamente breve. La cara es el espej
alma, enseguida se ve cuando hay una persona sana

bs@omision tienen un aspecto, como el del compareciente y
se demuestra cuando van de buena fe.

El seAorREPRESENTANTE LEGAL DE MAVIJE
edtiDUSTRIAL, S.L. (Del Barrio): Muchas gracias.
lo le
e unkl sefiorDEL BURGO TAJADURA : Tengo pocas
arpyeguntas que hacer. ¢ Ha sido inspeccionado por la Comu-
olaidad Auténoma de Castilla y Ledn en alguna ocasion?
por
n sukl sefioREPRESENTANTE LEGAL DE MAVIJE
rikibDUSTRIAL, S.L. (Del Barrio): Si, sefior. Previamente
miete apertura de mi industria se personaron dos funciona-
rios, vieron las instalaciones y la maquina. Y me pidieron
toda la documentacion que tenia al respecto.
El afo pasado, antes de la campafia 1998-1999, se vol-
- vieron a pasar otros dos funcionarios y estuvieron verifi-
baando mi industria, las instalaciones e hicieron las pruebas
e de rendimiento en mi maquina.

.000E| sefiorDEL BURGO TAJADURA : (/Se estan
famagando las subvenciones en Castillay Ledn?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE MAVIJE
INDUSTRIAL, S.L. (Del Barrio): Que yo sepay, por des-
gracia, no han pagado ninguna y la gente esta bastante doli-
da porque hay muchos agricultores que dependen del lino.
Todo el mundo estéa colgado del cuello y no hay banco que

| le preste un duro a ningun agricultor de lino. Es la realidad.
resl sector del lino mal que me pese porque tengo mi dinero
metido ahi desaparece de Espafia como tal sector porque ha
ocurrido una serie de cosas para que este sector desaparez-
ustar NingUn agricultor se va a arriesgar a sembrar lino, ni va
naliesperar afio y medio a cobrar la subvencién con un mon-
etdn de problemas e inspecciones y una subvencion hipoté-
izica porque todavia no ha cobrado nadie. El sector estd muy
dafiado y como industrial estoy bastante preocupado por
nmar empresa. Por desgracia, yo ahora debo mucho dinero a
los bancos, no he podido amortizar mi industria y, tal y
como esta el tema, tengo que transformar por obligacion
esta campafia porque tengo contratadas 2.070 hectéreas,
pero cuando acabe tendré que cerrar y cinco sefiores iran a
la calle. Es lamentable, pero mi realidad —no sé cual es la
de los demés— es ésa.
re-

El sefiorDEL BURGO TAJADURA : ¢ Por qué cree

gue sucede esto?

El seAoREPRESENTANTE LEGAL DE MAVIJE
uBUSTRIAL, S.L. (Del Barrio): Hay una marejada que
no sé dénde se ha promovido porque estoy totalmente al
margen. No he querido saber nada de prensa ni de radio ni
etelevision. Me he dedicado a mi trabajo y a hacerlo lo mejor
gue puedo en mi empresa. Estoy trabajando todo el dia, mis
manos son éstas, nadie me ha regalado nada, el sector se ha
hundido y creo que todo el mundo sabe por qué. No sé nada
de lo que se ha dicho o se va a decir sobre el tema, el pri-
mer comentario lo he oido en la radio esta mafana. No he
o medsto la radio o la television y llevo tres meses que no soy
y bapaz ni de dormir.

rada. La inmensa mayoria de quienes han desfilado po

r esta
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El sefioDEL BURGO TAJADURA : ¢, Cree usted qu

el sector se puede arruinar por el hecho de que hay
delegado del Gobierno que cultiva lino en las fincas fg
liares, unos familiares del que fue el presidente del FE
gue también cobraban la prima compensatoria, no pre

mente en unas cantidades altas ya que no tenia media
fia cultivada, sino unos cultivos normales; o porque

esposa de un director general de Ganaderia también

ocurrié un afio cultivar lino en una pequefia proporci

¢,Cree que esos hechos son suficientemente determir

como para que se pueda arruinar todo un sector?

El seNolREPRESENTANTE LEGAL DE MAVIJE

INDUSTRIAL, S.L. (Del Barrio): No, pienso gque igual g

por la psicosis y ésta empieza por el productor: si el
ductor no cultiva, yo sobro. Estamos hablando de cosa

no tienen ni pies ni cabeza. Si un productor no cultiv
tierra, yo como transformador no sirvo para nada ¥
puedo obligar a ningun productor a que cultive su tig

El sefioDEL BURGO TAJADURA : Cuando usted

tomod la decision de arriesgarse y montar la transformal
¢habia hablado con el sefior L6pez de Coca? ¢Le i
algun alto cargo del Ministerio de Agricultura a montar
transformadora?

El seforREPRESENTANTE LEGAL DE MAVIJE
INDUSTRIAL, S.L. (Del Barrio): No.

El sefiorDEL BURGO TAJADURA : ¢ Sabia queg
cuando montaba la transformadora estaba favorecien
trama de los cazaprimas?

El seAorREPRESENTANTE LEGAL DE MAVIJE
INDUSTRIAL, S.L. (Del Barrio): No sé si existen esc
sefiores ni sé como se llaman ni sé quiénes son, pe
favorezco, en absoluto, ninguna trama.

El sefiorDEL BURGO TAJADURA : ¢Ha vendido
usted alguna vez certificados de transformacion que 1
corresponden con producciones reales?

El seforREPRESENTANTE LEGAL DE MAVIJE
INDUSTRIAL, S.L. (Del Barrio): Yo certifico lo que entrg
en mi industria, no certifico ni un kilo mas o menos.

El sefioDEL BURGO TAJADURA : Lo Unico que
me resta es desearle mucha suerte, desde el punto d
empresarial, a quien en este momento la necesita.

El seAorREPRESENTANTE LEGAL DE MAVIJE
INDUSTRIAL, S.L. ( Del Barrio): La suerte la tengo ech
da. €l sefior Amarillo Doblado pide la palabra.)

El sefioPRESIDENTE: Sefior Amarillo, por favor, le
ruego un solo turno de intervenciones para cerrar.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Un solo turno y,
ademas, brevisimo.

El sefior Del Burgo ha dado un paso cualitativo e im
tante. Ha utilizado las palabras casi todos y ha dicho

b casi todos los que han pasado por aqui tenian cara de bue-
anas personas. Eso significa que, en opinién del sefior Del
nBurgo, al menos no son todos y esto es un paso notable.
'GA En segundo lugar, le voy a hacer una pregunta muy sim-
cipbe. Estamos hablando ya de un tema ético y no relaciona-
Edpaon su empresa. ¢ Considera normal o ético que los fami-
allares mas directos de un alto cargo de la Administracion
detmen sociedades, alto cargo que tiene encargada la regu-
Oercion del sector, en este caso del propio cultivo del lino;
aftesse dé una relacion de amistad entre determinados altos
cargos y que todos ellos coincidan por casualidad —entre
comillas— en el cultivo del lino?

Me han convencido sus explicaciones y le animo a que
ssiga con su empresa, pero tengo que decirle que no esta-
prigos contra empresarios como usted, sino que tratamos de
5 giémarlos. Retomando el tema, ¢qué le parece a usted que
5 €gtos altos funcionarios de la Administracion, que no son

gricultores, entren en el sector con una informacion que
rrastedes no tienen, con unos conocimientos que ellos tienen

con antelacion y ustedes no, se conviertan en cultivadores y

en transformadores y justamente en sus empresas de trans-
idRgmacion se encuentren los administradores mas atipicos
\cajgor llamarlos de alguna manera— y no vamos a poder
irigPmprobar en ellas cosas tan elementales como la factura
eléctrica? Fijese lo facilmente que usted nos ha respondido:
Aqui esta mi factura de Unién Fenosa o Zaragozana y no
tengo ningun problema en que ustedes la comprueben; ahi
esta la cantidad de electricidad que he gastado. ¢ Qué opina
usted de esta cuestion?

do |aE| seflorREPRESENTANTE LEGAL DE NAVIJE
INDUSTRIAL, S.L. (del Barrio): Repito lo que he dicho
antes. Por desgracia, no tengo ninguna cultura. Naci y me
he criado en un pueblo. No entiendo de éticas ni de politi-
scas ni de nada; me limito a cumplir con mi trabajo. Todo lo
rfgeas me ha resbalado, quién ha hecho una cosa o quién
ha hecho otra.
Repito otra vez que si le interesa mi factura, es de
200.000 pesetas al mes mas o menos. No me lo habia pre-
otado, pero se lo digo yo. Respecto a lo demas, no he
visto prensa, radio ni television y, cuando alguien me quie-
re hablar del lino, le digo: Perdona, pero no quiero saber
nada del lino, estoy saturado. No sé por culpa de quién,
, pero estoy totalmente abrumado con el lino.

El sefioPRESIDENTE: Muchas gracias, sefior Ama-
rillo.
h vistgenor Del Burgo.

El sefiorDEL BURGO TAJADURA: He dicho casi
todos y lo mantengo; lo que pasa es que no voy a decir
a-quién no me parece que ha venido aqui de buena fe. Efecti-
vamente, casi todos los comparecientes han demostrado su
buena fe.

Quiero preguntarle una curiosidad: ¢,co6mo se introdujo
el cultivo del lino en Soria?

El seAorREPRESENTANTE LEGAL DE MAVIJE
INDUSTRIAL, S.L. (Del Barrio): Me figuro que lo sé. Yo
haey agricultor, tengo tierras, la agricultura esta deprimida y
quetedes los saben; hay subvenciones y hay boletines oficia-
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les. La gente lee el Boletin Oficial del Estado y, simf
mente, aplica la legislacion. Hay unos controles, hay
Administracion que vela por el asunto y que se encarg
estas cosas; es la Unica via por la que se puede em

El sefiorDEL BURGO TAJADURA: ¢ Sabe ustec
guién empez6 a cultivar lino en Soria?

El seAorREPRESENTANTE LEGAL DE MAVIJE
INDUSTRIAL, S.L. (Del Barrio): Si, yo.

El sefioDEL BURGO TAJADURA: Se ha dicho que
el que empezo6 a cultivar lino en Soria —y esta en los p
les— es un politico que pertenece al Partido Popular,
fue diputado aunque no lo es actualmente. Esté clarg
fue el pionero.

El sefoREPRESENTANTE LEGAL DE MAVIJE
INDUSTRIAL, S.L. (Del Barrio): Exacto.

El sefiorDEL BURGO TAJADURA: Bueno, pues
usted tiene la responsabilidad de todo lo que ha pas
partir de ese momento por introducir en Espafia un cuy
como el lino.

El seAorREPRESENTANTE LEGAL DE MAVIJE
INDUSTRIAL, S.L. (Del Barrio): Estoy abrumado pg
€s0 precisamente.

El sefiorDEL BURGO TAJADURA: Nada mas,
sefior presidente.

El seflolPRESIDENTE: Se suspende la sesion ha
las cuatro y media de la tarde, con la comparecenc
dofia Esperanza Arroyo.

Eran las dos y cuarenta y cinco minutos de la tarde|.

Se reanuda la sesion a las cuatro y treinta minuto
de la tarde.

— DE LA SENORA REPRESENTANTE LEGAL DE
TEXAR, S.L. (ARROYO). (Numero de expediente
219/000485.)

El sefiolPRESIDENTE: Se reanuda la sesion con
comparecencia de la representante legal de la em
Texar, S.L., dofia Esperanza Arroyo, que me informa
pueden empezar los sefiores portavoces su turno de p
tas.

Por el Grupo Parlamentario Socialista, tiene la palé

su portavoz don Francisco Amarillo.

El sefiorAMARILLO DOBLADO: En primer lugar,
quiero agradecer la presencia de dofia Esperanza e
Comisién y, sin mas preambulos pasamos al interrog
oportuno.

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
TEXAR, S.L. (Arroyo): Este es el segundo afio que lle
mos transformando. Fue en diciembre de 1997.

le-
una ElI sefior AMARILLO DOBLADO:
aatapresa, ¢, desde cuando existen?

Pero como

pezar.

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE

i TEXAR, S.L. (Arroyo): Desde esa fecha.

El sefior AMARILLO DOBLADO: Es decir, la
empresa se crea ex profeso para transformar.

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE

. TEXAR, S.L. (Arroyo): No es que se cree ex profeso, es

agde nosotros llevamos trabajando en negocios relacionados
el campo desde hace treinta afios. Esta empresa se crea
(g%a diferenciarla de los abonos, cereales, semillas, etcé-
era.
El seflorAMARILLO DOBLADO: Entre sus multi-
ples actividades en el campo agrario, ¢ ustedes sienten la
necesidad de singularizar la actividad que esta relacionada
con el cultivo del lino?
ndo a 5
ltivo L@ sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
TEXAR, S.L. (Arroyo): Si.

El sefiorAMARILLO DOBLADO:
r ten ustedes esa necesidad?

&Y por qué sien-

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
TEXAR, S.L. (Arroyo): Porque llevabamos ya varios afios
vendiendo. Practicamente desde el segundo afio en que se
empieza sembrar lino en Soria nosotros habiamos estado
stendiendo semilla, y ya teniamos un sector de agricultores
2 Qe nos pedia que por favor pusiésemos una maquina trans-

formadora, para poder transformar su paja alli.

El sefiorAMARILLO DOBLADO:
ejemplo, semilla de trigo?

¢Vendian, por

192}

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
TEXAR, S.L. (Arroyo): Si, semilla de trigo, semilla de
cebada.

El seflorAMARILLO DOBLADO: Vendian semilla
de trigo y, sin embargo, no sintieron la necesidad de poner
|aun molino para transformar el trigo en harina.
Dresa
que La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
edtXAR, S.L. (Arroyo): Es que ese es otro negocio total-
mente distinto. Son las fabricas de harina las que se encar-
bgan de moler el trigo, o las fabricas de pienso compuesto
las que se dedican a esas actividades.

El sefiorAMARILLO DOBLADO: Ha dicho usted
n alga muy interesante, que hasta ahora no lo habiamos
ohiablado, que es la diversificacion de la actividad. Lo que
gueremos es intentar ver, si se puede, qué es lo que real-

Su empresa, Texar, S.L., ¢en qué fecha se constjum@nte motivé el que singularizase la actividad. ¢ Por qué

sintieron esa necesidad? Porque ustedes vendian semillas
de otros productos y no sintieron la necesidad de hacer
vesecaderos para maiz o en moler el trigo para hacer harina.

Y no sé si vendian semilla de alfalfa, ¢ la vendian?
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La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
TEXAR, S.L. (Arroyo): No.

El sefiorAMARILLO DOBLADOQ: Era para poner e
ejemplo de las deshidratadoras, etcétera. Muchas pls
casi todas, tienen unos procesos de transformacion y
des vendian una gama muy amplia de semillas, pero
gue sienten la necesidad de singularizar esta actividz
precisamente en el cultivo del lino. Y lo que mi grupo int
ta saber es qué fue lo que lo motivé.

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
TEXAR, S.L. (Arroyo): En primer lugar, son unos neg
cios totalmente distintos. Las semillas de lino son toda
importacion y se trataba de ir desglosando unas cos
otras. Ademas, porque en segunda generacion ya emy
a incluirse en la sociedad sobrinos. Es para que esté
un poco mas diferenciado, no por otra cosa.

reas. ¢, Y desde cuando son ustedes cultivadores de lino?

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE

TEXAR, S.L. (Arroyo): Nosotros hemos estado cultivan-
| do lino practicamente desde que se empez6 a hacer en
nseyjia.
uste-
en laEl sefiorAMARILLO DOBLADO:
adcelivaban ya lino?
en-

¢En el afio 1994

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
TEXAR, S.L. (Arroyo): No sé si fue ese el primer afio 0 si
fue en la campafia 1995-1996.

:)_

s de El sefiolAMARILLO DOBLADO: Y recuerda usted
hHanto cultivaron en la campafia 1995-1996, me refiero
iegusivamente al grupo familiar, a ustedes como personas

tfaigas?

De todas formas, pienso que los negocios se van mon-La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE

tando en las zonas que son de siembra. Si en la zona
YO Vivo no se siembra alfalfa o se siembra muy poco, y
puedo poner una deshidratadora de alfalfa. Es lo que
s0. Soria es una de las zonas donde se empez0 el culti
lino y es donde mas lino se ha cultivado, por lo que lég
mente tengo una serie de clientes a los que les he €
vendiendo semilla, y son los que motivaron que nos @
diésemos a montar eso, pero después de estudiarlo n
simo.

El sefiorAMARILLO DOBLADO:
tuyen la sociedad limitada?

¢, Quienes consti

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
TEXAR, S.L. (Arroyo): Es una empresa familiar, como
dicho. Una hermana, sobrinos...

El sefnorAMARILLO DOBLADO:
total?

sCuantos en

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
TEXAR, S.L. (Arroyo): Cuatro personas.

El sefiorAMARILLO DOBLADOQO: Cuatro personas
¢, Son también ustedes cultivadores de lino, a titulo in
dual?(Asentimiento.) ¢ Cuanto lino cultivan entre los cu
tro globalmente, qué superficie?

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
TEXAR, S.L. (Arroyo): El afio pasado fueron unas 3
hectareas, aproximadamente.

El sefiorAMARILLO DOBLADO: Unas 300 hecta
reas. Y en esta Ultima camparia, ¢ qué superficie tienen
brada?

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
TEXAR, S.L. (Arroyo): No le puedo decir si son unas 5(
o algo asi.

El sefiorAMARILLO DOBLADO: Unas 500 hecta

HOMeRRAR, S.L. (Arroyo): De 10 a 20 hectareas.

D NO
pien—EI sefiotAMARILLO DOBLADO: De 10 a 20 hecta-

Vd&Rs: ¢Y en la campana siguiente, 1996-1997?
ica-

R

UChiz) qeRorAMARILLO DOBLADO:

te, 1997/19987?

a sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
AR, S.L. (Arroyo): Parecido.

&Y en la siguien-

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
TEXAR, S.L. (Arroyo): Es cuando se incrementa algo
mas, pero el motivo es porque hay una serie de agricultores

L los gque nos sobraba semilla de la que teniamos contratada
&on Bélgica, y alquilamos tierra para poder sembrar esa
semilla y no perder ese dinero.

El sefiorAMARILLO DOBLADO: Es decir, aparte
de las tierras de su propiedad entran ya en arrendamientos
y alcanzan una superficie mayor. ¢ De cuantas hectareas?

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
TEXAR, S.L. (Arroyo): De 300 hectareas aproximada-
- mente.
divi-
A= El sefioAMARILLO DOBLADO: De 300 hectéareas.
Y siguen en esta Ultima campafia 1998-1999 y pasan ya,
con mas tierras arrendadas, a 500 hectareas. ¢ Es asi?

DO |La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
TEXAR, S.L. (Arroyo): Aproximadamente. Datos exactos
no se los puedo dar.

semg| sefiorAMARILLO DOBLADO: No hace falta, es
para saber de qué orden es. Lo que yo deduzco —corrijame
usted—, y pienso en voz alta, es que el negocio del cultivo
del lino en la campafia 1995-1996 fue similar a la de 1996-

01997 para ustedes, me refiero, para su grupo, pero si hay un
salto cualitativo, y ustedes se empiezan a dar cuenta de que
es un cultivo rentable; y de 1996-1997 a la campafia

siguiente dan un salto que es muy espectacular, arrendando
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tierras, porque multiplican la superficie por mas de 10,
por 15. Pasan de 10 6 20 hectareas a 300 hectarea
asi?

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
TEXAR, S.L. (Arroyo): Si.

El sefiorAMARILLO DOBLADO: Y después sigué
siendo muy interesante para usted y pasa de 300 a 50
tareas.

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
TEXAR, S.L. (Arroyo): Ese planteamiento nunca lo hal
asi. No es que sea muy rentable, es que yo tengo unog
promisos de compra de semilla'y, como a la mayor par
los empresarios de este pais, nos gusta respetar los
gue hay. Yo tengo unos compromisos, Yy, por ejemplo,
afio he tenido que arrendar mas, por supuesto, porq
gente empez6 a tener miedo, y yo no quiero que me s(
equis toneladas de semilla porque valen un capital. Ot
las pruebas esta en que al agricultor si que le resulta |
ble alquilar las tierras porque, si no, las hubiese semb
él. Para el agricultor le ha sido mas interesante alquil
esas tierras que sembrarlas él. Yo queria solucionar e
blema de la semilla, porque no puedo dejar una semillg
vale un capital para otra campafia, pagandola.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Con el razona-
miento que usted me da respecto a la compra de la s¢
usted es vendedora de semilla y en el afio 1995-1996,
cantidad de semilla compra?

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
TEXAR, S.L. (Arroyo): Ahora no puedo darle todos es
datos, porque es imposible. Si quiere, se los mando. O

casi El sefiorAMARILLO DOBLADO : Entonces, tene-
s.nadssotro factor nuevo. Se debe a la reutilizacion de la semi-
lla. Esa reutilizacién vin crescendg por eso se ve obliga-
da a pasar de 300 a las 500 hectareas al afio siguiente.
Quiere decir que entonces en el volumen de facturacién
gue usted nos dé, después de la semilla que utilizé, lo 16gi-
co es que la factura que corresponda a la prevision de semi-
» lla de la campaiia 1998-1999 sea una prevision de orden
D hpderior a la de 1997-1998, puesto que, como en buena 16gi-
ca, ya del 1997-1998 le sobré semilla, lo l6gico sera que
sea del mismo orden o menor.

ria La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
cbXAR, S.L. (Arroyo): No tiene por qué serlo, porque el
eafgricultor que siembra por primera vez ahi es donde le exi-
tragssel cien por cien de la semilla certificada.

este El sefiotAMARILLO DOBLADO : Es muy dificil por
uéojgue veo planificar la semilla de lino que se va a gastar.

Dbren
.beLa sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE

entaXAR, S.L. (Arroyo): Dificil, si que es, porque ademas
rRJH €l mes de septiembre te avisan de que va a haber esca-
3Rz, NO vayas a hacer corto, porque ha habido inundacio-
BIBS etcétera.

H dU€E) sefiorAMARILLO DOBLADO : ¢ Dénde tiene ubi-
cada la empresa transformadora?

. La seflora REPRESENTANTE LEGAL DE
r‘_"g‘g%(AR, S.L. (Arroyo): En Almazan.
é

El sefiocrAMARILLO DOBLADO : Le hablo de kilos
totales, es decir, aquellos que transforme bajo cualquier
tipo de contrato, sea maquila, sea comprando. Ha trabajado

O%isted cuatro campafias. ¢Recuerda por camparfa cuanto
ettithsformo en la camparfia 1995-1996? Para ser mas conci-

ano a otro se ha ido sembrando bastante en Soria, lo MigMO; qué lino en bruto le entré para transformar?

gue en otras comunidades auténomas.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : El hecho es que
en 1996-1997 se salta de 20 a 300 hectareas.

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
TEXAR, S.L. (Arroyo): De 40 a 300 hectareas.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Usted lo justifica
entre otras cosas porque tenia que colocar la semilla ¢
sobraba, porque tenia que colocar la semilla y tenia dif
tades. Cuando usted compra la semilla hara unas pre
nes de las que van a necesitar. Entonces, ¢ hace usted
vision para la campafa 1997-19987?

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
TEXAR, S.L. (Arroyo): Si, de equis toneladas. Vamog
ver. Espere un momento para que lo entiende usted
Existe otro problema, y es que en la semilla del lino, el &

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
» TEXAR, S.L. (Arroyo): En esa época, en 1995-1996, yo
no tenia la transformadora. No se exigia transformar. En la
campafia 1997-1998, se transformaron alrededor de las
3.800 a 4.000 hectareas.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : ¢ Esta hablando
de la campana anterior a esta? ¢ Y de la anterior?

|
U€ 9 a sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE

ﬁé‘ijg_XAR, S.L. (Arroyo): En la anterior no teniamos la
@Eﬁgyina.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : O sea, han traba-
jado sélo dos afios en transformacion. En 1997-1998,
I é',cuénto se transformé?

bieny 5 sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
IOR"EXAR, S.L. (Arroyo): Alrededor de las 3.800 a 4.000

cultor puede reutilizar hasta el cien por cien de la semijia

gue él haya cosechado, con lo cual si ese agricultor ha
tilizado el cien por cien a mi no me va a comprar nin
kilo de semillalEl sefior Del Burgo Tajadura: Es indtil
gue dé mas explicaciones, no lo va a entender.)

NfRctareas.
| reu-

gun E| sefiorAMARILLO DOBLADO : Unas 4.000 hec-
tareas. En produccion, ¢ cuanto fue eso?

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
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TEXAR, S.L. (Arroyo): Alrededor de los 400.000 kilo

El sefiorAMARILLO DOBLADO : ¢ Ese fue el lin
gue entrd bruto? O sea, si dividimos 400.000 kilos entr
4.000 hectéareas, salen 100 kilos por hectarea, aproxi
mente, de rendimiento.

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
TEXAR, S.L. (Arroyo): Si, alrededor de 100 a 200 kilo

El sefiorAMARILLO DOBLADO : En 1998-1999,
¢Jcuantas hectareas?

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
TEXAR, S.L. (Arroyo): No se ha terminado la campa
todavia, pero son alrededor de las 4.000 a 4.500 hect:

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Practicamente, I3
misma superficie. ¢ Y la produccion?

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
TEXAR, S.L. (Arroyo): Sobre cuatro millones y medio ¢
kilos.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : O sea, que se h
pasado de 100 kilos/hectarea a un rendimiento de m;
1.000 kilos/hectéarea. Esto es diez veces mas, me pg

Usted, como cultivadora de lino, como experta ¢
vende semillas y conocedora profunda del cultivo del |
de lo cual no me cabe la menor duda, y ademas cong
Zona en que esta y su region, ¢puede decirme si el ca
climatico que ha habido es tan significativo y tan profu
gue justifica este multiplicar por diez el rendimiento
cultivo?

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
TEXAR, S.L. (Arroyo): Si. Aparte del cambio climatold
gico, que yo creo que todos los afios es distinto, y po
en las mismas zonas, no sé de que zona es usted...

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Extremefio.

.tener. Entonces, el agricultor lo que no quiere es hacer gas-
tos de transporte. Lleva lo justo para cumplir su expediente
con la Administracion. Una vez que exigen una produccion
lée 1.000 kilos es cuando el agricultor selecciona sus tie-

agdlas, abona y hace las cosas en condiciones o mejor de lo
gue hacia antes. Por otro lado, el agricultor, después de lle-
var cuatro o cinco afios sembrando ese cultivo, ya no es tan
inexperto como el primer afo, y el agricultor va tratando de

S-hacerlo cada vez mejor para lograr esa produccion.

El sefiorAMARILLO DOBLADO: Nos acaba de
decir usted —palabras textuales— que el agricultor lleva lo
justo para cumplir con la Administracion.

'@ |a sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE

UGEXAR, S.L. (Arroyo): Le he dicho que antes, cuando no
exigia un tope de produccion por hectarea. El agricultor
trata de aquilatar también sus gastos.

| El sefiorAMARILLO DOBLADO: Quiere decir que
Csi se exigen ahora 2.000 kilos por hectarea se conseguiran
2.000 kilos. Esta vez se exigen 1.500.

a

3 a sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
r AR, S.L. (Arroyo): Yo no estoy diciendo eso. Esta vez

@ éxigen 1.500, pero segun leo en la normativa, no son

1n .500 solo paja, sino que son 1.500 paja y grano.

1(r:r(1§bli?5l seforAMARILLO DOBLADO: Por llegar a una

Ldepnclusion légica, de un afio a otro afio se multiplican por

j&liez los rendimientos. Esta no es una cuestion baladi, es
una cuestion que tiene mucha importancia para nuestro
debate. Le planteo dos cuestiones: Primera, las condiciones
climatolégicas han cambiado tanto y la influencia del

_famosoNifio es tan grande que llega a Soria y permite que
S§multipliquen por diez los rendimientos.

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
TEXAR, S.L. (Arroyo): No llega sélo a Soria, llega a toda
Espafia.

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
TEXAR, S.L. (Arroyo): Por ejemplo, un afio tiene una p
duccion de trigo de 2.000 kilos, y al afio siguiente
mejor no cosecha, por lo que sea. En esto ocurre lo mi
Pero, como a partir de esta campafa es cuando se
una produccion, el agricultor ya sabe qué tierras tien
sembrar, qué abono tiene que hacer y qué trabajos tie
hacer. Efectivamente, sabiendo como lo tiene que ir ha
do, una produccién de 1.000 kilos si que se logra.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : O sea, que se h
juntado todo, unas condiciones climatolégicas increil
mente favorables, unos agricultores que cambian su t
logia rapidamente, que la optimizan y que son capac
pasar de 100 kilos/hectarea a 1.000 kilos/hectarea.

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE

o- El sefiorAMARILLO DOBLADO: Después, cuando

ke ve que esto de la climatologia es un tanto disparatado, se
raBaden mas cosas: Es que ademas el agricultor ha aprendi-
xitgives que ademas cultiva mejores tierras y le gusta cumplir
gudevar, porque el porte cuesta dinero —he creido enten-
edgfe—, es un gasto y, por tanto, en la medida que puede, se
j@horra ese gasto.

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
TEXAR, S.L. (Arroyo): Si no lo exigen, es légico. Creo
lgue eso lo hariamos todos, si no nos exigiesen unos kilos

cminimos o unos kilos maximos. Yo no sé como cultivaran

saliéno en Extremadura, pero he visto en Soria —y tenemos
una climatologia de lo mas adversa— a los agricultores
hacer ensayos en el mes de octubre para ver como se com-
porta ese lino, si se hiela o si no se hiela, y para ver los

TEXAR, S.L. (Arroyo): Otro de los condicionantes es queesultados que puede dar cuando se coseche. Eso lo he visto
en la campafia anterior no se exigia ningun kilo de transfgo. O sea, se estan preocupando de ver qué épocas son las
macion, o se exigia un minimo. No se exigia un tope, comws idoneas para la siembra y el abonado que tienen que
se exigia en la campafia anterior y en esta otra que vambager y todas esas cosas.
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El sefiorAMARILLO DOBLADO: Para retomar e
tema del que tratamos, dofia Esperanza, no estamos
ciando el cultivo del lino, solamente estamos enjuicia
Su empresa, exclusivamente su empresa.

El sefioDEL BURGO TAJADURA: jEnjuiciando su
empresa! ¢ Pero esto qué es? Protesto rabiosamente
presidente.

El sefiorAMARILLO DOBLADO: Retiro la palabra
enjuiciar. Estamos tratando de investigar cémo funcion
empresa. Retiro la palabra enjuiciar y retirada queda.

El sefoPRESIDENTE: Queda retirada.

El sefiorAMARILLO DOBLADO: Lo que trataba de
saber es como ha funcionado su empresa. Ese es el of
gque tenemos. Usted nos da datos, esos datos quedar
jados en el «Diario de Sesiones» y después nos los es
remos. Hasta ahora, como habia un dato que me sof
dia, he tratado de aclararlo para que quede
suficientemente matizado. El dato era que su rendimi
en 1997-1998 fue de 100 kilos/hectarea, y en 1998-1
supero los 1.000 kilos/hectéarea.

Y paso a otro orden de cosas. Ya nos ha dicho que

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
eMEXAR, S.L. (Arroyo): Si.
ndo
El sefiorAMARILLO DOBLADO: Y otra parte lo
han destinado ustedes a comprar el lino.

sefiba seflora REPRESENTANTE LEGAL DE
TEXAR, S.L. (Arroyo): La fibra.

El sefiorAMARILLO DOBLADO: La fibra transfor-
a®ada. ¢ En qué porcentaje?

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE

TEXAR, S.L. (Arroyo): En un porcentaje bastante consi-
, derable. Ademés le voy a explicar por qué. Al agricultor le
j@igian este afio en Castilla y Ledn —no sé si también en
ralfas comunidades autdnomas—, que presentase la factura
tefala venta de la fibra. El agricultor, por si mismo, a no ser
pfiye lo venda a ganaderos u otros, para otras cosas, camas

¢i¢ ganado o lo que sea, no puede vender 1.000, 2.000 6 500
elilos. Entonces, te llama a ti para que hagas las gestiones y
glegsoluciones el problema.

on urEl seforAMARILLO DOBLADO: ¢ Ddénde esta ubi-

caso son 4.000 hectareas y en otro, 4.500, ¢ aproxinia€Rfo ese lino? ¢Esta en los almacenes de los agricultores o

mente con qué nimero de empresarios contrata u
¢,Cudl es el nimero de clientes que llevan el lino a tran
mar a su empresa?

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
TEXAR, S.L. (Arroyo): Alrededor de 200.

El seforAMARILLO DOBLADO:
trato hacen ustedes?

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
TEXAR, S.L. (Arroyo): Maquila.

El sefiorAMARILLO DOBLADO: El cien por cien
es maquila. O sea, que llevan el lino y después lo retirz
como es magquila, el lino no es suyo en ningdin mome
Pero, ¢ alguna vez compran ustedes el producto transfg
do de las maquilas que hacen?

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
TEXAR, S.L. (Arroyo): Este afio.

El sefiorAMARILLO DOBLADO: ¢(Este afio hat
comprado todo el producto transformado o sélo una p:
Hemos quedado en que este afio han hecho ustedes |
4.000.000 de kilos.

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
TEXAR, S.L. (Arroyo): No se ha terminado la campa
todavia.

El sefiorAMARILLO DOBLADO: Vamos a ponef
4.500.000, para las grandes cifras de porcentajes e
nos movemos. ¢,De esos 4.500.000 parte han ido en ¢

¢ Qué tipo de cont

stgygeda depositado en sus almacenes?
sfor-
La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
TEXAR, S.L. (Arroyo): Hay fibra que esté en los almace-
nes de los agricultores y hay fibra que esta en mi almacén.

El sefiorAMARILLO DOBLADO: O sea, que el lino
gue ha entrado para transformar esta campafia se distribuye
de la siguiente manera: Primera cuestion: En todos los
casos ha sido contrato de maquila. Segunda cuestion; Den-
tro de esa maquila, una parte de los agricultores lo han reti-
rado y se lo han llevado a sus propios almacenes, y otra
parte ha quedado depositada en sus almacenes; de esa parte
depositada en sus almacenes, un porcentaje, el que sea, se
inhg vendido. Eso quiere decir que la suma de lo vendido,
ntoas lo almacenado, mas lo que tienen los agricultores tiene
brfige darnos el lino de entrada.

La seflora REPRESENTANTE LEGAL DE
TEXAR, S.L. (Arroyo): No; el lino de entrada es la paja.

El sefiorAMARILLO DOBLADQO: jHombre! Apli-
1 cando los coeficientes de transformacion industrial debi-
ardes. Es decir, ya sabemos que transformando es el 20 por
mégetto, etcéteraEl sefior Del Burgo Tajadura: ¢ Qué
porcentaje?)

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
AAEXAR, S.L. (Arroyo): Alrededor del 10 o el 12 por
ciento.

El seAorAMARILLO DOBLADO: ¢Qué tipo de
N queninistro de energia eléctrica tiene usted?
bntra-

La seflora REPRESENTANTE LEGAL DE

tos de maquila?
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TEXAR, S.L. (Arroyo): Grupo electrogeno.

El sefiorAMARILLO DOBLADO: ¢ Sélo tiene grupg
electrégeno o tiene también acometida de luz?

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
TEXAR, S.L. (Arroyo): Para eso solamente tengo gru
electrégeno, porque habia que cambiar todo el siste
320 y, ademas, porque habian hecho un estudio y era
barata la transformacion; habia un ahorro de energia
la luz y el grupo electrégeno con gasoleo.

El sefiorAMARILLO DOBLADO: Usted tenia ante
otra instalacion destinada a almacén de otro tipo de S
llas, no de lino, y a otro tipo de productos de caracter 3
rio. ¢ Qué tipo de electricidad tiene en estas instalacig
¢ Tiene grupo?

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
TEXAR, S.L. (Arroyo): Tengo luz eléctrica en otras inst
laciones. Para descargar la cebada, el trigo o el cereg
sea, van los agricultores y lo descargan y yo no nec
ningun tipo de energia, porque los camiones se cargal
la pala. Son almacenes. En los almacenes, légicam
hay luz eléctrica. Para montar ahi la maquina tenia
cambiar todo el sistema a 320 6 380 —no sé el sistem
es— y costaba un dinero considerable. Ademas, po
estudios que se hicieron, salia mas barato que eso tral
con el grupo electrégeno que con la luz.

El sefiorAMARILLO DOBLADO: Estamos hablan
do no del lino sino de las instalaciones que tiene al |
¢Es un puro almacén? ¢No tiene ninguna acometid
fuerza, ni puntos de fuerza para cintas transformadg
para limpiadoras o para alguna otra maquina auxiliar?

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
TEXAR, S.L. (Arroyo): Si; hay un centro de seleccig
pero esta totalmente independiente.

El sefiorAMARILLO DOBLADO: Estoy hablandg
de la otra parte, no de la del lino.

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
TEXAR, S.L. (Arroyo): Por eso le estoy contestando. H
un centro de seleccién, pero es una nave totalmente
pendiente. Ya no se utilizan las cintas transportadoras (
se hacia hace afios con el abono y con todas estas
porque el campo, en toda Espafia, ha dado un giro
grande y el agricultor ya no compra en saco, compra a
nel. Entonces los sinfines, las maquinas transportad
todo eso ha ido desapareciendo de los almacenes.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : En la maquina|
selectora, qué utiliza, energia eléctrica o de grupo.

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
TEXAR, S. L. (Arroyo): Energia eléctrica porque es

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Cuando hizo la
instalacién para poner las maquinas transformadoras
encargaria un proyecto al técnico competente y estara visa-
do. En él se establecera la potencia de la maquinaria, la
distribucion, el consejo y la justificacion de que es conve-
niente que se utilice un grupo electrégeno y no la energia

peléctrica.
ma a
1 masa sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
eMEXAR, S. L. (Arroyo): En el proyecto no sé si viene
exactamente eso, pero aunque a una persona le digan: si
utilizas energia eléctrica el coste va a ser mas elevado que
5 si utilizas gaséleo, es el industrial el que tiene que decir si
efaiinteresa esto o lo otro. No creo que un proyecto de un
gnageniero tenga que decir: a usted le interesa esto; lo puede
nelgeir, pero serd el industrial el que decida qué es lo que
debe hacer y cdmo debe tratar de ahorrar un poco de di-
nero.

a- El sefiorAMARILLO DOBLADO : No sé si algun

I gompariero de profesion coincide con usted en que el inge-
bgifero que hace el proyecto no esté capacitado para dar el
N consejo sobre la energia y que no figure en el proyecto. El
emeyecto para que se vise y se autorice tiene que reflejar
oy tipo de energia se va a utilizar y el consejo de si se uti-
h tipa una u otra y por qué motivos. Esos motivos tendran
I lpge aducirse ahi.

hajasBerior presidente, pido que le sea recabada a la empresa
el proyecto técnico en el que se expresa la ubicacion de la
magquinaria, las instalaciones, la potencia, el rendimiento

- de la misma y la energia que se utiliza en un sentido y otro.
ado. Ha dicho que el generador eléctrico funciona con gaso-
alele, ¢compra usted el gaséleo a un sélo proveedor o a
DrEgrios?

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
TEXAR, S. L. (Arroyo): A un mismo proveedor siempre.
nl
El sefiotAMARILLO DOBLADO : Tendra las corres-

pondientes facturas.

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
TEXAR, S. L. (Arroyo): No sé si me esta haciendo estas
preguntas en el sentido de que se utilice un generador a

agausa de la desconfianza. Al respecto de que se puedan
nkaeer trampas, no sé si va por ahi, le voy a decir que mi
oooonunidad autbnoma me mando poner un contador para
casedrolar el consumo de energia que habia.

muy

gra-El sefiorAMARILLO DOBLADO : Por supuesto, no
braago las preguntas por hacerlas. Algun fin tienen.

¢Ha tenido algun conato de incendio?

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
TEXAR, S. L. (Arroyo): Tuvimos un incendio de paja
antes de tener la maquina. La Guardia Civil nos avisé por-
gue fue en domingo y no habia nadie. Ha salido ahora en

t&oda la prensa de Espafia como que fue la primera industria

montada desde hace treinta afios, aunque hemos cambipaoardié, cosa que no es cierta. Lo que ardié fue paja, no

la maquina dos veces.

fibra, que estaba a 200 metros de donde esté la industria.

Lo que ocurrié es que donde me habian dejado la paja
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habia dos depésitos de nitrato liquido de 30.000 litros
uno y se estropearon. Eso es lo que saqué con que
chaval quemase esa paja.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : ¢ En qué afio fue

el incendio?

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
TEXAR, S. L. (Arroyo): En 1997.

El seAiorAMARILLO DOBLADO : ¢No ha vuelto g

tener ninglin otro incendio?

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE

Cadail, contra incendios, contra el rayo, etcétera. Si pongo
algida maquina, tengo que protegerme en caso de que exista
un incendio o cualquier cosa.
b El sefiorAMARILLO DOBLADO : Me decia que los
contratos que hacian eran de maquila y que dltimamente
parte del lino que han maquilado lo habian vendido, o por
lo menos alguna parte de ello lo habian recomprado para
venderlo. ¢ A qué precio lo ha vendido?

La seflora REPRESENTANTE LEGAL DE
TEXAR, S. L. (Arroyo): A cuatro y a cinco pesetas kilo.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : ¢ Puede decirnos

TEXAR, S. L. (Arroyo): No, no ha habido ningtn incen-a quién?

dio ni fuera ni dentro. Hemos cercado aquello porque ¢
do se dio el incendio no lo estaba. Tienes miedo de q
le pueda caer una paca grande a un nifio que esté p
jugando y pueda haber una desgracia.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : ¢ Tienen algun
contrato de seguro con alguna empresa, alguna pali:

seguro contra incendios?

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE

TEXAR, S. L. (Arroyo): Légicamente, pero antes de ter
la transformadora siempre he tenido unos seguros de

ponsabilidad civil, de robo, de incendios porque por gj
plo, puede caerse una puerta y hacer dafio a cualquie
sona.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : A ver si soy capaz
de entenderla. Lo que le pregunto concretamente es
empresa transformadora de lino que tiene esta aseg
contra incendios y qué tipo de seguro tiene.

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
TEXAR, S. L. (Arroyo): Un seguro contra incendios, pg

gue es muy facil que tanto la paja como la fibra de n

ardan.

El sefiorAMARILLO DOBLADO
ese seguro de incendios?

: ¢, Qué comprendé

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
TEXAR, S. L. (Arroyo): No se lo puedo decir. Eso es m
general en todas las compafiias, pero si quiere le mar
poliza.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Queremos sabe
si asegura usted solamente la maquinaria 0 ademas
magquinaria asegura también la mercancia.

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
TEXAR, S. L. (Arroyo): Logicamente, la mercancia eg
asegurada porque el afio que hubo el incendio, lo
menos pensaba era que iban a quemar unas pacasy n
seguro. Lo unico que perdi fueron dos millones de pes
porgue tampoco estaban asegurados los depésitos y
me pag6 nada porque estaban en la calle. Yo siemp
tenido unos seguros en los almacenes de responsab

uan-La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
LeT&eXAR, S. L. (Arroyo): Si, a Procesco Corporation.
or alli

El seAiorAMARILLO DOBLADO : ¢ Cuanto cobran
por el canon de maquila?

ra dd-@ sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
TEXAR, S. L. (Arroyo): Hay diferentes consideraciones.
Hemos estado cobrando a diez pesetas, pero unos cobran
mas y otros cobran menos. Eso es politica de la empresa y
e algunos casos la transformacion ha ido con la venta de
3 f@ss_emilla incluida.

" El SeflorAMARILLO DOBLADO : ¢Cul es el volu-
Pnen de facturacion de la semilla en la dltima campafia?

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
STQ(AR, S. L. (Arroyo): No me acuerdo.

iradz)| sefiorAMARILLO DOBLADO : ¢Cuéles son los
costos de transformacién? No le pregunto el canon, es
decir, ¢ cuanto le cuesta, segun su balance, segun el estudio
econdmico que haga campafia por campafia para poder eva-
Muar beneficios o pérdidas? ¢ A cuanto le salia el coste de
"Mfhnsformacion del lino?

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE

® TEXAR, S.L. (Arroyo): No sabia que me iban a hacer una

diseccion econdmica del funcionamiento de mi empresa y

no he preparado eso. De todas formas, gustosamente le

uymandaré todos los datos que usted quiera.

do || sefiorAMARILLO DOBLADO:
administradora general de la empresa?

¢&Su puesto es

I' La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
dEHXAR, S.L. (Arroyo): Tengo poderes para el funciona-
miento de la empresa.

El sefiorAMARILLO DOBLADO:
talelegada?
que
otenim seflora REPRESENTANTE LEGAL DE
SeTESXAR, S.L. (Arroyo): Si.
nadie
re heel sefiorAMARILLO DOBLADO: No le hago estas
iligetyuntas por curiosidad. Del titulo empresarial que usted

¢, Como consejera
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tenga se deriva su capacidad de decision; y en funcid
los conocimientos y datos que tenga en cada momer
sabe su capacidad de decision; esto es lo que quier
nectar.

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
TEXAR, S.L. (Arroyo): En un empresa familiar todo eg
un poco mas diluido. No sélo uno es gerente y cumple
funcién, sino que se reparten un poco todos los pap
Por otro lado, yo estoy ahora un poco mas al margen
gue, desgraciadamente, mi madre ha estado enferma
he tenido que dedicar a ella durante una temporada.

El seiorAMARILLO DOBLADO: La cifra del coste
de transformacion es basica; es como si le preguntase
imputa la amortizacion de la maquinaria. Son cifras cq
cidas entre administradores del mundo empresarial, pe
usted no la conoce no pasa nada. Pasamos a otro org
cuestiones.

¢La empresa es puramente familiar?

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
TEXAR, S.L. (Arroyo): Si.

El sefiorAMARILLO DOBLADO: También me ha
dicho que arrendaba tierras.

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
TEXAR, S.L. (Arroyo): Si.

El sefiorAMARILLO DOBLADO: Imagino que
habra otros arrendatarios de tierras y otros agricultores
le llevaran a transformar el lino. Le pregunto por estos g
cedentes porque me interesa saber si recuerda uste
grupo.

Dentro de los agricultores —propietarios o arrend
rios— que llevan a transformar el lino, ¢ hay alguno
alcance la cifra de 100.000 kilos?

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
TEXAR, S.L. (Arroyo): Si

El sefiorAMARILLO DOBLADO:
zan la cifra de 100.000 kilos?

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
TEXAR, S.L. (Arroyo): Entre 200 agricultores, pued
haber 10, 20 o alguno mas, no sé decirlo con precision

El sefiorAMARILLO DOBLADO: Si son 20, estaria
mos hablando de dos millones de kilos.

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
TEXAR, S.L. (Arroyo): Si siembran 100 hectareas —1
por 10.000—, serian un millén de kilos.

El seiorAMARILLO DOBLADO: En la campafia
1998-1999 se han transformado algo mas de cuatro n
nes de kilos, ¢es asi?

¢ Cuantos alcant

nTdeXAR, S.L. (Arroyo): Si

to se

0 coEl sefiorAMARILLO DOBLADO: Eso quiere decir
gue en su empresa el 25 por ciento, como minimo, son
transformadores de mas de 100.000 kilos.

tdA La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
daXAR, S.L. (Arroyo): No sé si ese es el porcentaje
plearrecto.
por-
y mdl sefiorAMARILLO DOBLADO:  Si nos pudiera
mandar estos datos, sefior presidente, seria muy oportuno.
Entre los empresarios que estan interviniendo hay dos
grupos distintos. No significa nada; simplemente hay un
céipe de dificultades con unos que no se tienen con otros.
nguando la factura de electricidad va directamente a una
sr§@mpania, hay un correlato entre la factura de la energia
jepl@mdrica y el lino transformado. Cuando tenemos distintas
fuentes de energia, hay una duda; y cuando la generacion
es propia, se plantea otro problema distinto. La Comision,
investigando la declaracion de los comparecientes, tendra
gue llegar a conclusiones, si somos capaces de ponernos de
acuerdo y hacer las mismas interpretaciones desde la l6gi-
ca técnica.
No le voy a hacer mas preguntas.

El sefioPRESIDENTE: Muchas gracias, sefior Ama-
rillo.

Por el Grupo Parlamentario Vasco, el sefior Caballero
tiene la palabra.

. _Fl sefiorCABALLERO BASANEZ: Quiero agrade-

:né? la presencia de dofla Esperanza Arroyo en esta Comi-

. ?Ibe voy a hacer algunas preguntas en otra direccion. Nos

ha hablado de que tiene una empresa familiar que lleva mas

e treinta afio trabajando en distintos tipos de cultivos y de
H rvicios a los agricultores. ¢, Qué profesion tiene?

At

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
TEXAR, S.L. (Arroyo): Estoy trabajando alli, llevo un
poco de todo.

El sefiotCABALLERO BASANEZ: Mas concreta-
mente, ¢ ha hecho algunos estudios de tipo agricola?

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
€TEXAR, S.L. (Arroyo): No, yo hice filosofia y letras, hice
- arqueologia. Es decir, todo lo mas opuesto. Asi como la
ensefianza no me gusta, soy muy de zona rural, me encanta
r el campo y disfruto alli mucho.

El sefiorCABALLERO BASANEZ: Por cierto, hay
muchas cosas a investigar en ese aspecto en Soria.

DO Por lo que nos ha dicho anteriormente, parece que ha
tenido alguna experiencia de tipo empresarial en otros
aspectos relacionados con la agricultura antes de entrar en
el lino.

nillo- ¢ Podria decirnos, con un poco mas de detalle, qué moti-
vacion le lleva a entrar en este terrefi€lsefior vicepre-
sidente, Ros Maorad, ocupa la Presidencia.)

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
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La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE

grandes empresas dedicadas a la fibra de lino, que no soélo

TEXAR, S.L. (Arroyo): Ustedes saben que, tras estarompra en Espafia y que la puede utilizar para papel, para
abandonado el cultivo del lino y del cafiamo durante unosches o para otros usos, también compra fibras de calidad
afnos por las fibras sintéticas, es en Soria donde se vuglemd&usia y en otros paises, opera a nivel internacional.
sembrar. Unos clientes mios se enteraron de que en .
de Jalén estaban sembrando lino y me pidieron que investi-El sefiotCABALLERO BASANEZ: Finalmente, le
gara de donde venia la semilla, cosa que supe a travég|aieria preguntar con su experiencia actual, qué perspecti-
una etiqueta. Los primeros afios no exigian ningun tipp d&s ve de cara sobre todo a la comercializacion.
transformacion.
Castilla y Ledn ha sido una de las comunidades autono-La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
mas de avanzadilla del sector, y ha hecho mas contrqleBEXAR, S.L. (Arroyo): A mi me parece que las adminis-
transformadoras y a agricultores. Castilla y Ledn dijo, ptraciones autbnomas y los ministerios debieran de mojarse
ejemplo, que las transformadoras estuvieran en Espaflaun poco en esto. Si te dicen que es un cultivo ecolégico y
Con todo esto, ya hay un grupo de clientes que quiemgme seria muchisimo mejor la fibra corta que nosotros esta-
que estudiemos la posibilidad de montar una maquinas haciendo para papel que la tala de arboles, que el papel
transformadora para que no haya problemas. Asi es ¢ormaciclado que estan utilizando y que seria menos contami-

surge todo.

El sefiortCABALLERO BASANEZ: Cuando deci
Castilla y Ledn, que es un poco abstracto, ¢ se referi
Consejeria de Agricultura de Castilla 'y Lebén o a al
organismo privado?

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
TEXAR, S.L. (Arroyo): Siempre las inspecciones y |
partes de transformacion se manda mensualmente a Ig
sejeria de Agricultura de Castilla 'y Ledn.

El sefiorCABALLERO BASANEZ: Me referia a
cuando en algun sentido ha habido interés, no en las
pecciones, que esté claro, sino al impulso del que usté
hablado. ¢Se referia a algun organismo privado o
misma Consejeria de Agricultura?

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
TEXAR, S.L. (Arroyo): Las mismas consejerias han s
las que han visto viable siempre estos proyectos, s
todo, porque, aungue esté bajo toda la sospecha del m
el lino es un cultivo que, al igual que el cafiamo, es trer
damente ecoldgico. Todos los expertos lo Gnico que d
€s gque es un mejorante para las tierras, que hace un
cho buenisimo para el afio siguiente, etcétera. Aparte ¢
ecologico y de ser un mejorante para tierras deprimi
para tierras que estén contaminadas, en las zonas en |
nos movemos, como es Castilla y Leén, desgraciadan
una zona bastante deprimida, también es un ayuda
considerable para el agricultor de toda esa zona.

No sé qué mas iba a decir, que se me ha ido ahora

El sefiorCABALLERO BASANEZ: Si se acuerdg
luego vuelve tranquilamente sobre ello.

Cuando ha hablado del tema de la venta del prod
transformado, de la fibra, ha hecho referencia a que
vendido todo a Procesco Corporation. Le queria pregu
porque lo desconozco, si esta empresa es un interme
0 ya se dedica a la fabricacion auxiliar del automovil o
til.

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
TEXAR, S.L. (Arroyo): Cuando sale una fibra de casa

nante, las administraciones podian decir que iban a ayudar
a la industria papelera para que esto pueda tener una conti-
nuidad y no se pierda este dinero que pueda venir al campo
adaafol.

yan

El sefiorCABALLERO BASANEZ: Diriamos que
usted si ve perspectivas, que este cultivo puede tener futu-
ro. Ha insistido mucho en un tema que también lo ha hecho

psalgln otro empresario, que es el aspecto ecoldgico que

Qurede tener el lino, pero sobre todo para tener una mayor
planificacion y unas mejores perspectivas necesitarian un
mayor apoyo de las distintas administraciones en el sentido
de ir abriendo terreno.
ins-

>d hd,a sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE

aTBXAR, S.L. (Arroyo): Al lado de donde esté la industria
hay dos papeleras en Almazéan, una es Sarrid y otra es
Torras. Sarrié utiliza papel de desecho total y yo le he pasa-
do muestras de fibra para que lo vean, pero tienen miedo,

dporque no saben qué va a pasar y ahora ya no se atreve
olmagdie a decir absolutamente nada sobre este tema. Se lo
uredban cargando y desgraciadamente son los politicos de
nemestro pais, eso es lo triste. Y nos estan arruinando a todos,
icaincampo espafiol, que este afio encima no han cogido ce-
baded-ni han cogido nada. Es vergonzoso leer en los periddi-

e ® expresiones como el cazaprimas. Me gustaria saber a

dasié corresponde esa figura, porque si decimos cazaprimas

aslgica y exclusivamente al sefior que estd sembrando y cul-

emtando lino, que esta arriesgando un dinero, puede haber

nuiros muchos cazaprimas. A mi que me expliquen por qué
el sefior que cultiva tabaco, que recibe una subvencion que
debe ser muy importante —en Soria no se cultiva— y enci-
ma nos estan prohibiendo fumar en todos los sitios...

|

El seflorCABALLERO BASANEZ: Aqui se puede
udtonar.

han

ntar,La seflora REPRESENTANTE LEGAL DE

didiX AR, S.L. (Arroyo): O lo que sucede con el trigo duro

ex-todavia no se ha cosechado y cosas de estas.

Seamos serios, no nos carguemos solamente un cultivo
y menos de estas formas.

no El sefiorCABALLERO BASANEZ: Le agradezco

sabes qué es lo que van a hacer con ella. Pero es una

deskas palabras porque estamos comprobando en buena
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parte de los empresarios que hay un afan de buscar nueeata, de verdad. Créame, de verdad. Estoy convencido de

alternativas y de darle nuevas salidas en distintos camppge aqui hay algunos politicos votados por usted y otros no

Personalmente a nuestro grupo —procedo de una zootados por usted, pero unos y otros no nos cargamos nada.

industrial— le resulta bastante interesante. Al contrario, procuramos regular el tema, responder a las

inquietudes del sector vy, si es posible, ayudar a su correcto

desarrollo de acuerdo con la normativa europea y unos

objetivos industriales de cada pais, y democraticamente

nos vamos dando gobiernos, unos de un color, otros de
El sefioPERALTA ORTEGA: Muchas gracias, dofia otro, y no creo que los politicos, asi en general, destruyan

Esperanza, por su comparecencia. nada, de verdad. Pero admito que usted tenga otra idea dis-
Quisiera decirle una cosa porque he seguido con infetiééa y que incluso votando la exprese. Esa es la libertad

alguna de sus afirmaciones sobre todo la dltima. Es usé#€ tenemos todos los ciudadanos en la democracia.

una persona universitaria, por tanto, con formacion y con Pero yo voy a centrarme en el caso de su empresa,

informacion, y estoy seguro de que usted ha seguido & trexar, SL Le he OI,EiO decir que los socios de esta entidad

vés de los medios —no sé si con mas o menos interés—S® familiares. ¢ Cuantos socios son?

que ocurria con el ciclismo y el tour de Francia el afio pasa-La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE

do. Créame el ciclismo no se persigue. El ciclismo es BFXAR, S.L. (Arroyo): Cuatro.

deporte legitimo que lo practican millones de personas en . ) .

el mundo, en unos casos por necesidad, en otros por aficiorE! SeNOPERALTA ORTEGA : ¢ Puede decirme cual

y que da lugar a personas admirables. Quien ha ganad@Sef! parentesco entre ellos?

tour este afio sabe usted que tuvo un cancer hace pocg tiem- -

po y ha demostrado su talla humana, su valia como depor-2 Seflora REPRESENTANTE LEGAL DE

tista, lo cual no quita que el afio pasado se iniciaran agtd&XAR, S.L. (Arroyo): ¢ Con respecto a mi?

ciones judiciales contra destacados deportistas porque - ]

parece ser que llevaban a cabo précticas fuera de la ley, XCEI sefior PERALTA ORTEGA : Entre los cuatro

no digo si correctas o incorrectas, pero fuera de Iggey, SOCI0S-

sefior Del Burgo Tajadura: No es comparable fste tipo

de reflexiones no sé qué grado de comparacion pu

tener, depende de las sensibilidades de cada uno y

intereses de cada uno, pero quizds sean aplicables g es ~ o -
caso concreto. Aqui no penalizamos ni tratamos de prohi tEI SefloPERALTA ORTEGA : 4 Y dice usted que ini-

bir el cultivo del lino. El cultivo del lino es legal en Euro a?lalmente se constituy6 hace mucho tiempo’

hay una OCM del lino y hay normas que lo regulan} es La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE

decir, nadie pretende prohibir el cultivo del lino ni en E "FEXAR. S.L (Arroyo): ¢ Texar? No. Lo que he dicho es

pa ni en Espafia, al contrario, se ayuda. ”ﬂfe es una empresa familiar dedicada desde hace aproxi-

Lo que se pretende, desde el punto de vista de la damente treinta afios a los negocios relacionado con la
Europea, es ayudar a un cultivo que se piensa que tiene % Hcultura y con el sector agrario

das logicas en el mercado y se le dan determinadas ayudas.

Si en algin momento determinado, en el ambito del limo o El sefoPERALTA ORTEGA : Entonces Texar. como
en cualquier otro producto, resulta que no se cumple E? ; cuando se constituye? ' ’
objetivos para los que se conceden las ayudas, la nion © '

Europea, y asi ha advertido al Gobierno espafiol, combate| 5 sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE

esas practicas. Es lo que se llama como cazaprimd, $£8&AR, S.L. (Arroyo): Texar, como tal, se constituye
mejor o peor la expresion, pero la utiliza la Union Europeg,ando se pone la transformadora.

Y la Unién Europea ha advertido a Espafia precisamente en
este sector. De ahi que incluso en algtin momento determi-g| sefioPERALTA ORTEGA : &Y eso cuando es?
nado la propia ministra de Agricultura dijera que formaba
parte de su politica este tipo de cosas. _ La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE

~ De ahi que cuando a través de los medios de comuniggx AR, S.L. (Arroyo): No sé si es diciembre de 1996 6
cién tenemos conocimiento no de que todos los produycie 1997, no me acuerdo ahora.
res de lino, sino de que determinados altos cargos del
Ministerio, que pueden estar interviniendo en la regulagion E| sefiorPERALTA ORTEGA : Reciente, en todo
del tema, tienen intereses en ese sector nos cuestionemes<w.
eso puede ajustarse ala Iegalidad 0 no. En este sentido ley es constituida por un grupo de personas que tienen
quiero completar, con permiso de mi compariero el sefiafereses agrarios desde hace décadas. ¢ Es asi?
Amarillo, que no estamos enjuiciando su empresa. Simple-
mente a través de la experiencia de su empresa, estamoka sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
intentando conocer la realidad del sector y cumplir con [@REXAR, S.L. (Arroyo): Si.
funciones que tenemos como Comision creada en el Con-
greso. Y desde ese punto de vista permitame que le diga el sefiolPERALTA ORTEGA : Ha comentado usted
primer lugar que nosotros, los politicos, no nos cargames un momento determinado que el cultivo del lino habia

El sefioVICEPRESIDENTE (Ros Maorad): Tiene |
palabra el sefior Peralta.

Cﬁ;{éa sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
e'l

I AR, S.L. (Arroyo): Pues son hermanos y primos.
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desaparecido en nuestro pais y que es en Soria dond
parece. ¢ En qué momento estas personas, socios de
se dedican al cultivo del lino?

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
TEXAR, S.L. (Arroyo): Hace dos afios.

El sefioPERALTA ORTEGA : Practicamente coincit

diendo con la creacion de la transformadora. ¢,Es asi?

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
TEXAR, S.L. (Arroyo): Si.

El seAorPERALTA ORTEGA : Se lo digo porque &
través de la experiencia de las comparecencias que se
produciendo se deduce que existe una cierta simultan
en el cultivo del lino y en la creacion de una empresa ti
formadora.

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
TEXAR, S.L. (Arroyo): Nosotros habiamos sembrado li
anteriormente, y cafiamo. Los socios lo hacen cuandg
la maquina, pero anteriormente habia sembrado un hg
no ya lino.

El sefloPERALTA ORTEGA : En el momento en €
que se crea la empresa transformadora y que los soc
dedican al cultivo del lino, con tierras propias o, creo
ha dicho usted, con tierras arrendadas...

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
TEXAR, S.L. (Arroyo): Si.

El sefioPERALTA ORTEGA : Es el momento en €
gue ya esta vigente la exigencia del contrato con la tr
formadora. Hay un reglamento comunitario en el afio 1

eleesiguiente, segun me ha contado usted, todos los contratos
Tdearansformacion que ustedes llevan a cabo son de maqui-
la. ¢ Es asi? Tanto en aquella campafia como en ésta.

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
TEXAR, S.L. (Arroyo): Si.

El seAoPERALTA ORTEGA : Sin embargo, hay una
diferencia entre aquella campafa y ésta, por los datos que
usted ha dado anteriormente, y es que en aquella camparfa
ustedes no compraron ningun producto transformado, lo
gue si han hecho en ésta, cuando han comprado una parte
del producto transformado. ¢ Es asi?

' sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE

:ieas%g& S.L. (Arroyo): Si.

;ms— | sefloPERALTA ORTEGA : Ha dicho usted inclu-

SO gque ese cambio de comprar parte del producto transfor-
mado, lo que antes no hacian, ha sido importante, significa-
tivo, porque ustedes han comprado una parte muy

hdmportante del producto transformado. Se lanzan ustedes a

ég{? actividad con un riesgo importante porque asumen

ristedes la propiedad de una porcion significativa de 4 6 5
millones —creo que ha dicho usted— de la transformacion
gue habian hecho.

IO a sefilora REPRESENTANTE LEGAL DE

qﬁ AR, S.L. (Arroyo): Todavia no se ha terminado la
campafia.

El sefioPERALTA ORTEGA : Me ha parecido que
hablaba usted de 4,5 millones, es decir, una parte importan-
te. Para ser una nueva actividad que no habian hecho en la

| campafia anterior han asumido ustedes un riesgo importan-
atf- ¢Es asi? Se lo digo porque quiza me lo puede usted
luso cuantificar. Sabiendo ustedes a como compran el

o4ie : mo comprarl
oRfgducto, si estamos hablando de una porcion significativa

que exige para la percepcion de la ayuda el contrato cof?

empresa transformadora. ¢ Le consta a usted ese dato

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
TEXAR, S.L. (Arroyo): Si.

El sefioPERALTA ORTEGA : La primera campafia

en la que ustedes transforman deduzco, por el datg
usted da, que puede ser la de 1997...

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
TEXAR, S.L. (Arroyo): Perdone un momento. Me est
dando cuenta de que el primer afio los socios no hg
sembrado lino. Ha sido en la campafia que estamos t
nando ahora, no en la anterior. Tengo los nimeros algo
fusos, pero todo esto se puede constatar.

El sefioPERALTA ORTEGA : Bien. Me comentabg

~de 4,5 millones, y me dice usted: Hemos comprado 3,5

" millones y lo hemos comprado a tanto, sabremos el nivel
de riesgo que han asumido ustedes. Yo deduzco que es un
nivel de riesgo que pueda estar en torno a entre 7 y 10
millones de pesetas.

ud-a sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
g'I'EXAR, S.L. (Arroyo): No, porque los 4 millones de kilos
son de paja, no fibra. Yo no compro la paja, porque el agri-
cultor va a maquila, y calcule que la fibra sale entre un 8 6
pyun 12 por ciento, que es lo que se compra. Y le voy a decir
b@s precios porque puede ver facturas: 1, 2, 3, hasta 5 pe-
crpaitas.
con-
El sefioPERALTA ORTEGA : El kilo de fibra.

y La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE

usted que en la primera campafia en que ustedes transiBXAR, S.L. (Arroyo): El kilo de fibra.

man es la de 1997-1998.

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
TEXAR, S.L. (Arroyo): Si.

El sefoPERALTA ORTEGA : Esta en la que estam(

El sefiorPERALTA ORTEGA : De fibra que usted
compra. Y compra usted, segun me dice, una porcién signi-
ficativa de la produccién que habian hecho de fibra.

)s La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE

es la 1998-1999. Tanto en la campafa 1997-1998 con

nOTEIXAR, S.L. (Arroyo): Si. Pero quiero que le quede claro
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gue nunca pueden ser los 4 millones, porque 4 millg
son de paja que nos llevan a transformar.

El sefioPERALTA ORTEGA : Tiene usted razon y I
entiendo en ese sentido.

En afos anteriores, en la campafia anterior, porque
mos hablando exclusivamente de dos campafias, uste

nemo lo sabemos—, pero que era un riesgo empresarial.

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
> TEXAR, S.L. (Arroyo): Si, siempre.

estaEl seloPERALTA ORTEGA : Ustedes no se embar-
daagion entonces en ese riesgo y los agricultores propietarios

bajé a maquila la transformacion y devolvio el productocel lino hicieron con eso no sabemos el qué, segin me dice

los cultivadores, a los agricultores. ¢ Qué destino tuvg
producto?

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
TEXAR, S.L. (Arroyo): El destino que pueda tener un p
ducto una vez que sale del almacén no se conoce n
Hay agricultores que son ganaderos y que lo han ec
como cama de ganado porque es muy bueno. No sé si
gue en los hipédromos de muchos sitios estan utilizan
fibra corta como cama de ganado, porque el caballo
esté en una cuadra y que va a correr en una carrera no

la paja y prefieren echar, para cama, esas fibras cortas gz

que el caballo no esté hinchado cuando vaya a correr
es uno de los destinos, pero no sé6lo aqui, también en

cia y en otros paises. Yo he oido siempre que era
bueno como cama de ganado. Si no tiene otra aplicaci
esos momentos y el ganadero considera que es bue
utiliza asi. Algunos igual lo tienen almacenado todavia

El sefioPERALTA ORTEGA : Sin embargo, no debi

tener mucha salida cuando este afio, por lo visto, le| H§H!

pedido a usted que se la busque.

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
TEXAR, S.L. (Arroyo): Légico. Es que es muy dificil po

gue un agricultor puede tener 400, 500 6 2.000 kilo

¢,Donde va con eso? Yo puedo hacer gestiones y I
hecho con papeleras, etcétera. Las papeleras tienen

assted. ¢ No tendra que ver con que este afio era necesario un
contrato de comercializacion?

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE

ol EXAR, S.L. (Arroyo): Era obligatoria la factura de venta
uislesla fibra. Yo soy una persona que me dedico a unos nego-
h&ies. -
sabrkl seforPERALTA ORTEGA : Si, evidentemente,
HaIgied es una empresaria.

ue
gomle,a seflora REPRESENTANTE LEGAL DE
£XAR, S.L. (Arroyo): Si yo tengo una serie de clientes,

~ EQR10 negociante que soy y para que al afio que viene ellos
F/e@atinien viniendo a mi casa, tendré que tratar de solucio-
miigfles el problema.

n e .
no &I sefioPERALTA ORTEGA : Sin lugar a dudas.

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
5 TEXAR, S.L. (Arroyo): Mas facil lo puedo tener yo, que
go 100.000, 200.000, 10.000 6 20.000 kilos, que un

senor que tenga 200, 300 ¢ 1.000 kilos.

El sefioPERALTA ORTEGA : Sin lugar a dudas.
En la actualidad, ¢ sabe usted (ha dado algunos datos al
a;ponder a la pregunta de algun comisionado anterior), de

S socios de Texar, qué superficie cultivan dedicada al

o

mie

y ahora ya no quieren saber ni oir absolutamente nada, POL o sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE

la prensa, por todo esto.

El sefiorPERALTA ORTEGA : Pero los caballog
seguiran durmiendo en algun sitio.

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
TEXAR, S.L. (Arroyo): Los caballos, si. Para eso lo te
dran que seguir utilizando.

El sefoPERALTA ORTEGA :Y las papeleras ten
dran que seguir utilizando esas cosas.

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
TEXAR, S.L. (Arroyo): Como otra alternativa que no s
Unica y exclusivamente ésa. Lo mismo que sé que en
dolid, en Boecillo, estan tratando de hacer fibras |
coches y estan investigando en ese sector, y que en N
también van a crear una planta para sacar energia a
de pajas, de fibras y de cosas de éstas.

El sefiorPERALTA ORTEGA : Yo le preguntaria g
usted, por qué no se ha producido este cambio de cor
la fibra transformada el afio anterior, en el que ustedg

TEXAR, S.L. (Arroyo): Unas 300 hectareas.

El sefiorPERALTA ORTEGA : Unas 300 hectareas
entre los cuatro socios.

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
NTEXAR, S.L. (Arroyo): No sé exactamente, pero alrede-
dor de 300-400 hectéareas.

El sefiorPERALTA ORTEGA : ¢Son de los mas
importantes de los que transforman en Texar?

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
aallr EXAR, S.L. (Arroyo): No, pienso que no.
alla-
ara gl sefioPERALTA ORTEGA : Quiero decir segun los
AV@dllds que usted tenga.
través

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE

TEXAR, S.L. (Arroyo): No.

npraiEl sefiorPERALTA ORTEGA : Ninguna pregunta
Smas.

se embarcan en ese riesgo, con beneficios o con pér

didas
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El sefioVICEPRESIDENTE (Ros Maorad): Tiene |
palabra el sefior Del Burgo.

lidad de aquellos que hayan dicho que para la trama era
imprescindible demostrar que el lino no sirve para nada,
que el lino es para arder, que se quema en las empresas
El sefioDEL BURGO TAJADURA: Gracias, dofig transformadoras y una serie de etcéteras mas que ahora le
Esperanza Arroyo, por su comparecencia y sus respuesiay. a decir. Por eso esta usted aqui, desgraciadamente,
Le quiero decir que discrepo de una apreciacion queeda mas que por eso. Y usted esta también bajo sospecha
hecho respecto a los politicos con caracter genéricq. ptlarque su empresa fue una de las primeras en arder. ¢Eso
hablado de los politicos en general. Yo creo que en esg tip@ significa? Pues fijese lo grave que es. Significa que
de imputaciones hay que hablar de los politicos en pairtitoeos los comparecientes que representan legalmente a una
lar, porque son algunos politicos los que han provocadodimpresa transformadora y que han tenido un incendio son
situacién en la que estamos, no todos los politicos. presuntos incendiarios. ¢,Por qué? Porque pueden haber tra-
A diferencia de lo que opinan otros portavoces, todo &ldo de destruir pruebas. ¢ Destruccién de pruebas de qué?
sector del lino esta bajo sospecha. Precisamente por esDesgue se han expedido certificados ficticios. Y de ahi un
ha creado esta Comision, porque lo que se ha puestdittar, en ese peridédico que he citado antes que forma una
cuestién ha sido todo el sector lino. Si Unicamente se hulid@ena parte de la opinién de este pais, que decia hace unos
ra tratado de dilucidar la responsabilidad en que haydias: Las empresas transformadoras expiden certificados
podido incurrir algunos altos cargos del Ministerio de Agrficticios para que los agricultores puedan justificar ante la
cultura, que bien directamente —si se probara— o a trav&dministracion que han sembrado lino y, por consiguiente,
de familiares han podido tener cultivos de lino o han ppgiuedan recibir la subvencién. Por tanto, ustedes estan bajo
do tener alguna relacién con alguna empresa transformasiospecha porque, uno, han incendiado su propio lino o sus
ra de lino, bastaba con haber circunscrito la exigencia piepias instalaciones; dos, porque han expedido certifica-
responsabilidad —caso de que existiera— exclusivameuiias ficticios, y tres, porque ustedes no tienen capacidad
a esas personas. Habria que haber sabido qué pasa|cmrakpara transformar en sus maquinas o en sus instalacio-

trama, ha tenido que ser concertada con los sectores e
sariales, sin los cuales no podria haberse llevado a bu
la trama, todo el sector esta bajo sospecha. Cuando
el supuesto escandalo no se trata de cuatro person
habria que ver si rozan o no las incompatibilidades
€s una cuestion que se puede plantear en cualquier m

pezrsformado. Desearia que me contara sus impresiones
rsbbre esas cuestiones.

stalla

s quea sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
qUEXAR, S. L. (Arrollo): A la primera pregunta, de si soy

que ardio otra empresa en Almoguera. Todo eso, eviderniesduccién es de 6.000 hectareas y no llego. Si he leido y
mente, hace que el sector esté bajo sospecha, y por edeesaido que las empresas transformadoras damos certifica-
crea esta Comision de investigacion. Los efectos perversas por dar como si la empresa cobrase una subvencion.
gue desgraciadamente haya podido tener la creacion de Estano es correcto.

Comisién sobre el sector seran, evidentemente, resporsabi-
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El sefioDEL BURGO TAJADURA: No. De lo que le
acusan es de que usted esta falsificando, incurrieng
delito por tanto, a cambio de un beneficio econémico.

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
TEXAR, S. L. (Arrollo): No, porque con ese planteamie
to agotaria las 6.000 hectareas, pero me quedo cort
llego porque veo que no se puede.

El sefioDEL BURGO TAJADURA: Me ha contesta
do satisfactoriamente a las tres preguntas.
¢,Ha conocido alguna vez al sefior Lépez de Coca?

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE

TEXAR, S. L. (Arrollo): De nombre lo he conocido a tra-

vés de los medios de comunicacion.
El sefioDEL BURGO TAJADURA: ¢Nunca ha teni;
do ninglin contacto con su empresa?

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
TEXAR, S. L. (Arrollo): No les conozco ni he tenido nir
gun tipo de contacto.

El sefioDEL BURGO TAJADURA: ¢ Ni él ni ningtn
familiar?

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
TEXAR, S. L. (Arrollo): No.

El sefioDEL BURGO TAJADURA : ¢ Usted conside
ra que su empresa esta creada respecto al cultivo de
segln la normativa comunitaria, para favorecer, amp
proteger o ayudar al cazaprimas?

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
TEXAR, S. L. (Arroyo): Pienso que no. No logro termin
de entender esa figura bajo ningln concepto. Lo Unico
se hace es transformar lo que te lleva el agricultor. ES ¢
cumplir para que ese sefior te lleve los kilos correspon
tes y una vez que se ha transformado se le dé el |
correspondiente y que él pueda cumplir con la Adminis
cion.

El sefioDEL BURGO TAJADURA : ¢ Teme usted po
la viabilidad futura de su empresa?

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
TEXAR, S. L. (Arroyo): Muchisimo, porque hay agricu
tores que te dicen que no pueden entrar a tomar un ¢
muchos bares porque dicen: Ya estan aqui los sinverg
zas que cultivan el lino. Y estamos en un pueblo de ¢
mil habitantes. Eso es lo mas triste y vergonzoso que g
ocurrir.

El sefioDEL BURGO TAJADURA : ¢ Se les sefial
con el dedo como si fueran la mafia?

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
TEXAR, S. L. (Arroyo): Efectivamente, como a la mafi
siciliana con la pistola.

El sefioDEL BURGO TAJADURA : No hay mas pre-
ogemtas, sefior presidenté&l (sefior Amarillo Doblado
pide la palabra.)

El sefioPRESIDENTE: Adelante sefior Amarillo, con
n-gran brevedad.
a; no

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Pido la palabra
para intentar dejar las cosas en su puiEbséfnor Del
Burgo Tajadura pide la palabra.)

El sefiorPRESIDENTE: Tiene la palabra si es para
una cuestion de orden.

El sefioDEL BURGO TAJADURA : Si, es cuestion
de orden. Le ruego que el turno de repreguntas sea auténti-
camente de repreguntas a la interesada, no de valoracién de
las preguntas que haya podido hacer este portavoz.

El sefiorPRESIDENTE: Esta Presidencia viene tra-
-tando de tener una flexibilidad salomonica; la flexibilidad

también para el sefior portavoz respecto a las preguntas
dirigidas al compareciente. Les he reiterado varias veces
gue no dialoguen a través de la Presidencia y los compare-
cientes o entre ustedes entre si y se cifian a la convocatoria,
pero SS.SS. son duefios del verbo parlamentario.

Adelante y, por favor, vamos a disciplinarnos todos.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Gracias, sefior

- presidente, por su flexibilidad. Precisamente por ello mi
lexposicion ira en forma de pregunta.

arar, Sefiora Arroyo, ¢,qué opinaria usted de un grupo parla-
mentario que en vez de pedir la comparecencia del nimero
de empresas que hemos pedido, relativamente reducido,
pedia que compareciesen cuarenta empresas mas? ¢,Cree
arque si hubieran comparecido cuarenta empresas mas hubie-
gesido mas perjudicial o mas beneficioso para el sector?
lecir,

jien-La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
DaPEKAR, S. L. (Arroyo): Segun se ha llevado todo por la
trarensa hubiese sido igual de perjudicial.

El sefiorAMARILLO DOBLADO:
I de perjudicial.

Le parece igual

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
TEXAR, S. L. (Arroyo): El dafio se ha hecho.

afé &l seflorAMARILLO DOBLADO : ¢ Cémo denomi-
Uearia usted a un agricultor que consigue un contrato de
nsemillas por cien hectareas, que cultiva aparentemente,
upeeo no realmente, esas cien hectareas y después cobra la

subvencién a través de las mafas que fueren combinandose

con la empresa que fuere para cobrar después la subven-
a cion? No le pregunto si existen o no, ese es otro problema,
aunqgue es una de las cosas que quiere averiguar esta Comi-
sion.

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
TEXAR, S. L. (Arroyo): Me hace entrar en comentarios

a

gue no sé.
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El sefiorAMARILLO DOBLADO : Yo le hago una|
pregunta muy concreta para que una universitaria esp

dé una valoracion moral. Usted tendra que contestan:

parece bien, me parece mal o0 no sé qué decir.

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE
TEXAR, S. L. (Arroyo): Me pareceria fatal.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Pues a esos qu
les parece a usted fatal se les llama cazaprimas o esp,
dores. Hay aqui otro portavoz parlamentario que es
agudo en ese tema, también lo es en otros. Es este ¢
les llama cazaprimas pero yo creo también que es es

lador. Por lo menos la definicion de cazaprimas y espe¢

dor la hemos aproximado y se la lleva usted.
El sefioPRESIDENTE: Tiene la palabra don Carlg

Caballero, por el Grupo Parlamentario Vasco, y le rogg

gue fuera lo mas breve posible.

El sefiorCABALLERO BASANEZ: Sefior presiden
te, ya sabe que suelo ser siempre muy breve.

Nos ha comentado que, con motivo de todo esto que
sucedido —y creo que ha empleado la siguiente fraser—
viabilidad de las empresas, en este caso de su empresa,
un tanto en peligro. ¢ Piensa que puede haber medidas
cretas que puedan favorecer de nuevo la viabilidad de
tipo de empresas que, como ha comentado anteriorm
pueden tener futuro con la investigacion suficiente?

La sefiora REPRESENTANTE LEGAL DE

TEXAR, S.L. (Arroyo): Pienso que si podrian tener futu-

ro. Ahora vamos a pasar una temporada que no se sal
es lo que va a pasar con todo esto. Pero si las normati
sacan y se regulan en condiciones el agricultor sabria

atenerse, porgue es otro cultivo. Lo que ocurre es que

do esta sembrado es cuando sale la normativa. Cre
estas cosas se debieran de legislar bastante antes y
agricultor sabria a qué atenerse, se podrian planifica
cosas, etcétera.

El sefioiPRESIDENTE: Tiene la palabra el sefior De

Burgo.

El sefioDEL BURGO TAJADURA: Sefior presiden
te, no le voy a pedir ningun juicio moral a la comparecie
porgue no esta aqui para hacer juicios morales, pero es
libre de hacerlos si se le pregunta respecto a ellos.
quiero dejar constancia de que este portavoz, en el sup
de que hubiera un agricultor que falsea, me da igua
qué procedimiento, la realidad de su cultivo o por co
vencia con la empresa transformadora, o porque mie
la Administracion con la finalidad de obtener la ayuda c

del Grupo Socialista, que se impute que han cometido deli-
to, que se diga con toda claridad y todos sabremos a qué
aradkznernos, la Comision y los interesagBbsefior Amari-
feeDoblado pide la palabra.)

El sefioPRESIDENTE: Esta Presidencia da por fini-
guitadas las intervenciones.

El sefiotAMARILLO DOBLADO: Para una cuestion

e de orden, sefior presidente.

ecula-

muy El sefiorPRESIDENTE: Tiene la palabra para una
h$wlestion de orden, pero no dialoguen ustedes.

becu-

ula-El sefiorAMARILLO DOBLADO: Es para poner de
relieve que hace escasos minutos el portavoz del Grupo
sPopular se quejaba de que se entrara en réplica y decia que
$glamente teniamos que hacer un turno de preguntas a la
comparecienteg{ sefior Del Burgo Tajadura: Ha habido

una alusion)y el turno que acaba consumir precisamente
no ha sido para interrogar a la compareciente.

EI sefloPRESIDENTE: Por eso le he dicho que esta

S|denC|a esta continuamente en el juicio salomonico de
I % xibilidad y de la cesion de la palabra a los sefiores
est

ados.
Finalmente quiero agradecer a dofia Esperanza Arroyo
e ke COMparecencia aqui, pedirle disculpas por cualquier
molestia personal que nuestro propio trabajo exige para
clarificar esta materia, por mandato de la soberania popu-
lar, y agradecerle, otra vez mas, su colaboracion informati-
va ante esta Comision.

’gsq‘SJBEL SENOR REPRESENTANTE LEGAL DE
eAGROFIBRA S.L. (CODINA). (Numero de expe-

3ug diente 219/000486.)

r

sefiorPRESIDENTE: Sefiorias, tenemos aqui al
sentante legal de Agrofibra, S.L., don Florencio Codi-

; & quien esta Presidencia agradece su presencia aqui en
nombre de la Comision.
Vamos a pasar inmediatamente al turno de preguntas de
sefiores portavoces.
Por el Grupo Parlamentario Socialista, tiene la palabra
su portavoz don Francisco Amarillo.

~|Ios

Nte E| sefiorAMARILLO DOBLADO: Gracias, sefior

> 'BtBSidente.
Peroen primer lugar, quiero agradecerle su comparecencia
ugpl@sta Comision.

por ; Cuando se constituyé su empresa?
ni-
Nte aE| sefioREPRESENTANTE LEGAL DE AGROFI-
DIBRA, S.L. (Codina): Esta empresa se constituy6 el 27 de

pensatoria a la agricultura, no es que le llame ni caz
mas, ni especulador, le llamaria simplemente delincu

Lo que pasa es que en este momento todavia no sé sileso & sefiorAMARILLO DOBLADO:

Asttubre de 1995.
nte.

¢Se dedica al cul-

puede imputar a las personas que se suponen que estantivajg transformacion del lino?

sospecha en esta Comision. Y si hay algun portavoz que

entiende que las personas que han sido citadas aquf, a I&l sefioREPRESENTANTE LEGAL DE AGROFI-
largo de todas estas comparecencias, entran en la cated@®RA, S.L. (Codina): Se dedica a la maquila de lino y cafia-
de cazaprimas, tal y como ha sido definida por el portavom
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El sefiorAMARILLO DOBLADO: Antes de venir
aqui, ¢ha sido usted asesorado por diputados de
grupo parlamentario de los aqui presentes?

El sefoREPRESENTANTE LEGAL DE AGROFI-
BRA, S.L. (Codina): No.

El sefiorAMARILLO DOBLADO:
rios del Ministerio?

¢ Y por funciona-

El seNoiREPRESENTANTE LEGAL DE AGROFI-
BRA, S.L. (Codina): Tampoco.

El seAorAMARILLO DOBLADO: ¢ Cuantas campa
fias lleva trabajando en la transformacion de lino?

El seNoiREPRESENTANTE LEGAL DE AGROFI-
BRA, S.L. (Codina): En 1995 montamos la fabrica
empez0 a trabajar en el afio 1997.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Es decir, la fabri-
ca se monta en 1995 y empieza a transformar en 1997

El sefioiREPRESENTANTE LEGAL DE AGROFI-
BRA, S.L. (Codina): Si, a finales de 1997.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : ¢,Hacen ustedes la

camparfia 1997-1998?

El sefiolREPRESENTANTE LEGAL DE AGROFI-
BRA, S.L. (Codina): Si, la fabrica ya trabajaba a finales|
1997.

El sefiotAMARILLO DOBLADO :¢Y en 19997

El seiolREPRESENTANTE LEGAL DE AGROFI-
BRA, S.L. (Codina): También. Continuamos funcionang

El sefiorAMARILLO DOBLADO : ¢ Doénde estar
ustedes ubicados, es decir, su razén social?

El seiolREPRESENTANTE LEGAL DE AGROFI-
BRA, S.L. (Codina): La razén social esta en Porreig, p
vincia de Barcelona.

El seflorAMARILLO DOBLADO : ¢ Se dedican uste
des a comprar lino y transformarlo? ¢Compran lin
magquilan?

El sefoiREPRESENTANTE LEGAL DE AGROFI-
BRA, S.L. (Codina): Compramos.

El sefiorAMARILLO DOBLADO
mente, compran.

: Fundamental-

El sefioREPRESENTANTE LEGAL DE AGROFI-

lino transformado, lo retira?

nlgUrEl sefioREPRESENTANTE LEGAL DE AGROFI-

BRA, S.L. (Codina): No. Nosotros pagamos la paja al agri-
cultor a 7 pesetas y media. La transformamos y la fibra
larga la vendemos a Celesa para hacer pasta de papel. Lo
que queda de dentro, que es la fibra corta, lo vendemos a
granjas para caballos y ganaderia.

El seAiorAMARILLO DOBLADO : Es decir, que su
materia prima la transforman en distintos productos y los
venden en el mercado.

El seNoiREPRESENTANTE LEGAL DE AGROFI-
- BRA, S.L. (Codina): Si.
El sefiorAMARILLO DOBLADO :Y esto lo han
hecho durante la campafia 1997-1998 y 1998-1999.
Y ¢ Cudles son los costos de produccion?

El seioiREPRESENTANTE LEGAL DE AGROFI-
BRA, S.L. (Codina): Los costos de produccién, por cada
- kilo de paja de lino que viene del campo, una vez que ha
pasado por la fabrica, nos cuesta 35 pesetas.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : ¢ Ha tenido usted
algun incendio en su empresa?

El sefioiREPRESENTANTE LEGAL DE AGROFI-
BRA, S.L. (Codina): De paja, no. Lo Unico que se quemo
no sé si viene al caso— fueron los filtros de aire, que se
paron.

%

El sefiorAMARILLO DOBLADO : ¢ Tiene usted ase-
gurada su empresa contra incendios?

io El seioREPRESENTANTE LEGAL DE AGROFI-
BRA, S.L. (Codina): Si, esta asegurada.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : ¢ Qué siniestros
cubre la pdliza contra incendios de su empresa?

ro- ElsefioREPRESENTANTE LEGAL DE AGROFI-
BRA, S.L. (Codina): El seguro de incendios es para la
fabrica, la maquinaria y si hay algunos stocks en la fabrica
_también los cubre, pero lo que tiene un agricultor en su
b @sa, no.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Por nuestra parte
nada mas. Muchas gracias.

El sefioPRESIDENTE: Por el Grupo Parlamentario
Federal de Izquierda Unida, tiene la palabra su portavoz el
sefior Centella.

El sefiorCENTELLA GOMEZ : Sefior presidente,

BRA, S.L. (Codina): Compramos al agricultor la pla

tamuy brevemente. Como he tenido que salir, pido disculpas

entera y nos encargamos de vender la fibra a Celesa de @bsefior compareciente por si repito alguna pregunta que le

tosa, que es la que se queda toda la produccion.

El sefiotAMARILLO DOBLADO : En su caso, ¢ uste-

des no entregan la produccién al agricultor y éste se |l

hayan formulado desde su 6ptica profesional y también por
lo que tienen ustedes que conocer del mercado del lino.

Le ha preguntado el portavoz anterior la fecha del inicio
alelsu empresa y yo le voy a preguntar las razones que le
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llevaron a montar esta industria.

El sefioiREPRESENTANTE LEGAL DE AGROFI-
BRA, S.L. (Codina): Las razones son que hace 25 afio

en funcion del proceso no sélo de transformacién sino
desde que se planta. Se nos ha planteado con otro compare-
ciente la duda de si el lino que se fabrica en Espafia es de
s peor calidad y por lo tanto tiene menos mercado.

se hacia alli cAfiamo y lino. La empresa que nos compraba

antes la produccion, Celesa de Tortosa, gastaba al prir
toda la paja: segabamos, embalabamos y se la lleva
Pero hace tres o cuatro afios nos dijeron que no quer
paja, que solo querian la fibra pues para transform
papel es un proceso muy complicado trabajar con la
entera porgue hay mucha contaminacion, etcétera. E
ces, como en Francia ya se empleaba este método de
la paja por la fabrica y mandar solo la fibra para hacer [
de papel, nos dijeron que si queriamos continuar haci
cafiamo teniamos que montar la fabrica. Por eso mont
la fabrica, porque para hacer cafiamo y lino se neces
proceso de la maquila. Antes era méas simple.

El seforCENTELLA GOMEZ : Ha hablado usted d
cafiamo, pero lo que nos interesa a nosotros es saber
el lino. Queria preguntarle si el lino es un producto
tiene mercado, en este momento, no en el futuro.

El seioiREPRESENTANTE LEGAL DE AGROFI-
BRA, S.L. (Codina): Si, y mucho, porque nosotros van
de cara a vender el lino no para fibra de papel sino
otros mercados. Por ejemplo, la construccién emple
lino para aislante y en la industria del automovil tamh
tiene muchos usos. Tiene muchas salidas.

El sefiotCENTELLA GOMEZ: No en el futuro, sino
al dia de hoy ¢ tiene salida?

El sefioREPRESENTANTE LEGAL DE AGROFI-
BRA, S.L. (Codina): Si, si, hoy dia sale todo, a nosot
toda la produccion que hacemos nos la compra Celesg

El seforCENTELLA GOMEZ: Hay un tema que n

nos explicamos. Si eso es asi, ¢ por qué nos han dichg aeig;

riores comparecientes que el lino se tira dos y tres an
el campo, sin vender? Si usted conoce el mercado y
gue hay esa demanda, ¢ es que las demas empresas n
vender y la suya si? ¢ Tiene usted alguna explicacion?

El sefioREPRESENTANTE LEGAL DE AGROFI-
BRA, S.L. (Codina): Celesa nos compra todo lo que hg

CIPIOE| sefioiREPRESENTANTE LEGAL DE AGROFI-
AbBRA, S.L. (Codina): Pasa una cosa. El lino para que sea de
apdRdad, cuando se siega se tiene que mojar. Entonces
Alre@hpieza un proceso que se llama enriado, donde se separa
P&idibra larga, que es la piel, de lo de dentro. En la zona que
t@hacemos nosotros tenemos una pluviometria de 650
Pasas o mas, y entonces alli el proceso natural es mejor.
agfdando esto llega a la fabrica se separa mejor, queda
erflenos madera dentro v la fibra sale mejor. En otros sitios
AIAE no llueva no sé que puede pasar.
ta elEl sefiorCENTELLA GOMEZ: Nosotros tampoco

nos explicamos qué puede pasar en otros sitios. La realidad

es que con su informacién podriamos empezar a explicar-
e nos el por qué en algun otro sitio el lino no es de buena cali-
sdadey al final no da los resultados que deberia dar.
que

El sefioPRESIDENTE: Tiene la palabra el portavoz

del Grupo Parlamentario Catalan (Convergéncia i Unio),
sefior don Ignacio Guardans.

0S
paraEl seNorGUARDANS | CAMBO: Muchas gracias.
aBg9na tarda y benvinguts.
ién Moy a hacer pocas preguntas porque las fundamentales
ya han sido planteadas, pero si creo que tiene interés que
conozcamos un poco —aungque ya se desprende de las
intervenciones anteriores— lo que es Agrofibra y como se
esta trabajando realmente. Entiendo que, por la informa-
cion de que disponemos y de la que ya disponiamos antes
del inicio de los trabajos de esta Comisidn, Agrofibra es
O'L:éna empresa gue funciona, que transforma y que esté fuera,
omo deberian estar probablemente otras, de la demoniza-
"cion a la que algunos estan sometiendo en este momento
todo el proceso de cultivo y transformacion del lino. Agro-
 fibra es una empresa que funciona sola y que no ha sido

I
1

Ablecida por la Administracién, que no ha necesitado de
PYLRAdministracion para ponerse en marcha, sino que nace
#e€una iniciativa empresarial de una serie de personas que
O 88HER en marcha una empresa de transformacion. Creo que
eso esta claro y no esta de mas recalcarlo en este momento.
Querria preguntar, ¢ cuéntos trabajadores tiene Agrofibra en

este momento?
1Ce-

mos, pero la fibra tiene que ser de calidad. Nosotros tene-g| sefioREPRESENTANTE LEGAL DE AGROFI-

mos la fabrica nueva, maquinas nuevas, que noS
hicieron en Bélgica, o sea, el producto que hacemos T
tros es muy parecido al francés, aunque el franceés ¢
poco mejor porque tiene mas experiencia. Ahora, s
haces calidad no te lo compra nadie.

El sefiorCENTELLA GOMEZ: Entonces, ¢uste
entiende que en otros sitios no trabajan en funcion ¢
calidad? Y eso, ¢a qué puede ser debido? Entendemc
la maquinaria, puesto que estamos hablando de una i
tria moderna, no puede ser obsoleta. Le digo esto no
gue hable de otras empresas, sino porque aqui tener

BRA, S.L. (Codina): En este momento la plantilla esta for-
ORfada por once personas. Hacemos dos turnos de tres y tres,
Sy un vigilante, un sefior de mantenimiento, un jefe de
f&brica, una secretaria y el sefior gerente que esta a mi lado.

El sefiortGUARDANS | CAMBO: Usted ha hecho la
] distincion entre si llueve o no llueve, y no quiero reiterarlo,
leplero en Catalufia o0 en zonas de climatologia analogas, ¢,qué
spprepectivas de crecimiento veria usted en el sector del
ndins?
para
nos I&l sefioREPRESENTANTE LEGAL DE AGROFI-

duda de si el lino que se produce en Espafia es de c:

AliIBRA, S.L. (Codina): Creo que es un buen producto porque
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el agricultor puede hacer alternativa de cultivos. En ve
aun esta verde y sirve como contrafuegos, fuegos qu
desgracia hemos sufrido en Berga, y en la zona del
sonés va muy bien.

El sefiorGUARDANS | CAMBO: (Y en términos
industriales?

El sefioREPRESENTANTE LEGAL DE AGROFI-
BRA, S.L. (Codina): En términos industriales lo que
dicho antes. El problema es que se tienen que abrir m
dos, pero tiene muchos usos. Lo que pasa es que abri
cados tampoco es facil. Nosotros tenemos la suerte d
Celesa se queda con toda la fibra que hagamos, por |
no tenemos problema. Lo que nos cuesta mas vendet
paja que va para la ganaderia. Se vende toda, pero la
mos que vender barata. Quedar no queda nada, porqu
un 16 por ciento de polvo, que incluso marcha para al
organico.

El sefiotGUARDANS | CAMBO: Evidentemente, 3
ustedes les traen a transformar de otras partes de ES

El sefoiREPRESENTANTE LEGAL DE AGROFI-
BRA, S.L. (Codina): Son contratos antiguos que veniar]

parte de Celesa. La mayoria son agricultores de la zona

El sefiolGUARDANS | CAMBO: Son agricultores de
la zona.

Invirtiendo la pregunta, ¢ ustedes tienen capacidad
atender a la mayoria de los agricultores de la zona?

El sefioiREPRESENTANTE LEGAL DE AGROFI-
BRA, S.L. (Codina): Si.

El sefiotGUARDANS | CAMBO: Pero hay agriculto-
res catalanes, segun nos informé aqui el conseller
Generalitat, que llevan a transformar a otras zonas,
recuerdo mal. Mi pregunta no pretende tanto obtene
dato estadistico sino saber la realidad, cuando hay ag
tores que llevan a transformar a otros sitios; trato de e
der los flujos. Si ustedes tienen capacidad —y entiendg
en términos de costes no deben ser mucho més carg
otras transformadoras—, ¢,cual seria la explicacion
que los agricultores catalanes lleven el lino a transforn
Castilla-La Mancha, por ejemplo?

El seiloiREPRESENTANTE LEGAL DE AGROFI-

an@cion?

B por

Sol-El sefioREPRESENTANTE LEGAL DE AGROFI-
BRA, S.L. (Codina): Por el certificado de transformacion,
por hectarea. Eso es lo que dicen, yo tampoco puedo ase-
gurarlo.

El sefioiGUARDANS | CAMBO: Usted conoce como
esta el mercado de las transformadoras, ¢,sabe si ustedes
h&on competitivos en calidad? En seriedad no lo dudo.
erca-
merEl seioREPRESENTANTE LEGAL DE AGROFI-
o BRA, S.L. (Codina): Nosotros tenemos la suerte, ya lo he
H i@@o antes, de que toda la fibra se la queda Celesa. Cuan-
|[gnontamos la fabrica calculamos que la fibra de dentro,
ta@He-en Francia se vende para los caballos a 40 pesetas el
ekdlgenosotros la venderiamos a 20. Y resulta que la estamos
yofdiendo a 6 6 10 pesetas. Ahora ha salido un cliente que
nos la compra a 15 pesetas y en esto afinamos un poco, con
la fibra corta, que vale para ganado, que es mas absorbente
y va mejor. Pero el agricultor que cosecha la paja, gasta pri-
paIeL0 la que cosecha, y cuesta un poco que acuda a noso-
tros, pero creo que esto se ira imponiendo.

e El sefiorGUARDANS | CAMBO: ¢Hay cultivo de

ino en el sur de Francia, a una distancia de ustedes sufi-
cientemente préxima como para que pudieran ustedes mis-
. mos ser transformadores de lino francés?

El senoiREPRESENTANTE LEGAL DE AGROFI-
p%’ﬁA, S.L. (Codina): El transporte del lino es caro porque
abulta mucho y pesa poco. Es el problema de transportar
forraje y paja.

El seforGUARDANS | CAMBO : Por tanto, ustedes
no tienen clientes ni la perspectiva de captar a cultivadores
" del lino del sur de Francia, no entra en sus planes. Es que
ﬁ} sé si hay lino en el sur de Francia. Sé que podria haber-
’r' I8%porque el clima no creo que sea muy distinto, pero no

i é.
ricul-

MeN-E| sefioiREPRESENTANTE LEGAL DE AGROFI-

BRA, S.L. (Codina): No, porque el lino en Francia lo
Siten mas al norte, ya lo sabe, en la zona de Lemans, en
ﬁgglgica, en Holanda.

El sefiorGUARDANS | CAMBO : No tengo mas pre-
guntas, porque la contestacion a las demés se deriva de las

BRA, S.L. (Codina): Nosotros tenemos capacidad de tr

gue ha dado. Muchas gracias.
ns-

formacion para transformar 1.300 kilos por hora. Hacemos E| sefioPRESIDENTE: Tiene la palabra el portavoz
dos turnos de ocho horas, de modo que podemos transi-Grupo Parlamentario Vasco, don Carlos Caballero.

mar muchas mas hectareas de las que tenemos. Incluso

podriamos hacer otro turno. Ahora bien, usted me dicg queE| sefiorCABALLERO BASANEZ : En primer lugar,

hay agricultores de la zona que se llevan el cafilamq agladezco su presencia, don Florencio Codina, y al salu-
lino a otro sitio. Era asi porque les ofrecian otros tratagarle me excuso por no poder hacerlo en su lengua.
aunque al final quedaban peor, porque les pedian 30.000Usted nos ha dicho, en cuanto a la comercializacion del
pesetas por el certificado de transformacion y la semilioducto que transforman, que fundamentalmente va hacia

también era mucho mas cara, yo qué sé.

El sefiotGUARDANS | CAMBO: ¢ Treinta mil pese

la fabricacion de papel y el resto para ganaderia, ¢.es asi?

El seioiREPRESENTANTE LEGAL DE AGROFI-

tas por la transformacion o por el certificado de transfdBRA, S.L. (Codina): Si, una parte, lo que no es fibra.
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El sefiorCABALLERO BASANEZ : Lo que es paja
¢no?

El sefioiREPRESENTANTE LEGAL DE AGROFI-
BRA, S.L. (Codina): Si, la fibra va toda para papel.

El sefiolCABALLERO BASANEZ : Mi pregunta es s
piensa que en un futuro mas o menos préximo pod
tener en su empresa otras perspectivas de comercializ
de la fibra. ¢ Podrian tener otras salidas?

El seNoiREPRESENTANTE LEGAL DE AGROFI-
BRA, S.L. (Codina): Hay mucha esperanza de que la f
larga se pueda usar para componentes de automoy
para la construccion. Por ejemplo, en una pared de ye
una fabrica que tenemos alli montada por los alem
hacen unos paneles grandes para hacer los tabique
hacen de yeso, y si alli se mezclara fibra de cafiamo
lino, lo que ahora va para papel, creo que quedaria
fuerte, y esa seria una salida. Toda la fibra larga, repito
a lo mejor me hago un poco pesado—, se la queda C¢
La cantidad que le mandamos representa un 10 por ¢
de lo que gasta, 0 sea que podemos ampliar hectg
podemos poner otra linea de produccién, podemos h
tres turnos sin tener ninguna pega en vender la fibra.

El sefiolCABALLERO BASANEZ : Finalmente, parg
no alargarme, ¢ usted cree que la situacién actual que
creado en relacion con el lino puede influir en el futurg
Su empresa, 0 cree que no tiene mayor importancia?

El seioiREPRESENTANTE LEGAL DE AGROFI-
BRA, S.L. (Codina): No, yo creo que no.

El sefiorCABALLERO BASANEZ : Pues nada mas
muchas gracias.

El sefioPRESIDENTE: Tiene la palabra el portavg
del Grupo Parlamentario Popular, sefior Del Burgo.

El sefioDEL BURGO TAJADURA : Dos preguntas
nada mas, sefior Codina. Buenas tardes y muchas g
por su presencia y sus explicaciones. ¢ Ha tenido a
incendio en su empresa?

El seNoiREPRESENTANTE LEGAL DE AGROFI-
BRA, S.L. (Codina): Si, se quemaron los filtros de aire ¢
el polvo que se produce, los motores se recalentaron y
un incendio en la fabrica. El filtro lo tenemos en la parte
fuera, apartado de toda materia combustible.

El sefioDEL BURGO TAJADURA : ¢ Qué se quem
exactamente?

El seioREPRESENTANTE LEGAL DE AGROFI-
BRA, S.L. (Codina): Exactamente, se quemaron las

gas de ropa o de algoddn, que se tuvieron que hacer

vas. O sea que la averia fue de poca importancia.

El sefioDEL BURGO TAJADURA : ;Y fue acciden-

tal?

D

El sefioiREPRESENTANTE LEGAL DE AGROFI-
BRA, S.L. (Codina): Si, porque se taparon los filtros, los
motores se recalentaron y se quemoé el polvo, que arde
como polvora.

El sefioDEL BURGO TAJADURA : ¢ En Catalufia se
‘ha pagado la actual campafia?
rian
aciolE| sefioREPRESENTANTE LEGAL DE AGROFI-
BRA, S.L. (Codina): ¢,La subvencion? No.

El sefioDEL BURGO TAJADURA : ¢ A qué se esta
besperando?

iles Y| seioREPRESENTANTE LEGAL DE AGROFI-

, S.L. (Codina): El afio pasado nos pagaron en junio

AlEanamo, y el lino en octubre.

5

, que
0 deE| sefioDEL BURGO TAJADURA : Entonces, toda-
MAL no hay ninguna anormalidad a la vista.

-y

2lesag| sefioREPRESENTANTE LEGAL DE AGROFI-
'ﬁeﬁal;gA, S.L. (Codina): No, estamos dentro de plazo.
aCerE| sefioDEL BURGO TAJADURA :Y los agriculto-
res —he dicho dos preguntas, pero perdéneme que le haga
una tercera—, ¢tienen inquietud en este momento respecto
i van a ser capaces o no de cumplir las normativas comu-
ias, concretamente los 2.000 kilos por hectarea que se
n a exigir?

a
SHi

El sefioREPRESENTANTE LEGAL DE AGROFI-
BRA, S.L. (Codina): No creo que haya dudas. Este afio son
1.500 kilos entre paja y grano.
' El sefioDEL BURGO TAJADURA: En el proximo
afio 2000 tampoco seran ningln problema porque la zona
, produce.

El seioREPRESENTANTE LEGAL DE AGROFI-
BRA, S.L. (Codina): S, la zona produce. No creo que haya
aBjgguna pega.
lgin
. El sefioDEL BURGO TAJADURA: No hay mas pre-
guntas, sefior presidente.

on El sefiorPRESIDENTE: Si no hay ninguna pregunta
hipee parte de los sefiores comisionados, le damos las gracias
» @edon Florencio Codina, representante de Agrofibra, S.L.,
por su comparecencia en esta Comisién y por la colabora-
cién que nos ha prestado con su valiosa informacion, reite-
5 rdndole esta gratitud de la Presidencia y de la Comisién.

— DEL SENOR REPRESENTANTE LEGAL DE
CELULOSAS DE LEVANTE, S.A. (RIO). (Nime-
an- ro de expediente 219/000487.)
nue-
El sefiorPRESIDENTE: Sefiorias, continuamos la
sesion de la Comision con la comparecencia del represen-
tante legal de la empresa Celulosas de Levante, S.A., don

José Antonio Rio, a quien esta Presidencia, en hombre de
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la Comisidn, agradece su comparecencia ante la mi
Me comunica que va a hacer, en primer lugar, una e
sicion breve del alcance de su empresa y de los motiv
Su comparecencia, para que después los sefiores dip
le hagan las preguntas correspondientes.
Tiene la palabra el sefior Rio.

El seAorREPRESENTANTE LEGAL DE CELU-
LOSAS DE LEVANTE, S.A. (Rio): Muchas gracias
sefior presidente.

Quiero hacer una pequefa presentacion de Celulo
Levante, porque después sera mas facil comprender e
texto y las preguntas que ustedes me puedan hacer. G
sa de Levante, Celesa —para abreviar—, se fundé en ¢
1952 y se dedica fundamentalmente a la produccion de
tas de celulosa a partir de fibras especiales, no made
He de decir que es la Unica fabrica en Espafia que se (
a este tipo de pastas, exceptuando una fabrica de pa
algodon —tengo dos folletos de la empresa por si alg
de ustedes tuviera interés en verlos—. Como digo, des
afno 1952 hasta este momento nos hemos dedicado
ducir este tipo de pastas, siempre de plantas anuales
gue corresponden a Espafia, que se cultivan en Espai
el lino y el cdfiamo. Aparte de hacer pastas de linoy G
mo producimos también a partir de otras fibras, pero
fibras tropicales y, por tanto, no se pueden produci
Espafia y las tenemos que importar en el cien por
También debo decir que en las pastas producidas, af
madamente el 80 por ciento de la produccién se exp,

Hecha esta introduccion, quedo a su disposicion
las preguntas que consideren oportunas.

El sefioPRESIDENTE: Muchas gracias, sefior Rip

Tiene la palabra, en primer lugar, el portavoz del Gr
Parlamentario Socialista, don Francisco Amarillo.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : En primer lugar,
agradecemos a don José Antonio Rio su presencia e
Comision.

Como su empresa tiene una larga trayectoria
comienza en el afio 1952, puede darnos una vision
acabada de como ha ido evolucionando el cultivo del
No vamos a remontarnos al afio 1952, pero vamos a i
tar hacerlo desde 1993 en adelante, si es posible y si

sefiero al lino me refiero a fibra de lino, no a la planta ente-
xpa: La planta de lino tiene una parte pajosa —para enten-
bdéenos— que nho tiene contenido fibroso y otra parte, que
itadda exterior, que es fibra, y es la fibra que después se utili-
za para hacer celulosa y productos textiles. Nuestro consu-
mo estaba entre las 8.000 y las 10.000 toneladas, lo que
significa unas 4.000 6 5.000 toneladas de pasta. En el afio
1993, por el que usted me pregunta, ya se hizo un contrato
, con una empresa espafiola como prueba para sembrar 60
toneladas de lino. En el afio 1993 se importaron todas las
sandeesidades y, como teniamos en vigor un contrato con la
ddnion Soviética, practicamente el 80 por ciento de nuestras
elzesidades venian de los paises de la URSS. En el afio
| 4884 se hicieron contratos con 11 empresas espafiolas,
pEstre empresas y particulares, para sembrar en total 949
rehastareas de lino. En aguel momento no existia maquinaria
epara poder separar la paja de la fibra y tuvimos que utilizar-
st @ém pequefas cantidades, mezcladas con la fibra; toda la
ufira que ha importado siempre Celesa del exterior ha sido
délkel ya separada de la paja.
2 pro-
y lag| sefiorAMARILLO DOBLADO: ¢Y en el afio
al1¥ys? Le voy a hacer la secuencia hasta ahora, para ver
aiddmo ha ido evolucionando el consumo de lino nacional a
SRlargo de las campanas.
Fen
FI€N-E| sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE CELU-
'PXYSAS DE LEVANTE, S.A. (Rio): Tengo que afiadir que
Pl pasta producida con fibra de lino o cafiamo tiene unas
P &racteristicas bastantes similares y su uso es practicamen-
te el mismo. Si la empresa produce mas pasta de lino, ello
significa que va normalmente en detrimento de la produc-
‘cion de pasta de cafiamo y viceversa. En el afio 1995, las
HRf:ctareas cultivadas con contratos de compra por Celesa
fueron 2.017.

 es | sefiorAMARILLO DOBLADO: Me perdona que
&S errumpa. El ejercicio que intento hacer es el de com-
parar las cifras de produccion. Me da igual la unidad que
q licemos, hectareas o toneladas, pero como hemos empe-
?%Eéo por toneladas, la cosa va bien con esa unidad.

nen-
te | sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE CELU-

recuerda datos. Por ejemplo, por campafas. En la ca
1993-1994, ¢ cuénta fibra consumia su empresa? Si

gue hablo de fibra me estoy refiriendo, Iégicamente, a fib

AS DE LEVANTE, S.A. (Rio): Me habré equivoca-
as 949 eran hectéreas, perdone el lapsus. En el afio
4, eran 949 hectareas; en el afio 1993, las compras fue-

ustég

§

de lino o cafiamo, pero fundamentalmente a lino nacign® de 60 toneladas, como prueba. No me constan en este

¢,Cuénto lino de produccién nacional consumieron ust
en la campafia 1993-19947?

El seAorREPRESENTANTE LEGAL DE CELU-
LOSAS DE LEVANTE, S. A. (Rio): El lino y el cafiam

dagmento las hectareas totales, pero 60 toneladas deberian
ser alrededor de 60 hectareas, fue el primer afio. El segun-
do, en 1994, 949 hectareas.

El seAorAMARILLO DOBLADO: (Y qué produc-

se vienen cultivando en Espafia desde antes del afio [198®) en toneladas?

es decir, cuando todavia no existian las ayudas de la |PAC.

Celesa ya utilizaba estas fibras entonces, aunque las imporEl sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE CELU-

taba en buena parte. El cafiamo ya se hacia en un porcdr@8AS DE LEVANTE, S.A. (Rio): La produccién en

je importante en Espafia, y también se hicieron pruehatogeladas ha sido siempre bastante baja. La produccion en
se cultivo lino en nuestro pais. En el afio 1993, el consupaja de aquel afio fue de 256 toneladas, no llegd a 500 kilos.
total —no podria fijarlo en estos momentos con exdctn 1995, 2.017 hectareas cultivadas, con una produccion
tud— fue de entre 8.000 y 10.000 toneladas. Cuand¢ ae 1.981 toneladas. En 1996, 1.471 hectareas cultivadas,
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con 2.188 toneladas producidas. En 1997, 204 hectéreasstras necesidades en el mercado espafiol ello nos daba
cultivadas y 133 toneladas producidas. A partir de esg afeguridad. Finalmente, hemos optado por comprar de
Celulosa de Levante dej6 de realizar contratos de prgdutanera regular a una empresa que en calidad satisface las
cion de fibra porque en 1998 toda la fibra de produccidrecesidades que tenemos, y la mayoria, practicamente
espafiola Celulosa de Levante se la ha comprado a Agrefitre el 80 y el 90 por ciento, la seguimos importando.

bras, una empresa transformadora que se dedica a separar

en la planta de lino y cafiamo la paja de la fibra y, posterior- El sefioAMARILLO DOBLADO:

mente, Celesa le compra la fibra a Agrofibras.

El sefiorAMARILLO DOBLADO:

¢ Por qué cambian
ustedes la politica empresarial, dejan de suministrar semi-
lla al agricultor y pasan a contratar con Agrofibra toda la

¢Los contratog Varilla de lino que necesitan?

gue han hecho ustedes de 1993 a 1997, en términos genera-

les, han sido por hectérea con los agricultores, contra
la produccién o simplemente se limitaban a comprarl
produccion?

El seAorREPRESENTANTE LEGAL DE CELU-
LOSAS DE LEVANTE, S.A. (Rio): Nosotros contratabg
mos la compra de la produccion que podria salir en sus
tareas.

El seAorAMARILLO DOBLADO: ¢ Le suministra-
ban ustedes, ademas, la semilla o algin otro asesoran
o lo Unico que establecia el contrato era la compra?

El seAorREPRESENTANTE LEGAL DE CELU-
LOSAS DE LEVANTE, S.A. (Rio): El contrato estableci
la compra y habia un asesoramiento en la semilla.

El sefiorAMARILLO DOBLADO:
proporcionaban también ustedes?

¢La semilla se Ig

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE CELU-
LOSAS DE LEVANTE, S.A. (Rio): Si ellos querian, si, §
no podian comprarsela donde quisieran. Nosotros no
duciamos semilla de lino, pero como tradicionalme
hemos sido compradores de lino en Francia, nuestra

barEl sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE CELU-

e l&SAS DE LEVANTE, S.A. (Rio): La varilla no la con-
tratamos con Agrofibra, contratamos solamente la fibra,
porque cuando comprabamos la fibra en Espafa era, pri-

- mero, fibra de cafiamo integral, sin separar la fibra de la

heaja, es decir, era la planta entera. Segundo, porque tene-

mos suficiente trabajo para dedicarnos a nuestro objeto
social que es la produccion de pastas, como para dedicar-
nos también a la produccion agricola de la planta. Nuestra

ni@atdtica ha sido la de concentrarnos en nuestro objeto
social, que es la produccién de pasta.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Lo que quiero

a resaltar aqui, don José Antonio, es que para ustedes no fue
lo suficientemente atractivo, desde un punto de vista
empresarial, porque la transformacion de la planta del lino
en bruto no era el objeto central de su empresa, sino que
era la utilizacion de la fibra para la produccion de la pasta
de papel. Dejan de hacer esa labor de caracter industrial y
la contratan con la empresa Agrofibra porque no les resulta

i atractivo.

pro-

nte El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE CELU-

rdl@SAS DE LEVANTE, S.A. (Rio): Porque no podemos

cion con los agricultores franceses, productores de senifladicarnos de manera plena a la produccion de fibra. Tengo

era muy estrecha; ellos podian ir directamente o comp
através de Celesa.

El sefiorAMARILLO DOBLADO: ¢Hasta el afig
1997 su actividad empresarial, la fundamental, es la
duccion de pastas, como nos ha dicho?

El sefioREPRESENTANTE LEGAL DE CELU-
LOSAS DE LEVANTE, S.A. (Rio): Siempre ha sidg
la produccién de pastas de celulosa a partir de pla
anuales.

El sefior AMARILLO DOBLADO: Pero en un
momento dado, colateralmente también hay una activi
por lo menos para suministrar materia prima, que es
suministrar semilla, asesorar al agricultor y comprarl
produccion, que después ustedes transformaban en s
toria.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE CELU-
LOSAS DE LEVANTE, S.A. (Rio): Esto ha sido ung
prueba que Celesa hizo para asegurar en el mercado
fiol una parte de las necesidades de fibra, debido a g
mercado internacional es muy variable en precios y en

raglae afadir, que en este afio hemos hecho varias pruebas
con fibra procedente de transformadoras espafiolas. De
todas estas pruebas lamentablemente no hemos podido uti-
lizar ninguna porque la calidad no cumple ni de lejos ni el

prak por ciento de los requerimientos estandar que se exige a
esta fibra.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Se ha producido
una situacion, desde el punto de vista empresarial, que no
ntkega de tener su singularidad, como es que algunas empre-
sas transformadoras —usted en principio lo era— han ido
incrementando de manera espectacular la produccién de
lino transformado en cantidades que se han triplicado, en
dattas se ha multiplicado por nueve o por diez. Sin embargo,
a@lesu caso no le ha parecido lo suficientemente interesante,
e @0 entraba en sus célculos y se ha dedicado a comprar la
ufibca. Resalto también este segundo comentario que nos
hace: han hecho ustedes numerosas pruebas y en la fibra
gue le han suministrado otras transformadoras, desgracia-
damente, ni siquiera —tendriamos que poner énfasis en
q esta expresion—, se llega al requisito del 50 por ciento de
elspealidad.
ue el
can-El seAorREPRESENTANTE LEGAL DE CELU-

tidades disponibles. Si era posible conseguir una par

eld®@SAS DE LEVANTE, S.A. (Rio): Perdone que le inte-
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rrumpa, pero no puedo aceptar alguna aseveracion
usted acaba de hacer. Celesa nunca ha sido transforn
de plantas de lino, siempre ha sido productora de p
Celesa nunca ha cogido la planta del lino y ha separa
paja de la fibra, eso lo han hecho las transformadorag
existen, pero nunca Celesa. Lo Unico que ha hecho es
prar fibra o comprar la planta de lino entera, porque n
ha tenido ni tiene instalacion para la separacion la fibri
la paja.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Me imagino que
ustedes estan autorizados, por el Instituto Naciond
Semillas y Plantas de Vivero como distribuidores de
millas.

El seAorREPRESENTANTE LEGAL DE CELU-
LOSAS DE LEVANTE, S.A. (Rio): Si.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Entonces, teniar
durante los afios 1993 a 1997 —incluso esta vigente &
mismo, otra cosa es que no la utilicen— la capacida
vender semilla de lino y dar el oportuno certificado de
esas semillas se han vendido.

El selorREPRESENTANTE LEGAL DE CELU-
LOSAS DE LEVANTE, S.A. (Rio): Si, sefior.

El sefioAMARILLO DOBLADO : Al parecer, no dis-
ponian de la maquinara para poder dar el certificado dé
eran transformadores.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE CELU-
LOSAS DE LEVANTE, S.A. (Rio): Si que somos trang
formadores.

El seiorAMARILLO DOBLADO: Le voy a hacer la
pregunta matizandola mas. Para cobrar la subvencig
lino y de la Unién Europea se exigen dos documentos:
el certificado de semilla selecta, que esta claro que Ig
dian ustedes dar; y, otro, el certificado de que ese lin
para transformacion. ¢;Pueden ustedes también da
segundo certificado?

El seAorREPRESENTANTE LEGAL DE CELU-
LOSAS DE LEVANTE, S.A. (Rio): Perfectamente. Celg
sa puede dar este certificado con mayor capacidad y g
tia que ninguna otra empresa espafiola, porque cu
Celesa ha comprado lino y cafiamo han ido a pasta qug
pués se ha utilizado industrialmente en la produccio
papel especial, cosa que ninguna otra empresa puede
en Espafia, hasta ahora, porque somos la Unica em
existente en Espafia.

El sefiorAMARILLO DOBLADO: Créame que ng
estamos poniendo en duda esa capacidad.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE CELU-

LOSAS DE LEVANTE, S.A. (Rio): Yo le pediria que los

detalles que me pregunten sean claros y concretos.
dispuesto a contestarlos de la forma mas clara 'y con
que pueda dentro de mis posibilidades.

queEl sefiorAMARILLO DOBLADO: Le agradecemos
aslonaosicion.
asta.Para que no le extrafie alguna de mis preguntas, tengo
dajlee decirle que muchas veces se hacen conexas con inter-
oeaciones que se han hecho anteriormente con el fin de que
cempuedan hacer comparaciones. Puede parecer que alguna
npeegunta tiene un caracter extrafio para el compareciente ,
A plero tiene ese fin. También esta en libertad, como le habran
dicho, de, si no juzga pertinente alguna pregunta, no res-
ponderla.
Ustedes podrian dar —y de hecho, los dan— los dos
| dertificados. En los afios 1993 a 1997 los han ido dando.
sEste es un argumento importante en esta cuestion. Podian
haber seguido con esta politica en 1998 y 1999 vy, sin
embargo, encuentran que para su actividad empresarial,
gue es clarisimamente la produccion de celulosa para papel
a partir de esta fibra —y ese es el objetivo fundamental—,
les interesaba mas —y se puede entender perfectamente
ihdesde un punto de vista empresarial— que hubiera otra
d eepresa que hiciera esa labor.
gue El porcentaje de lo que ustedes consumieron en 1996
era de 2.188 toneladas y, en 1997, de 133 toneladas, es
decir, hay una disminucién muy importante. Sobre esto le
voy a hacer dos preguntas: por qué se produce esta dismi-
nucion y cudles son las cantidades que les ha suministrado
Agrofibra en 1998 y en 1999.

> queEl seflorREPRESENTANTE LEGAL DE CELU-
LOSAS DE LEVANTE, S.A. (Rio): Si me permite usted,
le voy a hacer una aclaracion a la aseveracién suya anterior
gue posiblemente faltaba. La razén por la cual Celesa deci-

- dio dejar la transformacion o realizar las compras directas a
los agricultores es doble: primero, porque debiamos dedi-
car recursos personales para esta tarea y no nos iba bien y,
segundo, porque, debido a la calidad que se exige actual-
nrdente en las pastas, se hace cada vez mas dificil utilizar la

updanta completa, sin separar la fibra. Como Celesa no ha
stado nunca interesada en instalar una maquinaria para

oseparar fibra y paja se ha buscado alguna empresa para que

[ eshdizara esta labor. En este caso, a Celesa le ha venido muy
bien y ha colaborado en la puesta a punto tecnoldgica de
Agrofibra para que Agrofibra hiciera esa labor de separa-
cion de fibra y paja y la empresa solamente comprara la
-fibra. No sé si con esto queda suficientemente aclarado.

aranz,La segunda cuestiéon?

ando

> desEl seflorAMARILLO DOBLADO:  Si, queda aclara-

n de.

hacgrCuéntas toneladas de lino le ha suministrado a Agrofi-

ptesaen 1998 y en 19997

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE CELU-
LOSAS DE LEVANTE, S.A. (Rio): En 1998, se han com-
prado a Agrofibra 276 toneladas de lino y 749 de cafiamo.
En 1999, en lo que va de afio, unas 231 de lino y 570 de
cafamo.

EstoyEl sefiorAMARILLO DOBLADO: En todo caso, si
cretiamamos como maximo el afio 1996 con 2.188 toneladas,
es cierto que su industria va consumiendo menos lino. ¢, Se

debe eso a que la produccion de celulosa de su empresa ha
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disminuido o a que ha disminuido la produccion de cel
sa en la que participa el lino?

El seAorREPRESENTANTE LEGAL DE CELU-
LOSAS DE LEVANTE, S.A. (Rio): Se debe a dos caus
fundamentales: una, que se hace muy dificil la utiliza
de lino o cafiamo integral —sin separar fibra y paja—
producir la pasta y, dos, a que el consumo nacional d
de también de cémo esté el mercado internacional
fibra. Es decir, lo que Celesa no puede hacer es comp
Espafia una fibra de peor calidad y mucho mas cara
gue encuentra en Francia, por ejemplo, cuando de
tiene que ir a vender la pasta al mismo mercado en g
empresas francesas la estan vendiendo.

El sefiorAMARILLO DOBLADO: ¢A qué achac
usted la disminucién de la calidad del lino espafiol e
ultimos afios?

El seAorREPRESENTANTE LEGAL DE CELU-
LOSAS DE LEVANTE, S.A. (Rio): La calidad del ling
producido en Espafia nunca ha sido alta; no es que
bajado, es que nunca ha sido alta. Yo querria afiadi
ideas a lo que usted ha dicho.

Han dicho los medios de comunicacion que en Es
no se puede cultivar lino y cafiamo y que, por tanto,
fibras son pura especulacion. Debo afirmar con toda r
didad, y podria presentar pruebas técnicas, que en E
se puede cultivar perfectamente lino y cafiamo. C
ejemplo para el cultivo del lino, puedo decirle que Egi
gue nadie pensara que es un pais mas frio que Espar
tiva lino textil en cantidades muy importantes. Lo que
es que el lino, aparte de sol, necesita agua; no se pue
tivar lino en secano porque no se obtendra ni la calid
la cantidad necesarias. Lo mismo ocurre con el cafi

El sefiorAMARILLO DOBLADO: Coincidimos
totalmente con usted, y lo hemos dicho numerosisi
veces en esta Comision y en los medios de comunica
En efecto, en Espafia podemos producir lino y cafiam
calidad.

El objeto de investigacion de esta Comisién no es
cuestion, sino otra muy diferente, desgraciadamente.

Nos hablaba de la calidad. Este es un tema que, au
fuera breve y sucintamente, nos gustaria desarrollar.
dice que la media de calidad de las transformadora
llega al 50 por ciento de los requisitos que se exigen; q
muy mala. ¢A qué cree que es debido que las transfg
doras transformen tan mal, con tan baja calidad?

El selorREPRESENTANTE LEGAL DE CELU-

Itro y seis toneladas por hectarea. Por tanto, la materia base
gue usan las transformadoras ya es de mucha peor calidad.
Aparte de que no conozco el nivel tecnolégico que puedan
tener.
s
i6n El sefiorAMARILLO DOBLADO : Entiendo que eso
as@nificaria que cualquier normativa que vaya fijando los
pezndimientos al alza va adecuando que las condiciones de
elima y de suelo sean las idéneas para que en calidad, can-
atidad y rendimiento se obtenga el lino adecuado.
ue la
pué<l sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE CELU-
ell&xSAS DE LEVANTE, S.A. (Rio): Estoy totalmente de
acuerdo.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : No le extrafie la
Ipsegunta que voy a formularle a continuacién, aunque a un
empresario como usted le puede parecer que es un tanto
curiosa. ¢ Tiene usted energia eléctrica y su empresa se
suministra con ella?

hay&l sehnorREPRESENTANTE LEGAL DE CELU-
d@3SAS DE LEVANTE, S.A. (Rio): Si, claro, como todas
las empresas, al menos la mayoria. Los motores suelen ser
aglactricos.
stas
tun- El sefiorAMARILLO DOBLADO : ¢ Contrata con
paldana empresa en particular, es decir, es conocida la
nemnpresa que le suministra energia eléctrica?
to,
, CUEI seAiorREPRESENTANTE LEGAL DE CELU-
ak®SAS DE LEVANTE, S.A. (Rio): Si, es Fecsa.
e cul-
d ni El sefiorAMARILLO DOBLADO : Aparte de que le
nsaministre energia eléctrica Fecsa, ¢tiene alguna otra fuen-
te autdnoma y propia de energia? ¢ Cuantos contadores
tiene usted de energia eléctrica? Tampoco se extrafie, por-
maise no hay segundas intenciones.
cion.
0 deEl sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE CELU-
LOSAS DE LEVANTE, S.A. (Rio): Vamos a ver, si usted
espaiere un dia hablar sobre las cuestiones técnicas internas
de Celesa y tiene interés en montar una fabrica, con mucho
nguseto le atenderemos y si nos ponemos de acuerdo en un
Nmstrato podemos llegar a algun resultado. Las cuestiones
sinternas de funcionamiento de Celesa es algo que se refiere
ueakproceso propio del cual vivimos y no las voy a hacer
rpablicas.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Simplemente era
una pregunta. Cuando estoy hablando con un empresario,

LOSAS DE LEVANTE, S.A. (Rio): No le puedo respon
der con objetividad plena porque yo no soy quien ges

- COMO €es su caso, me doy perfecta cuenta, esta clarisimo y
iopar eso las preguntas no han ido dirigidas a su empresa sino

las transformadoras. En mi opinidn es porque en esas fahrétros empresarios.

cas falta profesionalidad y posiblemente en Espafia tampo-\Voy a formularle una dltima pregunta. Si yo le digo que
co se tiene la experiencia para transformar este tipo de icsabe los costos de transformacién, no hace falta que me
ducto. También hay otra cuestion que es importante,|ydiga nada mas, solo si los sabe.

gque no se puede pedir la misma calidad a un lino que se ha

sembrado en secano y cuya produccion por hectarea e€l sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE CELU-
pequefiisima —en secano se obtienen 250-300 kilo$ h@SAS DE LEVANTE, S.A. (Rio): Perfectamente.
hectarea—, cuando en cualquier pais productor de lino|para

fibra textil y papelera es normal que se obtengan entre|cua-El sefiorAMARILLO DOBLADO : Muchas gracias.
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El seilorREPRESENTANTE LEGAL DE CELU-

LOSAS DE LEVANTE, S.A. (Rio): Los sé de todas la

calidades que producimos.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Bueno, eso ya e
para nota. Muchas gracias.

El sefioPRESIDENTE: Tiene la palabra, si la solicita

ré—, pero también puede ser que a lo mejor no se siga todo
el proceso que necesita el lino, que en el campo requiere

scierta preparacion y también puede ser que no se le haga
todo el tratamiento que necesita.

»]

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE CELU-
LOSAS DE LEVANTE, S.A. (Rio): Es un conjunto de
todo.

, Los factores que inciden en que la calidad sea peor son

el sefior portavoz del Grupo Parlamentario Federa| d#ichos. Uno, la fibra en si, es decir, como la planta ha cre-

Izquierda Unida, don José Luis Centella.

El selorCENTELLA GOMEZ : Sea usted bienveni

do. Después de lo que hemos escuchado es grato
empresarios que se nota que dominan el tema porqu
los que realmente pueden aportar ideas a esta Com

Por tanto, no sélo quiero saludarle, sino también fe

tarle y pedirle incluso disculpas si alguna de las pregu

gue le voy a hacer ya han podido estar contestada
usted, pero puede ser significativa la redundancia.
Ha dicho que en la Ultima etapa usted utiliza el 20

ciento de la fibra que compra a Agrofibra y el 80 por cie

es de lino importado.

El seAorREPRESENTANTE LEGAL DE CELU-
LOSAS DE LEVANTE, S.A. (Rio): Aproximadamente

El sefiorCENTELLA GOMEZ : La verdad es qué
cuando usted dijo eso, la primera duda que le asalta & 8
es por qué importa usted fibra, porque no creo que st

mal espafiol y prefiera gastar dinero fuera que no en
Usted ha contestado planteando el tema de la calida
del precio. Uno no se explica por qué en Espafia el p
es caro, ¢tiene alguna explicacion?

El seAorREPRESENTANTE LEGAL DE CELU-
LOSAS DE LEVANTE, S.A. (Rio): En estos Ultimos afid
el precio con el que se puede comprar en Espafia es in
al de importacion. El problema es tnicamente de cali
Es decir, nosotros no podemos obtener la calidad qt
nos exige utilizando el lino espafiol, excepto en el cas
Agrofibra.

El seforCENTELLA GOMEZ : Aprovecho la oca-
sién para decirle que el anterior compareciente nos ha
un ejemplo de lo que es una empresa hien llevada er
sector, no solamente porque sea catalan, sino porq
puede ser buen empresario en otras zonas del mundo

El sefiotREPRESENTANTE LEGAL DE CELU-
LOSAS DE LEVANTE, S.A. (Rio): Seguro.

El sefiorCENTELLA GOMEZ : Incluso fuera de
Catalufia.

Dicho esto también es bueno que relajemos la Cg
sién, porque llevamos ya unos cuantos dias y horas.

He de decirle que aqui nos asalta una duda. U
rechaza el lino porque tiene poca calidad y ha explig
que se puede deber a dos causas; una, la de la indu
otra la de la poca calidad de la propia planta. Usted ha

cido poco tiene un porcentaje de fibra mucho menor, enton-
ces la separacion de la fibra y la paja es mucho mas dificil,
- porque para separar la fibra de la paja —proceso que se
diama agramado, pero no querria entrar en temas tan técni-
e 60— (El sefior Guardans i Cambd: Lo sabemoshace
sf@la una preparacion previa que de alguna manera haya
igireparado a la planta para que sea facil la separacion. Ade-
nfaas, en Espafna desgraciadamente desde hace muchos afios
s pdampoco querria perder mucho tiempo—, pero sabemos
como pensaban los intelectuales espafioles de principios de
psiglo respecto de la tecnologia.
nto Puedo decirles que en Estados Unidos se esta haciendo
en estos momentos agramado enzimatico, es decir, la pre-
paracion de la planta con enzimas antes de que pase a las
maquinas para que mecanicamente se separen. En Espafia,
hasta ahora, no se ha hecho ningun tipo de desarrollo en
este sentido y estoy seguro de que esto que estoy diciendo
, agqui —y quiza sea demasiado presuntuoso—, pero posi-
ente muchos de los sefiores que tienen en este momen-
a9 /as plantas de separacion de fibra y paja y se les pregun-
~4a-c0mo tienen desarrollado el agramado enzimatico y no
§ yen de qué se les habla. _ .
ecioResumiendo, primero, la mala calidad de la fibra;
segundo, hay que tener mucho cuidado con la contamina-
cion de la fibra por plasticos, esto es fundamental, y des-
pués la separacion de la fibra y la paja tiene que ser buena,
s s decir, que el contenido en paja que queda en la fibra, que
feﬂqmpre queda algo, como maximo sea del 20 por ciento
H&I$! peso total. Estas tres cosas son deficientes. Qué mas
\cdLiisieramos nosotros que poder comprar mas fibra en
o pafa, que actualmente tiene un precio ligeramente infe-
rior al que estamos comprando fuera, pero la calidad es
insuficiente.

daddE! SeforCENTELLA GOMEZ: Aqui tenemos una

a, que es uno de los elementos fundamentales de esta
L &-o@nision. Si la fibra de lino que se produce en Espafia no
sirve para la industria textil, no sirve para uso industrial,
¢épara qué sirve el lino que se produce en Espafia, sabiendo
gue usted lo rechaza?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE CELU-
LOSAS DE LEVANTE, S.A. (Rio): A eso no le puedo
contestar yo. No sé si hay alguien que lo pueda utilizar, no

rif-Se.

stedEl seflolCENTELLA GOMEZ: Pero usted esta en el
agector.

stria y

dadcEl seiorREPRESENTANTE LEGAL DE CELU-

otra causa y es el tema del secano —del que luego h

abh@SAS DE LEVANTE, S.A. (Rio): Llevo en el sector de
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la pasta y el papel toda mi vida profesional, que sof
afnos.

El sefiorCENTELLA GOMEZ: ;Y usted no sab
donde puede ir ese lino que ustedes rechazan?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE CELU-
LOSAS DE LEVANTE, S.A. (Rio): Ese lino que nosotrg
no podemos utilizar por calidad —cuando si se hic
correctamente lo podriamos utilizar perfectamente—

lo Unico que se me ocurre ahora que podria servir $

como relleno de sillones o de asientos de automovil o ¢
de este tipo.

Perdone que le diga una cosa, y esto no sale de la ¢
sion. Lo que tengo que decirle es que creo que se ha
mal servicio al pais —y cuando digo el pais no me refig
Cataluia s6lo, me refiero a Espafia entera— si se cort
produccién de lino en Espafia. De lino o de cafiamo, \
voy a decir por qué. Porque no solo existe en este mon
la produccion de pasta, de celulosa, para hacer pa
especiales, sino que multinacionales del sector del aut

vil estan trabajando en investigaciéon de manera muy [pfé
funda para sustituir la fibra de vidrio por fibra vegetal. Y 1&

sustitucion de la fibra de vidrio por fibra vegetal se h
precisamente con fibras largas de plantas anuales. P
sustituirla con fibra de madera ya se ha visto que no lle
dar las prestaciones que necesita esta industria. Y la
—si les molesto acabo inmediatamente— es muy sen
los elementos plasticos que componen el coche por de
los automoviles que todos los dias llevamos, lo que lla
composites, es una mezcla de un polimero plastico,
malmente polipropileno, con fibras de vidrio. Pero cual
se recicla el coche, la chatarra, para los hornos de a

h BBienes estan haciendo dafio son aquellos que quieren tapar
a esta gente en lugar de ir a descubrirlos.

Dicho esto y en su misma linea argumental, echamos
n en falta que un gobierno lo que tenia que haber hecho era
apoyar el desarrollo tecnol6gico, en lugar de haberse limi-
tado a otras cosas.

Le querria hacer alguna otra pregunta, porque hay una
 Cosa que no nos cuadra. Querriamos conocer, si usted lo
esgbe, como se puede justificar el tremendo aumento que ha
Harabido en las plantaciones de lino en Espafia, si el lino
-csparniol no tiene una salida industrial. ¢ Usted le encuentra
0€K1n61 explicacién al tremendo aumento que ha habido de

as plantaciones de lino en Espafia?
romiE! SeIOrREPRESENTANTE LEGAL DE CELU-
ié_rb@AS DE LEVANTE, S.A. (Rio): Lo que le puedo decir
r&g 10 que conozco, y es que en el afo 1993 la produccion
Lrd8-ectareas sembradas de lino era pequefia y que se ha ido
isparando de 1993 a 1994, de 1994 a 1995 y sucesivamen-
hdrosencillamente, como creo que es obvio, porque estaban
Hdfisssubvenciones y porque, como no se exigia una produc-
HrRln minima por hectarea, el agricultor ha intentado obte-
2r el maximo de sus tierras, lo que haria cualquier empre-
a y cualquiera que tiene un bien, es decir, obtener lo
L dgaximo posible de lo que tiene a su disposicion.
prque i
ga aEl sefiorCENTELLA GOMEZ : Lo que pasa es que
aReRotros creemos que se ha perdido un tiempo precioso
cilegra haber hecho eso y ademas que el lino espafiol fuese no
:n§@QJO rentable por las subvenciones, sino también por su uso
miaglustrial, y ahi es donde nosotros creemos que se ha falla-
ngp. Nosotros no consideramos —Ilo digo para que tome
hdwota algun portavoz— que sea ilegitimo que se hubiese
c&pezado a cultivar lino en Espaia aprovechando la nor-
rdnddiva europea,; lo que creemos es que ha habido una deja-

hay que sacar todos estos componentes, porque la fil
vidrio es mineral y aunque se ponga a 1.000 grados

llicdén de los responsables y de aquellos que han querido

queda, y esto estropearia toda la produccién de acero| €specular. Y aprovecho para llamar la atencion de algin
Por tanto, el reciclaje del coche, del automovil, requjeROrtavoz que esta ausente sobre lo que es especular, que es
que se aparten todos estos componentes. El procesp @gtdacar la _rentabllldad industrial y buscarla solamente en
ahora en sustituir las fibras de vidrio por fibras vegetaldas subvenciones. S _
porque entonces, tanto el polimero es organico como laUsted planteaba que no se explica cémo se planta lino
fibra serfa organica y se podrian reciclar perfectamente gihsecano. No creo que los agricultores espafioles profesio-
necesidad de separar ninguna parte de los componef@l€s sean tontos ni tiren piedras sobre su propio tejado, y
plasticos interiores o soporte de motor, etcétera, quie @44 s donde habria que plantearse el futuro del lino. No
estos momentos llevan los coches. solamente queremos descubrir si ha habido alguna irregu-
Ademas, supongo que ustedes conoceran, quiza mégsidad, sino que tambien queremos apostar por que el lino
que yo, que hay una normativa comunitaria segin la cyaf8l Espafia sea un sector con futuro, como usted ha dicho,
porcentaje de reciclabilidad de los automéviles tiene quePRro con un futuro real, no especulativo. Pero aqui hay un
aumentando de aqui al 2015, de manera que en este Ridlema, y es que se esta elaborando un plan nacional de
—y ahora estoy hablando de memoria, me pueden fallggadios, y habra que adecuar el lino a donde pueda plan-
los nimeros— el méaximo peso no reciclable de un aut@rse, porque a estas alturas es muy dificil pensar que se
mévil no podré pasar del 5 por ciento. vayan a poner zonas de regadio para cultivar lino. Creo que
Queria dejar esto claro por lo que puede suponer, @@adie le parece posible. ¢ Usted cree que hay zonas en

cara al futuro, para el campo y la industria esparioles. | Espafa donde no se puede plantar lino por las condiciones
climatologicas?

El sefiortCENTELLA GOMEZ: Nosotros estamos e
esa misma disposicién y creemos que para que no desapaEl sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE CELU-
rezca el lino hay que hacer las cosas bien. Creemos qué®$AS DE LEVANTE, S.A. (Rio): Lo Unico que puedo
este momento el mayor enemigo de la continuidad dedecir es que si al lino puesto en una zona (yo diria en cual-
produccion de lino son precisamente aquellos que han|cquier zona de Espafia, aunque habria que adecuar las varie-
vertido el lino en un negocio especulativo en vez de eh dades a la climatologia), adecuando la variedad para que la
negocio productivo. Es nuestra opinién y pensamos|dfl@racion coincida con el tipo de meteorologia del lugar, se
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le da agua, abono y tierra buena, tiene asegurada la
cha.

El seflorCENTELLA GOMEZ :Y la calidad de la
cosecha.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE CELU-
LOSAS DE LEVANTE, S.A. (Rio): Y la calidad.

El sefiorCENTELLA GOMEZ : Donde no hay esi
calidad es porque no se cumplen los elementos que
plantea.

El seAorREPRESENTANTE LEGAL DE CELU-
LOSAS DE LEVANTE, S.A. (Rio): Eso es seguro. Pe
permitame que le diga que desde el primer afio, en ]
tradicionalmente —no es cosa del 1998 ni de 1997 1
1996—, el lino se ha sembrado quiza sin buscar la cal
necesaria en la fibra.

El sefiorCENTELLA GOMEZ : No tengo mas pre

guntas, y le reitero mi felicitacion por su brillante interven-

cién en esta Comision.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE CELU-
LOSAS DE LEVANTE, S.A. (Rio): Gracias.

El sefioPRESIDENTE: Tiene la palabra el portavo
del Grupo Catalan (Convergéncia i Unio), sefior Guard

El sefiotGUARDANS | CAMBO : Benvingut.
Algunos pensaran que hago apolqgédomo suaque
dirian algunos, pero no puedo dejar de empezar esta

c@semo —insisto— esto no es un mérito de ningun partido
politico ni de la agrupacion de electores, sino que es senci-
llamente una sociedad la que provoca y produce empresa-
rios, y otra sociedad que por lo visto parece que espera sen-
cillamente que los dineros caigan del cielo en funcién de lo
gue se decida en algun organismo administrativo.

Lo triste es que a mi me da la impresion —ahi el punto
si que se convierte en critica— que eso no sélo se da en
determinadas sociedades, sino que incluso politicos que

X han comparecido en esta Comision, tampoco estan dispues-
u%ges a mover un dedo porque esas sociedades que ellos

;gresentan y a las que tienen que administrar generen

empresarios como los que han comparecido esta tarde aqui
0N nombre de Celesa o de Agrofibra.
093 Eso es algo que se echa de menos y que creo que redun-
fia en el bien de todos, porque el hecho de que tuviéra-
idh9s en otros sitios empresas agricolas funcionando nos
eneficiaria absolutamente a todos, independientemente de
donde esté cada cual. Yo creo que es una reflexion que no
estaba de mas, aunque a alguno se lo pueda parecer.
Evidentemente, toda la informacién que nos ha sumi-
" nistrado usted esta tarde, incluso la que a usted le parecia
gue sobraba, es la que menos sobraba porque tenia todo el
interés.

Permitame una primerisima pregunta que me ha choca-
do. Cuando usted dice que de hecho sélo compra a Agrofi-
,bra'y que nadie mas le daria calidad, ¢significa que no le
a$9mpran nada a Celitex?

D

El seAorREPRESENTANTE LEGAL DE CELU-
LOSAS DE LEVANTE, S.A. (Rio): Lo primero, Celitex
ntergo que decirle que no sé quién es.

vencion, después de haber escuchado al compared
anterior, que era el representante de Agrofibra, mostr

iente
ndoEl seAorGUARDANS | CAMBO: ¢A Agrosa? Esto

una legitima satisfaccion de que, efectivamente, los|des va a tener mayores consecuencias, pero como al fin y al
comparecientes no sélo a titulo personal, que también, siiabo dijo que si que les vendian a ustedes, estariamos en
representando a dos empresas que se ve que funcionanugaecontradiccion flagrante.

no son chiringuitos, que son serias y que estan ahi demos-

trando lo que es una industria de transformacion agraria g| sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE CELU-
que funciona, las dos estén situadas en el mismo territofi;ysas DE LEVANTE, S.A. (Rio): Perdone usted, pero

__Eso puede tener una parte positiva de legitima satisfae-que yo no me acuerdo de memoria, pero puedo mirar a
cién, o puede tener una parte negativa, que es deci n I hemos comprado.

pena que eso ho esté ocurriendo también en otros territo-

rios del Estado. ~ -
p El sefiorGUARDANS | CAMBO: De una manera
Lo que esta claro es que Celulosas de Levante, S.A, a, le comunico que el representante legal de Celitex

nace de un decreto de la Generalitat de Catalufia, por aﬁ‘%ﬁ . . . :
dificilmente ni mi partido ni ningdn otro partido politigo/ 1o/ que tenia relaciones comerciales con ustedes. No

que estuviera gobernando en Catalufia podria asurhiPta> €S 10 due les vende es otro tipo de cosas.

paternidad de Celesa ni de Agrofibra ni apuntarse el mgrito .

de que Celesa exista o Agrofibra exista, sino que si estasEl SeNORREPRESENTANTE LEGAL DE CELU-

dos empresas existen y funcionan es porque hay una|sef#AS DE LEVANTE, S.A. (Rio): ¢Puede decirme en

de personas que han decidido, como en otros sectores, @i afio? Asi iremos mas rapido.

la empresa no nace del Boletin Oficial, que la empresa|nace .

del trabajo de muchos afios, de arriesgar dinero y de ppner£l sefiolGUARDANS | CAMBO: Tampoco lo especi-

se a trabajar. Eso es lo que durante todo el siglo se ha jnfie®. Preguntado a quién vendian y qué es lo que hacian
tado ejercer y demostrar en Catalufia y es lo que uno|goenr su fibra, a la hora de comentar, los dos primeros afios
rria ver en otras partes del Estado. No voy a entrar aquiserilevaba integramente a Celesa, en Tarragona, y ellos lo
lo que seria un debate muy amplio y sin ganas de ofendéieasformaban puesto que no habia instalacion.

nadie, pero es que cuando uno ha escuchado lo que hg escéxhora —decia el representante legal de Celitex, por
chado a algun otro compareciente en esta misma Comtainto, supongo que ahora es la temporada de 1998—, se le
sion, la comparacién salta a la vista, sefior presidente vendido parte de ello a Celesa, parte a una empresa fran-
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cesa, con Celesa se ha trabajado dos o tres veces.

El seAorREPRESENTANTE LEGAL DE CELU-
LOSAS DE LEVANTE, S.A. (Rio): Respecto a las con
pras del afio 1999, le puedo decir exactamente a quié
sido: Del 1 de enero al 30 de junio de 1999, se ha h¢
una prueba con Celitex, efectivamente. Se le han com
18.730 kilos, y la prueba ha sido desastrosa, es decir,
le podra comprar ni un kilo més.

El sefotGUARDANS | CAMBO: ¢ Es la primera ve;

que le compraban ustedes a Celitex?

El seAorREPRESENTANTE LEGAL DE CELU-
LOSAS DE LEVANTE, S.A. (Rio): Eso se refiere al af
1999. Tendria que mirar las compras de afios anteriore
Unico que se le ha comprado a Celitex este afio ha si
que le acabo de decir. Ahora bien, en afios anteriore
momentito.(Pausa.)Por lo menos, tengo que decirle g
aqui no me consta. En todo caso y si es de su interés
puedo confirmar sin ningun problema.

El seAorGUARDANS | CAMBO : Si no tiene incon
veniente, yo le agradeceré que nos lo confirme.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE CELU-

LOSAS DE LEVANTE, S.A. (Rio): Si me permite, tomat

ré nota de qué afios quiere usted.

El sefiolGUARDANS | CAMBO : De 1994 en adelan
te, qué relaciones comerciales ha tenido usted con C¢
y en qué cantidades, porque daba la impresion de que
tex les vendia a ustedes una cantidad importante de s
duccioén.

El seiorREPRESENTANTE LEGAL DE CELU-

cerca de Jadraque (Guadalajara).

El seAorREPRESENTANTE LEGAL DE CELU-
-LOSAS DE LEVANTE, S.A. (Rio): En Guadalajara.
n (Rausa.)
scho Tengo que decirle que no me consta, pero me aseguraré
régas.
no se .
El sefiorGUARDANS | CAMBO : En todo caso (a la

espera de que pueda fallarle a usted su memoria, lo cual
, también seria perfectamente legitimo) parece que no esta-
| mos hablando de alguien que aporte unas cantidades

importantes...
o ElsefiorREPRESENTANTE LEGAL DE CELU-
sLUQSAS DE LEVANTE, S.A. (Rio): Seguro que no.
g,oulgEl sefioIGUARDANS | CAMBO: Tampoco que tenga
uaina calidad de produccion. En cuanto a cantidad, calidad
Jdeoporque usted mismo esta diciendo que en el afio 1999
no reunia los requisitos de calidad, luego en el mejor de los
casos, si le hubieran comprado en los anteriores, significa-
ria que la empresa ha ido a menos y que tienen menor cali-
dad.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE CELU-
LOSAS DE LEVANTE, S.A. (Rio): Supongo.

El sefiotGUARDANS | CAMBO : Es muy interesante

L lo que esté usted afirmando en este momento. Por tanto, si
S|if®s puede detallar esa informacién se lo agradeceremos.
celiDel conjunto de toda la explicacién me ha quedado casi
) o muy claro, pero hay un punto que no acabo de enten-
der. Vamos a ver. Aqui tenemos como tema de fondo la cri-
tica, la denuncia —si me permite la expresion— de lo que
el agricultor es especulativo, es decir el agricultor que sim-

LOSAS DE LEVANTE, S.A. (Rio): En el afio 1999, 18 plemente siembra, produce en funcién de una subvencién,

toneladas.

El sefiotGUARDANS | CAMBO : No es que el repre
sentante de Celitex haya dado unas cifras, pero al m
daba la impresion de que era una transformadora
comercializaba a través de ustedes, y que por tanto e
una parte importante. Si no es asi, aunque solo seg
esclarecer la verdad y sin que pueda tener probablen
mayores consecuencias mas que tener una foto u ot
cémo es el panorama, porque todos estabamos form
una idea.

El seAorREPRESENTANTE LEGAL DE CELU-
LOSAS DE LEVANTE, S.A. (Rio): Ya puedo decirle qu
en el afo 1994, por ejemplo, a Celitex no se le con
nada; en el afio 1993, tampoco; en los afios 1995y 1
un momentito..(Pausa.)

¢Me puede decir donde esta situado Celitex?

El sefiolGUARDANS | CAMBO : Celitex esta situadg
en Castilla-La Mancha, pero no recuerdo. Pido ayud
portavoz socialista, que debera controlar mejor esta if
macion.

La sefioraRUBIALES TORREJON : En Matillas,

porque existe una subvencion independientemente del
valor comercial de eso que esta produciendo. A partir de un
L momento determinado, para percibir esa subvencién, ese
eAPOYO a la renta, tiene que transformar —ya es un plus de
catrol, tiene que transformar—, pero llegamos a la situa-
secira actual en la cual transforma, pero aquello que se ha
geaasformado se queda ahi'y no tiene ningun tipo de resul-
ngéago comercial. Algunos nos dicen —algunos que han
r&aparecido aqui— que ellos querrian vender, pero ocurre
afude hay dificultades comerciales y que ellos esperan que en
el futuro el lino tenga el progreso que usted mismo descri-
bia. Otros no nos llegan a vender ese discurso y parece que
se mueven en el contexto de la agricultura no productiva,
e Sin0 meramente especulativa.
pr6 El portavoz de lzquierda Unida —por apuntar a cada
9eTal su mérito—, en una de las comparecencias se molesté
en calcular en una determinada hectarea y a 1.000 kilos de
produccion por hectarea, que es el rendimiento minimo,
cual era la cantidad que esos 1.000 kilos generarian en sub-
vencion y cual es la que se generaria en precio comercial
afadal. El resultado de ese calculo —no tengo aqui delante la
faifra— fue que era especulativo o nada, porque efectiva-
mente el precio al que se puede vender ese lino es nulo o
minimo, muy escaso en comparacion con la subvencion
gue se recibe. Aqui es donde a mi no me cuadra lo que
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usted dice, no sobre como estan las cosas sino sobre|como

podrian estar. Nos dice que efectivamente con una fibfa deEl sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE CELU-
calidad superior, usted y los competidores que supongd QI@SAS DE LEVANTE, S.A. (Rio): Esto no esta siempre

le salieron a usted como hongos la comprarian. Corrijata@ claro. Siempre no, pero, en general es competitiva. En
Si me equivoco. estos momentos no hay ningln problema con el precio, es
competitiva.

El seAorREPRESENTANTE LEGAL DE CELU-
LOSAS DE LEVANTE, S.A. (Rio): Efectivamente, no El sefiotGUARDANS | CAMBO: Cuando un produc-
estamos moviendo como cualquier industria. No sé si ftees competitivo para mejorar la calidad del producto ha-
dicho que Celesa exporta el 80 por ciento de la productiéian falta inversiones. De esa lista que hacia usted y decia:
por tanto nos estamos moviendo en el mercado internagj@re si planta en una zona con buena tierra, buen abono,

nal. Celesa o cualquier otro competidor —en Francia hgpena semilla y agua tiene la cosecha asegurada, ¢.esa cose-
dos o tres competidores nuestros, los nombro porqu

los mas cercanos— compraran esa fibra siempre q
calidad y el precio sean competitivos. Por tanto, des
punto de vista un fabricante o un hilador textil la com
ran si la calidad y el precio son competitivos. Digo
Celesa lo compraria naturalmente si la calidad y el pr
funcionan, pero de las pruebas realizadas con el lin
ahora existe, y no solamente con el que ahora exist

P asegurada seria rentable en términos comerciales?

e lag| sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE CELU-
eL€)SAS DE LEVANTE, S.A. (Rio): En estos momentos

'#o puedo contestarle con seguridad porque nuestro oficio
Usunca ha sido el cultivo de lino. Agricultores experimenta-
@Bs tendrian que hacer el escandallo correspondiente vien-
QW cudl es el coste de las labores, cuél es el coste del agua,
H@oste del arrendamiento, todos los costes que tienen y

con el que ha venido existiendo desde que en el afio (1983

empez6 a aumentar el cultivo del lino como consecu
de las ayudas de la PAC, se deduce que esta calidad n
ni para el textil —porgue para este Ultimo se necesita
calidad que para hacer pasta de papel—, ni para la pa
celulosa.

El sefiorGUARDANS | CAMBO: Incluso a nivel de
pasta de papel me ha parecido entender que en respu
una pregunta del portavoz socialista ha comentado q
afio pasado, poco mas o0 menos a igualdad de calid
salia més rentable comprarlo en Francia que comprar,
Espafia, luego estariamos hablando de a igualdad de
dad, precios distintos.

El seAorREPRESENTANTE LEGAL DE CELU-
LOSAS DE LEVANTE, S.A. (Rio): Hay que decir ung
cosa: jCuidado! La industria textil es muy variable en

cios, el precio internacional de la fibra de lino varia mucho

de un afio a otro. Una de las razones por las que C
intent6 en su dia hacer una produccion espafiola estah
prevenirse contra estas oscilaciones ciclicas, cada dos
afos, que hay en el sector del textil en cuanto al coste
fibra de lino. Puede ser que un afio la fibra de lino esté
barata porque la moda no utiliza lino, y por tanto aun
baje el cultivo en hectareas sobra lino y los precios baj
puede que al afio siguiente la moda se dispare y todo ¢
que se ha producido sea poco para el textil, con lo cua
precios se ponen por las nubes.

El seflorGUARDANS | CAMBO: La fibra espafiola
de calidad media/baja —no sé si toda es baja, pero e
gun caso es de calidad alta— fallar4 en calidad, pero
competitiva en precio.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE CELU-
LOSAS DE LEVANTE, S.A. (Rio): En precio es compe
titiva.

El seforGUARDANS | CAMBO: En precio es siemt

pre competitiva, lo que puede fallar es la calidad. ESoO ¢

- ver si el precio de mercado les compasaba estos costes.
SI'VE| sefiotGUARDANS | CAMBO: Cuando usted esta
_elch{ iendo esta afirmacién es porque en otros sitios es asi,
’tﬁ es asi porque sigue existiendo la subvencion. Le estoy
planteando las cosas al revés. ¢En algln sitio en el que
hubiera apoyos a la renta en el caso del lino, podrian susti-
etst%gsg por la propia rentabilidad?

;’e €lE| sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE CELU-

g:deAS DE LEVANTE, S.A. (Rio): Ahora comprendo su

(fg 2gunta. La razon por la que existen las ayudas al lino en
nién Europea, es porque si no existieran no se plantaria

lino en la Unién Europea.

. ElseflortGUARDANS | CAMBO : ¢Incluso donde es
kentable?

~
.

| sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE CELU-
AS DE LEVANTE, S.A. (Rio): Incluso donde siem-
oRfésSe ha plantado lino, como es el norte Francia y Bélgica.
défzor qué? Porque en estos momentos resulta que usted
e en Ucrania todo el lino que quiera, en Rusia todo el
qUgo que quiera, les sobra, y en Egipto o mismo; pero los
ZrfQstes laborales de Egipto y Rusia no se pueden comparar
| k9% los costes laborales de la Union Europea. La Unica
| §¥ucion para que se pueda mantener el cultivo dentro de la
Union Europea es que haya una proteccion en forma de
subvencion, de no ser asi le aseguro que no podria ser via-
ble en competencia abierta con los paises que acabo de
mpencionar. Y no he mencionado, por ejemplo, China.
sera
El sefiotGUARDANS | CAMBO : Es un ejemplo per-
fecto de la politica agricola comuln, como ocurre en otros
frentes. El lino nunca seria suficientemente rentable, en
- Espafia ni fuera de Espafia, como para disminuir el apoyo a
la renta.

ele

El sefilorREPRESENTANTE LEGAL DE CELU-
24 I0SAS DE LEVANTE, S.A. (Rio): Nunca. El dia que el

gue intento aclarar.

lino deje de tener subvencion en la Unién Europea, mi opi-
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nion y esto es subjetivo, en cinco afios maximo ha desapaentras que para que el hilado del lino no es lo mismo que
recido el cultivo del lino de la Unién Europea. sea de 30 centimetros o de 10. Sin embargo, gracias a que
) utilizan parte de la produccion del lino para la industria tex-

El sefiortGUARDANS | CAMBO : Suponiendo que se til, si se le suma la ayuda si les es rentable cultivar el lino.
mantiene la subvencion, porque asi esté establecida y por-

que tiene una serie de intereses mantener este cultivol en Ig| seforGUARDANS | CAMBO : Termino con esto.
Union Europea, quiza especialmente en aquellos paisesgn | industria papelera, la posibilidad de incrementar y
donde ya estaba, como en la Unién Europa no se pue@grhacer no rentable pero que por lo menos el marginal del
dictar normas solo para un pais, y se establecen para {0g@seio de la industria papelera no creceria mucho en nin-
eso hace que otros que nunca habian plantado liNof caso por mucho que mejorara la fibra, pero si se pudie-
repente lo descubren y lo plantan. Con ello pueden empeyroqucir en Esparia para el textil, la diferencia justifica-
zar a hacer competencia con Bélgica o el norte de Frangia, 5 inversion.

competencia que queda neutralizada subiendo los rendi-g| sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE CELU-

mientos minimos hasta un puntO a pal’tir del cual ya. no h_a@SAS DE LEVANTE. S.A. (RiO) A mi modo de ver S|,.
competencia posible porque el rendimiento minimo exige ' ' '

una determinada cantidad. y . El sefiorGUARDANS | CAMBO : Entre el textil y
Vamos a suponer que como fruto de las politicas g

Ystedes, donde quedaria la industria del automévil. Por

colas que algunas comunidades autonomas desarrolley @iy 1o " ; nondria usted la sustitucién de la fibra de vidrio
el ejercicio de sus competencias, algunas zonas de E cara o no?

empiezan a impulsar el cultivo del lino en zona de riego

¢ Usted cree que podria ser un negocio si no rentable éIE| seflorREPRESENTANTE LEGAL DE CELU-

menos si sustitutivq de otros también no rente_lt_)les, PRISSAS DE LEVANTE. S.A (Rio): La sustitucion de la
igualmente subvencionados, y por tanto competitvo Canfe, ye vidrio quedarl'a'en lo que ahora es la industria pape-

resto de Europa. lera, mas el precio.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE CELU-
LOSAS DE LEVANTE. S.A. (Rio): No puedo respond
sobre lo que los agricultores pueden pensar. Supong

sera una decision que tendra que tomar el agricultor tenien-g| sefiorPRESIDENTE: Tiene la palabra don Carlos

do en cuenta los costes de oportunidad que tienen, es degiballero como portavoz del Grupo Parlamentario Vasco
las oportunidades que se le ofrecen. Si no tiene ningln pdN V).

ducto en sus tierras que le dé mas rendimiento que €l lino

cultivara lino, pero si tiene otro mejor, dejara el lino. Yo|no | sefiorCABALLERO BASARNEZ : En nombre del
conozco en estos momentos la rentabilidad de los diferefyypo Parlamentario Vasco, quiero agradecer la presencia
tes productos para decir si seran mas o menos rentab'So(lll"gepresentante de Celesa, y especialmente la exposicion
el lino. tan clara que nos ha hecho. Coincido plenamente y asumo
la reflexion inicial que ha hecho el portavoz del Grupo
Catalan que no voy a repetir para no aburrirles. Dado que
usted, y por eso le hago la pregunta, es lo que usted &st&xposicion me ha resultado suficiente, ilustrativa y muy
dispuesto a pagar por el lino. Es decir, desde el otro exigelucativa, no voy a hacer ninguna pregunta, agradeciéndo-
mo de la cadena es de donde usted puede aportar infori@au presencia.

cién. Si por mas inversion que haga el productor va alaca-

bar percibiendo la misma subvencion, no mas pero El sefioPRESIDENTE: Tiene la palabra el portavoz
tampoco menos, lo Unico que le va a suponer son mayaes Grupo Popular, don Jaime Ignacio del Burgo.

costes y usted no va a pagar mas de equis por ese linp pro-

ducido, es evidente que nunca habré lino de calidagd eng| sefioDEL BURGO TAJADURA : Buenas tardes,
Espafia, porque el margen de incremento de precig Giégior Rio.

usted puede poner, no lo va a poner. Eso es lo que estoyComparto los elogios que otros portavoces han hecho a
preguntando. su intervencién en esta Comision.

El sefliorGUARDANS | CAMBO : Mas o menos al

El sefiorGUARDANS | CAMBO: Lo que si conoce

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE CELU- El seAorREPRESENTANTE LEGAL DE CELU-
LOSAS DE LEVANTE, S.A. (Rio): Ahora entiendo pert LOSAS DE LEVANTE, S. A. (Rio): Gracias.
fectamente la pregunta y esto es muy sencillo. Tenga en
cuenta que todos los cultivadores europeos del lino e inclu-El sefiorDEL BURGO TAJADURA : Quisiera pro-
so los egipcios, cuando cultivan lino no sélo es para padeindizar un poco en esa fallida prueba de Celitex cuyo
para pasta de celulosa o textil, va a textil y a pasta de cetsultado ha sido desastroso, segun usted. Quisiera pregun-
losa. Es decir la mejor calidad, el lino mas largo va a texirle si ese resultado desastroso tiene relacion bien con
y del mismo cultivo la parte que no es de suficiente de calefectos de la transformacion que podrian ser subsanables
dad para textil va a celulosa, porgque desde el punto de|vistzien con defectos intrinsecos al producto mismo tal como
de produccién de pasta de celulosa es lo mismo que la Ise-cultiva en Espafia, tal como sale de la tierra, y por tanto
gitud de la fibra natural sea de 10 o de 20 centimefragiiz4 no fuera subsanable. Quisiera que me explicara si
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tiene remedio porque tengo una duda.

Ahora si recuerdo la intervencion del sefior Rojo y
algin momento llegé a decir que habia una dificultad y
gue el empacamiento de los kilos ya producidos, ya tr
formados se hacia con plastico y eso I6gicamente imy
gue se pudiera comercializar en su empresa porque el
tico no se disuelve, y en consecuencia es un impedin
importante. Eso es lo que he creido entender, en cuyg
le preguntaria: ¢ es intrinseco a la fibra que se cultiy
Espafia o es un problema de la transformacion en cug
gue empacado de otra forma a lo mejor podria corre
ese resultado desastroso.

El seAorREPRESENTANTE LEGAL DE CELU-
LOSAS DE LEVANTE, S.A. (Rio): Es como consecuer|
cia de varios factores, no de uno.

Hay un factor importante, que la fibra en si no eg
buena calidad como he dicho antes, pero el factor fu
mental es que no esta bien tratada. Por ejemplo, usted
de mencionar ahora el atado de las balas con fibra de

una salida, salvo que en esa sustitucidn de fibra de vidrio
afel automovil no se exija tanto nivel de calidad como el
ayae usted exige en su propia celulosa.

ans-

edisEl seAorREPRESENTANTE LEGAL DE CELU-
pl&ABSAS DE LEVANTE, S.A. (Rio): Cuando yo digo fibra
eotota me refiero a una fibra de lino o de lo que quiera, de
csisal que sale de la naturaleza y puede tener una fibra de 40,
a 80 centimetros, de 3 metros si es de cafiamo, de kenaf, 0 4
ntoetros pero una cosa es la fibra natural y otra cosa es cuan-
jike esa fibra natural se trata y se obtiene la fibra elemental
de celulosa que compone esa fibra grande y que ya puede
variar de 3, 2, a 6 6 7 milimetros. Para la industria de pasta
1-que la fibra natural tenga 10 6 20 centimetros nos es igual,
porque lo que hacemos con esa fibra es separar todo lo que
aw es celulosa y obtenemos las fibras elementales de celu-
ndasa. Por tanto esa fibra elemental de celulosa va a tener de
acabd O 7 milimetros, es igual. El que la fibra tenga 10 cen-
lagtietros no tiene nada que ver para la fibra y va a ser igual

co. En cuanto se ha embalado fibra de lino con fibra dae si utilizaramos una fibra natural de tres metros.

plastico es absolutamente inaceptable para la produg
de celulosa, porque los residuos plasticos que quedan
gue la pasta que se obtiene posteriormente no sea ve
y es imposible sacarla al mercado, ya es un producto
ceptable. Pero esto tiene una solucién muy sencilla
gue cualquier productor de fibra, de la calidad que sea
liza fibra de sisal, que es una fibra natural y nunca de
tico. Ademas hay otro factor y es el contenido en paja
dicho antes que para que una fibra de lino pueda ser a
ble para la produccién de pasta de celulosa debe ten
maximo de aproximadamente el 20 por ciento de paja.
ha ido variando con el tiempo; hace unos afios Celesa
zaba la planta entera con toda la paja, pero como los r¢
rimientos de calidad van aumentando cada vez, hoy n
imposible dar al cliente la calidad de pasta que nos so
utilizando mas del 20 por ciento del peso total de la

El sefioDEL BURGO TAJADURA: \Woy a ver si sacg
una conclusion; Ese resultado desastroso esta muy vin
do no a la fibra que se cultiva en Espafia sino a con
transforma.

El seAorREPRESENTANTE LEGAL DE CELU-
LOSAS DE LEVANTE, S.A. (Rio): De acuerdo.

El sefiorDEL BURGO TAJADURA: Por tanto, si &
usted le mandaran un producto que no estuviera atad
plastico, y que ademas el contenido en paja fuera inferi
20 por ciento, ¢ usted lo aceptaria?

El seAorREPRESENTANTE LEGAL DE CELU-
LOSAS DE LEVANTE, S.A. (Rio): Totalmente. Si 3
nosotros nos envian fibra de lino que no tenga plasti
con un contenido en paja con un maximo de 20 por cié
la fibra que se cultiva en Espafia es tan buena como |
se puede cultivar en cualquier parte del mundo.

El sefioDEL BURGO TAJADURA: Eso me tranqui
liza mas, porque si no sirve nuestra fibra para el textil
que es de fibra corta en lugar de fibra larga y tampoco

zcion

hacekl sefoDEL BURGO TAJADURA: Entonces queda

nditzeo que si se mejorase el sistema de transformacion, en

ieze doble sentido que hemos hablado anteriormente, no
yhey ninguna objecién a que la fibra de lino que se cultiva

, @i Espafia pueda ser utilizada en la industria de la celulosa.

Dl&Sto nos deja muy tranquilos.

He

septaEl seforREPRESENTANTE LEGAL DE CELU-

eL@BAS DE LEVANTE, S.A. (Rio): Ni para la sustitucion

Eptusible de la fibra de vidrio por fibra natural.

utili-

squeEl sefiorDEL BURGO TAJADURA: Es una de las

psabdas posibles del cultivo.

icita Una ultima pregunta. Agrofibra, que vende toda su pro-

aghuccion a celulosas segun nos ha manifestado el compare-
ciente anterior, ¢retine todos lo requisitos de calidad que
exigen ustedes?

cula-

0 seEl sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE CELU-
LOSAS DE LEVANTE, S.A. (Rio): Reune todos los
requisitos que exigimos, de manera que si alguna vez una
partida no redne los requisitos —esto también es una cues-
tibn de experiencia y es una empresa relativamente joven—
se le devuelve el material. Ellos son muy conscientes de
gue no se pueden embalar balas con plastico, de que el con-

D mmdo en pajas ha de estar por debajo del 20 por ciento —y

otad miden—, etcétera.

Hasta ahora, la Gnica empresa suministradora de fibra
gue hemos encontrado en la que se pueda confiar como
suministrador es Agrofibra.

co y El sefioDEL BURGO TAJADURA: ¢ Depende eso
2ntie l[a maquina que se utilice?
a que
El seAorREPRESENTANTE LEGAL DE CELU-
LOSAS DE LEVANTE, S.A. (Rio): Depende de la
maquina, depende del cultivador —de que no utilice el
pgrtastico y lo haga correctamente— y de otra cosa que he
simencionado antes y que influye en que el contenido en paja

para la celulosa, estariamos ante la imposibilidad de

daa inferior al 20 por ciento: que se produzca un enriado,



— 21612 —

COMISIONES

28 DE JuLlo DE1999.—NUm. 740

una separacion previa natural de la fibra y la paja parsd
después la maquina pueda trabajar bien y obtenga una
con la pureza suficiente.

El sefioDEL BURGO TAJADURA: Definitivamente
la dltima pregunta. ¢Les somete a alguna inspecciq
Generalidad de Catalufia? ¢ Podria especificar en g
consistido, si efectivamente es asi?

El senorREPRESENTANTE LEGAL DE CELU-
LOSAS DE LEVANTE, S.A. (Rio): No. Inspecciones
Celesa no; nosotros no cultivamos lino, ni cafiamo ni n

El sefioDEL BURGO TAJADURA: Tampoco son
transformadoras.

El seAorREPRESENTANTE LEGAL DE CELU-
LOSAS DE LEVANTE, S.A. (Rio): Agrofibra, que yo
sepa compra el lino y el caAflamo a los agricultores que
socios y a los que no sean socios no sé exactamente
saben mejor que yo coOmo va.

Nosotros nos limitamos a una cuestion muy sencillg
producto, la fibra de lino o de cafamo, ¢tiene la cali
correcta que nosotros exigimos cuyas especificaci
conocen ellos? Muy bien, si tiene esa calidad tenemos
discutir el precio. ¢ Nos entendemos en el precio? Pue
todo arreglado.

El sefioDEL BURGO TAJADURA: En suma, uste-
des no son una empresa transformadora como las que
desfilando por aqui; son una industria que utiliza cg
materia prima el lino, pero no es una transformadora

que

 fibréEl seiorREPRESENTANTE LEGAL DE CELU-
LOSAS DE LEVANTE, S.A. (Rio): De una manera conti-
nuada solamente a Agrofibra.

n laEl seAorAMARILLO DOBLADO: Es decir que al
W&dso no le compra a ninguna de ellas y no les compra por-
gue no dan la calidad necesaria para podérselo compratr.

El seAorREPRESENTANTE LEGAL DE CELU-

n LOSAS DE LEVANTE, S.A. (Rio): Exacto. No le com-
ageamos de una manera continua, pero habiendo realizado
pruebas hemos comprado a varias en el aiio 1999 para com-
probar la calidad que servian.

El sefiorAMARILLO DOBLADOQO: Han hecho el
intento de comprar pero han visto que era imposible por-
gpre no daban calidad ninguna.
ellos

El seAOrREPRESENTANTE LEGAL DE CELU-

l. EDSAS DE LEVANTE, S.A. (Rio): Exactamente.

dad

pnesEl sefiorAMARILLO DOBLADO : La segunda no

@#ti exactamente relacionada con el lino, sino que es una

5 estdafora o una parabola cuya respuesta seria de naturaleza
ética. Si un grupo de altos funcionarios se hubiera dedicado
a cultivar alfalfa o maiz en las mismas condiciones en que
han cultivado lino, ¢ de qué cree que estariamos hablando
estaestos momentos, de alfalfa, de maiz o de lino?

mo

pro- El seflorREPRESENTANTE LEGAL DE CELU-

piamente dicha en el sentido que los reglamentos estabhl®SAS DE LEVANTE, S.A. (Rio): Me pregunta usted

cen para cobrar las ayudas comunitarias.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE CELU-
LOSAS DE LEVANTE, S.A. (Rio): No, no. Celesa n
cobra ni ha cobrado nunca una peseta de Bruselas.

El sefioDEL BURGO TAJADURA: Muchas gracias
(El sefior Amarillo Doblado pide la palabra.)

algo a lo que me resulta dificil responder, por lo siguiente.

Yo he visto por las tierras de Espafia campos de girasol
donde en todo un campo habia tres matas de dicha planta.
D Le puedo asegurar que la razén —por conocer personal-
mente a los propietarios— era que habia una subvencion al
girasol. Desde mi punto de vista, es exactamente lo mismo
gue ha pasado con el lino. No sé si pasaria lo mismo con la
alfalfa, supongo que seria similar. ¢ Como llamaria yo a

El sefiorPRESIDENTE: Tiene la palabra para u
segundo turno, sefior Amarillo. Le ruego la misma con
cién con que ha actuado en los anteriores.

El seiorAMARILLO DOBLADO: En primer lugar
un breve comentario de introduccion. Me sorprende m
gue no haya hecho ningiin comentario a este respect
Jaime Ignacio del Burgo, portavoz del Grupo Popular.
se ha manifestado que tan sélo habia empresarios €
parte concreta del territorio. Entiendo que hay bu
empresarios en cualquier parte del Estado espafiol y q
se pueden singularizar los sitios en que se dan los em
rios; cuestion diferente es que haya un nivel de desa
de una u otra naturaleza.

Después de este comentario, le voy a hacer dos pr
tas. Una muy concreta que usted ha respondido
manera indirecta dos veces, pero quiero que conste e
porque es un tema enormemente importante. De su pr
cion, sus 2.000 toneladas, ¢,a cuantas transformadora:
fiolas les compra lino en este momento?

gente que hace esto? Pues diria que son aprovechados o
algo asi.
re-
El sefioPRESIDENTE: En el habitual segundo turno

de los sefiores portavoces, tiene la palabra el portavoz del
Grupo Parlamentario Popular, don Jaime Ignacio del
cBargo.

don
qui El sefiorDEL BURGO TAJADURA : Sefior Rio,

Usabe usted si entre sus clientes tiene o ha tenido a alguna
npsrsona vinculada a los altos cargos de los que tanto se
énabla estos dias?

resa-
rollo El seAiorREPRESENTANTE LEGAL DE CELU-
LOSAS DE LEVANTE, S.A. (Rio): ¢ Clientes o provee-
guores?
a de

act&l sefioDEL BURGO TAJADURA : Proveedores de
dueteria prima.
espa-
El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE CELU-
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LOSAS DE LEVANTE, S.A. (Rio): Lo unico que tengd LOSAS DE LEVANTE, S.A. (Rio): Si puedo ser de algu-
son empresas o0 suministradores, pero de si son altos ¢argoayuda, encantado.
0 bajos cargos, la Gnica informacion que tengo es por la

prensa.

El sefiorDEL BURGO TAJADURA : Pues se va

— DEL SENOR REPRESENTANTE LEGAL DE
LINO TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L.
(GARCIA VALENCIA). (Numero de expediente

enterar de una cosa muy interesante esta tarde. La esposa19/000488.)
de don Quintiliano Pérez Bonilla, que es el director general

de Ganaderia, tiene suscrito un contrato de transform
de lino y venta simultanea de la fibra resultante con Ce
sas de Levante. Al parecer, no se identificé como la es
de don Quintiliano, que pudo haberle llamado la ateng
sino como una cultivadora, como una agricultora que s
dirigido a ustedes. Aqui exhibo, sefior presidente, el col
to de acuerdo entre Celulosas de Levante y dofia M
Jesus Mufioz Hernandez, fechado a 20 de junio de 19¢
Tortosa.

El seAorREPRESENTANTE LEGAL DE CELU-
LOSAS DE LEVANTE, S.A. (Rio): Puede ser perfecta
mente porque nosotros, cuando compramos un prod
no pedimos ninguna filiacién politica al vendedor ni g
puesto ocupa en la Administracién o dénde vive. Lo
pedimos es sencillamente que cumpla las normas de
dad y que cumpla el contrato de compra-venta que se
entre la empresa y el proveedor. Nada mas.

El sefioDEL BURGO TAJADURA : Es decir, que ng
creo que el calificativo de aprovechado se pudiera apli
quien suscribié este contrato como suministrador, ng
parte de Celulosas.

El seAorREPRESENTANTE LEGAL DE CELU-
LOSAS DE LEVANTE, S.A. (Rio): Es que me han for
mulado una pregunta muy general, qué pensaria d
sefior que so6lo hace esto estando en un Ministerio pal
Pues pensaria que ese sefior se aprovecha. Ahora, q
sefiora venga a vender y esa sefiora sea esposa de
Quintiliano no sé cémo, me parece normal. Supongo

las esposas de sefiores que trabajan en los ministerios

bién tienen derecho a vender lino, si lo tienen, o lo que

El sefiorDEL BURGO TAJADURA : ¢{No conoce
usted a don Quintiliano?

El seAorREPRESENTANTE LEGAL DE CELU-
LOSAS DE LEVANTE, S.A. (Rio): No sé quién es.

El sefiorDEL BURGO TAJADURA : No sabe ni
guién es. Muchas gracias, sefior Rio, porque ha sido
interesante esta Ultima etapa de su comparecencia.

El sefioPRESIDENTE: Despedimos ya al represe
tante legal de Celulosas de Levante, don José Antonio
agradeciéndole esta Presidencia en nombre de la Con
la valiosa aportacion para los trabajos de la misma
colaboracion con este Congreso de los Diputados, y ro
dole disculpas por cualquier molestia que se le haya s
dido.

El seilorREPRESENTANTE LEGAL DE CELU-

cionEl sefiorPRESIDENTE: Seforias, continuamos la
ukesién con la dltima comparecencia de la tarde de hoy, la
polsh representante legal de la empresa Lino Textil de Extre-
igmadura, S.L., don Alberto Garcia Valencia, que, si lo desea,
epizede hacer una primera exposicion, breve, de no mas de
nteez minutos, para informar sobre el motivo de su compa-
laiegencia aqui o de la razén social empresarial que represen-
7tarEn caso de que no haga esta primera exposicion, daria-
mos paso a las preguntas de los sefiores diputados. A su
conveniencia.
- El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
UCEEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
u€omo la empresa es conocida, pasamos directamente a las
yEeguntas.
cali-
haceE| sefioPRESIDENTE: Muy bien. Pues tiene en ese
caso la palabra el portavoz del Grupo Socialista, don Fran-
cisco Amarillo.

Lar ag| sefiorAMARILLO DOBLADO : Don Alberto Gar-
Psi Valencia, ¢ cual es el nombre de su empresa?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
- Lino Textil de Extremadura, S.L.
e un
a talg| sefiorAMARILLO DOBLADO : ¢En qué fecha se
Je(:Hﬂé’fituye’?
un ta

Y€ E| sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
5 BA%TIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
SB% 1997, creo que en el mes de mayo.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : ¢La sede social
de la empresa donde est4?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
¢,Doénde esta ubicada?

muy N L, i
El sefiorAMARILLO DOBLADO : Si, dénde esta
ubicada y dénde esta la sede de la empresa.

’]-

Rio,El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO

idiEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):

yEhdomicilio social es calle Sierpes nimero 16, de Berlan-

géa. Badajoz.

uce-

El sefiotAMARILLO DOBLADO : ¢,Cual es la razén
de su empresa, a qué se dedica?
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El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
La razon de nuestra empresa es la transformacion de
llas de lino, cafiamo y kenaf.

El sefiorAMARILLO DOBLADO :¢Y hasta ahora e
gué han trabajado?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
Hasta ahora hemos trabajado en la transformacion de
llas de lino.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : ¢En qué afig
empezaron a trabajar? ¢, Qué campafas han hecho?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
Espere que me sitde un poco porque las campafas d
son un poco complicadas. Empezamos en la cam
1997-1998.

El sefior AMARILLO DOBLADO : La campafa
1997-1998, y légicamente la del afio siguiente también

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
La de 1998-1999 y ésta, en la que todavia no se ha cg
zado a transformar.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Légicamente, nog
vamos a referir a 1997-1998 y 1998-1999, a estas dos
pafas.

Con cualquier clase de contrato, ¢,qué cantidad de
han transformado ustedes en el afio 1997-1998? Le ha
pregunta de otra manera. ¢ Qué cantidad de lino en brd
entrado en su empresa para ser transformado en la c:
fla 1997-19987?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
En hectéreas son 1.900, en la campafa 1997-1998.

El seAiorAMARILLO DOBLADO : (Y los kilos?

El seiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
Ahora se los notifico.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : ¢ En 1998-19997

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
En esa camparia, 5.700 hectareas.

El seAiorAMARILLO DOBLADO : ;Y las cantida
des?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):

hemos acabado de transformar. La hormativa establece que
se puede transformar hasta dieciocho meses después del fin
vdeida campafia, y nosotros utilizaremos varios meses des-
pués del fin de la campafa para transformar.
N El sefiorAMARILLO DOBLADO : ¢ Me puede decir
las cantidades en 1997-19987?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
VB 1997-1998, la cantidad de varilla de lino transformada
son 520.995 kilos.
El senorAMARILLO DOBLADO :Vamos a redonde-
ar la cifra, 500.000 kilos. ¢ Y en 1998-1999?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
e Airla fecha, dos millones de kilos, aproximadamente.
pana
El sefiorAMARILLO DOBLADO : O sea, que €l ren-
dimiento en kilos/hectarea en la campafia 1997-1998 ha
sido aproximadamente 300 kilos/hectarea. ¢ Y en la campa-
. fa 1998-19997?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
nfegmo minimo, mil. Hay bastantes expedientes de mas de
mil kilos.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : ¢ Usted a qué cree
e se debe este incremento de los rendimientos de 300
ilos/hectarea a 1.000 kilos/hectarea?

.
oo || SefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO

TIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcfa Valencia):
3 g‘_lcremento se

C

—

debe légicamente a que no hubo una exi-
gencia clara de rendimiento en la campafia anterior, pero lo
mas fundamental son las condiciones climatolégicas. La
proxima campafia la disminucion puede ser abismal, por-
gue este afio puede haber 200 kilos y, en algunos casos,
nada.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : ¢Qué tipo de
energia utilizan ustedes en su empresa?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S. L. (Garcia Valencia):
Energia eléctrica.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : ¢ Quién les sumi-
nistra la energia eléctrica?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S. L. (Garcia Valencia):
La Compairiia Sevillana de Electricidad.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Aparte de la ener-
gia eléctrica que les suministra la Compariia Sevillana de
Electricidad, ¢tienen ustedes alguna otra fuente de energia,
por ejemplo, un grupo electrégeno?
e no

Las cantidades de 1998-1999 son a la fecha, porgy
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El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S. L. (Garcia Valencia):
No.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Entonces, hay
una factura que pagan a Sevillana por el lino transform
¢La factura de 1997-1998, fue notoriamente inferior
1998-1999?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S. L. (Garcia Valencia):
Légicamente. Le puedo decir que oscilaba entre p
sobre 50.000 pesetas mensuales a pagar ahora 250.0

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Han pasado de
50.000 pesetas/mes a 250.000. Si multiplicamos p
ndamero de meses, hay una diferencia notoria en la fag
cion que se hace a Sevillana de Electricidad; es decir,
existe una correlacion entre el lino transformado y la e
gia eléctrica consumida.

\Voy a entrar en el tipo de contratos que hacen uste
¢,Compran el lino o hacen lo que cominmente conoce
como contratos de maquila?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Entonces, en los
contratos la maquila figura, sin embargo, por hectarea.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
adhor hectarea, y se hace mencion de los kilos que cada uno...
ala

El seAiorAMARILLO DOBLADO : Que cada uno
tiene que producir. Es decir, el equivalente hectarea/kilo.

El sefilorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
AGEEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
DCBI.

»  Normalmente, el contrato se hace una vez que el agri-
praglitor conoce perfectamente su cosecha porque lo formali-
turamos en los meses de noviembre o diciembre, y entonces
oueesta en condiciones de decir claramente los kilos que

néene.

»des El sefiorAMARILLO DOBLADO : ¢ Todos los agri-
snfodfores que transforman en su empresa estan asociados de
alguna forma, pertenecen a alguna cooperativa, son inde-
pendientes, o ustedes no entran en eso?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO

Nosotros, hasta la fecha —y mas por desconocimiento HeXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):

la normativa—, hemos hecho contratos de maquila.
supuesto, en proximas campafas, ya que nuestra enj
esta constituida por mas de cien productores que son S

de la misma, lo que haremos es comprar la varilla de )i

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Es decir, que
hasta ahora han hecho contratos de maquila, pero su
cién es comprar la varilla de lino.

Haciendo contratos de maquila, el lino que ha entf
ha sido siempre propiedad del agricultor.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
Efectivamente.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Los agricultores
lo llevaban a transformar a su factoria y ustedes cobr
un canon de transformacion, el canon de maquila. ¢,Cl
era el canon de maquila?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
El afio pasado cobramos una media de 4.000 peseta
hectarea, aunque —repito, por inexperiencia en la tran
macion— realmente se hizo por kilo de varilla y salia a
media de 12 pesetas/kilo. Este afio se ha hecho por
rea, a una media de 6.500 pesetas, con lo que este a
dria a una media de 6 pesetas y 50 céntimos por kilo.

_ El seAiorAMARILLO DOBLADO : La transforma-
cion.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
La transformacion.

:

pyprmalmente, nosotros contratamos agricultores indivi-
pggg:ﬁes; pero, que yo recuerde ahora mismo, no hay perso-
obRs juridicas; quizé alguna sociedad limitada.

"0 E| sefiorAMARILLO DOBLADO : O sea, que no esta
ligado a ninguna...

NMeNE| seforREPRESENTANTE LEGAL DE LINO

XTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
erdén. He entendido perfectamente la pregunta. Ya he
dicho que la forma juridica de nuestra empresa es de socie-
dad limitada y que los socios de esta empresa, igual que las
personas terceras con las que contratamos, normalmente
son agricultores individuales.

a

El sefiorAMARILLO DOBLADO : La sociedad limi-
aggg]a, ¢.cuantos socios la componen?

laNtOE| sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
Exactamente, 92.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : ¢Y los 92, a su

'S\@9! son agricultores?
sfor-

una E| sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
eFEJDI(TIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
osial-

El sefiorAMARILLO DOBLADO : \Wolviendo al tema
de la contratacién, decia que ustedes hacian la transforma-
cion. Entonces, los agricultores, una vez que ustedes ha-
bian transformado el lino en varilla, ¢, qué hacian, retiraban
su produccion, la dejaban en depdsito alli o unos hacian
una cosa y otros hacian otra? ¢Qué era lo que ocurria nor-
malmente?
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El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
Nuestro contrato de transformacion va epigrafiado cl
mente como contrato de transformacion y venta simult
de la fibra obtenida. Es decir, nosotros les compram
fibra obtenida y, de hecho, en algunos contratos qu
compensado el costo de transformacion con la fibra
entregan.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Por aclarar esta
cuestion. Ustedes no se limitan simplemente a transfo
y a hacer la maquila, sino que después hacen una labg
y compran.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
Efectivamente.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Por lo tanto, el
agricultor ya no tiene que retirarlo.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
No, no, en ningin momento.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Es decir, que todg
el lino que han transformado lo han vendido ustedes.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
Lo hemos vendido o lo tenemos en estocaje.

El seforAMARILLO DOBLADO : O esta en estof

caje.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
Si, si, no es del agricultor.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : No es del agricul-
tor, porque ustedes se lo han comprado a todos.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
Ya digo que en todos los casos, porque el sistema de
es 50 por ciento a la firma del contrato y el otro 50 por G
to lo liquidamos segun la fibra obtenida. Hay ocasione

de fibra y las calidades. El agricultor, antes de contratar y
de saber la fibra que obtiene, ya sabe el precio que va a per-
areibir por ella.
Anea
DS laEl sefiorAMARILLO DOBLADO: Y segun la cali-
edad del lino, pagan ustedes cantidades diferentes.
que
El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
! Por supuesto.
rmar
I Mag| sefiorAMARILLO DOBLADO: Una vez que esta
transformado, ¢ donde venden ustedes el lino?

El seflorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
Nosotros no lo vendemos. La constitucion de esta empresa
fue un primer paso que dimos y ahora hemos constituido
otra que se va a denominar Recuperaciones Ecoldgicas de
Extremadura, S.L., que es la que realmente va a dar aplica-
ciones a ese lino. Vimos que no teniamos donde venderlo
0, en el peor de los casos, cuando lo vendiamos, nos daban
uNos precios que no nos resultaban rentables. Hemos hecho
distintas investigaciones y hemos decidido crear esta
empresa que es la que va a dar aplicacion a este lino. Des-
graciadamente, este afo tendremos mas tiempo y se dedi-
card, precisamente, a dar utilidad a la fibra.

El sefiorAMARILLO DOBLADO: Entiendo que en
las dos campafas que llevan ustedes trabajando el lino han
utilizado el mismo tipo de contrato. Corrijame si no es asi.

El seflorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
No; en la primera campafia no hemos utilizado el mismo
tipo de contrato.

El seflotAMARILLO DOBLADO: ¢Qué tipo de con-
trato han utilizado en la primera campafia?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO

TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):

Por falta de experiencia total, hemos utilizado el tipo de
~diptrato que anda por toda Espafia y que usted conocera.
ien-

5 en El seorAMARILLO DOBLADO: O sea, maquila

las que hay que compensar al agricultor. En fin, echamimal.

las cuentas normales, segun la fibra, a tal el precio, dg
diendo de la calidad, y la fibra es propiedad de Lino Te
gue es el que la compra.

El sefiorAMARILLO DOBLADO: Por definir un
poco el contrato, es como si hicieran el proceso en dos
tes. No es un simple contrato de maquila habitual, €
cual lo Unico que figura es el canon de transformacion
agricultor puede retirarlo en cualquier momento. Este
trato que ustedes utilizan, por lo que me esta diciend
diferente.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):

en-

)I<oti|, El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
Si.

parEI sefiorAMARILLO DOBLADO: Entonces, el agri-
naglltor si se podia llevar.
el
:>(/)n- El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
0, dsXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
Lo que ocurre —y perdone que le rectifique— es que, pos-
teriormente, en esta campafa, hemos comprado esa fibra a
los agricultores, por acuerdo, pero fuera de contrato. Volve-
mos a lo mismo, la fibra ha sido para la empresa y el agri-

Si. Ademas, en nuestro contrato figuran los precios pof

kdaltor no se ha llevado nada, aunque en un principio quedo
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alli almacenada.

El sefiorAMARILLO DOBLADO: Entonces, tantg
en la campafa 1997-1998 como en la campafia 1998-
el lino que ha transformado su empresa no se ha movi
ella una vez que se ha transformado, sino que o esta e
do o esta en estocaje; tendra que estar en estocaje, |
gue no se vendio ni en uno ni en otro caso.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
Se vendieron dos camiones, aproximadamente 24
kilos, a la empresa Celitex, S.A. A partir de ahi, aposta
por constituir nosotros mismos otra empresa, porque
precios que se nos pagaron fueron tan bajos que, de
nuar asi, habria que cerrar el negocio.

El sefiorAMARILLO DOBLADQO: Entonces, en est
momento ustedes tienen almacenado lino transform
¢,Qué cantidad de lino transformado tienen?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
No tengo aqui la cifra, pero esta a disposicion de la C
sion.

El sefiorAMARILLO DOBLADO: Lo que le quiero
decir es que el lino que tienen ustedes almacenado e
momento es la suma de la campafia pasada, porque n
dieron, segln nos ha dicho.

El senorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
Vendimos 24 toneladas.

El sefiorAMARILLO DOBLADO: Bueno, la suma
del de la temporada pasada, quitando las 24 tonelada
se vendieron, mas el de este afo. Esto quiere decir q
tienen que cuadrar las cuentas, como tienen ustedes €
de entradas, hay un lino que esta transformado, se af
los coeficientes de transformacion, y, como no ha ha
ventas, el lino tiene que estar aqui estocado.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
Exactamente.

El seniorAMARILLO DOBLADO: Y las cuentas
estan a disposicion de la Comision.

El seflorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
A disposicién total de la Comision.

El sefiorAMARILLO DOBLADO:
des un incendio?

¢ Tuvieron uste-

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
Si.

El sefiorAMARILLO DOBLADO:
incendio?

¢ Como fue el

1999E| sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
JOTdEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
stetincendio ocurre el dia 24 de mayo, si no recuerdo mal, a
bdastoueve de la mafiana. Un tractor aparentemente produce
un cortocircuito y arde una parva de paja. Porque antes de
entrar en la fabrica, lo extendemos en la era y recibe el pri-
mer proceso, ya que el lino no viene enriado en su gran
mayoria. Arde una parva que esta extendida de aproxima-
.0f®mente 12.000 kilos, y se propaga a otras filas de bala
mdende hay conejos y gatos. Todo el pueblo en pifia, los
> losmberos y la Guardia Civil colaboran y conseguimos que
catdlo arda una parte, aproximadamente entre 400 y 500
toneladas de varilla de lino.

a)

-3

El sefiorAMARILLO DOBLADO: ¢Qué estima que
ade.quemao en porcentante respecto al lino que estaba alma-
cenado?

El seflorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
brhino almacenado, no. Nosotros salimos a dar la cara sobre
el incendio, pero hay que tener en cuenta que la paja que
esta depositada en las eras es propiedad del agricultor. En
la solicitud de ayuda el agricultor dice claramente: He obte-

n Bgle una cosecha de tantos kilos que se encuentra a mi
0 membre 0 a nombre de... Y entonces en el expediente de los
agricultores, que los tenemos todos, pone su nombre y el
sitio. En este caso, en el sitio de La Rehoya, en Berlanga.
Algunas eras son propiedad del ayuntamiento, que fue
donde ardi6, y otras particulares. Nosotros, al ver el des-
control y la cantidad de paja que entraba, previamente le
enviamos una carta a cada agricultor avisandole de que no
nos haciamos responsables de aquella paja, y recordandole
s lguue pone en su solicitud de ayuda: que él es el responsa-
uebles También nos advirtio el ayuntamiento de que aquello

| ldmap un peligro. Efectivamente, aquello era un polvorin con
licamtos kilos de paja.

Dido

El sefiorAMARILLO DOBLADO : ¢ Tienen ustedes
algun seguro contra incendios?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
En la fabrica, si.

El sefiorAMARILLO DOBLADO:
seguro?

¢,Qué cubre el

El seAorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
Nuestro seguro cubre el incendio total.

El sefiorAMARILLO DOBLADO:
nuestra disposicion.

La péliza esta a

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):

Si. Nuestro seguro cubre la fibra obtenida, porque es de
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nuestra propiedad, y la destruccion de las maquinas.

El sefiorAMARILLO DOBLADO: Lo que cubre su
prima de seguros es la instalacion mas el producto
cado.

Ustedes entra en el negocio de empezar a produci
para transformarlo y encuentran que la comercializacig
dificil. ¢ No habian hecho antes ningun estudio previo s
la comercializacion?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
Si.

El sefiorAMARILLO DOBLADO: Me refiero al
estudio previo a poner la fabrica.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S. L. (Garcia Valencia):
Si.

El sefiorAMARILLO DOBLADO: ¢Son estudios d
los que hay constancia escrita? ¢ Hay informes?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S. L. (Garcia Valencia):
Si, tenernos el proyecto presentado ante Incentivos R
nales, de la Junta de Extremadura, que también esta
posicion de la Comision.

El sefiorAMARILLO DOBLADO: Hicieron ustedes
un proyecto en el que esta el estudio econdémico. ¢ El
yecto esta visado por el colegio correspondiente?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
Si.

El sefiorAMARILLO DOBLADO: Entre otras cosas
detallara la instalacion de la maquinaria.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
Efectivamente.

El sefiorAMARILLO DOBLADO: A la maquinaria
gue figura en ese proyecto, ¢ qué rendimiento técnig
asigna)

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
Maximo y en la mejor calidad de lino, 1.500 kilos/hora.

El sefiorAMARILLO DOBLADO: ¢A qué rendi-
miento han tenido trabajando sus maquinas en la ul
campafia, que es en la que mas lino han tenido?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
Posiblemente a 1.500 no lleguemos nunca. Hay que f
mucho y ser un buen profesional del lino, llevarlo enriag
con unas caracteristicas determinadas.

El sefiorAMARILLO DOBLADO: ¢A qué achacan
ustedes el que la fibra de lino que producen no se pueda
vender? Intentaré llustrarle un poco mas la pregunta para

oster si podemos ir centrando la cuestion. Parece ser que
algunos industriales que han demostrado en su interven-
lzidn una gran solvencia, se quejan de que tienen enormes

ndiicultades de encontrar lino transformado, varilla de lino,

oler ejemplo, para producir celulosa de papel de la manera
adecuada para poderlo utilizar en sus industrias. ¢ Han estu-
diado esto?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
Compartimos la opinién de estos industriales que dicen que
tiene problemas para transformarlo por la calidad del lino.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : ¢ A qué se debe
esa falta de calidad?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
e TEXTIL DE EXTREMADURA, S. L. (Garcia Valencia):
A una falta de cultura del cultivo, porque quien hace el
milagro en la fibra del lino es el agua y el sol, es el enriado
—supongo que la Comision ya sabra perfectamente lo que
es el enriado—. Ahi es donde hay que hacer una gran labor
egiara que el agricultor lleve el lino enriado a la transforma-
a disa. Seria lo mismo que coger las aceitunas de verdeo para
aceite.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : ¢Es un problema
pdet cultivo y no de la transformacion?

El seflorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
No. Nosotros hemos probado con lino enriado, ahi traemos
lino hilado ya y también hemos probado con kenaf y cafa-
mo. El kenaf no necesita enriado, la maquina funciona per-
, fectamente y saca fibra de calidad.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : ¢,En cuanto evall-
an ustedes en el lino los costes de transformacién? Por kilo
0 como lo tengan hecho.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S. L. (Garcia Valencia):
oAproximadamente, 3.000 pesetas hectarea, suponiendo mil
kilos por hectareas.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : O sea, saldria
entonces el coste de transformacién a tres pesetas el kilo.

El senorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
tilvkis o menos.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : ¢A cuanto dijo
gue cobraban el canon?

przarEl sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
OREXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
A una media de 6.500 pesetas por hectarea.
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El sefiorAMARILLO DOBLADO : Son precios qu€
estan un tanto desviados del mercado y son muy comyg
VOs respecto a lo que estamos oyendo por aqui.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S. L. (Garcia Valencia):
Efectivamente, porque ya digo que en nuestra empresg
mero, nacen los agricultores y, después, la transforma
Es decir, no ponemos una transformadora para mont
negocio. Posiblemente, el afio que viene, a la vista d
resultados que tengamos, no sean 6.500 por hectares
gue pueden ser menos, una vez que la experiencia (

campafas nos vaya ajustando cual es nuestro costo re

La empresa no tiene un animo excesivo de lucro,
cubrir los gastos de personal, de electricidad y hacerl
Servicio a sus socios.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Aparte de la acti-
vidad que tienen como industriales transformadoresg
lino, ¢ desempefian alguna otra actividad?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S. L. (Garcia Valencia):
Si, figuramos dados de alta en el impuesto de activid
econdmicas en venta de semillas.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : ;Qué semillas
venden?

El seflorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
Vendemos semillas certificadas y quiero aclarar que
gun socio de nuestra empresa y nadie con quien con
mos, reutilizan la semilla; aunque el reglamento se lo
mita, es una norma interna que tenemos. No se p
reutilizar semilla porque es ir contra la cultura del culti
porgue si se obtienen semillas certificadas R-3, se re
zan y reutilizan, al final, no sé lo que sacaremos.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : ¢, Venden semillg
del lino y su contrato impide que se reutilice la semilla?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
Cuidado, prohibimos que se reutilice la semilla en la ¢
pafia siguiente. Sabe que la normativa contempla q

TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
efltfiectivamente.

El sefiorAMARILLO DOBLADO: \oy a insistir en
una pregunta porque es el primer caso que se nos day es
interesante esta cuestion. ¢No es un elemento que encarez-
L, BfHa produccion el que el agricultor no puede reutilizar su
Haj@milla?
ar un
® 10SE| sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
L FERTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
ledto que la encarece.
El sefiorAMARILLO DOBLADO: Una semilla que
a certificada, una R-3, tendria que tener una minima
regacion en la siguiente vez que se aplica, y ese es el
motivo por el cual entiendo yo que en la normativa europea
se permite esa primera reutilizacion. En purismo hay que
(ﬁ‘-’. mitir que la reutilizacion produciria un rendimiento
nor. Hasta ahora no nos hemos encontrado, no lo hemos
preguntado y no nos lo ha dicho nadie, con que en el con-
trato se obligase a no reutilizar la semilla.

al.

S1RQy

e

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO

AA]SX TIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):

No es que obliguemos a este punto en el contrato, sino que
€s un pacto interno que tenemos y en ningun expediente
nuestro observaran que se reutilizan semillas.

El sefior AMARILLO DOBLADO: Eso quiere decir

gue en su empresa podemos contabilizar el lino transfor-

mado, no solo a través de la factura eléctrica, sino de mane-
tnllfg[i mas directa, a través de la semilla consumida.
rate-
Per- El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
UEEX TIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
V&fectivamente, se puede hacer con la exigencia minima de
Utl90 kilos por hectarea.

El sefiorAMARILLO DOBLADO: ¢ Siempre se han
utilizado los 100 kilos por hectarea? Otro de los problemas
que hay es que puede ser que se tengan que utilizar los 100
kilos por hectarea y no se utilicen; es decir, haciendo una
hipotesis, si en vez de utilizar 100 kilos por hectarea, que
es lo que me marca la normativa, utilizase 50, en vez de
amna hectarea sembraria dos.
le se

puede reutilizar la semilla si procede de una declaracion El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO

anterior del mismo productor.

Hemos luchado siempre contra eso en la interprofe
nal, porque pensamaos que es cargarse el cultivo, porq
semillas degeneran, tanto las del lino como las de cual
cultivo.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : A los agricultores
gue estan asociados en esta empresa para hacer la tr
macién, les suministran los dos documentos fundamen
para cobrar las subvencion. Por un lado, les suministr
documento de la venta de semillas y, por otro lado, el d
mento del compromiso de transformacion.

TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
SiSabe lo que ocurre en ese caso? Que no le hacemos con-
Jerlago de dos hectareas. Ademas, y esta a disposicion de la
OUBYmision, si yo compro 100 kilos, no puedo vender 200.

El sefiorAMARILLO DOBLADO: Esté claro. No
hay mas preguntas.
ansfor-
talesEl sefioPRESIDENTE: ¢ Quiere hacer uso de la pala-
arbed el sefior Guardans por Convergencia i Unié?
DCU-

El seflorGUARDANS | CAMBO: Voy a ser muy
breve, sefor presidente, porque las explicaciones son cla-

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO

ras.
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Sin juzgar la intencion, ¢ cuantos socios ha dicho
tenia Lino Textil de Extremadura?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia)
92.

El sefiortGUARDANS | CAMBO : ¢ Es una socieda

limitada?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO

TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):

Si.

El sefiotGUARDANS | CAMBO : Lo cual es peculiar

porque eso es casi una cooperativa.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO

TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
Le voy a decir por qué es sociedad limitada. La idea €

de ser una cooperativa, pero, como sabe don Fran
Amarillo, en la campifia sur no hay ese arraigo a la co

rativa, yo siempre he sido un luchador nato por ella

quiz& esta era una prueba para ir vinculando al agric
en otro tipo de asociacionismo. Fue de risa cuando se
tituy6 ante notario, ya que estabamos alli 92 personas

El sefioiGUARDANS | CAMBO: Es muy peculiar e

gue una sociedad limitada tenga 92 socios. A mi lo qug

ha sorprendido —y es lo que le distingue, el elemento
importante que tiene de cooperativa, que no es licito,

usted lo ha dicho con toda naturalidad— es que haya ¢
que, al fin y al cabo, Lino Textil de Extremadura no tie

animo de lucro. Lo ha dicho asi como quien no dice n
Esto en una cooperativa se podria entender, pero e
sociedad limitada no, porque la sociedad limitada es

gtienen que transformar para poder percibir determinadas
ayudas a la renta, montan una transformadora que no tiene
animo de lucro y que es sencillamente un instrumento juri-
dico y mecénico —unas maquinas ahi puestas— para lle-
gar a cobrar unas ayudas a la renta. Transforman, se le
devuelve al agricultor, el agricultor se lo queda en casa, lo
tira, lo quema o hace lo que quiera, y cobra la subvencion.

No sé si eso es moral o inmoral; en todo caso, es un
aprovechamiento de un sistema que les permite a ustedes
hacer eso. Creo que ustedes estan en su perfecto derecho de
aprovecharse de un sistema mal concebido. Esa es la des-
cripcion de lo que creo que estan haciendo ustedes. Es lici-
to, perfectamente licito, lo absurdo es que haya una norma
y un sistema de subvenciones que les permita funcionar de
esta manera.

d

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
rafdo mejor no me he explicado bien.
ciscoPor supuesto que hay animo de lucro. Ahi tenemos el
ppepuesto de sociedades; este afio hemos generado unos
s bgneficios después de impuestos de 12 millones de pesetas.
ulfQuiza la forma juridica habra que cambiarla porque se
cargstituyo sociedad limitada porgue la gente no entendia lo
gue era una cooperativa. Me referia al &nimo de lucro por
los costes de transformacion; los vamos quitando progresi-
vamente porque es excesivo generar 12 millones de pesetas
L de.beneficio cuando se puede cobrar al socio menos costes
i transformacion, creo que es licito. ¢ O tenemos que
péignerar 200 millones de beneficio cobrandole a un socio
1i@H000 pesetas por hectarea?
ne
da. El sefiotGUARDANS | CAMBO: ¢ Tienen mas clien-

h tesguUe sus propios socios?

una

sociedad mercantil y qué hace una sociedad mercantil sinEl sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO

animo de lucro. Aqui entra un tema de fondo. Si Lino T

til de Extremadura no tiene &nimo de lucro, significa
su Unica razon de ser es provocar algun tipo de ser
para sus socios que pueda ser interesante. Entiendo

Unico servicio que es capaz de dar a sus socios es fag

les un certificado de transformacion.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
No, transformar previamente.

El sefiotGUARDANS | CAMBO: Transformar y dar-

les un certificado de transformacion.

La mejor prueba de que no tiene animo de lucro es
luego, como practicamente la totalidad se hace a mag

no va a comercializar nada por si sola, sino que es un
ple eslabdn para llegar a percibir una ayuda a la renta.
No hago juicios de valor, pero permitame que le dig

'eX-EXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):

USi.

vicio

nue &l sefiortGUARDANS | CAMBO: ¢ Qué porcentaje
ilitapresentan los clientes externos sobre sus propios socios?

El seflorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
Aproximadamente, un 20 por ciento.

El sefioilGUARDANS | CAMBO: Por mi parte no hay
mas preguntas, sefior presidente. Gracias.

queEl sefioPRESIDENTE: Muchas gracias, sefior Guar-

udans.

sim-El sefior Caballero renuncia a hacer uso de la palabra.
Por el Grupo Parlamentario Popular, tiene la palabra su

portavoz, don Jaime Ignacio del Burgo.

y espero que no se lo tome a mal— que es un ejemplo

redondo de la perversion del sistema. Son ustedes un gjemEl sefioDEL BURGO TAJADURA: Muchas gracias,

plo nitido, de manual, de la perversion del sistema. Esp sefior presidente. Muchas gracias, sefior Garcia Valencia,
es imputable a ustedes, es imputable al sistema que perpitesu presencia y su paciencia al contestar a las preguntas
gue esto sea asi. Son un ejemplo de manual de lo qué dgubs comisionados.

estamos hablando: se juntan 92 agricultores que saben qu&uisiera que me aclarase algunos aspectos que no me
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han quedado suficientemente claros o me remachg
clavo en alguno de ellos. Ustedes deciden crear esta ¢
dad en el afio 1997. Es el momento en que la Unién E
pea exige ya un contrato de transformacion. ¢ Cultiva
lino anteriormente la mayoria o la totalidad de los agri
tores que se asocian en esta sociedad limitada?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
No habiamos cultivado lino.

El sefiorDEL BURGO TAJADURA: ¢Ninguno de
los 927

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
Hablo de lo que es mi zona, la campifia sur de Extrem
ra. El caso de cada agricultor en particular no lo sé.

Queria corregirle. Creo que no es s6lo en el 1997 ¢
do se exige contrato de transformacion. Se viene exigi
desde el afio 1971.

El sefioDEL BURGO TAJADURA : No, es a efectos
de la subvencién.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
De 1997 para atras no habia que justificar nada.

El sefiorDEL BURGO TAJADURA : Es decir, no
habia que justificar que se hubiera producido la trans
macion, bastaba con justificar que se hubiera producig
lino en el campo, que se hubiera recolectado. ¢Es
Luego ha dicho que lo que hicieron ustedes desde un
cipio fue comprar al agricultor el lino transformado, hac
un contrato simultdneo de transformaciéon y compra
producto que el agricultor les suministraba. ¢ Es asi?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
Si, en la campafia 1998-1999. En la de 1997-1998 en
tro contrato no aparece la compra, aunque se hizo cori
terioridad.

El sefioDEL BURGO TAJADURA : Lo compraron
posteriormente. Pero usted ha dicho que lo comprar
sabian que no tenian ninguna posibilidad de venderlg
han vendido nada porque no habia ninguna posibilida
hacerlo.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
Hemos vendido dos camiones, 24 toneladas. Y si hab
mercado, lo que pasa es que los precios no nos intere
para nada.

El sefioDEL BURGO TAJADURA : ¢ Veinticuatro
toneladas de un total de...?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):

@299, que estamos transformando actualmente, no nos inte-
so@ea vender porque hemos constituido otra empresa, como
fudigo, para darle una utilidad a este lino.
\ban
cul- El sefiorDEL BURGO TAJADURA : O sea, que no
les interesa vender porque lo que van a hacer es crear una
empresa. ¢ Con qué finalidad?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
Para crear componentes de automovil, papel, hilar lino de
buena calidad —tenemos pruebas—, aislantes. Multiples
aplicaciones que hemos visto que puede tener.

El sefioDEL BURGO TAJADURA : ¢ Qué inversion
van a hacer ustedes en esa nueva empresa?

adu-

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
udMEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
orfdid principio, en la asamblea general de Lino Textil de
Extremadura se acordd destinar todos los beneficios de la
anterior campafia al capital social de Recuperaciones Eco-
I6gicas de Extremadura.

El sefioDEL BURGO TAJADURA : La empresa que
ustedes constituyeron, ¢tiene alguna ayuda publica?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
Si.

for-
lo e,[)EI sefioDEL BURGO TAJADURA : ¢ Cuanto?
asl «

PriN-g| sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
'3EXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
d8hr incentivos autonémicos creo recordar gue 23 millones

y pico.

El sefioDEL BURGO TAJADURA : ¢,Cual es el total
X %la inversion que ustedes realizaron?

POSE| sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
El total de la inversion fue sobre 70 millones.

on

), nﬁ El sefioDEL BURGO TAJADURA : Setenta millo-

dngs de pesetas.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
Con creacién de cinco puestos de trabajo fijos. Actualmen-

aletenemos nueve fijos. Ademas, las condiciones normales
satgaualquier tipo de incentivos, como mantener los puestos
de trabajo, la inversién, estar al corriente con Hacienda,
con la Seguridad Social, etcétera.

El sefioDEL BURGO TAJADURA : Es decir, que de
un total de inversiéon de 70 millones, que es una de las mas
bajas de todas las transformadoras que han pasado por aqui,
por lo menos hasta este momento, han recibido 25 millones
D3R la comunidad.

De 79.000 kilos, aproximadamente. En la campafia 1
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El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
No, Veintitrés y un piquillo corto, veintitrés cuatrocienta:
algo asi.

El sefioDEL BURGO TAJADURA : Pero no 23 ade
mas de los 75 que ustedes han invertido, sino dentro
inversion de 75.

El seforREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
Efectivamente, dentro de la inversion.

El sefiorDEL BURGO TAJADURA : Ustedes han
recibido una subvencion de 23 millones de la comuni
Eso quiere decir que ésta légicamente estaba muy inte
da en que ustedes hicieran esta transformadora, ¢,no?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
Esta transformadora, a mi corto entender, como todo Ig
genere empleo y riqueza. De hecho, este tipo de incer
es para este tipo de industrias no alimentarias.

El sefioDEL BURGO TAJADURA : O sea, que uste|
des consideran que su transformadora crea empleo y 1
Za por si misma.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
A la vista esta que comprometimos cinco puestos de t
jo; que el motivo de la ayuda de esta subvencion o inc
VO era crear cinco puestos de trabajo, y actualmenteg
nueve.

El sefioDEL BURGO TAJADURA : ¢ Sabe por que

le hago estas preguntas sobre la comercializacion que
des hicieron en un principio en la transformadora, sob
compra a los agricultores, aunque sus perspectiva
comercializacion han sido muy escasas? Precisaments
gue una de las objeciones gque se expone desde la Co
dad Europea es que cultivar lino exclusivamente pg
prima, sabiendo que no tiene ninguna finalidad econon
constituye un abuso del derecho. ¢ Estaria de acuerd
que ustedes han hecho un abuso del derecho?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
Le voy a contestar con otra pregunta: ¢ Estaria uste
acuerdo en que constituye un abuso del derecho cu
trigo duro en monte o sierra, o girasol?

El sefiorDEL BURGO TAJADURA : (A usted le
parece legitimo que si la Comunidad Europea estah
unas ayudas para el que cultive lino y cumpla los requi
legales, no tenga nada que ver lo que pase después ¢
producto?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):

tiva.

El sefiorDEL BURGO TAJADURA : ¢ Sabe lo que
5 ocurre? Que el concepto de cazaprimas sobre el que se ha
venido hablando mucho, en algunos de los informes de la
Unidn Europea esta vinculado a que el cultivo al final no
L tiene ninguna utilidad econdmica. Insisto, ¢ usted cree que
deda es responsabilidad del agricultor? Es decir, si el lino en
Espafia no tiene salida, ¢ es responsabilidad del agricultor?

El sefilorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
Al agricultor no se le puede complicar mas la vida. En
Espafia existen buenos agricultores, siembran, labran su
jdigrra porque ademas les han salido los dientes ahi. El agri-
réshtor echa su abono, su herbicida, depende de las condi-
ciones climatoldgicas y no se le puede pedir mas. Si la
Comunidad no quiere que se siembre lino, que diga que no
se siembre lino, ahora si es una alternativa mas de cultivo
pues ahi esta y la debemos aprovechar. ¢ Qué estamos atra-
0s en relacién con otros paises? Por supuesto. Pero ya
ti multinacionales interesadas en los productos que se
van obteniendo de mejor o peor calidad, pero al final habra
una cultura del lino.
Yo recuerdo que en mi pueblo cuando se empez6 a sem-
icigr girasol hubo una familia que lo sembré y todo el
mundo se reia porque hubo que cortar las mazorcas con
navaja, echarlo a una cosechadora, aguello era un mundo.
Luego resulta que al cabo de cuatro o cinco afos el girasol
fue una parte importante de la renta de todos los agriculto-
ahes cuando adoptaron la cultura del cultivo.
enti-
hayEl sefioDEL BURGO TAJADURA : A pesar de que a
veces el girasol quedaba en el campo sin recoger.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
usteXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
reQuieda actualmente en el campo sin recoger, como todos
ssddemos porque pasamos con el coche por las carreteras
> por-muchos campos. Antes cuando el girasol no tenia ayu-
nmies- de la Union Europea y un kilo de girasol en base a
r $2/44 oscilaba del orden de las 70 6 80 pesetas, el agricul-
ni¢er sembraba girasol donde producia girasol.

D con

El sefioDEL BURGO TAJADURA : Pero en cuanto
cambiaron los sistemas de ayuda de la Comunidad el agri-
cultor se lanzé, como es natural, a cultivar el girasol.

D

d deEl sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO

tivdarXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
Tampoco podemos decir que el agricultor en general se
lanz¢ al girasol o al lino.

leceEl seAoDEL BURGO TAJADURA : No, no. El culti-
sites del girasol —como usted sabe— estd mucho méas exten-
owlieseque el del lino.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
Hay que tener en cuenta una cosa. Hay que saber qué es la

Hasta la fecha, perfectamente. Que establezcan unan

prmatacion de una explotacion. Lo que no es normal es que en
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una explotacion agricola de 500 hectareas, 490 estén
cadas al lino. Esa no es una practica agricola normal. A
bien, una explotacién de 100 hectareas o de 500, d
lleva su barbecho, girasol, trigo duro, cereales, eso es
rotacion normal y el lino es una alternativa mas.

El sefioDEL BURGO TAJADURA : Lo que pasa €
gue para que eso sea asi habia que montar la transfor
ra, légicamente.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
Es que llega un reglamento que obliga a transform
nosotros nos planteamos que habia que apostar por
montamos una transformadora.

El seforDEL BURGO TAJADURA : Yo les felicito
por ello. No vea en mis palabras censura alguna, al r
estoy muy de acuerdo con lo que usted me esta dicie
Efectivamente, ustedes en un momento determinado
vaban lino, llega un momento en el que los reglame

comunitarios exigen otros requisitos, entre ellos el contra{g,

de transformacion, y ustedes se preparan para dar resj
a ello y que los agricultores puedan tener un sitio préx
donde llevar el lino.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
Es que es absurdo pensar otra cosa. Y volvemos al ejg
del girasol. En tiempos no hubo transformadoras de gi
importantes, luego ha habido otras muchas particula
extractoras. De hecho luego se han encontrado con un
mativa que, por ejemplo, el que estaba por debajo del
ce del 1,8 debia justificar que en no sé cuantas camy
vendio girasol a una transformadora. Es lo mismo que
sar que yo monto una extractora —voy a nombrar e
zona a Romero Alvarez, S.A.—, yo siembro girasol y €
es un circulo vicioso. Eso no hay que pensarlo nunca.

El sefioDEL BURGO TAJADURA : El incendio que
ustedes tuvieron fue absolutamente accidental. Fue p
cido por un reactor, ya que el lino es un producto altam
inflamable. ¢ Usted habia adoptado medidas de segur

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
El lino que ardié estaba en una era, y no es propieds
Lino Textil de Extremadura.

El sefiorDEL BURGO TAJADURA : Es muy facil
gue un lino que esté en una era pueda arder, porque
varillas de lino, ¢no es asi?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
Si, si, varilla de lino.

El sefiorDEL BURGO TAJADURA : No era lino
transformado o almacenado, sino simples varillas de
gue estaban pendientes de llevar a la transformacion.

dediXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):

his absurdo pensar en algo intencionado porque es lo
bmdismo que si el agricultor guema sus barras de cebada en
ua®ra.

El sefioDEL BURGO TAJADURA : Eso le iba a pre-
5 guntar, ¢,qué ha ocurrido entonces con ese incendio? ¢Qué
mpésa con los agricultores?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
Quiero aprovechar esta Comisién para que ustedes me con-
atasten qué va a ocurrir con esos agricultores.
eSto E| sefioDEL BURGO TAJADURA: Si de mi depen-
diera, naturalmente... Pero el problema es de prueba, de
gue efectivamente se sepa de quién es ese lino, si ustedes lo
tenian documentado perfectamente, si ya estaba ingresado
f‘;}’ﬁisus instalaciones o estaba ahi para entrar.

CuUlti- £] sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
NPEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
sotros podemos tener referencia de a quién pertenece,

D documentado no esta.

i
El sefioDEL BURGO TAJADURA: No esta docu-
mentado.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
”;%9<TIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
frl%’ porgue cuando se documenta es cuando entra en la

ri

ca.
A NOr-

"29"' | sefioDEL BURGO TAJADURA: Usted ya sabe

1€ el concepto de fuerza mayor en la Union Europea no
E’ rece que contemple un supuesto como ése, y esto puede
SpET un problema, porque ustedes tampoco tenian un seguro
Sobre eso. Tenian un seguro sobre sus instalaciones, pero
no sobre lo que el agricultor les va a llevar. ¢Ustedes en
esa era qué hacian, ir acumulando el lino conforme va

oligpando?
ente ~

d 4| seforREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
?%XTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):

No, porque nuestra fabrica estd muy préxima a las eras del
pueblo donde ponen los granos los agricultores, y estas eras
dS9& de propiedad. Cada uno tiene su pequefia parcela, de
media hectarea, de 2.000 metros cuadrados, etcétera. Y hay
una parte que es del Ayuntamiento, que se utiliza para apro-
vechamiento ganadero en verano. Y el lino que ardi6 estaba
dlapositado alli, depositado como ya le contestamos al
Ayuntamiento —tenemos por aqui un escrito—, por perso-
nas incontroladas por nosotros.

El sefiorDEL BURGO TAJADURA: ¢Ustedes no
tenian nada que ver con ellos?

El seflorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
lif&XTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
No. Cualquier agricultor las tiene y continlan depositadas
en su era. Ademas, esta todo intervenido por la Junta de

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO

Extremadura, para saber cuéles son las pacas de este agri-
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cultor o las de ese otro.

El sefioDEL BURGO TAJADURA: Pero esa varilla
de lino estaba pendiente de ser llevada a una transforn
ra. Estaba almacenandose ahi hasta que llegase el m
to, porque supongo que habra turnos.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
Si.

El sefiorDEL BURGO TAJADURA: Es decir el
hecho de que en un momento determinado veamos e
parcela varillas de lino no es nada que pueda inducir a
sar que ahi hay algo raro sino, simplemente, que est4
tro del proceso. Porque si un agricultor no lleva la varill
lino a la transformadora se queda sin la subvencién.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
Es normal que esté la varilla de lino en el campo en d
minadas fechas, eso es razonable. Lo que no puede
gue la varilla de lino de la campafia actual nos la enco
mos en el campo en el mes de mayo del afio que vien

El sefiorDEL BURGO TAJADURA: Pero no tiene
ningun sentido, porque ese agricultor no habra cobrag
prima.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
No debe haberla cobrado.

El sefioDEL BURGO TAJADURA.: Y si la ha cobra-
do, ¢.es porque ha habido una irregularidad?

El senorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
Claro.

El sefioDEL BURGO TAJADURA: (Y quién ins-
pecciona todo eso?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
En nuestra zona lo inspecciona la Direccién Generg
Comercio de la Consejeria de Agricultura.

El sefioiDEL BURGO TAJADURA: ¢Les someten
ustedes a un control muy riguroso?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
A un control totalmente riguroso. Yo una vez que he v
lo que ocurre agradezco el control al que nos han somg

El sefioDEL BURGO TAJADURA: Porque a usteg
le da la tranquilidad de saber que puede ir con la ca
bien alta.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO

Le explico un poco como es el control. Las pesadas se
hacen en su presencia la mayoria de las veces, con un fun-
cionario presente en la bascula a las ocho de la mafana. Y
naatpii hay actas.

pmen-

El sefioDEL BURGO TAJADURA: Me parece estu-
pendo. Asi es como hace el control la Junta de Extremadu-
ra. ¢Y usted conoce el control que se puede hacer en el
algodén, por ejemplo?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
N N@ano lo conozco.
penEl sefioDEL BURGO TAJADURA: Es que el otro

se nos dijo aqui por el consejero de Agricultura de

L d¢hdalucia que el control que se hace sobre el lino es muy
relajado, en comparacién con el control que se hace en el
algodon.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
BEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
S8f88 voy a decir el control sobre el lino que al menos, repi-
NY8:- hace la Consejeria de Agricultura y Comercio de la
P-Junta de Extremadura. Ultima acta que tengo en mi poder.
En Berlanga, a las 14 horas del 15 de julio de 1999. Perso-
! ngdo en las industrias de Linotex S.L., calle Sierpes nume-
4?16, nimero de autorizacién EX06001, se persona el fun-
cionario del servicio de comercializacion agraria don
Antonio Fraga Nieto, en presencia de don Alberto Garcia
Valencia, con NIF tal, que actia como administrador de la
citada industria, y se procede a la inspeccion de los docu-
mentos que a continuacion se relacionan para el periodo
comprendido entre el 15 del 7 y el 15 del 7, es decir ese dia.
Controla albaranes de entrada de la materia prima en la
empresa, lectura del consumo de energia y contabilidad
individual, y ademas dice: Se han inspeccionado los docu-
mentos relacionados con los siguientes contratos: tickets de
pesadas de la agricultora Maria del Carmen Vera Hidalgo,
con presencia en las pesadas. Observaciones...

El sefioDEL BURGO TAJADURA : Si, ya veo que
es muy minucioso. Solo quiero hacerle otra pregunta: Ese
control que le han hecho, ¢ en campafias anteriores también
era tan riguroso, o es ahora cuando se ha vuelto mas rigu-

| FRSO?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
y TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
Era exactamente igual.

El sefioDEL BURGO TAJADURA : Es decir, que la
Junta de Extremadura tomd sus decisiones en un momento
sieterminado y le sometia a usted a una inspeccion absolu-
stidgnente exhaustiva.

) El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO

bdZaXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
Si, por un embudo, y ademas cada vez mas estrecho.

El sefioDEL BURGO TAJADURA : No sabe coémo

TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
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lo celebro.
Muchas gracias.

El sefiorPRESIDENTE: Sefior Amarillo, para st

segundo turno le encarezco concrecion. Tiene la pal

El sefilorAMARILLO DOBLADO : Seré muy breve
sefior presidente.

Tan so6lo quiero recordar, antes de hacer la pregt
una singularidad normativa que tenia la Junta de Extrem
dura, que incluso a alglin portavoz le caus6 una cierta €

fieza, y es que el sistema que se seguia era el de tra

literalmente en el Diario Oficial de Extremadura la normal
tiva comunitaria y que, por lo tanto, lo Unico que hace

trasponer esa normativa y sobre la base de la norm

europea que ha traspuesto, con la interpretacion, a st
gue légicamente ha hecho el Gobierno y que, por lo ta
ha publicado en el Boletin Oficial del Estado, sin afi

ninguna otra circunstancia y sobre la base tan sélo d

cuerpo legal, se hacen las inspecciones de caracter ex

tivo que nos acaba de describir el compareciente.

También quiero hacerle una sola pregunta. ¢ Uste

agricultor?

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
Si.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Le pido una opi-
nion de valoracion ética. Usted, como agricultor, ¢,cémg
maria o denominaria a alguien que, no viviendo de la
cultura, estando en altos puestos de la Administracion,
de manera directa o bien por personas muy relacion

con él, cobra subvenciones millonarias del cultivo del lind?®

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
A mi corto entender, y como agricultor, lo que esta

Otra cosa es que sea ético. También es legal, por ejemplo,
cobrar una dieta. No sé cudl es la dieta por venir yo aqui,
por ejemplo, pero si es excesiva, no es ético. Entonces ya
no hablariamos de cazaprimas, sino de cazadietas.

abra.
El sefiorAMARILLO DOBLADO : Muchas gracias.

El seforPRESIDENTE: Sefior del Burgo, para su
intggundo turno, tiene la palabra.

X ra;‘_EI seﬁorpEL BQRGO TAJADURA : Efeptivamente, '
5Fh’:}r{gpdulamon podia ser una de las soluciones para evitar
410 digo yo abusos, sino simplemente para buscar un siste-
L tal vez mas justo de reparto de las ayudas comunitarias.
'a go entendido que la modulacién no es bien recibida en
| veropa, entre otras cosas porque algunos gobiernos socia-
nts! as se oponen —,probable_rpente otros gobiernos conser-
. dffdores se opondrian también—. Pero quiero decir que la
L ulacién no tiene buena prensa en este momento, a lo
'hglggr mas adelante si, pero en este momento esa modula-
clon no tiene buena prensa en la Comunidad Europea que,
dGomo gsted ,sa_lbe, es donde se establecen las normas y los
reguisitos basicos, porque en Espafia ho tenemos compe-
tencia para fijar eso. Si hubiera esa competencia, se hubiera
establecido desde su propia comunidad auténoma.

La cuestion esta en que a usted le han hecho una pre-
gunta sobre unas circunstancias tedricas. Yo le voy a hacer
otra pregunta sobre otras circunstancias que no son tan teé-
ricas, que son las siguientes. Un ejemplo: Hay una persona

llgue es agricultor en este caso, que tiene fincas por herencia
L Su padre, que las cultiva y que no precisamente dedica
pi@slas las parcelas al cultivo del lino, sino que es uno mas
2§8dos cultivos. Da la casualidad que esa sefiora esta casada
PN un sefior que, andando el tiempo, el afio 1996, es nom-
brado director general del Ministerio de Agricultura. Otro
ejemplo le puedo poner de los hijos de un funcionario del
Ministerio de Agricultura, que son ingenieros agronomaos,

e se juntan para hacer una sociedad, que llamariamos

—

claro es que a esta situacién nunca se hubiera llegadoUA8 empresa agraria, y que también ponen y cultivan lino, -
sélo con el lino, sino con cualquier cultivo, si hubiera otrd30 Precisamente en esas cantidades de 500 hectareas, etce-

criterios para conceder las ayudas, por ejemplo, est
ciendo unos techos méaximos, unos modulos, o de al
manera, para no llegar a situaciones de cobrar 500 h
reas de lino, que no es la agricultura normal.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Entiendo que lo
gue nos quiere decir —y si le interpreto mal, me corrig
es que es partidario de que las subvenciones se mod
gue légicamente las subvenciones del sector agrario d
ir para los profesionales de la agricultura de manera fu
mental.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
Hasta ahora, si lo planteamos como legal, es legal que
quier persona con un expediente cobre una ayuda.

El sefiorAMARILLO DOBLADO : Estamos en e
plano ético.

El sefiorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):

grya, sino bastante menos, muchisimo menos, y que, cum-
yutigndo todos los requisitos y sometidos a todos los contro-
2488, son los que reciben como todos los demas mortales una
subvencion. ¢ Usted cree que es exactamente igual que el
ejemplo de un alto cargo que, prevaliéndose de su situaciéon
de alto cargo y en funcion de informacién privilegiada, con
p-abuso de su propia autoridad, hace unas actuaciones para
IIdgReficiarse a si mismo. ¢ Usted cree que son comparables
elfsndos situaciones?
nda-En fin, ¢ usted conoce al hijo de alguien que pueda tener
alguna relacion con la Administracion publica como alto
cargo?; no sé si en Extremadura se puede dar el caso.
¢ Usted conoce alguno? Si un amigo suyo que esté en el
pueblo donde usted vive y trabaja con usted en el campo, y
cgel-dedica al campo, resultara ser hijo de un consejero de la
Junta, ¢por ese motivo usted le negaria el derecho a ser
agricultor?

El sefilorREPRESENTANTE LEGAL DE LINO
TEXTIL DE EXTREMADURA, S.L. (Garcia Valencia):
No le negaria el derecho, pero por supuesto éticamente le
diré una cosa, no tendria una inspeccion sino 90 mas.
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