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Se abre la sesion a las diez y diez de la mafial

El senorPRESIDENTE: Buenos dias, sefnorias.
abre la sesion.

El tnico punto del orden del dia es la comparece
del secretario general de Comercio Exterior, para ir
mar sobre la Conferencia Ministerial de la Ronda ¢
Organizaciéon Mundial del Comercio (OMC) y las pe
pectivas de lanzamiento de una nueva ronda come
global. Para ello tiene la palabra el sefior secretar
Comercio Exterior.

El sefior SECRETARIO GENERAL DE
COMERCIO EXTERIOR (Utrera Mora): Es para n
un honor volver a esta casa después de mas de L
de dedicacion a mi nueva responsabilidad como s
tario general de Comercio Exterior y, en concreto,
dedicacion también exclusiva en los Ultimos mese
casi exclusiva, a las cuestiones relativas a la Orga
cion Mundial de Comercio.

Quiza una reflexion previa es que la Secretari
Estado de Comercio y Turismo, encargada precisa
te de las relaciones comerciales internacionales, ¢
relaciones comerciales internas y también del se
turistico, encuentra en la Secretaria General de Cc
cio Exterior el organismo que tiene especificame
encomendadas las funciones de negociacion d
reglas de comercio internacional, de comercio exte
asi como todas las relaciones bilaterales con los pi
la gestion de la deuda internacional y las relaciones
los organismos internacionales. Pues bien, espec
mente dentro de las cuestiones relativas a la Orga
cion Mundial de Comercio, como ustedes saben, el
ximo dia 9, esta misma semana, y hasta el dia 1
o6rgano supremo, el érgano soberano de la Orga
cién Mundial de Comercio, celebra la conferer
ministerial, que ya hace tiempo se decidio, por ofr
miento de Qatar, que se reuniera en su capital, C
Asi, a pesar de las dudas que se han ido plantear
las ultimas semanas, se han mantenido este lugar
mismas fechas, porque se ha entendido que rest
necesario dar una sefial clara de que las cosas ¢
como debian de seguir, como estaban programada
tanto se mantiene fecha y lugar, y, ademas, porq
coyuntura econdémica internacional hace mas nece
gue nunca la celebracion de esta conferencia mir
rial y, si es posible que, como punto principal d
agenda de esta conferencia ministerial, se constitu
lanzamiento de una nueva ronda comercial, de
nueva ronda de negociaciones para la liberalizacio
comercio internacional.

Queremos llamarle, y asi esta discutido ronda
desarrollo. Se le ha también denominado la rond:
Milenio. También se ha pretendido que fuera, y e
hecho, la primera ronda negociadora que se reali
dentro del seno de la Organizacion Mundial de Cot

acio, puesto que, como luego tendremos ocasion de
desarrollar, hasta ahora las ocho rondas anteriores lo
han sido en el seno del GATT, del Acuerdo de Arance-
'@es y Comercio. Las expectativas para la ronda son mas
amplias que las anteriores, porque junto a los temas
!Qiﬁsicos del comercio (la liberalizacién, reduccion de
Qiranceles, la eliminacion de barreras comerciales, etcé-
*f@ra) incluiria también los denominados nuevos temas
Sdel comercio, la relacion del comercio con aspectos tan
“¢fAportantes como el medio ambiente, la competencia,
)|déinversion, aspectos sociales, etcétera. Por tanto, nos
encontramos en un momento que para algunos es histo-
rico, para otros en todo caso importante, en el que tanto
la actividad econdmica internacional, y la ralentizacion
de la coyuntura econémica internacional, como la
lighSortancia que otorgan sobre todos las sociedades
Che4s desarrolladas a esos temas que confluyen con el
I@dmercio y que lo hacen mas eficiente y posiblemente
spfas equilibrado, todas estas consideraciones deberian
Id@-entrar a formar parte, bien de la negociacion o bien
de las agendas de trabajo a proponer en esta conferen-
d& ministerial.
'enJunto a esto otro aspecto afladido y también de
tilmportancia capital dentro de esta Conferencia Minis-
“terial seria la decision sobre las denominadas medidas
n@&-aplicacion, es decir, las medidas que facilitarian para
l@s paises menos avanzados el aplicar los acuerdos o
tRssarrollar la aplicacion de los acuerdos alcanzados en
i0d, ronda Uruguay. La aplicacion implementationen
isedminologia anglosajona— significa precisamente
G@%0: concesiones unilaterales por parte de los paises
ip@as avanzados a favor de paises en vias de desarrollo,
ligayue para €éstos sea por un lado mas facil la aplicacion
yife los acuerdos ya alcanzados en la ronda anterior, la
3leliguay, pero al mismo tiempo también para que
iz&tquieran la capacidad que permita integramente la
iaplicacion de aquellos acuerdos, puesto que nos encon-
aramos con paises que ni por capacidad organizativa, ni
Yh@ministrativa, ni siquiera tecnoldgica, pueden cumplir
lecgivs y cada uno de los acuerdos alcanzados en las ron-
ydas anteriores. Por tanto, esta orientada al desarrollo,
tap#icacion como llave que ha de facilitar o ha de permi-
gliregue se lance la nueva ronda para atraer la confianza
,@@tos paises en vias de desarrollo y la insistencia por
gkate de la Union Europea, y de Espafia al formar parte
;3ria tener posiciéon comun la Unién Europea, por alcan-
ster una agenda lo mas amplia posible y que incluya
lesos nuevos temas a los que hemos hecho referencia,
‘aek acompafian, que son correlativos, que complemen-
Jtem y mejoran las puras y simples consideraciones de
delturaleza comercial.

Permitanme hacer una breve exposicion de la histo-
ded del sistema multilateral de comercio, porque entien-
dkl que de esta historia podemos sacar conclusiones
para tener una justa valoracién de lo que se espera de
agfta conferencia ministerial y de la posible ronda glo-
idral que nazca de esta préxima conferencia ministerial
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de Doha. En primer lugar sefialaré que el sistema
tilateral de comercio actual tiene apenas poco m:
cincuenta afios. Encuentra sus origenes en el afio
en la Carta de La Habana, que pretendia crear una
nizacion nueva, la Organizacién Internacional
Comercio, que junto al Fondo Monetario y juntc
Banco Mundial constituirian los tres pilares del nu
orden econodmico internacional. No fue posible la c
cion de esta organizacion entre otras cosas, y princ
mente, porgue no fue ratificada su creacién por pr
camente ningun pais, y lo que se hizo por la
posibilista es formular un acuerdo general, es deci
una institucién, no una asociacion de paises, sino
plemente un acuerdo, un acuerdo provisional s
comercio y aranceles, el denominado GATT. El G/
tiene su nacimiento en 1947 y su vigencia a partir (
de enero de 1948. Desde entonces se han real
ocho rondas comerciales, la primera en Ginebra, la
ma la denominada ronda Uruguay. Un primer rasg
estas rondas comerciales, a excepcion de las prin
gue fueron muy breves, es que las Ultimas han exi
han necesitado, han requerido prolongar dos peri
de tiempo para concluir los acuerdos de esas rol
Concretamente la ronda Uruguay se extiende des
afio 1966, en que se landa en Punta del Este, he
afo 1994, la conferencia Marrakech, que da ade
lugar al nacimiento de la Organizaciéon Mundial
Comercio.

Por hacer muy sucintamente una reflexion sobre
principales rasgos en todas estas rondas negocia
hay que sefialar que en las cinco primeras se fL
consolidando dos mecanismos de negociacién. Lc
se hacia como practica usual, como procedimient
actuacion, es que los paises demandantes reali.
peticiones, producto por producto, a los paises
habian de hacer las concesiones de tipo arance
Estas peticiones eran fundamentalmente de redu
de arancel, o bien eran de consolidaciéon del nivel
tente de arancel o, en su caso, de fijacién de un 1
maximo de incremento de arancel. En definitiva, pe
demandantes que solicitaban de otros paises la fiji
de unos niveles, de unos techos méaximos o la cor
dacion al nivel que entonces tuvieran de los aranc
El pais administrador, proveedor o que recibi:
demanda, caso de concederla, exigia una vents
valor equivalente en algin otro producto que habi
concederle el pais demandante. De esa forma, las
cesiones que se realizaban los paises uno a uno ¢
prefiere por pares, en las negociaciones, al final se
tilateralizaban, es decir, todas puestas juntas se a
ban al resto de los paises de acuerdo con la cla
principal de funcionamiento del GATT, la clausula
nacion mas favorecida. De tal forma que esos acut
singulares bilaterales entre los paises, inmediatan
eran aplicables, una vez que se concluia la ronda |
ciadora, a toda la comunidad, a todos los paise:
suscribian el acuerdo de aranceles, el GATT. E

ndésde luego, era un procedimiento muy lento y com-
smlejo. Funciond bien al principio, cuando habia mucho
Q& hacer en materia de reduccion arancelaria y sobre
ytgalo cuando habia un catalogo muy amplio de bienes
deo sensibles, fundamentalmente estamos hablando de
abienes industriales, que entonces no se habia procedido
\@ la liberalizacion del comercio agrario.
2a- A partir de la sexta, la denominada ronda Kennedy
pad- los afios sesenta, del afio 1964 al afio 1967, se cam-
chii6 la metodologia para la liberalizacién, la reduccion
veaancelaria, y basicamente la reduccion media de aran-
peles en productos industriales que se alcanzo, del 30
sipor ciento, lo fue sobre la base de reducciones lineales
bea los aranceles, de tal forma que el nuevo arancel
MMesultante de la negociacion venia a ser un porcentaje
2pbr un coeficiente a determinar, que podia depender y
zadoar dependiendo de los productos, sobre el arancel
Jinterior; asi se conseguian importantes rebajas arance-
thrias y se evitaba la discusién producto a producto,
agayre todo, como estamos diciendo, cuando ya habia-
icoos entrado en los productos sensibles, muy sensibles
\dsalgunos casos, siempre de naturaleza industrial. La
dasda Kennedy, estuvo también caracterizada, y ahi es
lelehde nace por primera vez en rasgos generales, por la
statehcion que se prestd a los paises en desarrollo. De
1téexho, el articulado constitutivo del acuerdo GATT se
lamplié con un cuarto apartado que se titulaba Comer-
cio y Desarrollo, y se establecian las relaciones entre
loemercio y desarrollo. Se intentd entonces que se con-
ocadjera una clausula de excepcionalidad al principio de
rmacion mas favorecida, que permitiera a los paises
quesarrollados otorgar concesiones a los paises en desarro-
) e que no se multilateralizaran, es decir, que fueran
abatiénticas concesiones a esos paises y solo a esos paises.
J0Me fue posible al cierre de la ronda Kennedy,
arieao 1967— aplicar este principio, pero si lo fue unos
caffos después, en 1971, en que el GATT autorizé a que
xge aplicara por primera vez el sistema de preferencias
\cjemeralizadas que le propuso la entonces Comunidad
sEsonomica Europea. Nace asi un principio importante
ciimlas reglas comerciales actuales. Junto al principio
sgleneral de nacion mas favorecida, que luego detallare-
leos brevemente, aparecen excepciones al mismo, y la
Excepcion mas importante es la que establece los siste-
angigs de preferencia a favor de algunos paises o grupos
. de paises. Entonces, en la ronda Kennedy, se establecio
ogue fuera precisamente a favor de paises en desarrollo,
siuy@s ventajas asi obtenidas no tenian que aplicarse, no
nidnian que extenderse automaticamente al resto de los
lipaises desarrollados, sino que las retenian para si mis-
sul@s esos paises en exclusiva. Por ultimo, también den-
l&o de la ronda Kennedy se elaboré el Cédigo antidum-
rghdsg, posteriormente revisado en las rondas Tokio y
ebmiguay y que, como comentaremos después, constitu-
ege-uno de los aspectos esenciales a tratar en la confe-
geacia ministerial y en la posible ronda comercial que
styrja de esta conferencia ministerial de Doha.
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En cuanto a la ronda Tokio del afio 1973 a 1¢
recuérdese gque son afios en los que coincide la
energética, la fuerte elevacion de precios del petr
también la crisis monetaria, el derrumbe del sisterr
Bretton Woods y también la crisis de rentabilidad
guieren cambio asociado a las mutaciones, a las
vaciones tecnoldgicas, especialmente a la informé
gue entonces empezaban a extenderse. Fruto de
ello naci6é una corriente proteccionista 0 neoprotec
nista que se manifestaba en la utilizaciéon abusiva ¢
clausulas del GATT. Se constituyé en el seno de
ronda Tokio —1973-1979— un grupo de trabajo en
gado de realizar un inventario de las barreras al cc
cio internacional. Este catalogo, que a partir de er
ces se ha venido manteniendo y perfeccionando,
importante y conocido como la Declaraciéon de To
destaco la proliferacion de multitud de practicas |
teccionistas, que podemos resumir en cinco princig
apartados.

En primer lugar la participacién de los gobiernos d#¢

los poderes publicos, de las administraciones publ

mediante subsidios, empresas publicas, comerc )

Estado y otros instrumentos que perturbaban el nc

funcionamiento y la competencia en los merca | a

internacionales. En segundo lugar, como una seg
barrera, las formalidades aduaneras que, conveni
mente instrumentadas, podrian dar lugar a retr

indebidos en el despacho de mercancias y por- s

constituirse en una auténtica barrera al comercic
tercer lugar, normas técnicas restrictivas que impe
gue productos habiles para el consumo o para su

zacion en muchos o en la mayor parte de los pa s
cualquiera que fuera su destino, no lo fueran en & RS

llos paises que establecian normas, en muchos
discrecionales y a veces caprichosas, que se consi
simplemente en una barrera al comercio y que no t¢
en realidad relacion directa estricta con las cualid.
o caracteristicas de los productos. En cuarto lugai
tricciones cuantitativas. Restricciones cuantitati
entre las que podemos incluir los acuerdos volunt:i
de restriccién a la exportacion, por ejemplo, la fir
del acuerdo multifibras, que fijaba cuotas a la impc
cion de textiles en el &mbito de los paises de desar
las cuotas o contingentes de importacién y toda pr
ca que establezca limites cuantitativos a los flujo
comercio. En quinto y ultimo lugar el proteccionis
via precios, es decir, el establecimiento de exacci
variables, complementarias a los propios arancele
funcién de los precios de entrada de las mercan
Cuanto mas bajos fueran esos precios, es decir, ¢
mas competitivas las producciones de un pais, pt
encontrarse en el comercio internacional con exar
nes cada vez mas altas que eliminaran esa compe
dad, esa capacidad de competencia, de tal form:
tendriamos una barrera adicional a la generacic
comercio.

79, Por otro lado, también en la ronda Tokio el sistema
r@mple de reduccion lineal de aranceles se modifico a
\dayor de un sistema lineal mejorado, de tal forma que el
toleevo tipo arancelario se puede reducir, pero se hace
gihora de forma progresiva. Las mayores rebajas se
ppactican en los aranceles mas altos, de tal forma que,
i) un caso general, se establecen varios tramos o tipos
tatancelarios —el tipo alto, el medio y el bajo— y esos
sigamos tipos arancelarios se definen horquillas y todos
ylgg aranceles incluidos en esas horquillas se reducen en
1$tA0S porcentajes que son mayores para los aranceles
apltos, menores para los aranceles medios y mucho més
nBpjos para los aranceles que ya parten de una posicion
diRuy reducida.
nu\EN la ronda Tokio se modifico también el marco juri-
iglico del comercio internacional en aspectos tan rele-
ryantes como, en primer lugar, el sistema de preferen-
1gl@s generalizadas, que consiguio ya unas clausulas de
habilitacién especificas, por tanto las preferencias
neralizadas, iniciadas en el afio 1971, con la ronda
-Jokio adquieren carta de naturaleza juridica. En segun-
,lugar los acuerdos multilaterales sobre medidas no
gncelarias, en definitiva para reducir todas esas barre-
s el comercio, distintas a los aranceles. En tercer
ar las concesiones especiales para paises menos ade-
‘ ﬁp_tados, entonces una veintena de paises, en el
mento presente algo mas de cuarenta paises que se
Jncluyen dentro de esa categoria de paises menos avan-
ados, los PMA, que reciben un tratamiento diferencia-
9y mucho mas favorable. _ _
ItHi':'Dentro de los acuerdos multilaterales sobre medidas
0 arancelarias de la ronda Tokio, hay que incluir,
desto gue todavia son cédigos que se siguen aplican-
) y perfeccionando en las sucesivas, en la ronda Uru-
) y esperamos que también en la ronda que se lance
WA'Hoha, los cédigos de valoracién en aduana, los cédi-
1 sobre compras del sector publico, los cddigos sobre
cedimientos para el tramite de licencias de importa-
'efn, se revisa el codigo antidumping de la ronda Ken-
GRedy y el codigo antisubvenciones y derechos compen-
8&torios. Todos estos codigos establecen reglas para
Bmitar el uso de todas esas barreras o reglar los proce-
tiﬁ]Tmientos, como es el caso de antidumping, en los cua-
3“% puede establecerse ese tipo de barreras. Asimismo,
Gflton esto concluyo la ronda Tokio, se establecié la
#8sibilidad reglada de imponer medidas de salvaguar-
1@lia, siempre presentes en el comercio internacional
N&sra preservar producciones o sectores muy sensibles,
[ motivos de desarrollo econémico. También este era
igA.instrumento importante y en manos de los paises en
adéearrollo que, para preservar su estrategia de desarro-
di@economico, podrian establecer medidas suspensivas
site aplicacion de los acuerdos de liberalizacion de
ithdmercio imponiendo esas salvaguardias.
guélegamos por ultimo a la ronda Uruguay, la mas
| ldega en el tiempo, llevdé mas de siete afios su conclu-
sién. Se inicia con la Declaracion de Punta del Este
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(Uruguay) en el afio 1986 y llega hasta el afio 199
gue se firmo el acta final en Marrakech, entrandi
vigor el 1 de enero de 1995 para aquellos paise:
ratificaron los acuerdos en plazo.

Los principales rasgos de la ronda Uruguay poc
mos muy resumidamente incluirlos en los siguiel
apartados. En primer lugar, por primera vez pode
hablar de un acuerdo auténticamente omnicompre
0 muy general, puesto que el nUmero de paises fir
tes en aquellos momentos asciende a unos 115,y
bién por primera vez se incluyen dentro de las regle
comercio y de los acuerdos de liberalizacién mate
gue habian sido orilladas, que no habian sido con
radas en todas las rondas anteriores. Estamos hal
de sectores tan importantes como el sector agri
como el comercio de servicios, como las relacione
comercio e inversién, como los derechos de propie
Por tanto, por primera vez, en la ronda Uruguay s
un tratamiento general a todas las relaciones come
les internacionales, incluyendo no sélo o no princi
mente productos industriales, sino que se abr
comercio agricola, a ese sector de actividad que
mas importante en la mayor parte de los paises av
dos, como es el comercio de los servicios, las cue
nes relativas a inversiones, inversiones directas mu
terales extranjeras, también los derechos y la rele
entre el comercio y los derechos de propiedad.
estamos refiriendo a las indicaciones geograficas,
mos refiriéndonos a todo lo que suponga las relaci
de atribucion de esos derechos de propiedad —p
tes, marcas, modelos, disefios, etcétera— en sus
ciones con el comercio internacional.

Por otro lado también, como segundo rasgo pri
pal de la ronda Uruguay, se procede a una reforms
titucional esencial y esa reforma institucional supor
creacion de la Organizacién Mundial de Comercio
tal forma que se pasa de un acuerdo entre partes ¢
tantes, que no otra cosa ha de ser el GATT en terr
logia inglesa, el Acuerdo General sobre Tarifas, A
celes y Comercio, a una institucién formada por pe
gue no son solo partes contratantes. La Organize
Mundial de Comercio es una institucion, tiene vc
cion de permanencia, pero no sustituye al GATT,
gue se superpone al GATT: la OMC incluye al GA
como uno de los acuerdos dentro de las regla
comercio internacionalmente.

Muy resumidamente podemos decir que la Org
zacion Mundial de Comercio incluye acuerdos muli
terales. Tendriamos el GATT —el Acuerdo Gen
sobre Aranceles y Comercio—, el GATTS —el AcL
do General sobre Comercio de Servicios—y el T
—el Acuerdo sobre Derechos de Propiedad Intele
relacionados con el comercio—. Ademas, la O
incluye acuerdos sectoriales, y dentro de esos acu
sectoriales estaria el acuerdo de agricultura, el act
sobre medidas sanitarias y fitosanitarias, los acue
sobre textiles y vestido, que suceden al acuerdo n

,®oras de las rondas anteriores. Al mismo tiempo la
@rganizacion Mundial de Comercio incorpora los anti-
aums cbdigos iniciados ya en la ronda Tokio, que serian
el de obstaculos técnicos al comercio, los cédigos de
‘fabstaculos técnicos al comercio, los codigos antidum-
tgdng, antisubvencion y medidas compensatorias, codi-
nge sobre valor en aduana y cédigo sobre licencias de
simgportacion. Ademas la OMC incorpora nuevos instru-
1amentos, como son el TRIMS es decir, aspectos del
tmomercio relacionados con medidas de inversion
seldranjera, las normas de origen y las salvaguardias. A
a8 vez, esto seria multilateral, afecta a todos los paises
ideiembros de la Organizacién Mundial de Comercio,
agmestos momentos 142, mas la préxima, en esta misma
otanferencia, incorporacion de China y de los territorios
» datonomos de China. Hay también acuerdos plurilate-
ladles que no afectan a la totalidad de los paises miem-
' s, sino sélo a aquellos paises que han decidido sus-
‘aaibirlos, acogerse a estos acuerdos plurilaterales por
adliferencia de los multilaterales. Dentro de los acuerdos
r@urilaterales tenemos el acuerdo sobre comercio de
'saelonaves civiles, el acuerdo sobre compras del sector
naablico, el acuerdo sobre productos lacteos, el acuerdo
stambre carne de bovino. Con posterioridad a la finaliza-
lieion de la ronda Uruguay, pero dentro también de la
si@nganizacion Mundial de Comercio, se han perfeccio-
Jnado tres acuerdos posteriores, que serian el de libera-
dtaacion de servicios financieros, el de liberalizacion
ressica de telecomunicaciones y el acuerdo ITA, el
tanuerdo sobre tecnologias de informacion.
reld-a organizacion, una institucion, la Organizacién
Mundial de Comercio no es solamente un contrato
i@ntre partes, sino una institucién que incorpora a los
ipadises, y dentro de ella se administran acuerdos multi-
:laterales, acuerdos plurilaterales, mas restringidos, y
dcuerdos sectoriales, que se refieren a sectores concre-
rtya-de liberalizacion, en unos casos con naturaleza mul-
ititateral, en otros casos con naturaleza plurilateral. Con
apsta Organizacién Mundial de Comercio, que incluye
ses solamente los anteriores acuerdos GATT de liberali-
>acion de comercio, sino un rango de cuestiones mucho
:anas amplio, relativas todas ellas l6gicamente al comer-
irmdo internacional y a su liberalizacién, se establecen
"Tinos principios, principios generales, que rigen el com-
. plertamiento original del GATT y posteriormente here-
dados también por la Organizacion Mundial de Comer-
ndito. Por hacer un muy rapido enunciado de esos
grincipios, presentes también en esta conferencia
rahinisterial, como no podia ser de otra manera, pode-
MOS resumir en cinco los principios generales que
lirforman el comercio internacional.
:ualEn primer lugar el principio de no discriminacion,
1€ste es el principio fundamental del GATT y también
rdesla Organizacién Mundial de Comercio, que se
2gdficula en dos normas principales; por un lado la clau-
dnda de nacion mas favorecida, definida en el articulado
Jitel GATT como que cualquier ventaja, favor, privilegio
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o inmunidad acordada por una parte contratante a
guier producto originado en o destinado a otro
debe ser concedido inmediatamente e incondicic
mente al mismo producto originado o destinado ¢
territorios de todas las demas partes contrata
Obsérvese que el enunciado de este principio no
lugar ninguno a dudas. La clausula de nacién mas
recida exige la multilateralizacion inmediata de tod.
cada una de las disposiciones, de todos y cada u
los acuerdos alcanzados en el seno de las negoc
nes de la Organizacion Mundial de Comercio. Cc
veremos luego, hay excepciones a esta clausu
naciéon mas favorecida, excepciones por otro lado
bién I6gicas. Las uniones aduaneras o las zonas de
comercio, de libre cambio, constituyen la excepc
mas inmediata y desde luego la excepcion tamt
dado el transcurso de los acontecimientos en la e
internacional, la excepcion mas necesaria. La U
Europea es una excepcién a este principio de clai
de nacion mas favorecida, también lo es el acu
NAFTA norteamericano y lo sera en el futuro el AL(
o las relaciones de la Unién Europea con Chile
zona de librecambio Unién Europea-Chile o, en
caso eventual, eventual en el futuro, la Unién Euro
Mercosur. Es decir, se establecen unas zonas espe
que han de cumplir condiciones especiales, basica
te tres. En primer lugar, que los acuerdos regionale
los multilaterales, sino los acuerdos regionales, ya
de union aduanera ya sea de zona de libre come
deben afectar a la practica totalidad de los intercan
0 a una parte esencial de los intercambios. Se intel
normalmente esta regla como gque un porcentaje |
mo del 90 por ciento de los intercambios dentro ¢
zona han de estar recogidos dentro de la liberte
comercio en la zona aduanera o en la zona de
cambio. En segundo lugar, estas zonas deben di
ponder a un programa encaminado a la consecuci
una verdadera zona de libre comercio o union adu
ra; l6gicamente, los periodos transitorios que se
blecen pueden ser muy largos, pero el programa |
existir para que el GATT o la Organizacion Mundial
Comercio acepte la existencia de esta excepcic
principio o a la clausula de nacién mas favorecida."
tercer lugar, que la contribucion de esta zona adus
0 esta zona de libre comercio no debe de ser un c
culo para el comercio con otros paises signatario
GATT o paises miembros de la OMC; es decir, qui
arancel exterior comun que se fija en una union a
nera no debe implican un deterioro en las relacic
comerciales ya negociadas con terceros paises: p
pio de no discriminacion. Por tanto, se pueden co
tuir zonas al abrigo de la clausula de nacion mas 1
recida, pero precisamente porque son zona:
especiales relaciones comerciales que no establec
entorpecen de ninguna forma, ni limitan el comel
fuera de la zona, sino que libremente deciden en el
de esa union aduanera o de esa zona de libre ce¢

uata integracion mucho mas perfecta, mucho més plena,
iimucho mas completa en sus relaciones de comercio.
1al-Dentro de ese principio de no discriminacion junto a
Ites clausula de nacion mas favorecida, la segunda clau-
tesla esencial es la de trato nacional o principio de no
idjacriminacion interna, que quiere decir que las impor-
waeiones, los productos bienes importados, deberan de
stgner el mismo trato que los productos nacionales: no
csdeonsiente que sobre un bien importado se establez-
acEm impuestos distintos y mayores gue los que se esta-
ridecen sobre la propia produccion nacional. Quiza en
1aenercio, en relaciones pura o simplemente comercia-
ahas, este principio es dificil que pueda concebirse en
libma situacion distinta, es decir, que un producto impor-
aiado, ya sea tornillos, leche o cualquier otro producto,
émor el hecho de ser etiquetado por proceder de un tercer
fpeds, tuviera unos impuestos distintos a exactamente el
idnmismo producto interior. Esto resulta tan absurdo que,
satamo digo, en términos de puro y simple comercio o
roldacion comercial, nadie cuestiona este principio, pero
Acuando ya estamos hablando de las relaciones del
' t@mercio con la inversién, la inversion directa extranje-
uid, entonces este principio adquiere carta de naturaleza
galena. Es decir, cuando se trata de empresas constitui-
siddes ya sea para relaciones comerciales, ya sea para
wdesarrollar actividades fabriles, con capital extranjero,
,Sicse establecen clausulas discriminatorias, tanto en
aaranto a los sectores en los que puede operar, como a
"¢y impuestos o las modalidades impositivas que
)axfrentan esas empresas extranjeras a diferencia de las
retapresas nacionales, ahi si que es muy importante la
iimigilancia del cumplimiento de este principio de no dis-
» ¢@iminacion interna.
| deJunto al principio, entonces, de no discriminacién,
ilipge incluye la clausula de nacién mas favorecida y el
ragmo trato que a los nacionales, tendriamos un segun-
nddeprincipio, que seria el principio de mercado abierto
woeprohibicién de uso de restricciones cuantitativas.
siicho de otra forma, aunque esto, l6gicamente, es un
apteceso gradual que hay que ir perfeccionando en el
Jgempo, puesto que las restricciones cuantitativas exis-
1tah, véase por ejemplo el caso del textil, lo que nos
@émdica este principio es que de forma gradual el comer-
1efa internacional ha de regirse por un principio de
)stéelusiva arancelizacion de la proteccion. Es decir, que
@blnstrumento de proteccion, de legitima proteccion fren-
te a las producciones externas por parte de los paises,
uobre todo de los paises en desarrollo, a los cuales se
1 permiten clausulas especiales de proteccion, ha de
in@Asarse fundamentalmente, y en el futuro esperemos
sfjue exclusivamente, en el establecimiento de aranceles
\ono en otras modalidades, sobre todo en la modalidad
die restricciones cuantitativas, muy frecuentes en el
apasado y en estos momentos todavia vigentes en algu-
Jivos sectores, normalmente en los sectores mas sensi-
sémhes, obsérvese que el establecimiento de un contingen-
1tbien sentido estricto es fundamentalmente la negacién
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del comercio. Cuando se establece un limite max

un contingente maximo de importaciones de un
lo que estamos diciendo es que hegamos comerci
encima de ese limite cuantitativo maximo. Logican
te las instituciones o los principios que rigen las ins
ciones, el GATT y la OMC, que velan por el comel
internacional, se resisten a la aceptacion de esas i
ciones cuantitativas. Por tanto, la arancelizacion ¢
proteccidn o que la proteccién se base exclusivan
en aranceles y no en otros instrumentos, es tambi
principio esencial de comportamiento del GATT y
la OMC.

Tercer principio, la reduccién progresiva de arar
les y la consolidacién de sus disminuciones, que
referencia a los procedimientos, procedimientos pr
cos de negociacion, que se han ido aquilatando
tiempo en las sucesivas rondas negociadoras, q
han ido perfeccionando y que llevan a que la consc
cion, es decir que no pueda en el futuro aument
proteccién arancelaria, sino que todas las conces
gue en cada momento se establezcan a favor de u
gue automaticamente se generaliza a todos los d
por el principio de nacién mas favorecida, se convi
en un techo consolidado, en un tope maximo que
mente tiene en el futuro una direccion de movimie
hacia abajo, pero nunca hacia arriba.

A estos tres se afiadirian dos principios adicion.
gue son principios coherentes con los anteriore:
principio de reciprocidad, que haria referencia no
forma en como se negocia sino a lo que se espera
negociacion; es decir, que una ventaja obtenida pi
pais ha de tener una respuesta mediante una vent
valor equivalente concedida al pais primero, al pais
concede la ventaja. Y el principio de mercado, pri
pio de mercado en competencia, que implica la el
nacion de subvenciones a la exportacion, en parti
para el comercio internacional de manufacturas.
principio de mercado limpio o de mercado competi
adquiere una especial relevancia en la confere
ministerial proxima de Doha, puesto que estal
hablando de generalizar este principio a los prodt
agricolas.

Se habla en la declaracion, que actualmente no
documento consensuado sino un documento de tr.
gue las delegaciones de los méas de 140 paises r
bros de la OMC tienen que debatir, y en su caso ¢
bar o no, en la conferencia ministerial del principio
phasing outes decir, la eliminacién gradual, pero ¢
minacion al final, de todo tipo de subvenciones y ¢
das a la exportacién en los mercados de productos
rios. Esto supone un cambio muy importante e
forma en como se ha instrumentado la politica agri
comunitaria y también en la forma en como se han
trumentado las politicas agrarias de paises desar
dos, notablemente de los paises mas proteccion
Japon y algunos otros, puesto que las ayudas a la ¢
tacion siempre se han concebido como un medio r

menlo de contribuir a rentas agricolas, sino como un
emedio de aliviar los excedentes, los stocks que acumu-
' ladran las politicas de apoyo a las producciones internas
wpara cubrir la diferencia entre los precios de apoyo, los
typrecios de intervencién y los precios de mercados inter-
inacionales de esos mismos productos. Son ésas, no el
ndpeyo interno, sino que son ésas precisamente las ayu-
adas a la comercializacion internacional, es decir, a dar
aniea competitividad que no tienen en precio las produc-
nciones de esos paises mediante apoyos publicos, ya sea
len la forma de subvenciones directas, ya sea en la
forma de créditos blandos o ya sea en la forma de
seomercio de Estado o cualquier otra modalidad. El
gueasing outo que propone precisamente es la elimina-
atiidn, la distorsién de los mercados internacionales
nmreddiante ayudas directas a la comercializacion interna-
eciomal de los productos.
da-Como hemos dicho, estos principios tienen excep-
rd@nes, muy importantes en ocasiones. Ya hemos men-
yeeznado las excepciones al principio de nacion mas
fmisrecida, que serian las uniones aduaneras y las
'rpésas de libre comercio. Pero también hay otras excep-
rregones a las que me gustaria en este momento hacer
otaferencia. Se trata de lesivers es decir, las excep-
toiones que se establecen a favor de paises o grupos de
paises por parte de otros paises.Wwaiershan sido
lesenciales dentro del nacimiento del régimen multilate-
. ial de comercio. Por ejemplo, el régimen de los paises
Adfrica-Caribe-Pacifico, los ACP, dentro de la politica
eodmercial de la Unién Europea, se benefician, se aco-
rgen precisamente waivers a excepciones. Esas
|jexadepciones permiten otorgar un tratamiento favorable
gaiesos paises, bien sea en acceso a mercado, es decir,
celiminando contingentes, cuotas de importacion, o bien
T8ea eliminando aranceles, poniendo a cero aranceles,
ufeente al tratamiento general que recibe el resto de paises.
:dtégicamente, al ser una excepcion, Weverstienen
vque ser aprobados por la propia Organizacién Mundial
\cia Comercio. Para ello se requiere, en su caso, una
1@stacién que, por las reglas de votacion establecidas,
‘tiogorpore a mas de la mitad de los miembros y que ade-
mas suponga una participacion en voto muy alta. Por
stanto, como excepcion, se requiere la aprobacién del
b@jaTT en su momento y de la Organizacion Mundial
idm-Comercio, y estas excepciones tienen que ver con
JEpriguos regimenes coloniales o tienen que ver con tra-
jehmiento preferente a zonas y paises en desarrollo. Por
iejemplo, es muy importante también el waiver conce-
/ahdo por la OMC de Estados Unidos a favor de los pai-
\@es caribefios. En definitiva, el establecimiento de esas
&xcepciones siempre encuentra su explicacion en man-
:dkner lazos historicos entre regiones, paises, o bien pro-
nmeover el desarrollo econémico de algunos paises, a los
blaales se les faculta para que accedan con mas facili-
sidegl a los mercados de los paises desarrollados, préacti-
(earmente sin ninguna traba cuantitativa o arancelaria,
Yygpae ldgicamente estos paises no pueden generalizar a
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todos los deméas miembros de la OMC. Por eso pre
mente se pide la excepcioén, se pide el waiver en el
de la Organizacion Mundial de Comercio.

Por altimo la Organizacion Mundial de Comer:
incorpora, junto a todo lo que hemos sefialado, lo
se denomina el sistema solucion de diferencias. E
tema de solucion de diferencias, en sus distintas fa
o lineas de actuacién, digamos por resumirlo prac
mente en una caricatura, pero basicamente para qt
comprensible, es un esquema de técnicas cuasi ju
les que garantizan el cumplimiento de los comprc
sos asumidos por los miembros de la Organiza
Mundial de Comercio. Este sistema de solucior
diferencias prevé un 6rgano de solucion de diferen
gue es el que vela por el cumplimiento de las nor

de caracter vinculante, a su vez, un grupo espec a4

panel que dictamina sobre los conflictos que pue
surgir entre las partes como consecuencia del in
plimiento o la interpretacién por alguna de esas pi
del incumplimiento por parte de otro pais de algun
las reglas de acceso al mercado de libre comercio.
bién existe un érgano de apelacién, cuyas decisi
son muy poco agiles en el tiempo, llevan més di
afio, afio y medio, las respuestas del 6rgano de ¢
cién a los dictamenes que se realizan en los gr
especiales o en Igmnels Todo esto constituye, el si
tema de solucién de diferencias constituye uno dt
ndcleos esenciales, puesto que vela por el cumplir
to de los acuerdos, dentro de la Organizacién Mur
de Comercio. Nucleo ademas que ha generado in

faccion por la doble via de su escasa agilidad, pero a
bién insatisfaccién porque el procedimiento de f qufl
represalia, es decir, la concesion de la capacidad 2
establecer represalias por incumplimiento de alc 1
norma de comercio, ha llevado también a un deset J

brio entre los paises. Notablemente puedo citar el
de Estados Unidos, que tiene represaliada a la L
Europea por las limitaciones a la importacion de ci
hormonada, perfectamente licita y aceptado el cc
mo en Estados Unidos, y no asi en la Unién Europ
también las represalias que teniamos antes del ac
gue se alcanzé hace unos meses en materia del pl
del banano. Todas esas represalias eran aplica
incluso multiplicadas por el Gobierno norteameric
a sectores que nada tenian que ver con los secto
los que estamos hablando, de tal forma que se difu
las represalias sobre sectores ajenos a los confl
Ademas es opinion general que habria que bt
mecanismos distintos a la represalia, es decir, mec
mos de respuesta que no fueran necesariamente
salias sino concesiones de comercio. De esta fc
ante un incumplimiento de norma, la respuesta
parte del pais perjudicado seria una autorizacior
parte del sistema de solucion de diferencias pare
accediera de forma favorecida al mercado del pai
ha incumplido la norma en algunas producciones
decir, veriamos desde un punto de vista positivo n

isar el acceso en lugar de establecer represalias simétri-
@3 entre los paises para cubrir el dafio otorgado por el
incumplimiento de normas.
0 Esto es asi también porque algunos paises —estoy
Jjpensando en el caso de Ecuador, precisamente por el
sisismo dossier, el platano, el banano, por su menor
e@®ano y su menor capacidad de prescindir de importa-
Ggones de terceros paises que le son necesarias para
Sfiefnover su propio desarrollo econdmico, piénsese en
I@Aportaciones de maquinaria, productos industriales—
Mo tienen capacidad econdmica de establecer esas
I$Ehresalias, de tal forma que aunque el érgano de solu-
_Qﬁén de diferencias le haya atribuido la capacidad de
I3¢presaliar, precisamente por incumplimiento de terce-
A5s paises de las normas de comercio, no la pueden
j@rcitar efectivamente porque la cuantia de su comer-
o y la estructura de su comercio se lo impiden, por-
1ftie les resultan vitales, esenciales las importaciones
"§8e realiza de terceros paises, ya sean de productos
_mtermedios, ya sean de bienes de capital, como para
Sscindir de ellos. No pueden prescindir de ellos, por-
entonces estarian perjudicando su propio creci-
Wlento econémico. En fin, a todo esto hay que darle
YA vuelta, y uno de los puntos de la agenda de la con-
Pencia ministerial y de la eventual, en su caso, ronda
Ing:gociad_ora,_serl’a revi_sar los mecani_smos internps de
e Organizacion Mundial de Comercio y especifica-
jlgfénte és'ge, el sistt_ama de solucién de dife_renc_igs.
a,[.Sg)espues de revisar Io.qu_e es la Organlza(_:lon Mun-
al de Comercio, los principios que ha venido here-
ndo en los algo mas de cincuenta afios del sistema
[tilateral de comercio y de su precursor, el GATT, el
uerdo de Comercio y de Aranceles, permitame que
gga unas reflexiones muy sucintas, muy breves, sobre
.Aag relaciones entre comercio y desarrollo. Entiendo
e es importante esta reflexion que yo simplemente
QY a esbozar. Entiendo que es importante porque uno
&l¢ los principios, que no principio constitutivo del
ac,:(g,mercio internacional, una de las hip6tesis o premisas
&HE han inspirado desde hace mas de 50 afos la crea-
&% de reglas multilaterales de comercio ha sido siem-
|g¥e0ue existe una estrecha vinculacion entre comercio
np desarrollo econémico, y que esa vinculacion es posi-
2\@e es decir, a mayor comercio mayor desarrollo, y, al
dBigmo tiempo, que el desarrollo requiere de mayor
‘tgmercio internacional.
scaSobre ese principio de comportamiento se ha cons-
ulifgido un conjunto de reglas de comercio internacional
@t nadie ha cuestionado en su filosofia esencial. Hasta
nehpresente todas las partes integrantes de la Organiza-
>eibn Mundial de Comercio, todos los foros de debate y
ptiscusion y todos los analistas de la coyuntura econo-
guéa internacional han coincidido en la apreciacion de
quee el comercio libre, el comercio internacional libre
Bwltilateral, es la mejor garantia del desarrollo futuro
e todos los paises integrados en la Organizacién Mun-
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dial de Comercio, es decir, en el sistema multilater:
comercio.

Siendo esto asi, siendo esta la matriz ideol6
sobre la que se basa la constitucion, primero,
GATT, después de la Organizacion Mundial de Cor
cio, se escuchan en el presente voces cualificada
sefialan que esa vinculacion no es tan estrecha, e
so en algunos casos podria ser de signo negati
decir, el establecimiento de reglas multilaterale:
comercio podria estar perjudicando a algunos pai:
podria estar limitando su capacidad de desarrollo.

Esta es una cuestion esencial, esta es una cut
importante a la cual hay que dar respuesta. En
momento he de anticipar que mi respuesta y la res
ta de la Secretaria General de Comercio Exterior e:
la relacién entre comercio y desarrollo es muy estr
y que, ademas, esa relacion es positiva. Ademas, «
prueba empirica suficiente (y desde luego en Es
tenemos un ejemplo principalisimo de que existe
ba empirica suficiente) para demostrar que esa rel;
es estrecha y es importante. De hecho, los gra
impulsos de la apertura de la economia espafiol:
coincidido precisamente con las fases de crecimi
mas estable y las fases de crecimiento mas rapit
nuestro pais. Por ejemplo, el plan de estabilizaciél
afo 1959, la adhesién de Espafia a la Comunidad
némica Europea y la culminacion del mercado inte
Unico. Habria que afadir también la integracion m
taria europea, que esta préxima, a menos de dos |
de encontrar su culminacion en la existencia fisic
la moneda Unica europea. Todos esos han sido pa:
apertura de nuestra economia que han coincidido
con fases de muy rapido crecimiento de nuestro
bien con fases como la actual, en la que a pesar
crisis internacional la economia espafiola estan m
niendo unos parametros de estabilidad y de crecin
to muy por encima de la media de los paises que
resultan mas proximos. Por tanto, Espafa seri
ejemplo de esa relacién entre mayor apertura come
al exterior y crecimiento mayor cuantitativament
mas sano y mas estable cualitativamente.

¢, Cuales podriamos enunciar como los princip
mecanismos a través de los cuales el comercio int
cional se traslada hacia el desarrollo? Podemos af
cinco principales. Primero, la propia presion compe
va que el comercio internacional genera. El come
rompe las posiciones de dominio internas, estimu
competencia y favorece a los consumidores, que
den acceder a bienes méas baratos y ademas mas .
bles. Por tanto, esa propia presién competitiva e
factor adicional para el crecimiento, el desarrollc
actividad en los paises abiertos al exterior.

En segundo lugar (el analisis que realizan todo:
observatorios internacionales lo establece como ur
los puntos principales a través de los cuales se est
el desarrollo, el crecimiento econdmico), la innovac
tecnoldgica. El comercio facilita el acceso a las nu

" tieenologias que incorporan los nuevos productos. Faci-

lita también el acceso a una organizacién, o sea, practi-
icas organizativas de distribucién y de tratamiento de
deloductos y también facilita adquirir conocimientos
dpgisticos como consecuencia de las complejidades del
gamercio internacional, que en si mismos incorporan
1elsas mejoras organizativas. Por tanto, la innovacion
ytenoldgica y las mejoras organizativas asociadas a la
dienovacion tecnoldgica y a la propia existencia del
esgmercio internacional seria un segundo factor que
explicaria esa relacion entre comercio internacional y
stlésarrollo.
astden tercer lugar, el aprovechamiento de las econo-
uedas de escala. Sin mercados amplios es imposible
@provechar las ventajas de las economias de produc-
cbian masivas que, sobre todo en determinados sectores,
xigtsultan esenciales para conseguir precios y para man-
aéaerse en primera linea de competencia. Pues bien, las
ueeonomias de escala solo pueden alcanzarse con mer-
caados muy amplios. En el caso de economias pequefias
ideedianas, seria el nuestro y seria el caso de la mayor
heamte de las europeas, Unicamente mediante la especia-
nipacién, el patrén de especializacion que permite el
Jabenercio internacional, se pueden aprovechar esas eco-
aemias de escala.
=coEn cuarto lugar, la mayor variedad de productos,
igruesto que el comercio internacional, al aumentar la
neferta disponible de productos, satisface mas plena-
i@Bente a los consumidores y permite, por tanto, también
denpliar el rango, la variedad de posibilidades para pro-
amdeer el desarrollo.
JierY en quinto lugar, también esencial en los momentos
absesentes, el comercio internacional y las propias prac-
j¢idas de comercio internacional son un mecanismo
nésencial para la canalizacion del ahorro internacional.
idres propios saldos comerciales de exportacién-impor-
rtasion implican posiciones de ahorro, o0 sea, posiciones
. 0@ prestamistas o posiciones de prestario internaciona-
‘ded. Es decir, por los propios saldos de comercio ya cir-
gula ahorro entre unas economias y otras. Lo que nos
demuestran las practicas comerciales modernas (déca-
lda de los noventa y afio 2000, afio 2001) es que el
rnamercio en estado puro no existe. ElI comercio va cada
IvMez mas asociado o acompafiado a practicas de inver-
itsidbn en el extranjero, ya sea en el caso mas simple,
cmediante la creacién de redes de distribucion, o ya sea
1d@ los casos mas complejos, mediante la creacién de
ytedo un sistema que incorporaria la produccion, el mar-
cketiing, la organizaciéon. Siendo globalizado, es decir,
i dascentralizado internacionalmente, genera flujos de
daversion y, por tanto, flujos de movimientos de ahorro
entre las diferentes partes del mundo, asociado, como
Idecimos, al comercio internacional. Si estas son las
yrdgones que podemos pensar que son importantes para
nedalicar la vinculacion entre el comercio y el desarro-
dito, también podrian, y eso asi se ha hecho, apuntarse
valgunas otras que pueden suponer riesgos para el desa-
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rrollo econdmico, procedentes del comercio interna
nal. Los riesgos harian referencia sobre todo a
quiebra en el funcionamiento del sistema multilat
de comercio.

Me gustaria mencionar aqui la falta de cooperac
el unilateralismo que se produce en ocasiones, p!
gue paises abiertos al comercio estan expuestos &
bles préacticas desleales por parte de socios come
les. Pero en este caso, como digo, estamos hac
referencia a practicas inadecuadas no admitidas o
ticas que vulneran los acuerdos multilaterales
comercio. Desde luego en esas practicas destaca
cialmente la creacion de instrumentos de defée
comercial distintos a los puramente arancelarios
como decimos, son objeto de vigilancia especial, €
consolidados y dificilmente pueden utilizarse.

También, y esto seria un argumento de prin
importancia a la hora de explicar alguno de los acc
cimientos recientes que se han producido, notable
te en el sudeste asiatico los aflos 1997, 1998 (en
momentos se podria estar produciendo tambié
algunas areas econémicas mundiales, y alguna qu
resulta muy préxima y muy querida), la posibilidad
traslacion de los shocks externos. Efectivament
comercio exterior es un instrumento de transmisio
los ciclos internacionales. Los paises cerrados no .
vechan las ventajas del comercio, por tanto, no o
nen economias de escala, no tienen variedad de

ductos, no se canaliza hacia ellos ahorro —las ver ajas

gue antes hemos mencionado—, pero efectivamer

guedan fuera de uno de los inconvenientes princip |

y es que estan fuera de los flujos internacionales
también de la transmisién internacional de ciclos
ciclos negativos, de ciclos econ6micos negativos.

Una economia abierta esta ciertamente mas exp
a los vaivenes del ciclo econémico internacional y
es un riesgo que hay que considerar. La experienc
sudeste asiatico de finales de los afios noventa est
presente en la mente de todos nosotros. Sin emk
también es verdad que una diversificacion adecu
tanto sectorial como institucional, seria la mejor s
cién, el mejor antidoto para evitar la transmisio
parte de los efectos negativos de la transmisién de
shocks externos. Por tanto, entendemos que, pues
la balanza las ventajas que para el desarrollo tie
liberalizacién comercial y los inconvenientes (basc
sobre todo en un mal funcionamiento de los 6rge
reguladores, controladores de las normas de libert:
comercio, o por la transmision de shocks externos i
vés del comercio internacional, de la apertura exte
ello nos llevaria, a inclinarnos claramente por los a
mentos a favor de la liberalizacion como promotore
desarrollo econémico.

La experiencia que tenemos de los ultimos afio:
las Gltimas décadas, en relacion con patrones de
miento econémico, demuestran que efectivamentt
vinculacion del comercio con el desarrollo existe

ipatrén de crecimiento econdmico volcado al exterior,
una@lcado a la produccién orientada al exterior, a la
rakportacion, de los paises del sudeste asiatico, ha sido
notablemente un éxito. Estos paises han crecido mas
Gue la media mundial y han aprovechado plenamente
edivante la década de los ochenta y de los noventa la
p@giyor parte de la ventajas del comercio internacional,
‘@lanque bien es verdad que no estaban expuestas —y
agPlo demuestra la crisis final de cierre de los noven-
KL= a la traslacion de crisis del ciclo internacional,
@Riiza también por un tratamiento irracional, inconsis-
>#&ite, de los sistemas financieros en esos paises.
158 os ejemplos de China, la apertura comercial de
Whina que se esta produciendo en los ultimos afios, al
WEmpo que su incorporacion a la Organizacién Mun-
dial de Comercio, que se hara plenamente efectiva en
2E&ta conferencia ministerial un mes después, que es el
‘ﬁazo establecido en las reglas de la OMC, también ha
1¥Bhido acompariada de un fortisimo proceso de creci-
*$ffénto economico.

€otro ejemplo que nos resulta muy préximo es el de
' M&kico. Una vez que el acuerdo NAFTA (el Acuerdo
Ifiorteamericano de libre comercio, como un acuerdo de
'|{beralizacion comercial, y sobre todo de reorientaciéon

foductiva de México hacia su mercado natural, los
" _'tados Unidos) ha permitido desplegar la energia
gxportadora de México, contemplamos que entre el afio
890 y el afio 2000 la tasa de crecimiento anual de las
o égortaciones mex?canas ha s?d(_) superior al 15 por
| gento, muy por encima qlel crecimiento ar_mual del @otal

' exportaciones mundiales, que para dicho periodo,

Icho decenio, se sitla en torno al 6 por ciento. Por
anto, los ejemplos existen, ejemplos de apertura exte-
| Qéasociados a desarrollo econémico, aunque también
Qs riesgos no pueden minimizarse, también existen.
1de'f°r el contrario, regiqnes del mundo, notablemente
es subsaharianos, Africa subsahariana, en los que
“%f&,el ultimo decenio las exportaciones han crecido muy
PR debajo, un poco mas del 3 por ciento, del creci-
|niento del comercio mundial, que hemos cifrado en
torno al 6 por ciento ya mencionado, son los que han
Jiesentado un perfil de crecimiento mas deficiente,
aielyso de pérdida de renta, de pérdida de actividad
eepnomica durante ese decenio. Qué duda cabe que las
j6azones que explican el subdesarrollo y las razones que
18¥plican la pobreza son mucho mas amplias que la pura
degéstencia o no de comercio internacional. Pero esta-
teisticamente es relevante el hecho de que siempre que
/dry acceso a mercados internacionales y a flujos inter-
joacionales de capitales, se han producido incentivos al
desarrollo y al crecimiento econémico. Siempre que,
por el contrario, se han adoptado estructuras de pro-
, deccion orientadas al interior, es decir, ajenas a los
-@percados internacionales de bienes, servicios y capita-
dea, normalmente (he dicho siempre, pero creo que
HElabria que hablar de normalmente) se han producido
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procesos de involucién en la dinamica del crecimit
y en muchos casos de auténtico empobrecimiento.

Me gustaria concluir comentando alguno de
aspectos esenciales de lo que esperamos pueda
conferencia, de los resultados que puede depal
conferencia ministerial que se inicia esta misma s¢
na en Doha. La primera cuestidon que me gustaria |
referencia es al hecho de que dentro de la Organiz
Mundial de Comercio las reglas, implicitas en muc
casos, no explicitas, de amplio contacto con las or
zaciones, entidades de todo tipo, pero notablemnr

con la sociedad civil, para hacer efectivo el principic dg

transparencia interna y externa es uno de los punt
la agenda de trabajo de la Organizacién Mundiz
Comercio que se ha mantenido invariable. Adema
directorio de la organizacion ha trabajado activam
sobre ello los ultimos afios, sobre todo a partir del
caso de la conferencia de Seattle de hace dos afo

En la Unién Europea, y desde luego en Esp
hemos adoptado una estrategia de comunicacion

amplia; comunicacion que en el caso espafiol, y « n

caso especificamente de la Secretaria Gener:

Comercio Exterior, nos ha llevado a mantener cor aG
tos con todo tipo de organizaciones, con ONG, es ¢
organizaciones no gubernamentales en sentido n
amplio —que incluiria las organizaciones no gube 1
mentales en sentido estricto—, tanto las de desari )
como las de medio ambiente, como las orientadas Sgc
torialmente a cuestiones especificas —salud, etcéte a
como con asociaciones de interés general, que inclt r 8N

la confederacién empresarial, las cAmaras de comi

los sindicatos, asociaciones de consumidores, etci ter

como, en tercer lugar, con todos los sectdegeracio-

nes y agrupaciones empresariales exportadoras.
Esos contactos han sido continuos y nos han lle

a la celebracion de dos grandes reuniones —a

hablamos de los tres ultimos meses—, en el me ;

julio y en el mes de octubre, aparte luego de reuni
sectoriales especificas con el sector agroalimentar
sector pesquero, el sector textil, etcétera. Podrie
mencionar, como minimo, mas de dos centenare
reuniones y contactos de todo tipo, como digo, no

con agrupaciones, federaciones y asociaciones er g

sariales, sino también con organizaciones civiles, ir
yendo ONG de todo tipo y asociaciones de int
general —sindicatos, patronal, empresarial, camar:
comercio, organizaciones de consumidores—, lo
nos han permitido, por un lado, enriquecer nue
conocimiento sobre la percepcion social que de la
ralizacién comercial y de las funciones de la Orgar
cién Mundial de Comercio se tiene en Espafa. 1
bién nos han servido para conocer las inquieti
concretas de liberalizacion de algunos sectores pr¢
tivos y trasladar también los criterios de la Adminis
cion, que son fruto de las intensas negociaciones y
tactos que mantenemos dentro de la Unién Eurc
No hay que olvidar que la competencia comercial €

nta Unidén y que las negociaciones comerciales interna-
cionales corresponden a la Unidn Europea y, dentro de
da Unién Europea, nosotros como parte estamos plena-
satdate integrados.
\r I&sa transparencia informativa se ha cumplido plena-
Taente. Buena prueba de ello es la multitud de contac-
ae®y mantenidos y las actas y conclusiones de las reunio-
Ci¥s habidas. Puede hablarse de mas de dos centenares
IQfe reuniones, pero también dos centenares de institu-
aflones que han sido convocadas y que han asistido en
B¢ mayor parte a las reuniones que hemos mantenido
la Secretaria General de Comercio, donde ha habido
ranco, efectivo y eficaz intercambio de puntos de
&sta sobre las percepciones de todas y cada una de las
‘1cﬁbanizaciones en relacién con la conferencia ministe-
il y la posibilidad de lanzamiento de la ronda comer-
T8fal. A este respecto, hay que sefialar que las posiciones
‘incluyen todo rango de posibilidades, pues desde una
osicion al lanzamiento de la ronda comercial hasta
posicién favorable, y muy favorable, al lanzamiento
la misma, de la ronda comercial en esta conferencia
fhisterial. Yo me atreveria a resumir, pero ya digo que
S posiciones varian dependiendo de quien las emite,
*Wlciendo que basicamente el consenso en la sociedad
Vil espafola es favorable al lanzamiento de la ronda
omercial, como también lo es la posicion de la Secre-
tia General de Comercio Exterior. Entendemos que

B oportunidades que brinda el lanzamiento de una
rorida global negociadora son mucho mayores que los
-£|§S90s que incorpora._ _ .
.as dudas en relacién con la vinculacion entre el
comercio, la liberalizacion del comercio y el creci-
miento econdmico, han sido basicamente despejadas y
a@l%i se acepta por la mayor parte de los miembros de las
ganizaciones de la sociedad civil, desde el punto y
(%(ga gue desde la Union Europea, y también desde
respafa, se han hecho eficaces y efectivas sefiales de
,ase se desea incorporar al tratado multilateral de
rksumercio a los paises que han quedado orillados crono-
;lggicamente, sistematicamente del mismo. De tal
Jryma que iniciativas como la de: Todo menos armas,
gsumida con la terminologia EBA, adoptada por la

slynion Europea, que permite el libre acceso sin traba
régantitativa ninguna, ni arancelaria, de las produccio-
snks de los paises mas pobres del planeta, de los PMA,
jde los paises menos avanzados, a los mercados comu-
tpdtarios en todos los sectores productivos, es una ini-
beiativa que, orientada por un lado a favorecer el creci-
zEriento en esos paises, también ha despejado dudas
ugebre las intenciones de la Unién Europea y, en gene-
Jesd, de los socios comerciales de la Organizacién Mun-
jdal de Comercio, en convertir el momento actual, el
‘danzamiento de la ronda comercial, en una ronda orien-
stmda al crecimiento, al desarrollo y a la toma en consi-
)eleracion de las circunstancias especificas y particula-

; s de los paises mas pobres.
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Como cuestion previa habria que sefialar que
intercomunicacion muy fluida, tanto de la Organi
cion Mundial de Comercio, de la Unién Europea, cc
de cada uno de los paises miembros de la Union |
pa, y desde luego de Espafia, con la sociedad civil
las ventajas que se han concedido especificame
grupos de paises, como son los mas pobres, ha si
para despejar las dudas sobre la conveniencia de |
una ronda comercial, aunque todavia sigue habir
grupos e instituciones contrarias al lanzamiento ¢
ronda.

Otra observacion previa es que los acontecimie
recientes, sobre todo a partir del pasado 11 de sef.
bre, aconsejan en mayor medida que lo aconsej
con anterioridad el lanzamiento de una ronda col
cial. Los mercados financieros y también la propia «
lucion real de las economias occidentales vy, por tr
cién, del resto de los paises en vias de desar
demuestra claramente que se requiere en estos mi
tos sefales precisas de relanzamiento de activida
mejoren las expectativas futuras. Pensamos qu
politicas monetarias, la reduccion de tipo de inte
pensamos también que la firmeza en los principio
estabilidad presupuestaria son ciertamente sel
positivas, pero que se podian complementar, y cor
dria que se complementaran, con sefiales multilate
de que la agenda internacional se mantiene y sigue
lante ademas con firmeza. Entendemos que el me
positivo que supondria el lanzamiento de la ro
comercial en esta semana sobre la coyuntura ecol
ca internacional es en si mismo un factor importi
gue debemos incluir en nuestras apreciaciones ac
mente.

Si me permiten, de forma resumida me voy a re
a la agenda de trabajo, y quiza ello sirva como exp
cién de por qué estamos reunidos hoy aqui, dia
noviembre, cuando la conferencia ministerial se ir
el 9 de noviembre. Nosotros, desde la Secretaria C
ral de Comercio Exterior, estAbamos valorando la |
bilidad de solicitar esta comparecencia antes del \
no. Consideramos después la posibilidad de solici
para el mes de septiembre, con una agenda parlan
ria mucho mas despejada. Después pasamos a o
y, por ultimo, hemos decidido hacerlo en estos dias
vios al lanzamiento de la conferencia. No es, créal
un capricho, ni desde luego falta de interés en ver
Parlamento a explicar las cuestiones que se van a
en esta conferencia ministerial. Es sencillamente
hasta los ultimos dias, concretamente hasta el p¢
fin de semana, 27 de octubre, no teniamos un docu
to medianamente tramado, que no digo acordado,
si por lo menos debatido entre los paises miembrt
la Organizaciéon Mundial de Comercio, que pudi
darnos una indicacion clara de lo que podrian se
acuerdos a alcanzar en esta conferencia ministeri
Doha. Por eso digo que las agendas de trabajo ¢
cuatro ultimos meses, pero sobre todo desde sep

:bt@e, han sido especialmente intensas en el seno de la
aOMC y también en el seno de la Unién Europea, en el
noual estamos nosotros incluidos.
uroSi me hubieran preguntado a principios de afo,
nmdases de enero, febrero, marzo, todos pensdbamos que
j@aga antes del verano, y como fecha tope el 30 de julio,
rngdogamos una fecha, estaria ya medianamente acorda-
rdmun documento preliminar de conclusiones que sir-
ndera para trabajar durante la conferencia ministerial y
adae fuera el origen o la base, el sustento de la agenda
negociadora que se estableceria en la ronda de negocia-
lto®nes a acordar en esta conferencia ministerial. Esta
i@ra la previsidn que todos teniamos. Lo cierto es que
Isgln se iban acercando las fechas esa prevision se iba
i@lejando en el tiempo, de tal forma que cerramos el mes
vde julio y no solamente no habia documentos prelimi-
stares, sino que lo que caracterizaba la posicion de pai-
)des de la OMC era un fortisimo enfrentamiento entre
n@s-paises contrarios con mayor vigor al lanzamiento
geeuna ronda comercial con los paises desarrollados,
peso incluso dentro de éstos (Unidn Europea por un
dado, Estados Unidos-Jap6n, que a su vez tampoco teni-
. dr posiciones coincidentes, por otro) habia quien man-
alesia también la posicion favorable a la ronda, pero
r@oncebida de una forma totalmente diferente; ronda lo
aleds amplia posible en el caso Unién Europea, ronda
adsstringida a so6lo ciertos capitulos negociadores en el
'S80 de otros paises desarrollados.
daEn septiembre se siguié trabajando activamente. A
Sfimales de septiembre, principios de octubre, se confec-
néeonaron dos documentos por el directorio de la Organi-
ualeion Mundial de Comercio, que eran meros apuntes,
en los que todavia habia muchos espacios en blanco,
:para ofrecer a la reflexion de los paises miembros de la
daMC la posibilidad de consensuar sus lineas generales
) digrante todo el mes de octubre. En este mes de octubre
ci#e ha estado negociando sobre esos apuntes o borrado-
eress iniciales del directorio de la OMC. A finales de
)sietubre, como ya digo, el dia 27, el presidente del con-
3&52j0 general, sefior Harbinson, hizo puablico el docu-
arteento que incluiria la propuesta de declaracion de la
sataferencia ministerial, en el que la Organizacién
thhwedial de Comercio toma posicion en relacion con el
Joebate sobre una serie de cuestiones a tratar en esta
noenferencia ministerial. Después de celebrar una reu-
rrabn informal de ministros de Comercio de la Union
dearopea y después de mantener contactos en el seno de
Jlos paises de la Organizacion Mundial de Comercio
sddoante toda esta semana pasada, a dia de hoy se trata
nda-un documento no consensuado —esto es importante
y&zaerlo en cuenta— y basicamente hay que concebirlo
sateno un documento de trabajo que ha de servir a la
rreonferencia ministerial que ahora se inicia para sopor-
lzs el debate y, consecuentemente, para fundamentar,
edesu caso, el lanzamiento de la ronda.
2 loka situacién actual es de incertidumbre, siempre lo
dra-sido en los Ultimos meses, pero a medida que las
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fechas se iban aproximando esa incertidumbre cad
resultaba mas apremiante, mas tensa, por cuan
fechas de la conferencia ministerial se nos han ec
encima y en estos momentos no hay acuerdo. Las
ciones todavia se mantienen alejadas, aunque bi
verdad que menos de lo que estaban hace dos n
antes del mes de agosto. Esas posiciones todavia
das en algunos puntos principales, como son las me
de aplicacién, como puede ser el acceso a medice
tos, como es la agricultura o el tratamiento del mq
ambiente, las relaciones medio ambiente-come
anuncian un debate intenso durante la confere
ministerial, unas negociaciones que podran dar lug
no al lanzamiento de una nueva ronda comercial. A
fecha no tenemos todavia nada cerrado ni podemo
gurar, como nunca hemos podido asegurar, gt
ronda comercial sea un hecho y que sea lanzada €
conferencia ministerial. Consecuentemente, la cc
rencia ministerial podria terminar lanzando una ro
0 no lanzando una ronda.

¢ Se podria considerar como un fracaso —lo mi
gue la ronda de Seattle— caso de que no se lanc
nueva ronda comercial? Nosotros entendemos qt
gue podria considerarse como un fracaso de las in
ciones multilaterales, en este caso de la Organiz:
Mundial de Comercio, que no estaria a la altura 'y
no habria sabido dar respuesta a las necesidade:
coyuntura econdémica internacional ni tampoco ¢
necesidades de los paises en vias de desarrollo. F
precisamente entendemos que esta ronda debe I
se, que esta ronda ademas debe estar orientada pr:
temente a las cuestiones de desarrollo econdémicc
acceso a los medicamentos y que esta ronda ha de
guir la senda iniciada desde sus origenes por el GAl
la liberalizacion del comercio internacional. Per
fecha de hoy, tres dias antes de la conferencia mil
rial, no podemos en modo alguno afirmar que se p
lanzar la ronda. De ahi precisamente se deriva el q
haya retrasado en fecha lo mas posible la compar
cia ante esta Comision parlamentaria para poderle
como minimo, que es lo que estamos haciendo a
las Ultimas ideas, las Ultimas cuestiones sobre la:
se va a trabajar en la conferencia ministerial.

Créanme si les digo que hace dos semanas no (
niamos de estos documentos, puesto que son de
octubre, pero es que, ademas, no disponiamos
valoracion de si habria finalmente acuerdo o nc
torno a las propuestas Harbinson, es decir, en to
las propuestas del directorio de la Organizacion M
dial de Comercio de cara a la conferencia ministe
Ahora ya sabemos positivamente que ese acuerdo
ha producido, que ese acuerdo no existe, aunque
bién sabemos que las posiciones se estan aproxin
entre los paises miembros, entre los bloques de lo:
ses miembros de la Organizacion Mundial de Cor
cio. Por tanto, todo es posible en la préxima confe
cia ministerial.

.vePor detallar las cuestiones principales, permitanme que
)lesstrate con brevedad, a resultas de que si ustedes desean
iddomular preguntas concretas sobre alguna de estas cues-
)dsines, en la medida de mis posibilidades les daré res-
rrpessta mas detallada. Me gustaria resumir las cuestiones
epBBcipales que vamos a ver en los préximos dias en la
egenferencia ministerial en unos pocos apartados.
lidaEn el primer apartado, no por su importancia (no
neéene tanta sustancia como alguno de los apartados que
i@remos seguidamente, pero si es una condicion pre-
:\dia, es un requisito previo, es la llave que puede abrir 0
1tia el lanzamiento de la ronda comercial), habria que
ahablar de las cuestiones de aplicaciénimplementa-
agian. Es confuso, es engafioso el término aplicacion,
gEEeuUe parece que se esta pensando en aplicar algo. Lo
2gae se estd pensando es en el conjunto de reglas unila-
| emt@les a favor de los paises que entienden que no han
if@provechado suficientemente los acuerdos anteriores,
ideotablemente los de la ronda Uruguay, y que se han
recogido bajo este término: cuestiones de aplicacion.
moDecimos que es la llave porque hasta ahora las posi-
gimmnes que tenemos definidas, sobre todo de algunos
smises como India, Malasia, Egipto y alguno de los pai-
tdes subsaharianos, es que o bien se hacen concesiones
>idmilaterales importantes o por el contrario no aceptaran
jeklanzamiento de una ronda nueva cuando todavia no
delaobtenido los beneficios que esperaban de la ronda
lake liberalizacién anterior, de la ronda Uruguay. Para
rsesdodavia mas breve, diré que dentro de las medidas
ndaraplicaciér(implementationjiay dos cuestiones que
fer@nsu importancia primordial destacan sobre todas las
yddendas. Por un lado estaria el textil y, en segundo lugar,
resacuerdo antidumping.
I erAunque bien es verdad que se estan cumpliendo,
desde luego es el caso de la Union Europea y del resto
igde-paises desarrollados, yo diria que escrupulosamente
dda acuerdos de la ronda Uruguay en materia de libera-
idizacion del mercado textil, donde se establecia un
cperiodo de diez afios para ir ampliando los contingen-
. teg y abriendo los mercados de los paises desarrolla-
atas, es lo cierto que esa apertura, que tiene estableci-
ales coeficientes progresivos durante estos afos, se ha
producido sobre todo en las producciones menos sensi-
dples y no asi en los productos sensibles, que por otro
’Tade son de mayor interés de los paises productores de
lechetil. EStos paises se quejan amargamente, con razén o
aim ella, en algunos casos de que los acuerdos de Uru-
1guamy Yy la forma en que estan aplicando no han colmado
J8us expectativas de crecimiento del mercado textil en
idbs paises desarrollados, es decir, de acceso de sus pro-
algeciones textiles a los paises desarrollados. Pero ya
tahigo que se ha cumplido estrictamente el calendario
apdotado en la ronda Uruguay. De tal forma que si en los
matximos afios se produjera la apertura plena de los
enercados al textil de los paises menos desarrollado, lo
eque pretenden estos paises es adelantar esos calenda-
rios. Estamos hablando de adelantar dos o tres afios
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como méximo. Segun ellos, en las medidas de af
cion deberian incorporarse las ventajas que se les
cedan. Como paso previo al lanzamiento de la rc
comercial habria que hacerles concesiones en est
tido. Concesiones que, también hay que reconocer, |
tan dolorosas en algunos paises desarrollados, ce
Estados Unidos y, dentro de Europa, notablemente
caso de Portugal, que depende crucialmente del se
también, por qué no decirlo, en el caso de Espafa.

Tenemos el acuerdo antidumping. El acuerdo ¢
dumping es uno de los motivos de conflicto mas
cuentes en el comercio internacional. El acuerdo
dumping establece las condiciones en las cuale
paises, notablemente paises desarrollados, puedel
blecer barreras adicionales ante la presuncion de
los productos de terceros paises estan llegandc
mercado bajo reglas no competitivas, a precios
bajos del coste, es decir, a precios mas bajos de Ic
se constatan, se registran en el mercado interior d
pais, o con alguna otra caracteristica que no respo
la competitividad, al precio coste de esos producto

El acuerdo antidumping irrita profundamente a ac
llos paises que sufren la declaracion de antidumpini
cuanto se les somete a una revision continua de su
cios, de sus contabilidades y se procede a andlisis
tinuos de sus practicas. También es verdad, y nos
hemos sufrido las agresiones del antidumping en
nas producciones importantes, que en el comercio |
nacional, en las relaciones comerciales internacion
el dumping causa dafios, a veces estragos impori
en sectores productivos. Sectores productivos cor
tos pueden desaparecer, o al menos sufrir dafios il
rables en cuestion de meses si no se establecen
nismos de vigilancia, de control y, en su caso, de [
lizacion de practicas dumping por parte de terceros
ses, que pueden acceder al mercado de acuerdo ¢
reglas multilaterales, practicamente de forma libre,
un pequefio arancel, y sin embargo lo que estan e
sidiando unas producciones que llegan a unos pr
sin competencia que barren la produccidn nacion
en el caso Union Europea, la produccion regio
puesto que nuestro punto de vista, nuestro objetr
gue hemos de mirar no es solamente la produc
espafiola, sino también la de la Unién Europea.

Es un tema muy dificil, ha exigido muchisimos a
de negociaciones y de muchas consideraciones pa
gar al acuerdo antidumping y lo que se anuncia es,
de lanzar la ronda comercial, que efectivamente se
revisar el acuerdo antidumping. No vamos a prest
y este seria otro de los apartados importantes ¢
cuestiones que hemos de tratar, cuales serian los
tados finales. Ahora estamos intentando lanzar
ronda, por lo que no podemos presumir cual va a s
resultado. Eso serd el fruto de negociaciones, que
den llevar afios, pero el acuerdo antidumping pod
seria en principio objeto de revision en la nueva rc
comercial.

‘icaEl sector agricultura fue incorporado a reglas multila-

ctarales de comercio como tal en la ronda Uruguay y
1tdane un mandato propio (Ilo mismo que servicios y lo
$BISMO que una parte del acuerdo TRIP, el acuerdo sobre
:qubpiedad intelectual) de negociacion que ha obligado,
@ ghartir de este afio pasado, a iniciar la nhegociacién en
maglicultura, servicios y derechos de propiedad —nota-
ttlgmente el registro de indicaciones geograficas en el
caso del acuerdo TRIP, el acuerdo de propiedad inte-
tectual— y que se lance o no la ronda comercial, las
‘@regociaciones mandadas, es decir, las negociaciones ya
ndicordadas anteriormente, se van a desarrollar en mate-
e agricola, en materia de servicios y en materia de
gstpiedad intelectual. No estamos hablando de la nece-
cquidad de liberalizacion y, por tanto, del lanzamiento de
dasronda para avanzar en el comercio internacional agri-
nésla, Sino que estas negociaciones ya tienen su propio
» qundato y, consecuentemente, se van a realizar en todo
' €880.
ide Bo que incorpora la propuesta Harbinson para ser
.considerado en la conferencia ministerial, en el caso de
J& agricultura, es una vision mas amplia. Nosotros pode-
poos entender que se consideren factores relevantes den-
me-de la agricultura para orientar el comercio interna-
coiznal mas libre de productos agricolas. Y en esto
iteagste una posicion diferenciada por parte de la Union
dodropea respecto de otros paises desarrollados inte-
itgrantes de los grupos mas aperturistas en materia de
lagyicultura, puesto que entendemos que la defensa de
imeEcanismos especificos de apoyo a la produccion
plleterna es parte esencial de la politica agricola comuni-
dpaia, a la que dentro de la Unién Europea no se quiere
1eeatinciar; que al mismo tiempo la Agenda 2000 de
:maforma de la politica agricola comunitaria esté orien-
JEeda en la correcta direccion, es decir, se reducen los
yates/os directos a la produccion, al sostenimiento de
>qmecios, y esos apoyos se orientan fundamentalmente a
quddfticas de rentas, politicas de ayuda a los agricultores
cyode desarrollo local, que serian compatibles con la
llihertad de comercio. Se establece el principio de dis-
abrsionar lo menos posible los mercados internacionales
opalr la via directa e inmediata que supone los mecanis-
;igmos de subsidio o de ayuda en general a las exportacio-
nes. Este seria un principio esencial por parte de los
gzaises que desean mayor libertad al comercio interna-
adienal, principio que hay que considerar seriamente y
@s@ es oportuno. Por otro lado, entendemos en la Union
vRwaropa, y también en Espafa, que no se da peso bas-
riante al concepto de multifuncionalidad que acompafia
» $emmmpre al sector de la agricultura; multifuncionalidad
esatendida como todas las consideraciones distintas a
i@ meramente productivas y que incluye cuestiones de
sd’sarrollo local, de mantenimiento del medio natural,
ode-los espacios geogréaficos naturales, etcétera. Esa
anultifuncionalidad ha de ser el antidoto o, si se quiere,
1tia de ser el justo contrapeso a una agricultura orientada
exclusivamente a obtener eficiencia productiva. Ese
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principio de multifuncionalidad, que encuentra sus
ces tanto en la cultura tradicional como en la neces
de una cierta politica de ordenacién del territorio r
en los paises desarrollados, pero también en los |
en vias de desarrollo, entendemos que es el con
que, junto con los anteriormente explicados, incluic
desaparicion de los apoyos a la exportacion, debel
tener un papel similar al de todos estos principios
tal forma que la agricultura, en los paises que pu
financiar esas politicas, estuviera cada vez mas ori
da al mantenimiento de las rentas, al mantenimi
del medio natural y al desarrollo del mundo rural.

Pues bien, las cuestiones actualmente estan ab
El documento Harbinson relega a un segundo plal
multifuncionalidad, cosa que nosotros entendemos
es positiva, al tiempo que pretende mejorar el acci
los mercados, que el comercio internacional sea
libre y mas equilibrado, lo que puede suponer un r
ble avance en la liberalizacién de este tipo de bie

Los servicios, como digo, forman también parte
esa agenda mandada, de esa agenda que ya tie
mandato negociador, y poco hay que sefalar en ci
al documento Harbinson. Simplemente hay que a
tar que se deja un blanco, un espacio en blanco,
cual se pretende establecer la fecha, que habri
decidir en la conferencia ministerial, para iniciar el
ceso de negociacion en servicios. El que existe
fecha en blanco hemos de entenderlo mas por lo g
dice que por lo que dice. Lo que no dice, pero
implicito en esa fecha en blanco, es que la propt
gue realiza el directorio de la Organizacion Mundia
Comercio consiste en que la nueva ronda global t
incorporar la negociacion de servicios. Por si hub
alguna duda sobre el hecho de que se mantuvie
negociacién de servicios dentro del mandato ya r
zado, dentro del mandato ya incorporado, y por
lado la ronda global, que afectaria a producciones i
rias y producciones industriales, lo que se estable
ese documento es una vinculacion, y la ronda gl
afectaria a todas las negociaciones, también le
servicios, que formarian parte de esa agenda. Ent
mos que eso es lo que quiere decir el hecho de g
mantenga esa fecha en blanco.

En cuanto a productos no agricolas, hay que des
fundamentalmente la preocupacién, que ya se ha
ladado al sector en sucesivas reuniones y contacto:
suscita en la administracién comercial espafiola e
tamiento del sector pesquero. El sector pesqt
donde efectivamente los apoyos son reducidos d:
de la Unién Europea y mas reducidos aun en el co
to internacional, podria ser objeto de una considerz
simplista del recurso y de la actividad que desarr:

Nosotros entendemos que el sector pesquero .
sobre un recurso natural y que como tal se parece
0 estd mas proximo a producciones agrarias que ¢
ducciones no agrarias. Sin embargo, el sector pesi
esta incluido en los no agrarios, con lo cual ya es

diuera de sitio por esa sola razon. Si se quiere dejar den-
dad de los productos no agrarios, que es como actual-
ralente esté clasificado, resulta necesario establecer
1pesanismos que lo diferencien, puesto que es un sector
egavamente diferenciado. Esos mecanismos pasan por
1&spectos puramente técnicos (que el establecimiento
aadlancelario del sector pesquero sea de ocho digitos en
tlegar de sdlo seis digitos; eso tiene su explicacion pero
dem vamos a descender a ese detalle), como que se le dé
nia-tratamiento diferenciado y desde luego no se recurra
rdauna concepcion simple, que significa, lo mismo que
en la fabricacion de tornillos o en cualquier otro pro-
stasto industrial, que la eliminacién de las subvenciones
oyl@evolver al sector a su estricta naturaleza de compe-
giemcia es la mejor forma para contribuir al mantenimien-
stoalel recurso pesquero. Esa concepcion simple llevaria,
nérstendemos nosotros, a una actividad pesquera funda-
yimentalmente depredadora; es decir, a compensar cuenta
1ele resultados, fundamentalmente orientada a la actividad
deesquera intensa, pero al mismo tiempo con medios téc-
1\icos, con flotas que irian envejeciendo en el tiempo y
agte, por tanto, serian poco eficientes y poco discrimina-
uorias. Establecer esa diferenciacion por especies, recu-
mmriindo a cddigos numéricos mucho mas extensos que
@ne:l caso de productos no agricolas en general llevaria
‘@ flotas capaces de discriminar entre especies captura-
edas y supondria una amenaza mayor a los recursos
enadurales, es decir, a la capacidad de pesca, lo que no
sbaurre con una flota tecnificada, renovada, eso si, con
aspacidad menor, como es el caso de la flota espafiola,
deonsecuencia de las ayudas que se reciben de la Unién
1[eropea.
araEste es un tema que nos preocupa, porque entende-
‘arias que paises como Chile, Estados Unidos, etcétera,
aliue se autoproclaman los amigos de los peces, y otros
tgme no son amigos de los peces —ahi estarian Finlan-
gdéa y algunos otros paises asiaticos— lo que pretenden
2amntener acceso libre 0 més sencillo a los mercados de
bainsumo, a los mercados de la Unidn Europea, Estados
; deidos y Japon. Nosotros entendemos que el conjunto
ndie-todas esas tendencias podria llevar a una sobreex-
ikracion de recursos y no solamente al hecho de que
existan subvenciones. Dicho de otra forma, existen sub-
aganciones que podrian llevar a una sobreexplotacion de
reescursos; pero existen otras subvenciones, sobre todo
, l|aseque suponen reduccién de capacidad de pesca, que
tien las que la Unidn Europea esta pagando, principal-
aroente a Espafia, que favorecen el mantenimiento y la
néxplotacion racional del recurso.
texEn cuanto al acuerdo TRIP de propiedad intelectual,
sién el registro de indicaciones geograficas, de extension
llde las indicaciones geogréaficas a otros productos,
cactualmente vinos, bebidas alcohélicas, espirituosas, se
redtablece también la posibilidad de extenderlo a otros
pooeductos, al arroz, etcétera. La cuestion principal que
ueentro del acuerdo TRIP de propiedad intelectual se va
adaratar durante la conferencia ministerial, y yo diria
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que uno de los temas que mas atrae la atencio
parte de las opiniones publicas mundiales, es fac
acceso a los medicamentos.

En esta cuestion hay que sefalar que hay una
fluencia importante de opiniones entre los paises m
bros de la Organizaciéon Mundial de Comercio, por
razones o por otras. Los paises menos avanzadc
mas pobres entienden que dentro de su politica si
ria, alli donde exista, pero en todo caso dentro d
atenciones necesarias de cuidado de salud, el act
los medicamentos se puede convertir en un obst:
esencial para hacer frente a epidemias o problemas
tarios graves. Por otro lado, en los paises desarroll
existe también conciencia de que facilitar el acce
medicamentos cruciales, medicamentos claves
mantener la salud en los paises mas pobres, en Ic
ses en desarrollo, es también una obligacién, o se
respuesta a esto es una obligacion del sistema mi
teral de comercio. En Espafia pensamos, junto ¢
resto de paises de la Union Europea, que hay que
litar el acceso a medicamentos, sin ninguna restric
sin ninguna limitacion linglistica; hay que promove
acceso a los medicamentos a los paises mas pobi
los paises en vias de desarrollo para atender aq
epidemias o aquellas alertas sanitarias que lo ju
quen. Esto esta ya previsto en el acuerdo TRIP. Lc
se requiere es una clarificacion de las reglas de
acuerdo que permitan hacer un uso extensivo, es
un uso reglado y garantizado de esa flexibilidad |
poder, dentro del acuerdo, limitar la atribucion de d
chos de propiedad —en este caso de las patentes
los productos farmacéuticos— bien mediante licen
obligatorias, bien mediante sistemas de doble prt
es decir, sistemas de precios diferenciados, pre
muy reducidos a favor de los paises mas pobres, b
posiblemente sea la mejor solucién, mediante sist
mixtos que incorporen ambos, licencias obligato
méas precios diferenciados. En definitiva, el objetivc
conseguir un mejor acceso, garantizar la posibilida
acceder a medicamentos en los paises menos de
llados. En una interpretacion demasiado restrictiv
las normas que ya actualmente existen en el act
TRIP, el de propiedad intelectual, podria pensarse
prevalece el derecho de propiedad, la patente, sol
derecho a la salud. Como tal no es el caso ni es la
pretacion que desde el Gobierno espafiol ni desd
gobiernos de la Union Europea se hace, esperar
estamos convencidos que se van a conseguir not
avances en el lanzamiento de esta ronda, se van i
seguir notables avances en la negociacion de «
aspectos de la propiedad intelectual. Obsérvese
caso de que no se lance la ronda comercial, 0 sea
de gue no se lanzara la ronda comercial, las neg
ciones mandatadas, las negociaciones que ya ti
mandato, no incorporarian este aspecto de la neg
cion del acuerdo de propiedad intelectual, del TRIF
mandato que actualmente esta en vigor, Unican

plmanza, como he dicho anteriormente, a las indicaciones
itgeogréaficas, denominaciones de origen, al reglamento
de indicaciones geograficas y a la posibilidad de extender
>eBmas indicaciones geograficas a productos distintos de los
2que actualmente gozan de la indicacion geografica;
1@ero nada se dice, porque en el momento en que se esta-
s,0lexio aguel mandato ésta era una cuestion que no se
aanted, respecto al acceso a medicamentos. Por tanto,
lgara incluir en la agenda internacional con pleno dere-
ashaaun debate y unas negociaciones de esta naturaleza,
>udsulta necesario el lanzamiento de la ronda comercial.
sanPRor Ultimo, en cuanto a otros temas, que por si solos
d@men una magnitud suficiente para dedicarles tiempo
o/aeflexiones, se incluyen los temas méas novedosos del
)@@nercio, que serian las relaciones del comercio con
, peddio ambiente, las relaciones del comercio con la

, clampetencia y las relaciones de comercio con inversio-
tii@s, y por ultimo las relaciones de comercio y temas
nsetiales, cuestiones sociales. Todos estos temas, los
faemas novedosos del comercio, qué duda cabe que en
ida,medida en que el desarrollo econémico es mayor se
a@onvierten en demandas cada vez mas apremiantes,
'$nAa importantes para los gobiernos y para los paises,
etlagal forma que no es casualidad que sea precisamente
titr Union Europea la demandante de una agenda lo mas
caraplia posible, que incorpore consideraciones relativas
agtestas cuestiones: medio ambiente, competencia e
gciversiones. Y tampoco es sorprendente que sean los
apaises mas pobres, los paises en vias de desarrollo, los
rgue se nieguen con mayor energia a la incorporacion de
seltes temas en la agenda de negociaciones. Las razones,
i@er decirlo muy resumidamente, entendemos que por
cim lado podria ser la desconfianza, desconfianza de los
>jmses en vias de desarrollo a que, so pretexto de intro-
agucir consideraciones medioambientales —piénsese
npEs ejemplo como una de esas consideraciones medio-
aanbientales en el ecoetiquetado o el principio de pre-
@mucion—, consideraciones de competencia, es decir,
| dstablecer 6rganos de vigilancia de la competencia, de
derteal competencia, dentro de todos y cada uno de los
paises miembros de la OMC, o, so pretexto de reglas
aphoinversion, es decir, establecer garantias de inversién
gudibertad de acceso de las inversiones a la mayor parte
relellos sectores productivos —y estos paises pobres o
1jeatses en vias de desarrollo quieren reservarse algunos
' g@ctores para la inversion nacional y los quieren dejar
ofsigra de la inversion extranjera— tenemos, como digo,
llleestas cuestiones, una reaccion muy adversa por parte
ctmnpaises en vias de desarrollo, que ven amenazas pro-
stescionistas, el nacimiento de un nuevo proteccionis-
que. Es decir, la calificacion de una etiqueta, un ecoeti-
aasetado podria perjudicar los intereses de algunos
giaises exportadores que o bien no cumplen la normati-
:varinternacional en materia de medio ambiente o, aun-
)@jae la cumplan, no esta claro que puedan demostrar su
; elimplimiento, y entonces ellos ven ahi, por falta de
wtnfianza, que desde los paises desarrollados podrian
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cerrarse mercados, porque esos paises, los paise
pobres, menos desarrollados, no incurren en los g
puesto que no tienen tampoco disponibles los recu
no incurren en los gastos necesarios para garat
velar por el cumplimiento de ciertos acuerdos o €
blecer los mecanismos administrativos de control
el cumplimiento de esos acuerdos. Por tanto, enti¢
se que desde la posicion de paises desarrollados
son temas que, si no ahora, en esta ronda, en el 1
han de entrar en la agenda de negociaciones interr
nales, y son precisamente los paises en vias de de
llo los que se resisten, y algunos con muchisima ¢
gia, a la inclusion de estos temas de competenci
medio ambiente y de inversiones, en las agendas |
ciadoras. Pero ya se incluyan en la agenda negoci
0 ya se incluyan parcialmente, la totalidad no se
incluir sin duda, pero ya se incluyan parcialmente
se incluyan en las agendas de trabajo para pre
futuras rondas de negociacion, lo que si es cierto e
la comunidad internacional, representada en la Or
zacion Mundial de Comercio, es consciente taml
del interés de la Union Europea y de otros paises !
rrollados, pero es consciente de la necesidad de ¢
trabajando sobre las relaciones entre el comerc
estos otros temas que cada vez son mas importan
las sociedades avanzadas. Por tanto, ya veremc
resultados de esta conferencia ministerial, pero n
tros vemos una linea de avance, quizéa gradual, «
demasiado gradual incluso, pero una linea de av
para conseguir que estas cuestiones relativas o col
das con el comercio internacional vayan adquirie
carta de naturaleza en las reglas de la Organiz:
Mundial de Comercio.

Por ultimo, con esto concluyo, sefior preside
ronda de desarrollo. Esta seria, en caso de lanzai
ronda Milenio, pero también la ronda del desarrollo
han hecho, como antes sefialaba, algunas sefale
clara. Por parte de la Union Europea, la iniciativa E
la iniciativa de libre acceso, facilitar el acceso libre
las producciones de los paises mas pobres a los n
dos de la Unién Europea. Pero ademas en todo el
mento Harbinson y en las intenciones también de
paises desarrollados, destila practicamente en tods
apartados la intencién y la voluntad de dar un tr
miento diferenciado favorable a los paises mas pc
y a los paises en vias de desarrollo, ya sea en p
para incorporarse a los tratados, es decir, se les ¢
plazos mas largos de incorporacién, de aplicacion
tiva de los acuerdos que se alcancen, ya sea mel
asistencia técnica, gastos que corren a cargo de i
pia Organizacion Mundial de Comercio o de algu
paises miembros que aportamos fondos a la Orga
cion Mundial de Comercio, para que permita esa Ir
ra de capacidad técnica por parte de los paises
pobres, que por si solos no la tienen, como ademas
bién las medidas unilaterales, las medidas de af
cion (implementation)las concesiones unilaterales ¢

sgmésstan otorgando y se van a otorgar a los paises en
stdas de desarrollo. Todo eso en su conjunto hace un
spaguete objetivamente favorable a promover el desa-
imailo econdémico y, por tanto, no se puede decir con
steerteza que ésta es una ronda orientada, seria una
a@nda, caso de lanzarse, orientada exclusivamente a la
parra libertad de comercio y orientada al puro beneficio
adofas partes que mas comercian internacionalmente.
ItHB® no es cierto, las intenciones, como digo, y las reali-
adiades de lo que esta establecido y de las concesiones
s@ue-ya se han hecho estan orientadas precisamente a
1|rtegrar en el comercio internacional a los paises que
Lpbe sus circunstancias de pobreza, por su lejania de los
egentros de decision econdmica internacional o por cual-
deuier otra razon, quedan fuera del contexto del comer-
e internacional.

ya Sefior presidente, muchas gracias.

arar

qué&l sefiorPRESIDENTE: Para las intervenciones de
altis grupos parlamentarios, tiene la palabra, en primer
idumgar, la representante del Grupo Parlamentario Socia-
elésta, sefiora Lopez.

guir i

o yLa sefiord OPEZ | CHAMOSA: En primer lugar
agiaro darle la bienvenida al secretario general, agrade-
sdede su comparecencia, su amplia explicacion, que evi-
istentemente es bastante extensa, y realmente si los gru-
Jps entraramos en profundidad en todos y cada uno de
riee temas tendriamos que pedir que nos trajeran la
ecena, pero bueno, siempre son temas interesgBtes.
igenor vicepresidente, Eguiagaray Ucelay, ocupa la
sf@asidencia.)

Se hace esta comparecencia dentro de una semana
tdpnde hay una dindmica de trabajo aqui, en el Congreso,
seldaquellas imparables, largas horas de debates y demas;
3® sé si es el mejor momento para hacerla, nosotros

tenyamos nuestras dudas. El grupo parlamentario y el
Asefor Pujalte insistieron mucho en hacerla, supongo que

dgus motivos tendrian, pero bueno, puede usted contar con
ageee por lo menos la oposicién hemos cumplido y hemos
oegstado aqui con atencién. Podriamos decir, si hubiera

Igee votar algo, que en esta ocasion ganariamos al grupo
srfwyoritario que apoya al Gobierno. Alguna vez tendria-
teos también que darnos esa pequenia satisfaccion.
yre€s imposible retener todos y cada uno de los temas
aquoe nos ha planteado. La comparecencia hablaba de que
ufEmos a hacer un balance de la situacion del comercio
fexderior. Luego, dada la cercania de la reunion de Qatar,
idati®gico seria hablar de los temas que se van a tratar.

fineego nos ha hablado usted de unos documentos, aun-
apue sean documentos muy en el aire. Lamentamos un
lipaco que nosotros no hayamos dispuesto de esos docu-
lyjmentos, aunque hubiera sido con dos o tres dias, para
mésrealmente cuales son los temas en profundidad y
tameé posiciones van a tener. Aqui podriamos realmente
itwblar de tres cosas. Una, con respecto a la situacion
1actual del mercado exterior espafiol a nosotros nos pre-
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ocupa mucho la pérdida de competitividad dentro ¢
Unién Europea que podamos tener, fundamentaln
por el desequilibrio que tenemos por la inflacion y del
y también nos interesaria saber cuél va a ser la pot
del Gobierno, qué es lo que van a hacer realmente.
gue, claro, ya sabemos gue son las empresas las qu

piten, pero ustedes bien saben que en este context
camente las medidas del Gobierno tienen que ay
muchisimo en esta direccion. Nos ha hablado usted |
reuniones que celebra con las organizaciornasnylos

sindicatos, y nos ha hablado de varias de ellas, €
cuales los tiene muy informados. Sélo quiero dec
una cosa, para la préxima, por favor, incluya al Pz
mento y asi nos enteramos un poco todos, porque

ce ser que en esas reuniones los que faltamos s
nosotros.

Tenemos una serie de preocupaciones como ¢
parlamentario que son fundamentalmente qué pos
nes dentro de la Comunidad Europea mantenem
todos aquellos temas que se van a debatir en Qe
ademas qué actuaciones vamos a llevar a término ¢

por asi decirlo, acciones podriamos poner en pra t
para defender esos criterios. Creo que en una situ gig

como ésta lo l6gico seria llevar unas posiciones
sensuadas de todos los grupos parlamentarios I
daria mas fuerza a nuestro pais a la hora de def:

eso dentro, en primer lugar, de la Union Europe |
fundamentalmente alla. Pero como tenemos que t 1

jar con lo que tenemos, y eso evidentemente es ¢
realmente tendriamos que hacer, yo le voy a plai

tres o0 cuatro cosas, empezando por algunas que |
ha mencionado, por ejemplo, la agricultura. Usted : a

gue el tema de la agricultura, bueno, qué le voy a

yo, el tema de la agricultura para nuestro pais es fu 1

mental. Realmente, como usted bien decia, lo ocu
el 11 de septiembre ha cambiado absolutamente l¢
cepcién de toda la situacion mundial, eso puede t
cambiar posiciones en algunos temas y légicamen
no hemos leido mal las informaciones aparecidas
prensa estos dias, nos hablan de un posible preac
donde evidentemente la Unién Europea va a tene
ceder en dos de sus temas fundamentales, uno
agricultura, porque parece ser que existe la posibil
de atacar a las subvenciones de forma no inme
pero si con fuerza y en un futuro muy proximo. Y cl:
como comprenderd usted, eso a nosotros nos pre:
un montén, cudl es la posicion de nuestro pais y |
qué extremo la Union Europea realmente va a h
concesion en ese tema. Luego, también por las no
siempre, porque es de lo que realmente podemos
nar, hablan de que, sin embargo, temas fundamet
para nosotros, como es el medio ambiente, el obj
de ligar el medio ambiente al comercio mundial y €
distintas posiciones, que por el propio contenido
propia situacion de las negociaciones vamos a re
ciar, y que a cambio sacaremos la posibilidad de h.
en una especie de conferencia, muy en el futuro,

2dgricultura. A nosotros nos gustaria conocer en profun-
wdidad cudl va a ser la posicién del Gobierno espafiol,
&% solo con respecto a esta conferencia, que evidente-
amente iremos en el paquete de la Uni6n Europea, sino
agentro de la Unidn Europea de estos temas que para
¢w¥Botros son fundamentales.
l6gi-uego usted habla de dos temas también fundamen-
lggles para nuestro pais, como son el de la pesca y el del
et®&il. De la pesca ya no sé qué decirle, a los pobres
pescadores no sé qué les puede pasar mas, como no se
| Rfeden embarazados, entre comillas, pues ya es lo (lti-
"o que les puede pasar, porque van de mal en peor.
IRealmente todavia no sabemos a ciencia cierta cuéles
'&& nuestras posiciones, cuales son nuestros objetivos;
'"MPSiquiera con los paises de nuestro entorno somos
capaces de llegar a acuerdos, y lo Unico que consegui-
URBs al final es que nuestros pescadores estén con sus
CK4rcas amarradas y ellos en casita, y pobres, algunos
Scdbrando el subsidio como una pequefia compensacion,
i dtros apafiandose como pueden. Realmente eso es lo
necesitamos saber: qué va a suceder con el tema de
esca Y, sobre todo, cual es nuestra posicion. Por eso
ecia yo que es tan fundamental que hable con las
‘ganizaciones, que lo ha hecho usted estupendamente,
0 que también debatamos estos temas. Claro, que
bién es cierto que, aunque sea a nivel de proposicio-
'nes no de ley o interpelaciones, estos temas se debaten
ue_:el Plenoy en comis_iones y en la agricultura y demés_,
t2)(_;16,;;0 claro, no es lo mismo que ya _establecer unas posi-
éilgaes en qquellas personas que tienen, como usted, la
ponsabilidad de defender estos temas a nivel mun-
o ‘gl y a nivel europeo.
Respecto al sector textil me toca usted la fibra sensi-
Qe porque yo provengo del sector textil, 20 afios tra-
jando en él, y me acuerdo perfectamente de lo que
,SLpuso para el textil el acuerdo multifibras y lo que
a751,5”‘rimos, y sobre todo al final lo que significé de pérdi-
fig de puestos de trabajo. Yo leia hoy en la prensa, si
no recuerdo, la preocupacion que tienen los empre-
ios del textil respecto a Pakistan, porque si realmen-
i&rgomo un acuerdo individual o unilateral Estados
14dpidos decide que se le levante a Pakistan cualquier
iff@ba que pudiera haber para que inunde el mercado en
-4emas de textil, pues fijese la situacion que va a sufrir
cg@are todo el sector de la confeccion, que es uno de los
381as afectados. Y no le tendria yo que explicar como
dggan al puerto de Barcelona las importaciones en cali-
cilagl de qué y luego cémo se venden. Por lo tanto, si no
dgpsefiamos una politica real y que la cumpla todo el
-dgndo, al final acaban pagandolo una serie de secto-
tikes. Si a eso le afiadimos que en nuestro pais no hemos
laisefiado una politica de qué sectores queremos, cOmo
"las queremos y en base a qué y como los queremos en
1fiaAcion del orden, sobre todo europeo, podriamos por
blarmenos potenciar el empleo, y algunos empresarios
eshbrian dénde estaban las expectativas. Repito, ésas son
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cosas que nos preocupan muchisimo y realment:
gustaria conocer la posicion que tiene nuestro Gobi

El acuerdo TRIP. Mire, el acuerdo, es cierto, ya
ahi hace afios y se cumple y demas. Pero claro, n
sirven de nada las normas si luego no se aplical
decir, el debate al que hemos asistido en los ulti
afios con respecto a Brasil, con los genéricos con
sida, o Africa y demas, y poco menos que el lio n
dial que se ha organizado, y sin embargo ahora \
Canada, que es un pais todopoderoso y dice: Mir
voy a fabricar tantas vacunas contra el antrax y lo \
hacer genérico si no llego a un acuerdo. Y al fine
todopoderosa Bayer llega a un acuerdo con este
gue puede pagar los medicamentos al precio que !
nadie ha movido un dedo para que realmente los
gue los necesitan, para los que los genéricos pued
un alivio, como se ha demostrado en Brasil, que la
cacion de los genéricos ha llevado a un 50 por ci
del control del sida, los consigan; nadie hemos d
nada. Entonces, cuando establecemos normas,
mos partir de que realmente la Organizacion Mun
del Comercio agrupa a paises muy diferenciados
una situacion que no es comparable. Yo leia aqui lc
cuesta un medicamento de la gripe en Europa
nuestro pais, que con tres horas de trabajo lo arr
mos, mientras que en Africa, por ejemplo, podi
necesitar casi el salario de un mes. Con esas dif
cias es imposible decir realmente: Hemos hecho
norma y ademas la cumplimos. Pero en esa ni
luego los paises que realmente tienen el control, p
amos hablar de Estados Unidos o de otros parec
¢qué hacen? Que cuando han de aplicar las no
declarar la emergencia sanitaria para Canada es
pero para Africa no. Yo estoy de acuerdo, y mi gr
parlamentario quiere evidentemente que se estab
y se abra la posibilidad de los medicamentos, sin
guna duda, pero una posibilidad real que permita .
paises pobres realmente acceder a los medicam:
¢, Como? Pues bien, como usted manifestaba o he
do los precios diferenciados o realmente la posibil
de que puedan declarar la emergencia sanitaria cor
lidad en funcién de aquellas necesidades. Segin d
mismo informe que le mencionaba antes, entre :
y 1999, de 1.393 nuevos medicamentos solo 13 esta
tinados a erradicar enfermedades como la mala
demas, que dan en los paises pobres, y ya ve usted,
de 1.393. Entonces, ¢de qué estamos hablando?
mos hablando que la salud y el comercio de los n
camentos, evidentemente las patentes estan bien
fladas, evidentemente pertenecen a quien perter
pero dentro de eso hay que abrir esas posibilidade:
todos. No es posible que tengamos que esperar |
de septiembre para que convulsione todo y realmr
podamos abrir esas posibilidades. Nos gustaria col
la posicion que el Gobierno va a defender. Aprove
para decirle que a mi grupo en su momento, uné
pasada la cumbre, o bien en el nuevo periodo de ¢

mes el afio que viene, le gustaria que usted volviera a
recomparecer aqui para explicarnos cuales han sido los
sé@uerdos, qué posiciones hemos defendido y realmente
| agestar un poco mas en el tema.
. E&No ha mencionado usted, o muy de pasada, la liber-
ntzsl total del comercio electrénico. Ya sabe usted que
‘aqli habia una defensa de Estados Unidos que plantea-
lba muchos problemas. En un momento como este es
amea prioridad el tema de la seguridad. Y otros proble-
,Iyas como la fiscalidad, que también estaban aqui, enci-
e del tapete. Nos gustaria saber cual es en estos
Faomentos la posicién de nuestro Gobierno. Nos gusta-
)aiiag,saber si van a incluir o no los temas de cooperacion
2augndo habla de servicios y temas sociales. No he podi-
lidescalibrar en los temas sociales el paquete que real-
nsente va a incluir.
pli-Y hay una cuestién que también nos gustaria saber.
&on respecto a la Unién Europea, nosotros comparti-
>Inoos todas y cada una de sus posiciones 0 mantenemos
edlguna posicion diferenciada en algan tema y vamos a
lisbguir defendiéndolo? También nos gustaria saber
cswbre todo los créditos del FAD, que son un instrumen-
geede ayuda al desarrollo. En Espafa estan surgiendo
' @fticas sobre la utilizacién de estos fondos, que mas se
glatizan como un instrumento de apoyo a nuestras
agxportaciones que como instrumento de ayuda al desa-
remollo. Por la confusion que hay en la definicion del
Uftmdo de ayuda y la alta sensibilidad de estos temas,
‘mp@erriamos preguntar si tiene el Gobierno algun pro-
drécto que pueda clarificar este tema. En el pasado teni-
damos entendido que no habia ninguno, pero no sabe-
Tma8s si ahora, en este momento, se ha planteado, porque
fagited también ha hecho referencia a éstos.
po La gran intervencion que nos ha hecho realmente
2peda mi ha sido muy clarificadora; es evidente que los
lgomparieros que hay aqui, en la Comisién, saben mucho
lo%is de esto que yo, que soy nueva en estos temas, pero
nt@s.gustaria que nos respondiera a las preguntas que le
siee-formulado con el fin de aclararnos la posicion del
la®obierno. Y repito, aprovecho ya para decirle que mi
f@gitpo, o usted mismo si lo hace como en esta ocasion,
>@&la el nuevo periodo de sesiones, solicitara tener otro
Jdebate en el tema de lo que ha significado la reunién de
@atar, cuales han sido nuestras posiciones y un poco
&Wyales son las conclusiones y si realmente seran con-
ajdslones que se puedan aplicar.
=sta-
2di-El sefiorVICEPRESIDENTE (Eguiagaray Uce-
diag): En nombre del Grupo Popular, tiene la palabra el
:aefior Delgado.
para
n 1El sefiorDELGADO ARCE: Sefior secretario de
smtemercio Exterior, bienvenido a la Comisién, bienve-
ogiEfo a esta casa, que es la suya y ha sido también la
:lsolya, porque también ha ostentado la condicion de dipu-
viezlo hace bien pocos meses. Y nos satisface estar cono-
wsi@ndo hoy de primera mano la posicion del Gobierno
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de Espafa, la posicion que se va a mantener ante |
xima Conferencia interministerial de la ronda de
Organizacién Mundial del Comercio y las perspect
de lanzamiento de una nueva agenda de negociac

Usted ha hecho una intervencion prolija, yo creo
era oportuno hacerlo, porque estos temas de corr
internacional, siendo como son muy interesantes
muy especificos y creemos que exigen una pues
escena, y una puesta en escena ha sido el detalle
ha sido el conjunto de pasos que se han dado ¢
acuerdos multilaterales y bilaterales y de todo tips
materia de comercio: desde La Habana, como t
puso de manifiesto, el frustrado intento de crear
organizacion internacional del comercio, y las distil
rondas negociadoras que se concluyeron y la refer
a la ultima, la ronda Uruguay, a la que me referiré
adelante. Hace usted una afirmacién que el Grupo
lamentario Popular tiene que compartir plenamen
asi lo manifestamos, que es la vinculacion entre co
cio y desarrollo. Nos parece fundamental sentar
premisa: el comercio internacional es importante ¢
proporcion que contribuye a incrementar la riquez
los paises y la riqueza de sus gentes. La liberte
comercio no es un paradigma en si mismo, si lo
esta orientada a la mejora de las condiciones de v
de trabajo de la poblacion mundial. No todos,
embargo, sostienen y estan a favor de esta libert:
comercio, como es logico en una sociedad democr
en la que tiene que haber distintas posturas; alg
critican abiertamente la globalizacion, sin analizar
en si lo que esta palabra quiere decir es la integrac
la interdependencia econémica del mundo. Y nosc
creemos que esta globalizacion ha favorecido una
libertad de movimientos comerciales y financieros
favorecido el desarrollo de las multinacionales, qu
tienen nada de peyorativo ni de negativo, porque n
nacionales espafiolas estan operando en el exte
multinacionales extranjeras estdn operando en Es
y contribuyen al desarrollo econémico de los paise
lo cierto es que la globalizacion sirve para reforzal
vinculos entre las distintas economias, para hac
mas interdependientes, como decia usted muy
para estimular la competencia, facilitar el acceso a
vas tecnologias, a nuevas formas organizativas v |
ticas, para que se puedan aprovechar las econom
escala y dar salida asi de una manera coherente
excedentes nacionales y porque en definitiva, no
olvidemos, el comercio internacional, como el con
cio en general, se orienta a la satisfaccion de las ne
dades de los consumidores, que deben ser, en cuz
tipo de planteamiento sobre el comercio, la primer
las referencias.

Las limitaciones a la libertad de comercio han ¢
tradicionales, aun hoy existen. Se han establecido
eliminar la dependencia econémica en sectores ¢
derados basicos para el funcionamiento industria
hizo en su dia con la siderurgia, aliin se hace en al

paises, para proteger con caracter general la industria
Inacional, para proteger sectores econémicos que tienen
am papel relevante en la sociedad, como puede ser el
Noaso de la agricultura, y en muchos otros casos simple-
jueente para garantizar la paz social a corto plazo prote-
ygiendo a las industrias y a sus colectivos de trabajado-
ss. Pero estas limitaciones de la libertad de comercio
asem justamente el objetivo que motiva el nacimiento de
eséds organizaciones, como es la Organizacion Mun-
1diced del Comercio, y el establecimiento de estas rondas
eregociadoras de caracter multilateral.
stedJsted ha detallado cuales son los principios de la
i@aganizacion Mundial del Comercio, no voy a repetir-
tdss, ni mucho menos, pero si me voy a quedar en los
neigetivos que se definen en su preambulo, que no son
1a50s que elevar el nivel de vida, lograr el pleno
2ampleo, acrecentar la produccién y el comercio de bie-
1NeS y servicios, facilitar un desarrollo sostenible y que
ks paises en vias de desarrollo y los paises menos ade-
i$dmtados obtengan una parte del incremento del comer-
1d@0 internacional que corresponda a las necesidades de
de desarrollo econémico. De modo que la Organiza-
iadén Mundial del Comercio nace también, como no
gpsedia ser de otra manera, para discriminar positivamen-
Jeeya aquellos paises que estan en vias de desarrollo y a
silos paises menos adelantados. La Organizacion Mun-
ddild del Comercio —creada hace muy pocos afios, pues
tfoe en el afio 1995, cuando entrd en vigor esta organi-
rmasion— es un foro muy interesante para facilitar las
|uegociaciones comerciales multinacionales y también
Spara facilitar la aplicacién, administracién y funciona-
rosento de los acuerdos que usted relatdé muy detallada-
yraente, que son el conjunto de acuerdos desde el GATT
haotros que conforman el marco juridico de actuacion.
1B funcién, en orden a administrar el mecanismo de
Iéxamen de politicas comerciales y de solucion de dife-
ioegcias, que usted definio como un esquema de técni-
)@&Aa cuasi judiciales, es una funcién muy muy impor-
stante, y compartimos lo que usted nos informa hoy de
l@gie es preciso actuar sobre este esquema de solucién de
rthferencias, que se ha quedado un tanto obsoleto o que
i@, ha respondido en la realidad a lo que se esperaba.
lueY vamos a la cumbre de Doha, de la capital de Qatar,
gésrla que dentro de muy pocos dias comienza esta inte-
asedante Conferencia interministerial. Con caracter pre-
avios queremos congratularnos de que la Secretaria
n@eneral de Comercio Exterior haya mantenido esta
aronda amplia de negociaciones, de conversaciones con
>dsstintos interlocutores de todo tipo, desde los que se
gingalican directamente en la actividad comercial, como
den los exportadores, sus asociaciones, las empresas, las
organizaciones empresariales, los sindicatos, las organi-
dzaciones no gubernamentales de todo tipo, las organiza-
Jai@nes humanitarias. Era necesario conocer su opinion
nmsd- s6lo sobre lo que esperan de la ronda global que se
Beede iniciar, sino de cuales han sido sus valoraciones
Jgobre las experiencias de estos Ultimos afios, y sobre
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todo para conocer su opinidn sobre la vinculacion e
crecimiento y desarrollo. Si no le he entendido r
usted nos ha trasladado aqui dos ideas basicas
generalidad de esas 200 organizaciones. Primerc
existe un consenso en que es necesario el lanzan
de una nueva ronda global, y que también ha que
despejada cualquier duda entre la vinculacion €
comercio y desarrollo. Suponemos que sobre
habra habido bastantes matices, como es l6gico y
ral. Esta ronda de negociaciones, usted lo decia y |
tros lo compartimos, viene precedida por los acon
mientos del 11 de septiembre, que han influidc
muchas cuestiones, y no sélo econémicas, de la vi
los ciudadanos y que desde luego marcan un ante:
después y marcan también una forma de entend:
relaciones internacionales, y yo creo que hace ver
via mas a la comunidad internacional que los pe
aisladamente no tienen absolutamente nada que h
gue las organizaciones y las estructuras internacio
son realmente decisivas para poder funcionar ¢
mundo que nos toca vivir; pero también reabren |
gos —Yo0 creo que esto es algo en lo que usted coit
ra— de que surjan tendencias proteccionistas por
de muchos paises al amparo de esta situacion de
tidumbre que en algunos casos se presenta.

No hacia falta que nos diera esa explicacion de
qué esta comparecencia tiene lugar sélo unos dias
de la cumbre de Qatar y no ha tenido lugar hace
meses ni hace tres meses o0 hace un mes simpler
porgue es cierto, y no sélo porque usted nos lo esté
ladando aqui, sino que los medios de comunicacic
han hecho amplio eco de las dificultades que plant
acuerdo previo sobre un borrador de declaracién
permita a los que lleguen a Qatar en estos dias emr
a trabajar sobre algo. La propuesta de Harbinson, |
dente del consejo general de la OMC, se ha conc
hace escasos dias y usted nos la ha estado trasle
en aquellos aspectos que se refieren a los inte
generales de Espafia. Y a ello me voy a referir de
manera breve, porque no seré yo quien emplee tie
excesivo en matizaciones sobre cuestiones que cre
usted nos deja ampliamente despejadas.

El tema de la agricultura, ciertamente, como dec
sefiora portavoz del Partido Socialista, tiene mt
relevancia para Espafa. Es un tema que se va a
ciar con independencia de que se lance 0 no la rc
porgue existe ya un mandato anterior, y entende
gue hay que enfocar el tema de la agricultura, en
cion con esta cumbre, desde dos perspectivas: el
de la ayuda interna y el tema de las subvencione:
exportacion. En lo que se refiere a la ayuda inte
existen dos grandes grupos de ayudas internas e
momento, que estan catalogadas utilizando sin
semaféricos, que es el compartimento verde y el ¢
partimento ambar. En el compartimento verde est:
todas las ayudas privadas que no tienen efectos
mercado agricola, como serian las que resultan de

1geamas gubernamentales de servicios publicos presta-
allos por los gobiernos y cuyos pagos no los reciben direc-
Jehaente los agricultores (ahi podiamos estar hablando de
@eeiones de formacién, de ayuda alimentaria interna),
iqre también estarian pagos directos a los agricultores
aglee no estimularan la produccién, por ejemplo, para la
1tre@estructuracion de explotaciones agrarias o para situa-
'gtiones de emergencia o de catastrofe. Y después estan
)ain-tipo de ayudas sobre las que yo le quiero preguntar,
ogae son los llamados pagos directos a los agricultores,
:cealizados en el marco de programas de limitacion de
da produccion, esto es, lo que se viene denominando
aceno compartimento o caja azul, que fue fruto de
yhegociaciones bilaterales en su dia entre los Estados
rlasdos y la Union Europea. Aqui se podria incluir,
yémtendemos nosotros, lo que son las ayudas de la poli-
siisa agraria comunitaria y nos gustaria saber, si nos
cpugde precisar, si la Union Europea, como nosotros
adedendemos que va a suceder asi, va a defender el man-
1tehimiento de estas ayudas de la caja azul, en la medida
esh que representan un instrumento Util para apoyar las
>idiformas de la politica agraria, asi como para la conse-
asteion de los objetivos no comerciales de la agricultu-
1cara los que me referiré un poco mas adelante. Y por lo
gue se refiere a las otras ayudas del compartimento
piombar, es decir, aquellas que son ayudas directas desti-
inedas a los precios y a la produccion agraria, ahi yo
doso que efectivamente se esta por la reduccion, y que
gotigvia se insistira mas en este tema.
trasPor lo que se refiere a las subvenciones a la exporta-
1@6n, que es uno de los objetivos de liberalizacion del
aemercio agricola, perseguido sobre todo por los paises
gorenos desarrollados, menos adelantados, los paises en
)@ias de desarrollo, nuestra pregunta es qué va a pasar
‘@2n esta remocidn progresiva, eghasing oua que
sidsted aludia. Si efectivamente es previsible que se
lavdoce de una manera decisiva en esta remocion pro-
agessiva o si es un tema que todavia va a quedar pen-
utiante en cuanto a su eliminacion.
npdor lo que se refiere a otros aspectos de la agricultu-
) [AIENOS parece muy importante el que se incluyan en
estas negociaciones que se inicien, si se decide iniciar-
alks, 0 en su caso las que continllen como consecuencia
>kal mandato anterior, que se tenga en cuenta la multi-
iggoeionalidad de la agricultura. En general la agricultu-
dano soélo sirve para la produccion de alimentos, sino
n@Qge, como usted decia, tiene un papel importante en la
efaeservacion del entorno, en la preservacion del mundo
emial, y muchas de estas ayudas estan incluidas en la
dldanada caja o compartimento verde. Por eso nos gus-
nayia saber en qué sentido cree usted que se va a produ-
estesta negociacion de los temas no comerciales de la
ilagricultura.
ym-Otro tema, es el de la pesca. La pesca es indiscutible
‘igone para Espafia tiene una importancia decisiva y la
sierhe mas para la comunidad autébnoma de la que este
peutado es representante, que es Galicia. Somos una
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potencia pesquera a todos los efectos, estamos
contexto en el que no resulta facil, muchas veces
tro del propio seno de la Unién Europea, darle a
sector el protagonismo que tiene, y por ello, cc
usted nos explicaba, el tema de la pesca se puede
tear en esta proxima cumbre desde dos perspec
desde la perspectiva del tratamiento de las subve
nes y desde la perspectiva del acceso a los mercat
los productos pesqueros. Parece ser que el docur
de Harbinson contiene algunas referencias explici
la pesca que no son muy interesantes para noso
parece ser que desde la Comision Europea —al fir
cabo no olvidemos que nuestra posicion es una |
cién integrada en la del conjunto de la Unién EL
pea— se sostiene que la pesca debe tratarse en ul
tado medioambiental y no en un apartado de reg
de normas. Nos gustaria, por tanto, que nos prec
un poco mas si este tratamiento de las subvenci
pesqueras efectivamente debe integrarse dentro d
marco medioambiental, porque como usted bien ¢
la proteccion de los recursos pesqueros y el man
miento de ayudas y subvenciones al sector pesque
renovacion de la flota, incide l6gicamente despué
la defensa y la proteccion medioambiental. Tambié
preguntamos sobre el impulso que se debe dar
acuerdos internacionales de gestion y conservacic
estos propios recursos pesqueros, que puede in
cémo no, también alguna ventaja de acceso a los
extractores de los paises en vias de desarrollo, pal
puedan entrar con sus productos también a los m
dos de los paises desarrollados. Es decir, ¢,qué for
se pueden barajar en este sentido? Por lo que se |
al tema de la pesca, en definitiva, nosotros esper:
que se defienda una posicién clara de la politica
guera comunitaria que tenga en cuenta la especifit
de la pesca y estos aspectos que ya les he mencic

Por lo que se refiere al tema de los productos fa
céuticos, efectivamente el acuerdo sobre propie
intelectual, relacionado con el comercio, el acue
conocido como TRIP, uno de los acuerdos mas ir
tantes que se alcanz6 en la ronda de Uruguay, que
templa los derechos de propiedad intelectual, s
encontrado en su aplicacién con un importante cor
to de obstaculos, pero también es cierto que se
dado pasos importantes en relacién con dereche
autor, con marcas de fabrica, con indicaciones ge«
ficas, con patentes, con dibujos y modelos industri
Y ahora se plantea con mucha fuerza, y desde ha
muchos meses, el tema de los productos farmacéu
Aqui la posicién del Grupo Parlamentario Popula
coincidente con el planteamiento que la Adminis
cién espafiola pretende desarrollar en esta cumbre
es el maximo acceso a los medicamentos por pat
los paises pobres, los paises en vias de desarrollc
gue puedan atender las alertas sanitarias, para qu
dan luchar contra las pandemias, contra las epide
en general, y que esto se haga, como bien decia

rcon instrumentos como pueden ser las licencias obliga-
l¢orias 0 unos sistemas de precios reducidos en las
'gteportaciones o formulas mixtas. En cualquier caso, la
reomunidad internacional tiene que buscar una solucién,
pioTgue no es tolerable, ni nosotros como personas ni el
vasindo civilizado en el que vivimos puede consentir,
ajpre haya paises que no puedan solucionar y salvar
omdes y miles y millones de vidas por cuestiones estric-
gatnente comerciales. Y que tampoco se obvie que 16gi-
isamente, para que puedan existir productos comercia-
deyyy medicamentos farmacéuticos satisfactorios, se
yradcesitan ingentes cantidades en investigacion. Esta-
osies seguros que compaginar todo esto sera uno de los
‘aemas que se pueden y se deben solucionar o0 empezar a
guducionar en esta cumbre de Doha.

1S 0¥ finalmente, por lo que se refiere a los nuevos temas,
5868 de mucho interés todos los que se refieren a las
im@gersiones, a la competencia, a la contratacion publica,
gststamos seguros que esta ronda de negociaciones, que
:¢i@ define por parte de usted como la ronda del desarro-
sihd; puede tener un futuro prometedor. En cualquier caso,
daknegociaciones multilaterales comienzan el dia 9y
esperamos que cuando concluya esta ronda de negocia-
1dfones, esta cumbre de Doha, comparezca nuevamente
| {pge esta Camara; estamos seguros que las informacio-
ks que nos dé seran de mucha utilidad para todos los
Idiputados y diputadas.

iises

1 qUEl sefiorVICEPRESIDENTE (Eguiagaray Uce-
rizgs): Tiene ahora la palabra el secretario general para
\glastestar a las intervenciones de los grupos y, eventual-
rilvemte, ampliar o responder alguna de las cuestiones
npbenteadas.

les-

dadEl sefoISECRETARIO GENERAL DE COMER-

18&d0. EXTERIOR (Utrera Mora): Gracias a la diputada
yeefiora Lopez, del Grupo Parlamentario Socialista, y al
Jdgputado sefior Delgado, del Grupo Parlamentario
deopular, por su intervencion, que entiendo es clarifica-
)yalora en cuanto a las cuestiones que se formulan y al
omismMo tiempo inciden sobre los temas, sobre los deba-
t@s® que estan abiertos principalmente de cara a esta
weenferencia ministerial. Por tanto, considero que todas
hsus observaciones, todas ellas tienen un gran &lor.
ssggior presidente ocupa la presidencia.)

yraAgradezco especialmente, tal como ha sefialado la
leefiora diputada, que se haya podido celebrar esta com-
gpeecencia en esta Comision y en esta semana, que yo
oms sabia que era una semana dificil por la multitud de
dgbajos que la Comisién viene desarrollando, y que al
-anismo tiempo también era una semana, por las fechas,
doade se hacia especialmente necesaria esta compare-
sodmcia, y desde mi punto de vista ha sido un avance y
parsido importante que hayamos podido tener este
[ntercambio de opiniones con caracter previo a la con-
niasencia ministerial. Efectivamente, nosotros hemos
stedido contactos muy intensos, permanentes, con ele-
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mentos de la sociedad civil, es decir, organizacione
gubernamentales, entidades de interés general, a
ciones y sectores productivos de exportadores y
bién con el Parlamento. Nosotros entendiamos qu
mejor hacerlo aqui, en sede parlamentaria, y po
razén no considerdbamos el sitio adecuado el Min
rio de Economia, o la Secretaria General de Com
Exterior, para que estos intercambios se produjerai
los grupos parlamentarios. No obstante, nuestra
esta abierta también a los grupos parlamentari
podriamos decir que incluso especialmente a los
pos parlamentarios, por lo que, si en el futuro se ci
dera adecuado por parte de los grupos, nosotro:
mucho gusto facilitariamos acceso a reuniones, ir
macion de todo tipo. Pero entendemos que este tré
la comparecencia parlamentaria en la Comision, el
tramite imprescindible para hacer participe al Pe
mento, y por tanto a la opinidn publica espafiola
gue se esta trabajando en las cuestiones de mayo
rés y que se va a seguir haciendo en el futuro
hecho, en relacién con las organizaciones y asoci
nes con las que nos hemos venido reuniendo de f
asidua y permanente, se ha establecido tambié
mecanismo de informacién diaria puntual, desde D
de tal forma que los servicios centrales de la Secre
General de Comercio Exterior distribuiran la inforr
cion, que dia a dia en esta conferencia ministeri.
vaya generando, a todas y cada una de las asociac
de acuerdo, l6gicamente, con el aspecto concre
interés de cada una de ellas, de tal forma que ese
ma de informacién sigue abierto, antes de Doha |
estado, sigue abierto durante la celebracién de la c
rencia ministerial y seguira ciertamente abierto e
futuro, una vez que concluya la conferencia ministe

La sefiora diputada ha hecho una serie de obs
ciones; permitame que sea muy breve en cuanto
contenidos vy, si en alguno concreto desea alguna ¢
cacion adicional, en la medida de mis capacidad
conocimientos podriamos extender mas este inter
bio de informacion. En primer lugar hace una refle»
con la que no estoy del todo de acuerdo: la pérdic
competitividad que segun usted se esta operanc
relacion con la Unién Europea como consecuencis
diferencial de precios de Espafia respecto a la U
Europea. No estoy del todo de acuerdo porque, pt
ro, los datos de Comercio Exterior no reflejan esa
dida de competitividad. Los paises integrantes ¢
Unién Europea son destino principal de nuestras e)
taciones, lo estan siendo en los ultimos afios, di
nuestra participacion en el comercio intraeuropeo
creciendo y no esta disminuyendo, como sugeriria
pérdida de competitividad. Y ademas se da la circ
tancia de que si del indice general de precios extra
los precios de los denominados bienes comercia
bles, es decir, sacamos fuera los servicios que p
propia naturaleza no forman parte del comercio ir
nacional, puesto que son servicios prestados a ciu

3MOS, pues pensemos en servicios publicos —sanidad,
oedhicacion, etcétera—, que son basicamente de consu-
ame interno y no se comercializan internacionalmente;

- graos fijamos, por tanto, en los bienes comercializa-
dslas internacionales, resulta que el diferencial de pre-
stdos no es tal y, consecuentemente, eso explicaria los
recesultados de comercio con la Unidn Europea, que
astan presentando un perfil, en los Gltimos meses decli-
;asmte, puesto que todo el comercio mundial esta des-
xgndiendo, y muy rapido. Practicamente las previsio-
ynes de crecimiento del comercio para este afio han sido
nstbajadas recientemente al 2,5 por ciento desde un 7
qmm ciento de crecimiento real que preveian los organis-
‘onos internacionales hace algunos meses. Por tanto,
nitentro de esa desaceleracion del comercio, el perfil de
vimtercambios con la Union Europea se esta comportan-
lalo satisfactoriamente. Eso nos indica que hay que ser
aautelosos a la hora de valorar pérdidas de competitivi-
ided basandonos exclusivamente en el indice de precios
Deneral que afecta a todos los bienes, porque incluye
coultitud de servicios que no son comerciables, tipo
ralquileres, etcétera, que por su propia naturaleza no
1 pureden intercambiarse en mercados.

ha,En segundo lugar me pregunta sobre las posiciones
artmsensuadas con los paises de la Union Europea e
amncluso si tenemos posiciones diferenciadas en algunas
| sgestiones. A este respecto me gustaria hacer dos
oobservaciones. La primera, que efectivamente el con-
Yygb:so en la Union Europea es pleno, llevamos una posi-
sistén Unica a esta conferencia ministerial, y esa posi-
hebn Gnica, por otro lado, se deriva l6gicamente de la
nieturaleza de competencia exclusiva de la Unién Euro-

| pka de la politica comercial y de la representacion
imlomercial exterior. Bien es verdad que aqui podriamos
rrraeer un inciso sobre cuando se requiere unanimidad,
1dosno seria el caso de negociaciones que se abran a los
«pkrvicios, y cuando, por el contrario, por simple mayo-
1gig la Comision de la Union Europea puede representar
aarntodos los Estados de la Unién Europea. Por tanto, en
dunos casos simple mayoria, en otros casos mayoria
1plenderada y en otros casos unanimidad, pero en todo
J030 la competencia exclusiva corresponde a la Unién
d&lropea. Por tanto, hemos de llevar y llevamos postu-
likas consensuadas. Posturas diferenciadas o, digamos,
Tlistintas percepciones en algunas materias concretas,
)&laro que las hay. Y nos hemos estado refiriendo a la
ypasca, donde efectivamente —y de sus intervenciones
ytambién derivo que ustedes lo conocen— nuestras posi-
nclenes no son compartidas por paises de la Union Euro-
1¢tda que tienen intereses diferenciados y posiblemente
una tengan interés alguno o muy poco en esa actividad.
rRer tanto, si existen matices y diferenciaciones dentro
nd@suna posicion comun. De todas formas, y hablando
Zde la pesca en concreto, el mandato que la Union Euro-
rpaa llevaba a la conferencia ministerial de Seattle, que
egs el mismo mandato que se mantiene para esta confe-
adancia ministerial Doha, calibrado, digamos, o comple-
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mentado con el principio de flexibilidad que los pai
de la Unidon Europea o el mandato de flexibilidad
los paises de la Unién Europea hemos dado a la C
sion para que negocie en unos términos en los cua
haga posible el lanzamiento de la ronda comercial,
ello nos da como resultado en materia de pesca un
dato que sigue en vigor, y es la defensa desde la |
Europea de la peculiaridad, la diferenciacion del se
Yy, en segundo lugar, que sea en el seno de la FAC
las asociaciones regionales de conservaciéon y ge
de los recursos pesqueros donde se considere el
pesquero, en lugar de hacerlo como un puro secto
vinculado o mas préximo al industrial y, por tanto, p
den establecerse condiciones de negociacion sin
tas, como las he calificado antes, en la ronda neg
dora. Digamos que en materia de pesca nu
posicién es que el mandato que lleva la Comision, t
dado del mandato que llevé a Seattle, ha de mante
y ha de trabajarse activamente a favor de ese ma
durante la conferencia ministerial Doha; que ese r
dato incluye la diferenciacién del sector, el trato st
rado, diferenciado del sector, al tiempo que remitir
los trabajos que se estan desarrollando en la FAO "
gestion que se realiza en las asociaciones regiona
pesca; y que todo ello en su conjunto permita a un
tor que reciba apoyos, apoyos publicos, pero al m
tiempo un sector en el que las consideraciones dis
a la pura explotacién de recurso o, mejor dichc
explotacién racional del recurso, permita seguir me
niendo las politicas comunitarias, porque también
es politica comunitaria, de apoyo al sector pesqt
Siendo esto asi, nosotros no estamos satisfe:
como le sefalaba anteriormente, con el Ultimo d«
mento, no con el que teniamos al principio del me
octubre, y por eso insisto una vez mas en la nece
gue hemos tenido de ir demorando la comparece
parlamentaria, que ya estaba solicitada hace alg
semanas, a la fecha en que teniamos ya la inform
relevante. Frente al primer documento Harbinson, «
gue no habia mencion especifica a la pesca, lo
puede entenderse como positivo pues la pesca irie
tro del comudn de las negociaciones, en este segu
ultimo documento que, vuelvo a repetir, no esté «
sensuado y es un borrador de trabajo, la pesca se
ye en un apartado, que es un apartado que se refi
acuerdo de subvenciones. De tal forma que, inclu
dolo en el acuerdo de subvenciones, se resuelvt
duda previa que teniamos sobre si la pesca comc
tion de un recurso natural iria vinculada a la relac
comercio medio—ambiente y si la relacion comerci
medio ambiente se mantenia en grupo de trabaj
decir, no en agenda negociadora sino en agenc
valoracion y de discusion, entonces demorabam
menos por un par de aflos una decision negociadc
materia de pesca. Nos preocupa, por tanto, gt
incluya dentro de las subvenciones, porque sobri
acuerdo si se va a empezar a trabajar inmediatar

& caso de lanzamiento de ronda. Y por eso antes tam-
uUgién hacia referencia a esa concepcion simplista de las
)Bubvenciones en el sector pesquero como un apoyo a
:aswliar la explotaciéon del recurso. Por el contrario,
odosotros lo que queremos es que, en linea con los tra-
nbajos que se desarrollan en la FAO y en linea también
n&m las asociaciones gestoras de recursos, asociaciones
tagionales de gestion de recursos pesqueros, se consi-
ydaéeen las subvenciones en sus justos términos y se valo-
itrtén de acuerdo con sus méritos respectivos. Hay sub-
egtociones, por ejemplo las de reduccion de capacidad y
mgsdernizacion de flota, que sélo muy indirectamente
lese puede argumentar que podrian conducir a una sobre-
Yksplotacion del recurso, sino todo lo contrario. Conse-
aiaentemente, queremos que no todas las subvenciones
ssmtraten de la misma forma y desde esa perspectiva
@mple.

ilersen cuanto a los temas concretos, ha formulado la
dsafiora diputada cinco: el de la pesca ya lo hemos men-
arionado y los otros cuatro serian agricultura, medio
sambiente, textil y TRIP, el acuerdo de propiedad inte-
dexctual.

a lRespecto a la agricultura, nos pregunta que hasta
:gldade llegaran las concesiones que realice la Unién
séerropea. Creo que el sefior diputado, el sefior Delgado,
iran parte ha contestado a su pregunta cuando ha llama-
ntlsla atencion sobre el hecho de que la cuestion es que
En agricultura las negociaciones ya estan mandatadas,
itga tienen un mandato. Con ronda o sin ronda, con éxito
'giano de la conferencia ministerial ya hay un mandato
ypara proceder a la liberalizacion del sector agricola, del
hosmercio agricola, y desde nuestro punto de vista, el
cmmandato actualmente vigente por la forma en como
deta redactado el mandato, y al ser menos general que
iddanandato que nosotros perseguimos en la ronda glo-
1bi@, en el lanzamiento de la ronda global, podria resul-
mas mucho mas perturbador para los intereses de la
cigmén Europea por la sencilla razén, aunque en esto
nhely interpretaciones diferenciadas, pero ocurre que en
sedimandato actualmente en vigor parece como si los
defiectos especialmente perturbadores sobre el comercio
datgrnacional en materia de productos agroalimentarios
)ee derivan de las subvenciones directas a exportacion,
1ekidecir las que paga la Unién Europa, y no se conside-
me@B| o de ese texto podria entenderse que no estan
éneluidos ni considerados otros instrumentos mas indi-
weetos, y por tanto menos transparentes pero igualmen-
deseficaces, para favorecer la exportacion de productos
dG@ygroalimentarios, como serian los créditos a bajo tipo
-de interés, como serian practicas de comercio de Esta-
,desy algunas otras. Por tanto, de seguir las negociacio-
an@s en los términos actualmente mandatados, basica-
snaénte el resto de las partes OMC exigirian, de acuerdo
aen la redacciéon, que hablaramos fundamentalmente
:deela politica de subvenciones que practica casi exclu-
as@mente la Unidn Europea y no hablariamos del resto
ahieepracticas que tienen el mismo efecto, que es distor-
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sionar los mercados internacionales por la via de {
recer las exportaciones mediante beneficios de
tipo.

No cabe duda cabe que el lanzamiento de la ron
tal como esté redactado este borrador Harbinsor
no es otra cosa, permitiria ampliar el rango de neg
ciones a todo tipo de instrumentos y practicas, no :
mente las subvenciones directas que practica la L
Europea, sino a otras practicas que realizan otros
ses, y es0, qué duda cabe, supondria beneficios a
nales, primero porque supondria un tope o un limi
interés manifestado por otros paises, sobre todo lo:
ses grupo Cairs, que incluye a Estados Unidos, C
da, Brasil, etcétera, de eliminar precisamente las |
ticas europeas pero no las suyas propias, y por otrc
porque permitiria efectivamente que la libertad
comercio internacional de productos agroalimente
fuera real, fuera una realidad, que si Gnicamente s
mina so6lo una practica, la europea. Por tanto, desc
punto de vista conviene pensar que el lanzamien
ronda global en materia agroalimentaria es en princ
en rasgos generales, mas ventajoso que simpler
dejar el mandato actual, que ése ya esta acordado,
acordo a finales de la ronda Uruguay, afio 1994-19'
ése ya esta lanzado.

¢Hasta donde van a llegar las concesiones?
mire, la Organizacion Mundial de Comercio es fr
del consenso de las partes, de los paises que Ic
gran, y consecuentemente tal como esté redacte
documento Harbinson, nosotros el aspecto mas «
tionable que encontramos es que asi como se hal
eliminacion de ayudas a exportacién o acceso a m
dos, como grandes principios de la politica de col
cio internacional, sélo en un parrafo segundo, inde
diente y de alguna forma secundario a esos asp
principales o esenciales, se establece que se tom
consideracion la multifuncionalidad para graduar
negociaciones. En definitiva, hay unos principios
son principios que podriamos denominar principios f
tes en este documento, que es un borrador de tre
unos principios fuertes que son: libertad de come
acceso a mercados y por tanto supresion de ay
Luego existiria un principio puramente cualitativ
complementario a los anteriores, que seria la mult
cionalidad. Nosotros quisiéramos ver, y en esa linee
trabajar la Unién Europea, la multifuncionalidad col
mismo rango, con la misma consideracién que el |
de principios apuntados en el documento Harbinsor

En cuanto al medio ambiente sefiala, y con ra
gue se aplazan al futuro algunas de las decisiones
cipales en materia medioambiental. Con razon, po
efectivamente en el documento Harbinson las cue
nes medioambientales se refieren a un grupo de tre
se tomaran en consideracion, se establecen dos et
algunas de estas cuestiones podrian reconsiderarst
tanto incorporarse a la ronda en la proxima confere
ministerial a celebrar dentro de dos afios, por t

\epdiere decirse que no es un aplazamiento sine die, sino
Ygjoe se trata de un grupo de trabajo que va a trabajar
sobre estas cuestiones, va a clarificar conceptos y si
l&stos conceptos estan maduros podrian ya incorporarse
erela agenda de la propia ronda negociadora, no en esta

c@nferencia ministerial sino en la préxima, que esta
okstablecido que se celebre en dos afios como maximo,
1iém un periodo bianual. Por tanto, el medio ambiente
p@idria su consideracion.
licioSi es verdad que, como he sefalado anteriormente, el
r@toetiquetado o el principio de precaucidén generan
paicha preocupacion, sobre todo en los paises en vias
wtie-desarrollo, y esa preocupacion, fruto en gran parte de
rée-desconfianza que estos paises tienen al hecho de que
lamboaparezca una nueva barrera de proteccionismo inter-
deacional distinta a las clasicas pero basada en el logro o
io®, en el cumplimiento o no de estandares medioam-
blientales, eso hace que ese rechazo no provenga funda-
» g@mntalmente de paises desarrollados, y desde luego no
ydkela Unién Europea ni de Espafia, sino que provenga
dfopdamentalmente de la otra parte en la negociacién en
dat®MC, que serian los paises en vias de desarrollo.
1se B@ cuanto al textil, éste es un sector muy especifico,
5qye ademas dentro del orden multilateral de comercio
siempre ha planteado dificultades y problemas. Efecti-
>vamente, el acuerdo multifibras fue una solucién en su
tomomento para incorporar al libre comercio el sector
inéxtil. Este acuerdo multifibras ha sido superado con
ldoslacuerdos de ronda Uruguay, que establecian, pero
Jeso ya estd acordado en la ronda Uruguay, estamos
ahdblando de hace diez afios, y ya establecian un calen-
rdafio de apertura de los mercados de los paises desa-
ierollados a las producciones textiles de los paises, fun-
etamentalmente en vias de desarrollo, notablemente
diakistan, India y algunos otros que son los grandes pro-
réwctores mundiales de estos productos, y ese calenda-
aso esta ya establecido. Existen, quejas, como antes
wefalaba, en unos casos fundamentadas y en otros
arasos no tanto, de estos paises en relacion con los resul-
1&golps practicos que ellos han derivado o han obtenido
side los acuerdos de la ronda Uruguay, porque sefialan
dage efectivamente los productos mas sensibles, los que
yncorporan valor todavia tienen grandes dificultades de
uaeceso a los mercados de los paises desarrollados, pre-
vaisamente por el establecimientos de contingentes, de
@uotas de importacién, y entonces como una medida
w¢tpilateral de aplicacion, querrian ver una mejora de
acceso.
6n,A su vez esto se ha combinado con algunos de los
Jdfectos de los acontecimientos del 11 de septiembre y
gee verdad que a Pakistan, tanto desde la Union Europea
taemo desde Estados Unidos, existe la intencion de
yajmrgarle un tratamiento diferencial y por tanto aliviar
pas gargas que este pais sin duda ha asumido dentro de
yesarcoalicion internacional contra el terrorismo, facili-
1¢éndole el acceso al textil. He de decir que Espafia es
nfavorable, repito que Espafia es favorable. Alguna
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informacién de prensa parecia sugerir que Espai

oponia a esa mejora de acceso del textil pakistani
mercados Unién Europea y eso quiza es que no
interpretado bien la posicidon espafiola. La posit
espafola es hacerlo dentro del sistema de prefer
generalizada droga, que asi se conoce (SPG-dr
gue es un sistema para dar preferencias, para ot
ventajas a los paises fundamentalmente del area ¢
y del &rea centroamericana, paises que tienen pr
mas de trafico y producciéon de drogas, y precisarr
esas preferencias estan vinculadas de alguna ma
avances reales en la lucha contra esta produccion y
tra este trafico. Generalizarlo a Asia, a Pakistan en
caso, tendria como consecuencia natural que habri
generalizarlo a muchos otros paises asiaticos, ¢
India, como China, Vietham, Laos, Camboya, etcé
Entonces, por un lado estariamos estirando dema
quiza un sistema que esta funcionando bien, el sis
de preferencia generalizada droga, a un area dis
del area iberoamericana en la que actualment
encuentra; por otro lado las preferencias que se qu
otorgar a Pakistan podrian en un futuro proximo qu
diluidas, puesto que habria que otorgarselas tamk
otros paises préoximos a Pakistan que también
intensivos, son eficientes en la produccién de las
mas cosas, en el textil, y que en definitiva al repart
acceso a los mercados no sélo a este pais sino a
muchos del area, estariamos diluyendo, estari:
rebajando las ventajas iniciales y selectivas que q
mos dar a este pais. No sé si me estoy explicando
Partimos de la base de que Espafia apoya esta ir
va internacional. De hecho, quiero recordarle que E
fla apoya otra iniciativa también de calado a favo
Pakistan, la apoy6 y fue valorada en Consejo de M
tros hace unas semanas, fue propuesta en el EC(
también el ECOFIN de este mes, y ha sido remitic
club de Paris, al club de deudores, de negociacic
deuda de Paris, para considerar una condonaciol
cional y generosa de la deuda exterior pakistani.
tanto, formaria parte de la misma estrategia de ap:
este pais y nosotros participamos de esa estrategi
camente con esa matizacion, que entendemos ¢
instrumento no es de nuestro gusto, que no es del
adecuado, y prefeririamos que con urgencia, sin a
de retrasar las decisiones, se elaborara un reglar
especifico de preferencia para Pakistan, sin conec
con el sistema de preferencia generalizada droga
actualmente esté funcionando bien y para un area
gréfica distinta y para problemas diferentes tamkt
En cuanto al textil, es un problema, como digo, |
los paises productores y por tanto es un problema
tro. Por un lado est4 ya acordado el acceso co
calendario a los mercados europeos y mundiale
textil de los paises en vias de desarrollo. Por otro
los paises productores exigen que esos calendar
acorten como una concesion para que ellos otorgu
consentimiento para el lanzamiento de la ronda co

acéal. En tercer lugar, hay iniciativas unilaterales especi-
ificas a favor de algunos paises, es el caso de Pakistan,
ephaductores intensivos de textil.
on En cuanto al TRIP y acceso a medicamentos, cierta-
moi@nte me congratulo de su intervencién, tiene usted
gajcha razén en varias cosas. Primero, no es concebi-
mglaren la sociedad actual que una parte esencial de la
i¢iablacion del planeta no tenga acceso a medios sanita-
bles y especificamente a productos farmacéuticos que
yeedan liberarle de dolencias gravisimas, estamos
ehallando de paludismo, estamos hablando de sida,
cestamos hablando de tuberculosis y de algunas otras
egtandes alertas sanitarias y epidemias que sufren todos
| bpsepaises en general, pero quienes tienen mas dificul-
ytad para acceder a los medicamentos sufren las conse-
euencias en mayor medida. Por tanto, estamos absolu-
izalmente de acuerdo en eso.
amd&stamos también de acuerdo en que hay que flexibi-
itizar, mejor dicho hay que definir los actuales acuerdos
r egemateria de propiedad intelectual, hay que definir las
apemmas de flexibilizacién de los mismos, puesto que ya
daxiste la posibilidad de flexibilizacion, ya existe la
spasibilidad de sortear las licencias, las patentes para
sacceder a los medicamentos; lo que ocurre es que las
1mndiciones en que esa flexibilidad ha de ejercerse y
“kgls circunstancias en las cuales seria objetivamente
oadmitido que esos medicamentos sean bien producidos
moediante licencias obligatorias o bien tengan que ser
girgercambiados a precios reducidos, a precios especial-
mente reducidos para esos paises, esas circunstancias
cabetivas son las que tienen que ser objeto de negocia-
[EdoN.
deEn el otro sentido, y usted también lo formulaba
sefiora diputada, estan los derechos de patente y sobre
Rbdlo de estimulo a la innovacion y a la investigacion.
1ldbted ha dicho que las patentes son una garantia, en la
1dedida que suponen la apropiacion de los beneficios
allirivados de los costes de llevar a cabo investigacio-
Pwes, los derechos de patentes constituyen el estimulo a
yuturas investigaciones, y esas futuras investigaciones
énimateria farmacéutica son esenciales, y mucho mas
1sidbs temores respecto de la pérdida de eficacia de
todedicamentos frente a las nuevas epidemias o dolen-
irias se confirman, entendemos que esas futuras investi-
ega@igiones son parte esencial de los problemas con los
arlmles tenemos que tratar. Que hay que buscar un equi-
dileio, es obvio. Que a favor de ese equilibrio, pero
yetempre poniendo por encima, estableciendo como
sprioridad la salud publica, esta el Gobierno de Espafia,
aEs0 también es obvio, y me alegro que en esa posicién
usaincidan los grupos parlamentarios, puesto que ambos
| smhan manifestado en ese sentido, con la posicion que
defiende el Gobierno. Nuestra posicion es que caso de
wdonergencia sanitaria grave, caso de epidemias y en
)ageellas otras circunstancias que fruto de la negocia-
rcgbn se vayan determinando, se tiene que permitir el
1acceso a medicamentos y ademas medicamentos ade-
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cuados en condiciones de precio, a las posibilidad:
los paises y por tanto que los paises mas pobres ¢
den y si tienen estructura industrial los produz
mediante licencias obligatorias, y si no pueden pri
cirlos que puedan adquirirlos en otros paises
mediante licencias obligatorias puedan produci
aungue no sean propietarios de la patente, y adqui
a los precios reducidos que supondria esa produr
sin patente y por tanto sin pagordgaltiesasociados :
la propiedad intelectual del medicamento.

Me plantea después una serie de cuestiones ma
cretas, aunque tan importantes, por ejemplo, com
temas sociales. Los temas sociales el documento
binson los remite, como entendemos que es légict
otro lado, a las discusiones y a los trabajos que se
desarrollando en la Organizacion Internacional del
bajo, de tal forma que como regla de comercio piér
gue estamos hablando de comercio internacional,
mos hablando de la Organizacion Mundial de Cor
cio, no estamos hablando, y luego haré la misma 1
xién cuando hablemos de créditos FAD o cua
hablemos de otras cuestiones, es decir estamos h.
do de las reglas de comercio internacional, no est:
hablando de apoyo o alivio a la pobreza a través de
dos multilaterales, no estamos hablando de partic
cion en instituciones financieras multilaterales, tan
co estamos hablando de las politicas bilaterales qt
paises tienen, como es el caso de parte de los fonc
ayuda al desarrollo que Espafia utiliza para favore:
promover el desarrollo de paises pobres, este
hablando de las reglas internacionales de comerc
dentro de las reglas internacionales de comercio se
sidera precisamente la resistencia de los paises
pobres y de los paises en vias de desarrollo, que
bién perciben un nuevo proteccionismo, a que se
blezca una etiqueta, en este caso etiqueta social
gueta de que los productos han sido obtenido
procesos productivos en los que no se ha recurr
algun incumplimiento en materia social. Esos inci
plimientos estan determinados. Los principios qu
OIT (Organizacion Internacional del Trabajo) ha
aquilatando en el tiempo, nosotros los compartim
nosotros queremos que se vayan extendiendo
embargo no son propios de las estructuras social
algunos, de bastantes paises miembros de la Orgi
cion Mundial de Comercio. Por tanto, se seguira tr.
jando sobre estas cuestiones, nos referimos a los ¢
dos OIT, que ahi es donde tienen que trabajarse
propuestas de naturaleza social, y estamos conver
gue en el futuro se iran incorporando, precisam
como reglas de comercio, debido al avance natura
se va a producir en las sociedades modernas. Por
tendremos que la no discriminacion del trabajo fem
no, desde luego la explotacién del trabajo infal
prohibido ya de conformidad con los acuerdos mul
terales alcanzados, aunque bien es verdad que inc
vos y de adopcion voluntaria en la Organizacior

s@eoperaciéon y Desarrollo Econémico. En definitiva,
fiade unbackgroundnuy amplio que lleva a que las for-
anas extremas de explotacién, ya sean infantiles o de
dirabajo adulto, estan muy limitadas y lo van a estar mas
jea el futuro, por la via de los acuerdos multilaterales,
ake momento voluntarios, conseguidos en el seno de
irrganizaciones como la OCDE. Por otro lado también
clamemision a los debates de la Organizacion Mundial
de Comercio para ir incorporando principios, princi-
pios comerciales, principios de comercio justo. En defi-
gotiva, se estd produciendo un avance, aunque no pode-
lo®s decir que en estos momentos la conferencia
Jainisterial de Doha esté preparada para incorporar ple-
p@amente las cuestiones sociales dentro de las normas
1g1éa rigen el comercio internacional.
ra-En cuanto a los créditos FAD, poco le puedo decir.
dsienorma que los regula es una ley, aprobada hace ya
'gilyunos afos, en la pasada legislatura, y en esa ley se
egstablece que los créditos FAD han de cumplir el obje-
fftero de promover desarrollo y por tanto han de materia-
dizarse en suministros que promuevan el desarrollo. El
bleo-de esos créditos FAD esta orientado de acuerdo con
Tes| finalidad; por tanto nosotros entendemos que es un
fonagnifico instrumento de relacion bilateral y multilate-
pal, porque también se canalizan fondos FAD a través
)yoke instituciones financieras multilaterales, como es el
2[Banco Interamericano de Desarrollo, como es el Banco
»Mdedial o como son algunos otros bancos regionales
edg desarrollo, el Banco Africano o el Banco Asiético,
reisétera. En materia de créditos FAD se esta cumplien-
oy lo que esta previsto legalmente para este tipo de ope-
coaciones.
makor ultimo, respecto al comercio electronico he de
taleeir que poco avance hay que esperar durante esta
gtanferencia ministerial. Esta incluido en el documento
) "@rbinson, se remite el comercio electrénico al progra-
A de trabajo, es decir no a la agenda negociadora, con
lominforme a la préxima ministerial, a la quinta, la que
nse celebre de aqui a dos afios, y de momento se mantie-
' i@ la moratoria de imponer derechos aduaneros a las
Itransacciones electrénicas hasta la quinta ministerial.
sPor tanto, lo que se hace es prorrogar el régimen actual
simmateria de comercio electrénico, no derechos aran-
scdlarios sobre las transacciones electronicas.
nizd-a posicion comunitaria consiste basicamente en
baue cuando se establezca la fiscalidad sobre el comer-
soa@r-electronico sea una fiscalidad neutral. Se trata en
'gtaBnitiva de un tipo de comercio como cualquier otro,
;iloénico que cambia es el instrumento utilizado en la
nransacciéon; por tanto, la fiscalidad ha de ser neutral.
ok segundo lugar y en relacién con esto, la posicion
aatwppea es que se trata de un servicio. Es decir, aunque
'rée intercambien bienes, también servicios, pero el valor
tigfiadido que aporta el comercio electrénico, la transac-
l&ion electronica, es el servicio de que esa precisamente
cadin ese procedimiento electrénico con el que se realiza
da transaccién. La transaccién en si misma sigue siendo
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equivalente a la que se haria con otro procedimiel
por tanto lo que diferencia esta operacion de la ree
da con métodos tradicionales es el servicio que ir
pora y en definitiva asi deberia considerarse el co
cio electrénico. Por tanto, fiscalidad neutral y
consideracién como servicio del comercio electréi
en la parte de valor afiadido que supone la realiz:
por medios electrénicos de estos intercambios co
ciales.

El sefior Delgado me ha formulado algunas cue
nes concretas en materia de agricultura, que yo
han de ser objeto de reflexion, lo son de hecho de
de la Unién Europea y lo van a ser sin ninguna duc
la conferencia ministerial. Nos hablaba efectivams
de la caja ambar, como el mecanismo o el sisten
ayudas vinculadas a produccion, que es dificilmi
sostenible en un contexto de liberalizacion comerci
al mismo tiempo la cajas verde y azul. La verd¢
obvio que recoge todos los paquetes de ayudas, ir
mente vinculados a medio ambiente, desarrollo i
gue no tienen objecién por parte de ningun pais, ni
na de las partes en la OMC, por tanto se manter
las ayudas de la caja verde, y la negociacion se b
precisamente en la caja azul. Es decir, algunas ¢
ayudas de la caja azul, que desde luego desde la
pectiva de la Union Europea deben mantenerse int
mente, sin embargo, en la perspectiva de algunos
paises, notablemente de los paises liberalizador
grupo Cairs, tienen que desaparecer en su mayor
Por tanto, la negociacion —insisto en este argun
to— yo creo que no debemos perder de vista que
estamos hablando del lanzamiento de una ronda cc
cial. No podemos en modo alguno prejuzgar los re
tados de unas negociaciones que todavia esta
desarrollarse, que llevaran afios seguramente ¢
desarrollo, y que después ya veremos los resultad
esas negociaciones en qué términos se consigue
tanto, en lo que se refiere estrictamente al lanzam
de la ronda, las preocupaciones en materias de ac
tura que existen, pero existen sobre todo desde la
pectiva de la multifuncionalidad, que esta vinculac
caja azul de alguna manera por parte de la Unién E
pea, nosotros entendemos que ahora lo importar
qgue en el lanzamiento de la ronda quede recogit
principio de multifuncionalidad y que después, dur:
las negociaciones, los paises miembros de la (

tvgyan, encajando este principio de multifuncionalidad
iFanto al principio de libre comercio internacional y de
:@cceso a los mercados. De ello podra resultar una com-
1binacion adecuado de liberalizacién y de preservacion
lalel medio natural, del medio rural, que entendemos
auosotros necesariamente ha de preservar las cajas verde
>¥azul en su mayor parte.
1erEso es todo lo que puedo sefalarles. Si insistir en
que elphasing outgel concepto de desaparicion de las
tisyudas a exportacion, de las restituciones comunitarias
‘I@fas exportaciones de productos agroalimentarios, ésa
feria una primera linea, eso es primera linea, primera
1@ihchera, que quedaria como fruto de la negociacion,
n&inque no podemos prejuzgar cudl sera la negociacion,
1¢l&e ciertamente quedara muy cuestionada. Dificilmen-
ni€ se mantendra intacta, se mantendra sin cambios sus-
ltanciales, porque efectivamente son ayudas directas a
‘@8oductos agroalimentarios que concurren a los merca-
Ids internacionales enturbiando los mecanismos de
rakecios y los mecanismos de intercambio, eso es asi y
@omo es innegable, porque es la naturaleza de las cosas,
irwe.i\rlit,onces ahi tenemos una posicién negociadora débil.
S9Btodas formas, si quiero apuntar que en el caso de
*@pafia el aprovechamiento de las restituciones a la
Iekportacion, aunque pueda ser importante en alguna
Yroduccion concreta, en su conjunto Espafa soélo apro-
'@Eha poco mas del 3 por ciento del total de los fondos
Se®hunitarios de pagos por restituciones dentro de la
afgion Europea. Por tanto y aunque no quiero hacer
efrAs comentarios, también eso indica o podria indicar
'Bfértas prioridades diferenciales espafiolas en este
Tbliinto concreto de negociacion.
sul-

POE| sefiorPRESIDENTE: Muchas gracias, sefior
1sBdretario general, muchas gracias, sefiorias.

s de
. P@e levanta la sesion.
:nto
iculEran la una y treinta minutos de la tarde.
)ers-
Ya
JroNota.—EI| presente «Diario de Sesiones» de la
eGamnision de Economia y Hacienda, del martes 6 de
onelviembre de 2001, no guarda la relacion cronolégica
teabitual, con el fin de no retrasar la publicacion de los
MOiarios de Sesiones» ya elaborados.
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